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i‘

Visez o scoald in care sa nu se predea la drept vorbind, niniic.
Sa traiegti linistit si cuviincios intr-o margine de celate, iar oamenii
tineri, cativa oameni tineri ai lumii, sa vind acolo spre a se elibera
de tirania profesoratului. Caci totul §i toti le dau lectii. Totul trebuie
invatat din afara si pe dinafard, iar singurul lucru care le este
ingaduit din cdnd in cdnd este sa puna intrebari. Dar nu vedeti ca

au §i ei de spus ceva, de marturisit ceva? “

Constantin Noica- Jurnal filozofic
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De ce este utila aceasta carte?

Economia, din punctul meu de vedere, reprezinta stiinta care
studiaza modul de gandire, de injelegere al comportamentului so-
cial, plecand de la premisa cd oamenii isi fixeaza anumite scopuri,
obiective §1 tind sd aleagd calea corecti pentru a §i le atinge.

Céand un 1ndivid decide sd sc¢ angajeze inlr-o activitate,
economistul, din reflex condifionat, se uitd cu atentie la acea
persoand §i “vede’ in ea beneficiile carc depisesc costurile. lar dac
individul decide sd nu se implice in respectiva activitate, economistul
se gandeste imediat c3 beneficiile care ar rezulta din acea activitate
sunt mai mict decét costurile. Mai mult decét atat, dacd doud
persoane decid sd se mmplice in mod voluntar intr-un schimb,
economistului 11 apare imedial in minte c&, pentru amandoi indivizii,
existd castiguni de pe urma respectivei tranzactii.

In ultimul timp, modul economic de gandire ne-a furnizat o
injelegere importantd a comportamentului uman analizat in cadrul
unor sisteme economice diferite. Astfcl, societdfile primitive au fost
injelese mai bine datoritd faptului ca atat antropologii cét i
economistii le-au cercetat mai mult. De asemenea economia s-a
implicat pentru a raspunde la intrebdri de genul: Cum functioneaza
capitalismul? Cum funcfioneazd socialismul? Ce se intdmpla cu
interacfiunile dintre indivizii care nu utilizeaza piefe explicite? Cum
functioneaza tranzactiile de pe acele piefe organizate cum ar {i de
excmplu piaja capitalului? Ce std la baza deciziei unui individ de a
comite o crimd? De ce un tandr alege sa urmeze cursurile unei
facultafi de drept? Exista situafit in care piaja da gres? Cum se
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vindecd inflatia? Ce legdturi existd intre economie si religie? Putem
vorbi de o piajd a cdsdtoriilor?

Desi in acesti ani numarul comportamentelor analizate cu
ajutorul modului economic de gandire a crescut, aceastd aplicare
neconventionald a economiei la domenii ce par la o prima veder
strdine de acestd stiinfd, rdméne totugi aproape necunoscut
studentilor romani.

Alegind s3 fin seminarul de economite la Facultatea de Drept,
m-am confruntat de fapt cu o noud problema: Cum ar trebui si-i fac
pe acesti studenti care au optat pentru studiul dreptului sé inteleagad
cd a invita economie este un lucru bun, folositor i ca odata ce i
vor infelege logica, el poate deveni chiar un lucru amuzant. Nu
mi-a fost foarte greu deoarece ei veneau cu fundamentele economiei
insusite in scopul admiterii deloc ugoare la aceasté facultate. Asa a
apdrut si ideea acestei carfi, care se doregte a fi un ghid pentru
studentii facultitilor de drept ( §1 nu numai) pentru cursul de
economie pe care acegtia 1l urmeaza in primul an de studiu.

Ceea ce m-a preocupat in realizarea acestui matenal pentru
uzul studentilor, a fost §i activarea intuifiei lor. Nu este mult timp
de cind eu insimi mi plangeam de faptul ci sufir teribil din aceasta
cauzi. Asa cd, obiectivul meu principal a fost ca in timp ce le
impartdgeam studentilor aparatul tehnic, sa le concentrez atenfia §1
pe infelegerea a ceea ce studiaza 1 de ce. Agadar, nu le-am prezentat
studiul economiei ca pe o ingiruire de fapte §i formule, ci ca pe un
“as’ pe care, constienti fiind ci il posedd i intdreste in construirea
unei aborddri puternice §i sigure in infelegerea comportamentului
uman.

Multi studenti au fost indoctrinafi prin experienja anterioars
cd obfinerea unei note bune la examen constd In memorarea pe
dinafara a unor intregi pasaje sau concluzii. Dar acest lucru nu este
corect, pentru cad imediat dupa ce i1 vor objine nota, vor uita aproape
tot ce “au fnvafat s1 mai grav, nu vor mai sti de fapt sd aplice
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cunostinfele. Accasté cartc se bazeaza pe o0 idee mai pufin intalnita
n mediul nostru universitar de felul cum ar trebui predatd economia
(s1 nu numai), aceea ca este mult mai usor sa intelegi intrebarile $1
sa Tnvefi sd gandesti in scopul furnizarii raspunsurilor.

De aceea, ag putca spunc cé prin aceasta cartc am incercat
sd aduc in atenjie doud 1dei:

Prima este legatd de “modul economic de gandire’( Paul
Heyne)-pe care eu incerc si-1 promovez ca joc. Am avut speranja
cd, poate cei ce-l vor gusta, il vor gisi la final amuzant §i irezistibil.
fn acest sens mi consider o misionara.

A doua a urmirit si-1 invete pe studenfi miezul analizei
economice care existd si pe care ei o vor dobandi in urma jocului.

Trebuie spus cd ideea acestei cirfi nu s-ar fi nascut poate
niciodatd dacd nu ag fi avut norocul si beneficiez de doud parghii.

Aparifia acestei cirfi se datoreazi in primul rand studenjilor
anului intai ( anul univesitar 1998-1999 - reprezentat de cele patru
grupe: 110, 111,113, 114), dotari lor intelectuale exceptionale,
seriozitifii §1 dragostel manifestate constant fajd de seminarul de
economie. [-am considerat intotdeauna parteneri egali de dialog §1
acest lucru este materializat in carte prin faptul ci la unele intrebari
apare consemnat rdspunsul cdtorva dintre e1.

O altd parghie de care am beneficiat din plin in timpul
seminariilor a fost libertatea de alegere a discutiilor §i temelor
abordate pentru care ii sunt profund recunoscétoare domnului
profesor univ.dr. Viorel Cornescu, din partea cdruia m-am bucurat
de o valoare economici ( da!) foarte importantd: increderea. Francis
Fukuyama si Douglas North afirma cd una din lecjiile importante
pe care le putem invifa de la viaja economici este cd reusita ( care
se masoard la nivel nafional prin bunéstarea unei nafiuni ca i prin
abilitatea ei de a fi competitivd) este pand la urmd condifionata de
un singur clement cultural : nivelul de incredere existent. Si cel mai
folositor lucru de care pofi profita in urma acordarni increderii este

9
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critica. Céci teoria care sla in spatele acestel nofiuni de utilitate a
criticni este 1deea perfectibilitdfnn (nu a perfecfiunii, cict numai
Dumnezeu este perlecfiune). Piaja este cea care i{i permite
perfectibilitatea, asta dacd esti sulicient de domic s1 de abil in
asumarea riscului. Agsa m-am sim{it $1 cu, deplin liberd in asumarca
unui risc $i deplin liberd de a putea gresi. Nu-mi este fricd de acest
lucru pentru cd liberatea de a gregi reprezintd un mare cagtig, dat
fiind ¢4, in fond, daca nu gregesti, pofi castiga foarte mult. Dar exisia
$1 un castig al gregelii. Pentru cd din moment ce libertatea {i-a permis
sa gresesti, mai existd o solujie beneficd pentru repararea crorilor
care este critica. Agadar, 11 astepl pe (ofi cel care simt cd pot sd-mi
aducd critici $1 sugestii, sd o facd fdrd rezerve pentru cd aflandu-ne
intr-o societate democratici, nu le voi considera ca pe un afront, ci ca
pe un ajutor extrem de folositor in asumarea §1 de acum in colo a
riscului, fard a repeta acelagi tip de greseala.

Liliana Dragulescu
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"Ne indreptdm cdtre o lume in care economia va fi
determinantd. In aceastd lume, economicul si juridicul

nu se pot despdrti.”

Interviu cu domnul Adrian Vasilescu, directorul

DIRECTIEI COMUNICARE a BNR

Domnule Adrian Vasilescu, stiu ca afi absolvit o facultate
de drept. Cum de s-a intamplat sa ajungefi pe tarim economic?

Cred cd nu este nimic complicat in asta. Eu cred cé jumaitate
din matenile care se studiazi in facultatea de drept, dacd nu sunt
direct economice, au legitura foarte mare cu economia. Chiar dreptul
civil are atétea interferenje cu economia incepand cu teoria obligatiilor
s1 ajungand de la aceastd generalitate, la o particularitate: contractele.
Ce poate {1 mai legat astdzi de economie decat teonia contractelor?
Asta pe de o parte. Pe de altd parte, g1 economia este o universalitate
din care s¢ desprinde o parte extrem de importanti: finanjele. fncepand
cu dreptul financiar-materie care se studiaza in facultatea de drept §i
ajungand la dreptul civil- 1atd cd existd legédtun directe sau indirecte
cu economia.

Care sunt principiile economice pe care le-afi redescoperit
ca fiind viabile si care ar fi definitia pe care ati contura-o
dumneavoastrd economiei ca stiinta?

O si incep cu delinipia cconomiei. Nu vreau sa fiu original
pentru ca aici nu prea cste loc pentru originalitate. N-arc sens sd
descoperim roti. Cea mai frumoasd definific pe care am gasit-o

1
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economiei este urmaitoarea: stiinfa care ne ajuti sa facem ordine in
propria casé- prin propria casd infelegand in sens larg o intreprindere,
o ramurd, o fard. Deci gtiinfa care ne ajutd sa facem ordine in {ara
noastrd, Romania, se numegte economie. Principiul care mi se¢ pare
mie extrem de viabil astizi este trecerea la economia de piafi. in
primul rand, &sta-1 mersul lumii. Ne place, nu ne place, citre asta sc
indreaptd lumea §i dacd 1n urma cu zece ani economia de piati se
aplica pentru aproximativ o treime din populatia globului, astizi,
cred ci mai mult de o jumatate din populatia globului este legati de
economia de piaf3. In cele din urmi, economia de piaf nu este o
aspiratie legatd de principil umaniste-asta la prima vedere. Pentru cd
la 0 vedere mai atent3, §i economia de piafi este legatd de umanism,
pentru cd umanismul, in esenfa lui, este o gandire care tinde spre
bunistarea omului.C3 este bine sau ci nu este bine, ci ne place sau cd
nu ne place, deocamdati nici un alt tip de economie din lumea asta
nu a adus bunistare in afard de economia de piafa. De fapt, in aparenta
aceast siiin{ este mai putin umanisti. Si spun aparent3 pentru cd,de
unde am plecat noi? Am plecat de la obisnuintd. Fiecare om avea
asigurat un loc de muncj, primea o casi de la stat gi un bilet de odihna
de la sindicat. Acestea erau considerate aga, ca un fel de daruri. De
altfel, acestea, nu erau decit elemente ale unei supraviefuiri, erau
componentele unei gandiri la limita vietii. In fond, un colac de salvarc
care a mai facut si supraviefuiasci o vreme economia socialist3. Dar
in esentd, §i economia socialistd, daca privim ce s-a intdmplat in ultimul
deceniu al socialismului, anii ‘80-’89, este limpede cd supraviefuirca
s-a datorat tot economiei de piatd. Pentru cid nimic altceva nu s-a
intdmplat in acest ultim deceniu de socialism, decat apdsarea
pronunjatd pe citeva centre ale economiei de piajd, pe care o si le
numesc in continuare. De exemplu, economia gri, cenusic, a
intreprinderilor de stat. Oricat de curios poate pdrea acest lucru, el
este adevirat. Am avut o piatd a intreprinderilor de stat, cu cercuri
concentrice. Dupi ce se ficea aprovizionarea prin plan a bunurilor
nationale, apoi, toatd lumea incerca ca de pe aceastd piatd cenugie
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sa-g1 facd rost de ceea ce avea nevoie. Repartifia de plan era numai un
bilet de intrare pe aceste piefe gri. Existau intreprinderi care lucrau
numai cu fiare, dar care erau nevoite sd-gi faci servicii de aprovizionare
alimentard. Existau cate 60-70 de achizitori care stribdteau tara in
lung si-n lat, incircafi ca niste hamali. De la Tulcea se aducea peste,
de la Pitegti se aducea fuicd, iar de la Rosiori de Vede se aduceau
carnafi.asta era primul cerc. Aprovizionarea se ficea deschizand ugile
cu picioarele, pentru ci mainile erau incédrcate cu desagi. Ceea ce nu
puteau face acesti achizitori, care impéanzeau intreprinderile, ficeau
directorii. Unul avea frigidere, altul avea porci i nu ficeau altceva
decit schimb intre ei, in cadrul unei economii de piati in cadrul cireia
se aplicau toate regulile economiei de piatd, cu excepfia uneia: nu se
plétea cu bani. Erau alte mijloace de platd. Sticla de whisky ajunsese
celebréd pentru ci ea nu se deschidea niciodatd. Ea se plimba de la
medic la mecanicul auto §i de la mecanicul auto la primar. Acesta era
un mijloc de platd. La fel se intdmpla cu figérile bune $1 cu cafeaua.
Deci iatd, oricum ne-am intoarce, tot la economia de piafd ajungem.

Céand un economist vorbeste de institufii, la ce se gandeste
el in primul rand?

Cred cd in primul rind se gindeste la institutiile piejei. Pentru
ci piafa reprezintd o suma de institufii. Falimentul este o institufie.
Noi n-am invitat inci s3 ne gandim la aceastd institujie. Noi credem
cd falimentul este un sacrilegiu. S {alimentezi o intreprindere este
un lucru firesc, §i chiar necesar, pentru c# cel mai bun controlor
dintr-o economie este falimentul.

Dar cind un jurist vorbeste despre institutii, la ce se
gandegte?

Se gindeste la tot ceea ce reprezintd intreprinderea. Si cdnd
spun intreprindere, ma gindesc si la regie, si la societate comerciald,
s1 la bancd. Orice intreprindere este legatd de patru comportamente:

13
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un comportament tehnic, un comportament economico-financiar,
un comportament juridic §1 un comportament moral. Pentru eficient3,
toate patru sunt importante.Nici unul nu este mai important decét
celilalt. In general, lumea nu infelege prea bine acest lucru. Nu
injelege cé o intreprindere poate lucra foarte bine din punct de vedere
tehnic, dar dacd din punct de vedere economic ea riu funcfioneazi
bine, atunci costurile vor fi atit de mari, Incit succesul tehnic este
practic anihilat. De asemenea, in ceea ce priveste comportamentul
juridic, dacd in intreprinderea respectiva nu funcfioneazi contractele,
daci nu existd un portofoliu al creangelor, al obligatiilor, foarte bine
intocmit, atunci intreprinderea respectivd nu va ajunge la eficientd. i
nu in ultimul rdnd morala, etica. Cici adeseori, conventiile sc fac
printr-o simpli stringere de mana.

i cu care din aceste patru comportamente stau mai prost
romanii?

Din picate, cu toate patru. Dar cred ci cel mai prost stau cu
cel juridic. Teoria contractelor este la pdmant, cred ci §i legea
contractelor este deficitard. Cred cd nu avem un sistem
institujionalizat care s3 pund in operd contractul.

Cum afi caracteriza, pe scurt, schimbdrile care au loc acum
in economia romaneasca?

O incercare disperatd de trecere de la 0 economie ineficient
la 0 economie eficientd. Din picate, pentru noi, eficienfa este inca
un vis.

Daca ar fi sd ne gandim la economia mondiald ca la un
laborator economic de unde sunt conduse si supravegheate
experimente, care ar fi pentru dumneavoastri lectiile clare vizavi
de politica economicad a unei tari, lectii desprinse din experimentele
economice care deja au avut loc?

14
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Recenta lecfie a Americii. Faptul ci de acolo s-a rdsturmat o
teorie care era incd in vigoare, care ne frimanta mult i pe noi si cu
care eram adeseori bombardafi, anume cd, se poate face crestere
economicd cu inflatie zero.

De ce este necesar pentru un student la drept sd aibd o buna
intelegere a economicului?

In primul rand ci ne indreptim cétre o lume in care nu zic cd
economia va fi predominantd, dar cu sigurantd, ca va fi determi-
nantd. $11n aceastd lume, economicul si juridicul nu se pot desparti.

Care ar fi sfatul dumneavoastrd adresat studentului care isi
propune sd ajungd un jurist bun?

Cred cd formula “jurist bun “este deja depdsita pentru cé este
prea generalizantd.Cred cd deja ne indreptdm cédtre o lume a
specializirilor stricte. Imi amintesc ¢4, in urma cu treizeci de ani,
academicianul Milcu, un mare medic al acestei tari spunea:” Cand
eram foarte tindr, cram specialist in 7 glande, apoi, cand am mai
avansat, am devenit specialist in 5 glande. Acum sunt academician
si sunt specialist in 2 glande.” Cred ci la fel stau lucrurile si cu
juristul bun. Dc cxemplu, md gandesc acum la cel pufin o
specializare, aceca a dreptului financiar-bancar. Dacid la sfarsitul
secolului trecut, din dreptul civil se desprindea codul comercial al
acestei tdri, cod comercial care nu a fost abrogat niciodati si care e
valabil si astdzi, chiar daci a suferit multe modificari, la sfarsitul
acestui secol, din dreptul comercial se desprinde dreptul bancar.
Chiar dacd multi nu recunosc, acest lucru s-a si intdmplat. Legile
bancare aparute anul trecut, ma refer la legea statutului Bancii
Nationale, la legea bancilor si la legea falimentului bancar-toate
aceste trei legi reprezintd deja un nucleu al dreptului bancar, cu
care intram in secolul viitor, secol in care dreptul bancar va dobandi
o amploare deosebita.

15

https://biblioteca-digitala.ro / https://unibuc.ro



https://biblioteca-digitala.ro / https://unibuc.ro



Capitolul 1:

CE ESTE ECONOMIA?

Fconomia este arta de a obtine maximul
de laviald.”
(George Bernard Shaw)

De ce este importanta studierea economiei?

Economia reprezintd un instrument puternic in analizarea unei
parti importante din intrebarile domeniului dreptului, dar multi oameni
ai legii ca si studentii ce studiaza dreptul au dificultati in a aplica
principiile economice la problemele concrete de drept. Nici nu-si
dau seama ce pierd.

Un student la drept, care urmeazd un curs de economie, de
obicei invata ce se intampla cu pretul cafelei, atunci cand pretul
tigdrilor creste sau ce se intampla cu pretul untului atunci cand pretul
margarinei scade, dar refuza sa ancoreze teoria economica atunci
cand vine vorba de probleme legale. Voi incerca s@ arat ca modul
economic de gandire se aplica si problemelor din drept.

Multi oameni ai legii cred ca economia inseamna numai studiul
inflatiei, somajului, al ciclurilor economice sau a altor misterioase
fenomene macroeconomice, 1zolate de problemelg de zi cu zi ale
sistemului de drept.

Dar sa ne punem impreuna doua intrebari:
De ce a fost inventat dreptul?
De ce a fost inventata economia’

P TSR 17
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Sé incercam sa raspundem impreund. Dreptul a fost inventat
cu scopul de a rezolva conflictele care rezultd din faptul cd oamenii
interactioneaza in societate. Beneficiile obtinute din utilizarea si
posesiunea proprietatii, din obligatiile asumate in contracte i din
angajarea in activitafi care prezinta riscurl pentru altii sunt insotite,
corespunzator, de raspunderi, (raspunderea de a fi exclus de pe
proprietatea altuia, dacd aceasta este incdlcatd, obligatia de a
executa una din promisiunile asumate §i riscul de a aduce daune sau
prejudicii altui individ care desfagoara la randul sau o activitate).

Regulile de drept aloca beneficiile (drepturile) si costurile
(obligatiile) in cadrul interactiunii sociale, urmand doctrinele
complexe, mereu in schimbare.

Economia se preocupd de asemenea cum sa fie rezolvate cerinte
(drepturi) concurente. In timp ce existd economisti care evalueaza
legea numai din perspectiva politica, multi prefera totusi perspectiva
traditionala sau neoclasica, conform careia,beneficiile (drepturile) si
costurile (obligatiile) sunt alocate din punct de vedere al unui singur
principtu: eficienta economica.

Apeland la un singur principiu, pe baza caruia judecitile privind
regulile de drept, se concretizeaza §i la faptul c@ atat dreptul cat si
economia se preocupa fundamental de aceleasi probleme, nu e deloc
surprinzator ci atat oamenii legii cat si studentii la drept trebuie sa
priveasca spre economie pentru a se ghida in “evaluarea™ intelepciunii
s1 probabil, a efectelor normelor de drept.

Ce incerc eu sa fac este sa vd ofer o bund intelegere a
conceptelor economice, pentru ca apoi voi sa fiti cei care sa le puteti
aplica problemelor legale cu care va veti confrunta.

Analiza economic@ poate raspandi lumina in privinta unor
operatil “Intunecate” care apartin dreptului prin indreptarea atentiei
catre sistemul de stimulente create de normele de drept. Aplicand
principiile economiei problemelor legale, se va aduce un plus de
intelegere in domeniul implicatiilor pe care le au normele de drept.
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Eficienta si maximizarea utilitatii

Economia studiaza alegerea rationala intr-o lume dominata de
raritatea resurselor.

Stiinta economici este stiinta alegerii rationale intr-o lume a
resurselor limitate in relatie cu nevoile nelimitate. Scopul economiei
este de a explora implicatiile asumate de faptul cd omul este un
maximizator rational pana la sfarsitul vietii sale si isi va urmari propriul
interes.

Asadar, am stabilit ca scopul fundamental al stiintei economice
este de a furniza cat mai mult cu putinta din resurse limitate pentru a
satisface nevoile societatii. Cum ? Prin alocarea lor eficienta. in
urmatorul caz, extras din lucrarea' vom explora intelesul urmatonlor
termeni: alocarea rationald, raritate, eficienta.

~~.CIDIS versus WHITE~.~

In acest caz, reclamantul este un optician licentiat cu acte in
regula, iar paratul este Caroll Ann White, un copil de 19 ani.
C.A White a solicitat lui Cidis sa-i furnizeze lentile de contact. El
l-a atentionat pe reclamant ca le doreste cat mai urgent cu putinta. A
acceptat sa plateasca 2259 si i-a dat opticianului un cec in valoare
de 1008$, reprezentand avansul.

Reclamantul, prin urmare, dupa examinarea ochilor copilului
(consultatia facuta de doctorul angajat al firmei) a comandat imediat
lentile din laboratorul sau si si-a creat o datorie de 1103. Examinarea
a fost facuta joi seara, lentilele au fost comandate vineri §i primite
sambata. Luni dimineata, copilul a telefonat si a dezaprobat contractul
sau la sfatul §i insistenta tatdlui i a sistat plata prin cec.

Copilul avea 19 ani si desi locuia impreuna cu parintii, platea
pentru masa §i chirie. Reclamantul a stabilit ca acele lentile de contact

1 Cases and Materials on Law and Economics- David W. Barnes: Lynn A. Stout.
pg.2
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nu puteau fi folosite de nimeni altcineva decat de catre copil si decl.
ca ele nu aveau deloc valoare pe piata. De aceea lui Cidis 1i rezulta o
pierdere absoluta de 110$.

Intrebarea care se pune este daca lentilele de contact erau sau
nu “necesare” copilului. Termenul “necesare” este utilizat in drept
atunci cand se face referire la raspunderea minorilor, in alte conditii
el fiind un termen relativ flexibil. Exceptie de la aceasta situatie face
cazul cand astfel de lucruri sunt cerute in mod obignuit pentru cé ele
sunt indispensabile in mentinerea existentei.

Acest caz nu este singular in junisprudenta civila a SUA. Un
caz similar este si Vichens versus Transcontinental Western Air Inc
in care un copil si-a procurat un bilet de avion dus-intors New York
— Los Angeles si dupi ce I-a utilizat, a incercat si-si recapete suma
platita. Curtea Municipald a respins cererea copilului.

O alté speta este Bach versus Long Island Jewish Hospital in
care un copil emancipat a incercat sa respinga efectele pe care le-a
avut asupra sa o operatie esteticd, declaratd reusitd de mai multc
comisii medicale.

Revenind la cazul nostru CIDIS versus WHITE, economic
vorbind, este clar ca, daca lentilele de contact nu au valoare pentru
nimeni, exceptand copilul, reclamantul a suferit o pierdere pe care
nu o poate sterge, exceptand cazul in care 1 se plateste o suma
rezonabila.

Intrebarea care poate apare este datd de faptul ci, in
conformitate cu legile din SUA, C.A. White fiind minor mai este
raspunzitor de faptele sale? In cazul nostru, Curtea avand in minte
solutia data in International Text Book Co versus Connely, arata ca
“un copil nu este raspunzator pentru o suma in exces a valorii juste
a necesarului furnizat, chiar daca el a contractat sa plateasca mai
mult”. Conform acestora si a scopului de a face justitie substantiala
intre parti, judecata da castig de cauza reclamantului. Paratul C A.
White, trebuie sa platesca reclamantului suma de 150$.
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in timpul procesului, tatal lui C. A. White solicita curtii ca fiica
sa sa nu fie penalizata pentru faptul de a fi ascultat de tatél sdu si ca
el se ofera sa plateasca cei 1508 pentru fiica sa. Curtea sugereaza ca
nu este cu nimic Impotriva.

NOTE si INTREBARI

Studiul economiei incepe cu presupunerea despre cei ce 1i
motiveaza pe oameni sa actioneze.

in cazul nostru,atat Cidis cat si White intri aparent

in mod deliberat in contract voluntar. Nimeni nu i-a fortat
sa se inteleaga unul cu altul. Fiecare a intrat in contract
urmarind-si propriul interes. Fiecare se astepta ca de pe
urma schimbului sa fie mai fericit, mai satisfacut, mai bine.
In general, economistii nu-si fac griji in legaturi cu faptul
pentru care unii oameni isi doresc sa faca anumite lucruri,
cand poate nu ar trebui si si le doreasci. Recunoscind si
acceptand ca oamenii isi doresc fericirea in moduri diferite,
economistii devin mai interesati atunci cind este vorba de
cum i§i procura indivizii fericirea, satisfactia, realizarea —
ceea ce ei denumesc intr-un cuvant UTTLITATE.

Este rezonabil sa presupunem ca atdt Cidis cat st White au
crezut ca e1 il vor imbunatati propriile nivele de utilitate atunci cand
el au adoptat anumite comportamente.

Economigstii pleaca de la premiza ca oamenii preferd mai multa
utilitate i nu mai putina utilitate. De aceea, indivizii rationali incearca
sd-§1 maximizeze utilitatea lor si si-gi extragd cea mai mare fericire
posibild din resursele limitate care le sunt destinate. Maximizarea
rationala cere de la oameni mai mult i anume profiturile remarcabile
care 11 Jasa intr-o stare mai buna. Pentru a-si maximiza utilitatea,C. A.
White trebuie sd-si utilizeze resursele sale monetare. . limitate pentru
a cumpdra acele lentile. Ar fi fost rational pentru ca sd cheltuiasca
2258 pe lentile de contact daca o alta utilizare a banilor — sa spunem
procurarea unui radio-casetofon i-ar fi adus mai multa fericire.
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Numai ca in timp ce C.A. White trebuie sa se fi gindit
ca ea ar fi castigat mai multa utilitate prin utilizarea
lentilelor de contact, este clar ca tatal ei avea idei diferite.
Foarte bine, el s-ar fi putut gandi ca interesele fiicei lui ar
fi putut fi mai bine servite prin utilizarea banilor pentru
plata asigurarii medicale sau pentru plata rechizitelor
scolare. Aceste lucruri el chiar le-a facut publice in instanta.

Stiti de fapt ce a facut tatal lui C. Ann? A recunoscut implicit
cd lumea este un loc al raritatii. Resursele disponibile sunt finite.
Alocarea resurselor unui singur scop sacrificd deseori oportunitatea
de a utiliza aceste resurse pentru altceva.

Economigstii fac referire la oprtunitétile sacrificate prin alegerea
utilizarii unor resurse limitate pentru un alt scop prin conceptul de
cost de oportunitate. Prin cheltuirea celor 225$ pe lentile de contact,
White si-a atras asupra sa un cost de oportunitate i anume acela de a
nu fi dispus s@ cheltuiasca acei bani pe rechizite sau pe asigurarea
medicald. Din perspectiva costului de oportunitate, ea “a dat”
rechizitele si asigurarea medicald pe lentilele de contact. Ea si-a
maximizat rational utilitatea numai daca in evaluarea pe care a facut-o,
a pus mai mult pret pe lentilele de contact decat pe rechizite sau pe
asigurarea medicala.

Cum gandesc economistii

Economisti, ca indivizi, NU SE DEOSEBESC DE
CEILALTI OAMENI. Ei au propriile lor obiective §i au propriile
opinii despre o sumedenie de chestiuni economice §1 neeconomice.

J. M. Keynes spunea cd economia este mar mult o metoda
decat o doctrina, este un” fel de tehnica a gandiri care ajuta posesorul
et sa traseze deciziile corecte.”

Econonmugtii difera unii de altii prin conceptiile lor ideologice.
Un comentator american facea urmatoarea remarca:” odata cu sase
masuri diferite de politica economica. apare o jumatate de duzina de

22

https://biblioteca-digitala.ro / https://unibuc.ro



economisti.”” Insa in spatele diferentelor filozofice care intervin in
gandirea lor, exista o baza comuna de abordare a economiei. Acesti
baza se numeste teorie economica s s-a dezvoltat odata cu axiomele
de baza ale comportamentului uman. Teoria economica, la fel ca si o
harta, stabileste punctele de reper, indicAndu-ne cum sa privim harta
si cum sa interrelationam problemele economice.

Modul economic de gandire reclama incorporarea catorva idei
principale, aga-numitul saimbure al teoriei economice.

1) Utilizarea resurselor rare in scopul producerii unui bun
are intotdeauna un cost

Nu existd nici o optiune care ar putea fi lipsita de cost. De
exemplu, dacd un student studiazd economie timp de o ora, va privi
la televizor mai putin cu o ord, sau va dormi mai putin cu o ora.
Valoarea alternativei care trebuie sacrificatd se numeste cost de
oportunitate Alegerea inseamna selectarea unora dintre utilizarile
resurselor §i renuntarea la utilizarile lor concurente. Raritatea si
alegerea sunt puse in evidenta de curba posibilitatilor de productie.

2) Cei care iau decizia isi stabilesc intotdeauna un scop

Ei aleg in functie de obiectivul lor, care este obtinerea unui
beneficiu la cel mai mic cost posibil. Un corolar al acestui comportament
economic este ca, atunci cand cineva alege intre diverse optiuni, o va
alege pe aceea care ii va aduce cel mai mare beneficiu.

3) Alegerea este influentati in mod previzibil de
schimbirile in initiativele economice.

Atunci cind beneficiile personale din alegerea unei optiuni
cresc, in timp ce beneficiile atasate altor optiuni riman constante,
persoana respectiva va fi mai atrasa sa alega prima optiune. De
aici rezultd ca, cu cat o optiune devine mai interesanta, cu atat va
face mai multa lume sa o aleaga. Aceastda axioma poartd numele de
axioma de baza a a economiei §t este un instrument puternic pentru
ca are aplicatii pe o arie foarte larga. Initiativele indivizilor afecteaza
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comportamentul economic. Conform acestei axiome, sa@ ne gandim
cum vor rationa consumatorii daca pretul carnii creste? Daca pretul
ridicat al carnii face consumul de carne mai scump, axioma de baza
ne indica faptul ca, pe consumatori, acest lucru ii va face sa aleaga
mai putin aceasta variantd de consum. Rezultatul previzibil va fi un
declin al cantitatii consumate de carne, ca urmare a cresterii pretului
acestui bun.

4) Gandirea economica este o gandire marginala

Esential pentru comportamentul economic este efectul
deciziilor luate asupra status-quo-ului. Economistii descriu astfel de
decizii ca fiind marginale. Alegerile marginale implica intotdeauna
efectele adaugirilor nete la condiitile curente. Cuvantul “aditional”
este sinonim in limbaj economic cu “marginal”’. Beneficiile marginale
si costurile marginale sunt determinante pentru intelepciunea
deciziilor. Deci, ceea ce se intampla la margine este un element foarte
important pentru modul economic de gandire.

5) Desi informatia ne ajutd in luarea unei decizii bune,
dobandirea ei costa

Intotdeauna, noi facem alegeri in functie de cunostintele
noastre, care sunt limitate. Informatia care ne ajuta sa facem cea mai
buna alegere este valoroasa si la fel ca orice alta resursa rara are si
ea un cost de achizitie.

6) Valoarea unui bun sau serviciu este subiectiva

Intre indivzi, preferintele diferd citeodata la modul dramatic.
Cat poate valora biletul de intrare la teatru pentru a vedea “Livada
de vigin”? Exista unii care ar putea oferi un pret foarte mare, in timp
ce altii care preferd sa stea acasa si sa priveasca la televizor chiar
daca biletul este gratis. Un lucru este sigur: valoarea biletului depinde
de cateva lucruri, unul dintre ele fiind individul care-1 utilizeaza si
circumstantele in care-l utilizeazd Pentru a intelege mai bine acest
lucru, ganditi-va cat de greu este sa stiti cat de pretios este un dar pe
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care 1} faceti unui prieten foarte apropiat. La fel de greu este §i pentru
un intreprinzator care doreste sa anticipeze cum va fi apreciat pe
piata bunul pe care el il va oferi.

6) Testarea teoriei consti in abilitatea ei de verificare a
relevantei concluziilor

Gandirea economica este o gandire stiintifica. In esentd, stiinta
economicd este o stiinta deductiva. Constructia unui model pleaca
de la constructia unor ipoteze asupra realitatii. Pe baza
rationamentului, din ipoteze rezulta concluziile. Relatiile stiintei cu
realitatea apar atdt la formularea ipotezelor cat i la verificarea
relevantei concluziilor. Concluziile stiintei economice pot fi pozitive
(aratd cum functioneaza economia si indeplinesc rolul de instrument
de cunoagtere) si normative (aratd cum ar trebui sa functioneze
economia §i indeplinesc rolul de ghid de actiune).

PROBLEME si INTREBARI

1/ Se da urmadtorul enunt:
“In vederea cresterii eficienfei economice, se impune
accelerarea procesului de privatizare a intreprinderilor de
stat”. Aceastd abordare este 0 abordarede tip..................

2/ Stiinja economicd include.................. .. care
studiazd problemele economice din perspectiva entitdfilor
individuale si ...l care studiaza

problemele economice din perspectiva societdtii in ansamblu.

3/ Explicafi injelesul economic al “raritdfii’. Cum ne
putem da scama cand o resursd devine mai rara?
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4/ Explicati termenul de “cost de oportunitate”. Cu
ajutorul acestui concept, explicati de ce este mai probabil ca
un individ de 18 ani sd urmeze o lacultate mai degraba decét
unul de 40 de ani?

5/ Facefi enunturi pozitive $1 normative privind:
a) nivelul somajului
b) rata inflatiei
¢).distributia venitului
Cerintele se referd la situajia Romaniei.

6/ Discutati sub forma unui eseu (nu mai mult de o
pagind st jumatate) intelesul conceptului de cost de
oportunitate. Ilustrati prin exemple practice.

7/ Discutati care din urmatoarele probleme economice
pot fi clasificate ca tindnd de microeconomie si care de
macroeconomie:

a) determinarea pretului carnu in cadrul U E.

b) influenta exercitatd de schimbarile ce au loc intr-o

economie asupra cantitdtii de bani.

c) contributia pe care o are “petrolul” in balanta de plati

a Norvegiel.

d) efectele reducerii ratei impozitului pe venit asupra

distributiei venitului.

e) efectele introducerii unor accize la cafea asupra

vanzarilor de cafea.

8/ De obicei, costul de oportunitate este mai mare decat
zero. Existd insa 3 cazuri 1n care el poate fi zero. Care sunt
acele cazuri?

9/ Care din urmatoarele enunturi sunt pozitive si care
sunt normative?
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a) totl pensionarii ar trebui sa aiba acces la transportul
public;

by2+2=4

c) rata inflatiei este mai mare anul acesta decat anul trecut

d) rata cresterii economice este mai mare pentru
Germania decét pentru Franta,

e) reintroducerea pedepsei capitale ar reduce numarul
de crime;

e) Romania are o balanta de plati deficitara;

10/ Cititi cu atentie urmatoarele enunturi:
a) “Marele obiectiv al economiei politice a fiecarei tari
este acela de a spori bogitiile §i puterea acelei tari”.
Adam Smith-“Avutia Natiunilor”

b) “Nu din bunédvointa micelarului,berarului sau
brutarului asteptdm sa ne fie servitd cina, ci din grija
pe care e¢i 0 au pentru propriul lor interes. Noi ne
adresdm nu filantropiei lor, ci iubirii lor de sine i
niciodatd nu le vorbim despre propriile noastre nevoi,
ci despre profitul pe care ei il pot trage”.

Adam Smith-“Avujia Najiunilor”

¢) "Economia esle studiul omenirii in afacerea obignuitd
de zicuzi”.

Altred Marshall “Principiile Economiei Politice™

d) “Economia inseamnd banii §i cum s3 faci mai mulfi
din ei”.

Anonim

e) “Viata economicd este o formad de organizare a
producitorilor pentru a satisface dorintele
consumatorilor”

John Hicks-“Cadrul Social”

f) “Economia este arta de a obtine maximul de la
viajd’

George Bernard Shaw - “Om §i Supraom”
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Studiati cu atentie aceste alirmalii. Alegeti una dintre ele, pe
carc o considerafi cd descrie cel mai binc economia i studiul ei.
Explicaji motivele pentru care v-aji oprit asupra uneia dintre
afirmatii, argumentand sub forma unui eseu care si nu depigeasca
0 pagina.

P EURTPR

ne ajutd si infelegem mai bine 3 aspecte importante: raritatea,
alegerea g1 costul de oportunitate.

...... este crescitor deoarece curba cste concava inspre origine.
....... este datd de faptul conform cd toate combinatiile aflate in afara
curbei sunt imposibile in conditiile limitelor disponibilului de resurse.
...... este ilustratd prin deplasarea de-a lungul curbei posibilitagilor
de producie.

12/ Considerdm o economie in care se produc doar doud bunuri
A 1 B. Deoarece stim cd resursele sunt limitate daci producem mai
mult A vom produce mai pujin B.
Posibilitdfile de productie sunt prezentate in tabelul de mai jos.

Bunul A Bunul B
0 5
8 4
13 3
17 2
19 1
20 0

a)  Trasali curba posibilitdfilor de producfie
b)  Caracterizaji utilizarea resursclor dacd se produc 2
unitdti din B §1 15 unitdp din A.

cand marim volumul resursclor disponibile?
d)  Calculati costul de oportunitate pentru A, considerand
pe B alternativ la care sc renunia.
28

https://biblioteca-digitala.ro / https://unibuc.ro



Capitolul 2:

LIBERTATE, PROPRIETATE, GUVERNARE
SI SUPREMATIA LEGII

Cea mai frumoasd sansd hardzitd vreodatd
lumii a fost abandonatd, fiindca pasiunea
pentru egalitate a zaddrnicit speranfa de
libertate

(Lord Acton)

Reforma fara romantism*:
Principiile fundamentale ale economiei politice

1. Introducere

La o conferinfd organizatd spre sfargitul lunii august un
distins filosof st surprindea auditoriul printr-o accentuata insistentad
pe ideea ca el nu este un guru, ci rolul lui nu cuprinde §1 proferarca
de sfaturi pentru una sau alta dintre problemele majore ale zilei. Ay
dor1 sd iau acecagi pozifie aict in Roménia. Vreau sé prefatez orice
remarcd prin accentuarea faptului cd eu nu sunt suficient de
familiarizat cu particularitiile istorice, intelectuale sau geografice
ale acestel {ari, astfel incét sd pot comenta in mod informat asupra
politicii economice sau politicii in general. Eu sunt, nsd, un econo-
mist politic, un om de stiin{a care incearca si injeleagd modul in
care funcfioneaza structurile economice si politice in viaja reald. $1
din aceastd injclegere decurg principiile primare sau fundamentale

* James M.Buchanan, laureat al Premiului Nobel pentru Economie,
conferinja susjinuta pe data de 3 octombrie 1995 la Universitatea din Bucuresti;
traducere din limba engleza de lector univ.dr.Paul Fudulu.
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care pot fi angajate in conceperca reformelor cu condifia si existe
consensul asupra unui set de obiective. Dar aceste principit sunt
generale st ele trebuie aplicate in [iecare caz in parte, cunoscand
particularitifile de timp 1 loc. Prin urmare, rolul meu este acela de
a prezenta §i apdra principiile generale care pot, intr-adevar,si ne
arate cum pot f1 realizate prosperitatea economicd, libertatile
personale si pacea internd. Dumneavoastrd, ca cetdfeni romani, lideri
politici si sociali §1 modelatori ai opiniei publice, trebuie sa
interpretati i sd transformaji aceste principii generale In propriile
dumneavoastra realitdti institufionale.

II. Natura umanad

Permitefi-mi mai intai sd explic titlul ales de mine: “Reforma
fird romantism’. Accentul meu este pe componenta “fard
romantism”. In multe {iri, decenii (chiar secole) s-a depus mult
efort intelectual pentru elaborarea unui model idealizat sau stilizat
despre modul in care ar trebui sd funcjioneze un sistem de economie
politici. {n mod nefericit, a fost ignorati in cea mai mare parte
analiza §1 examinarea interacfiunilor economice §i politice aga cum
apar ele in cadrul structurilor institufionale reale sau nonromantice.
Programul de cercetare intitulat “public choice” (teoria opfiunii
publice) este in mod esenfial orientat spre corijarea acestei erori.

Imediat dupa ce am efectuat aceastd schimbare fundamen-
tald asupra perspectivei, am realizat un progres substanfial in
intelegerca fenomenelor. Persoanele obisnuite, indiferent de rolul
ocupat de ele in structurile politice, administrative, birocratice sau
economice, reacfioneazad la stimulentele personale, private in
aproximativ aceasi mod. Aceasta este cchivalent cu a spune ca
existd uniformitdfi in modele comportamentale care pot fi angajate
in elaborarea unora dintre principiile generale sau primare depre
care vorbeam anterior. Persoanele din secolul al X1X-lea au
reactionat la stimulente in aproape acelasi mod in care reacfioneaza
in mod similar cu persoanele din Austria, America sau Africa. Nu
neg importanta culturi in acest context. Sugercz numai ca diferentele
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pe carc lc observdm sunt, in cea mai mare parte, daca nu in intregime,
atribuibile diferenfelor existente intre diferitele sisteme de
stimulente, care diferd semnificativ intre epocile istorice §i Intre
comunitdfile politice.

IIL. Economia politica clasicd

Marii economisti clasici ai secolului al XVIIiI-lea, care s-au
autointitulat filosofi morali, in mod deosebit Adam Smith si David
Hume, au reusit sd genereze cu succes un impuls intelectual inde-
pendent prin descoperirea lor c¢d uniformititile fundamentale ale
comportamentului uman, din natura umand, ar putea (i canalizate
spre realizarea obiectivelor generale ale prosperitdfii economice
(mdasuratd 1n termeni de cregtere i stabilitate), libertdtilor personale
§1 pacii interne.

Aceasta descoperire pare acum destul de simplé, chiar daci
implicatiile e1 sunt negate in practici in cadrul tuturor regimurilor
politice existente in prezent, in Est sau in Vest. Totusi o trecere in
revistd poate i utila.

Thomas Hobbes, care a scris cu un secol inaintea lui Smith
s1 Hume i a cdrui faimoasd lucrare a fost publicatd in 1651, i-a
ajutat cu adevarat pe romanticii miopi in a inelege realitatea, atunci
cind a abordat problemele politice. Hobbes a acceptat ci persoanele
$1 grupurile au interese conflictuale, ¢d razboiul 1 nu pacea
caracterizeaza starea naturala si cd viaja umana este urata, brutala
§1 scurtd, in afard de situafia in care se stabileste o suveranitate
politicd care mentine subordonarea intereselor personale de citre
autorrtatea politicd. Hobbes nu a reusit si injeleagd cd, in cazul in
care autoritatea politica stabileste si menjine un regim care defineste
protejeaza $1 impune un regim al proprietdfii private (inclusiv
proprietatea asupra propriei persoane), stimulentele persoanelor de
a-s1 promova propriile lor interese prin schimburi voluntare va
genera castiguri pentru tofi cetdfenii unei najiuni. Sitocmai in aceasta
descoperire constd contribupia filosofilor morali ai secolului al
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XVIll-lea, asa cum este ea cel mai bine prezentatd in marca operi a
lui Adam Smith, “Avutia Natiunilor”, publicata in 1776.

Permitefi-mi s& ma concentrez asupra celer mai [amihare
afirmatii din Avutia Natiunilor, afirmatia cd macelarul ofera carne
pentru a fi cumpdratd nu din generozitate ci, dimpotriva, pentru
a-gi promova propriul sdu interes. Macelarul are interes in a ne vinde
carne pentru masa noastrd deoarece el obfine prin schimb bani,
bani pe care 11 poate folosi in cadrul altor schimburi pentru a obtine
pentru el bunurile pe care el le preferd cel mai mult. Adica, intreaga
refea interconectatd de schimburi reciproc voluntare permite tuturor
persoanelor, ca producédtori §1 consumatori, si obtind pachetele de
bunuri pe care ei le doresc, pastrand, in acelagi timp, libertatea de a
acfiona aga cum ele doresc, fara a fi subordonate unui control direct
din partea autoritdfii politice.

IV. Libertatea naturala

Sistemul simplu al libertafii naturale, pentru a folosi termenul
lui Adam Smith, sau aga cum am spune noi, organizarea de pia{i a
activitdfii economice, realizeaza simultan doud functii. Resursele
sunt orientate de proprietarii privati-spre folosinjele lor cele mai
eficiente, in concordantd cu cererea consumatorilor finali, care, in
schimb, obtin cel mai mare pachet de bunuri, 1 acesta masurat, de
asemenea, pe baza evaludrilor proprii ale indivizilor. In acelagi timp,
totusi, in afard g1 peste aceastd functic de sporire a eficientei, piaja
reduce sau elimind nevoia optiunilor colective sau politice in ceea
ce priveste ce, cum i cat urmeaza a se produce §1 consuma $i de
citre cine. Altfel exprimat, piaja are nu numai o luncfie ECO-
NOMICA ci §i una POLITICA, ultima putand (i cea mai impor-
tantd dintre acestea doua. Lficienta si libertatea economica sunt doua
consecinje alc aceleiasi ordini a interactiunilor sociale.

Aceastd schijd sumara a principiilor [undamentale ale
economiei politice clasice este poate suficientd pentru a sugera
entuziasmul generat de descoperirea acestor principn in sccolul al
XVIll-lea. Si adevérata infelegere a acestor principti continu s
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fie baza argumentelor pentru care organizafia piefei este plasata in
centrul oricdrei reforme institufionale in prezent, indiferent de
contextul istoric $1 independent de sistemul de relatii existente.

V. Legi si institutii

Aceste principii nu specifica, totusi, natura cadrului politico-
legalo-etic In cadrul céruia se poate anticipa ca indivizii vor desfasura
numeroase aclivitdfi care caracterizeazi o economie eficientd §i
dinamica. Aceste principii fundamentale au fost $1 sunt folosite de
1deologii laissez-faire-ului pentru a sugera cé piefele funcfioneaza
corespunzitor oriunde §i oricdnd, independent de cadrul politico-
etico-legal. Adam Smith nu a ficut o asemenea grescald. El a fost
suficient de atent in a remarca, ci sistemul pietii, sistemul libertatii
naturale, funcjioneazi eficient numai in cadrul unui set
corespunzitor de “legi i institutii”. Dar, totugi, Smith a dat prea
pufini atenfie determindrii exacte a acestor necesitati institujionale.

Noi, ca economisti politici, am invifat ceva in doud secole
s1 un sfert de cand a scris Adam Smith. Putem acum si extindem
principiile fundamentale astfel incét acestea s includa o specificare
a cadrului politico-etico-legal care trebuie sa existe astfel incat piata
sd funcfioncze eficient - un cadru care trebuie si stea in centrul
oricdrui g1 tuturor eforturilor privind reforma.

Apare, totusi, un principiu preliminar chiar inaintca aceslel
preciziri. Trebuie facutd o distinctfie categoricd intre acjiunea
colectiva sau politicd care vizezd schimbdri sau reforme in cadrul
structural sau constitufional al ordinii de piaja $i actiunea colectiva
sau politica care vizeazi schimbarea folosirii resurselor in cadrul
ordinii existente. Injelegerea principiilor fundamentale schifate an-
terior ar trebui sd sugereze cd reformele politice sunt sau pot [i
corespunziloare numai daci vizeaza structura constitutionald, dar
nu sunt, cel mai adesea, corespunzitoare dacd vizeazd modificarca
modului de folosire a resursclor in cadrul functiondri piegelor.
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Dar care sunt parametrii politico-etico-legali care trebuie sa
existe ast{el incat o economie de piata sa funcfioneze eficient?

V1: Proprietatea privatdi

[nainte detoate, persoanele trebuie si dejina drepturi depline
de proprietate asupra mijloacelor de producere a valorilor
economice, indiferent dacd aceste mijloace sunt sub forma
capacitifilor umane sau materiale. Numai pe baza proprietifi pri-
vate pot fi exploatate stimulentele corespunzitoare. Aceasta
argumentare elementard a proprietafi private este cunoscuti de la
Aristotel. Persoanele vor fi interesate, vor menfine $i dirija in mod
corespunzdtor folosirea resurselor productive, numai daca existd o
relatie reciprocd intre efortul cheltuit $i recompensa anticipatd. O
greseald centrald a socialismului marxist a constat in neglijarea
acestui antic principiu aristotelic. Cum se poate anticipa ca
persoanele vor produce valoare economicd dacd legitura dintre
efortul productiv (sub forma muncii sau cfortului antreprenorial) si
distributie este slaba.

Privite din perspectiva aristotelicd toate incercdrile de a face
0 economie operationald pe baza principiilor de control-comanda
colective erau sortite esecului. In termeni modemni, structura unei
astfel de economii este incompatibild cu stimulentele, aceasta in
mod independent de alte probleme centrale de management, cum
ar informatiile privind atat nevoile consumatorului cat §i capacitifile
producétorului.

VIL. Libertatea de intrare pe piatd

Introducerea drepturilor de proprietate privatd este un
principiu primar al oricdrei ordini economice viabile $i un obiectiv
politic fundamental, este tocmai respectarea acestor drepturi. Dar
privatizarea §i respectarea drepturilor nu sunt prin ele insele
suficiente pentru a genera o cconomte de piaja care [uncftoncaza
clicient. ldeologii laissez-faire-ului neglijeaza adesca sd remarce
constrangerile carc trebuic introdusc asupra comportamentulut
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acelora care participa la tranzactiile de pe piatd, chiar in calitatea
lor de proprietari privafi pe deplin protejati. Persoanele $1 grupurile
trebuie Tmpiedicate sd introduca bariere la intrarea gi iegirea din
activitdfile productive. Macclarul lui Adam Smith oferd carne pentru
vanzare in virtutea propriului sdu interes personal, dar actiunea lui
este menjinutd in limitele unei activitagi lipsite de exploatare numai
pe baza prezumtiei ¢a gi alji micelari potengiali, care oferd carnc la
prefuri determinate in mod competitiv, sunt prezenti pe piajd. Dreptul
de proprietate privatd nu poate fi extins si transformat in dreptul de
formare §1 impunere a pozifiilor de monopol pe piata.

Acordarea §1 respectarea drepturilor de proprietate privatd
impreund cu garantarea dreptului de intrare §i iegire liberd de pe
piatd sunt parametri institujionali corespunztori pentru care
responsabilitatea revine in mod direct autoritétilor politico-legale.
Piafa, existentd separat §i independent de autoritatea politicd definita
prin aceste funcfii esenfiale, nu poate anticipa si rcalizeze adevératul
miracol care rdmane posibil numai dacd existd acel cadru
parametric.

VIIL Stabilitatea monetara

in afara proprietalii private si a libertatii de intrare, ce altceva
mail este necesar §i care poate fi garantat corespunzitor de cétre
autoritatea politico-legala? Recunoagterea faptului ca o activitate
viabild — de productie, schimb §i consum-se poate desfisura numai
in cadrul unei economii monetare atrage in mod direct atenjia asupra
functiilor banilor si asupra posibilului rol al cadrului politico-legal
in asigurarea stabilitatii valorilor monetare. Dacd schimburile
urmeazi a fi realizate prin mijlocirea unitdfilor monetare §1 daca
prejurile relative ale unitdfilor de bunuri si resurse sunt exprimate
in unitd{i monetare nominale, devine limpede vulnerabilitatea
intregii economii la schimbarile $i alternarile impredictibile ale
valorii banilor. Stabilitatca valorii monetare devine o caracteristica
mult doritd a ordinii pieter.
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Existd anumifi susfindtori ai sistemului de piatd care
argumcentcaza cd laissez-faire-ul va determina aparifia unci unitati
monetare a picfei $1 cd mecanismul ntrarii si icsirii de pe piatd va
asigura stabilitatea valorii, diminuand sau eliminand complet rolul
autoritdpi politico-legale. Eu, personal, nu accept acest argument,
desi i recunosc abilitatea persuasiva. In conceplia mea, privesc
stabilitatea monetara ca pe o componentd necesard a parametrilor
unei economit de piaja viabile si cred cd aceasta stabilitate trebuie
sa fie garantatd prin acfiune politicd. Spunénd aceasta, pot fi, $i
am fost acuzat de naivitate politica, de adoptarea chiar de citre
mine a unei viziuni romantice despre functionarea de facto a
mecanismului politic.

Guvemnele si politicienii, intotdeauna i pretutindeni, au
folosit puterea lor de emisitine monetara pentru a confisca valoare
de la cetdteni. De ce, deci, ag sugera eu ca politicul poate si trebuie
sa garanteze stabilitatea monetarad?

S4 ne amintim, totusi, cd sarcina pe care mi-am asumat-o in
aceastd conferinjd este de a determina principiile primare ale
reformei privind organizarea unei cconomii de piata. In aceasts
conferin{d eu nu intreprind o analizd pozitivd, la rece a modului
cum functioneazd mecanismele politice sau ale pietelor. Faptul
relevant este cd dintotdeauna s-a putut observa c¢d guvernele
acceptd confiscarea sau ecrodareca drepturilor de proprietate pentru a
servi interesclor politicienilor; sc¢ poate constata ca ele introduc
bariere la intrarea §i iesirea de pe piefe, din nou in interesul
politicienilor, sici ele folosesc puterea de emistune monetara pentru
a confisca valoare. Aceste constatar: nu implica in nici un {el cd un
astfel de comportament rimane inaccesibil reformelor institufional-
organizational-constitujionale. Scopul normativ al demersului
“cconomiei politice constitufionale” constd tocmai in claborarca
principiilor fundamentale ale modificdrilor constitufionale care
limiteaza inclinajiile naturale ale politicienilor de a submina
adeviratele interesc ale cetdfenilor ca participanfi la refcaua
schimburilor de pata.
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IX. Normele morale

Proprietatea privati, libertatea de intrare si iegire, stabilitatea
monetard — este realizarea acestor obiective suficiente pentru a putea
sd prezicd cd este posibild aparifia prosperitafii, picii §i ordinii?
Pini la acest punct nu am afirmat nimic despre rolul normelor etice
sau morale 1n funcfionarea economiei de piajd. Aceastd analizd s-a
bazat pe ipoteza existenjei unor uniformitd{i comportamentale in
cadrul tuturor culturilor, uniformititi care permit derivarea
principiilor care trebuie si guverneze reformele institufional-
organizationale independente de timp si loc. Totugi, normele
culturale de comportament, care pot si fie substantial difenite intre
comunitéfi i intre perioadele istorice, pot afecta eficienta eforturilor
de a aplica principiile generale ale reformei care au fost schijate
anterior. O economie in care participantii se comportd, in general,
n concordanti cu ceea ce noi numim “moralitatea piefei’ va
genera o mai mare valoare economicid decidt o economie in care
participantii cautd si exploateze la maximum orice §i oricare
posibilitate de a realiza cagtiguri personale, chiar §i in detrimentul
partenerilor de schimb. In aceasti situafie vor exista diferente de
productivitate, chiar dacd parametrii institujionali formali sunt
identict in cele doud cazuri.

Cred cd importanta standardelor etice pentru funcfionarea
cu succes a economiei de piaji trebuie subliniatd in orice analizi a
principiilor primare ale reformei din tirile postcomuniste. Experienta
de viati de o jumitate de secol sub regimurile economice de
comandi-control a condus cu certitudine la o anumitd erodare a
trasdturilor comportamentale compatibile cu un regim al
schimburilor de piati. Economia de comandi-control, cu penuriile
el omniprezente, a generat stimulente perverse pentru un
comportament care este orientat oportunistic spre objinerea de
avantaje diferentiale. Nu trebuie si ne agteptdm ca schimbdrile in
atitudinile comportamentale si se producd brusc, indiferent de
reformele institutionale care pot fi introduse.
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Titlul conferintei mele a fost “Reforma {dri romantism”. Cred
ci perioada dupd 1989 a contribuit substanfial la distrugerea visurilor
romantice privind posibilitatea “remedierii rapide” care se pare ci
a fost promis prin reforme democratice. Am temerea ci in unecle
1dri §1 pentru unii observatori pendula s-a deplasat prea mult in
directia negativa. Nu existd nici un argument pentru abandonarea
principiilor fundamentale ale reformei, principii care ii mentin
valabilitatea §i continud si ofere cel mai bun instrument, intr-adevir
singurul, prin care cetdfenii unei {ari pot si objind binecuvantarea
simultand a libertdtii, prosperitifii i pacii.

Povestea sclavului*

S3 considerdm urmaitoarea secvenjd de situajii pe care o vom
numi Povestea sclavului §i imaginafi-vi cd este vorba despre Dvs.

1.S3 ne imagindm un sclav, in totalitate la discrefia bunului
plac al stipanului sdu brutal. Adesea este batut silbatic, scos afarid
in toiul noptii §i aga mai departe.

2.Stapanul este binevoitor g1 il bate pe sclav doar pentru
infracfiuni prestabilite prin regulile sale (neindeplinirea “cotei” de
muncd g.a.m.d.). El 1i acordd sclavului un oarecare liber.

3.Stdpanul are un grup de sclavi si el decide cum trebuie s3
fie repartizate bunurile intre acestia, pe temeiun binevoitoare, {inand
seama cu scrupulozitate de nevoile, mernitele lor §.a.m.d.

4. Stipanul acorda sclavilor sdi patru zile pe siptdmani pentru
folosinta personali i le cere si lucreze doar trei zile pe sdptdmana
pe mosia sa. Restul timpului le apargine.

5. Stapanul permite sclavilor sii sé plece §i sd lucreze in orag
(sau oriunde doresc) pentru plati. El pretinde doar ca acegtia sd-i
restituie trei geptimi din castigurile lor. De asemenea, el g1 rezerva
dreptul de a-i chema pe plantafie, daca vreun pericol i1 amenin}d mogia;

* Robert Nozick ,,Anarchy, State and Utopia (New York): Basic Books,
1974 p. 290-292) Traducere din limba engleza de cristian Coméanescu.
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s1 astfel creste sau scade valoarea celor trei septimi pretinse a-i fi
returnate. In plus, el f§i rczervi dreptul de a pune restrictii sclavilor
privind participarea la anumite activitifi periculoase, care pericliteazi
venitul sdu financiar, de exemplu urcatul pe munte, fumatul.

6. Stapanul ingiduie tuturor celor 10.000 de sclavi ai sdi, in
afard de Dvs., sd voteze si decizia comuni este luatd de citre tofi.
Au loc discutil deschise etc., intre ei §i ei au puterea de a stabili
cdror utilizén si aloce orice procentaj pe care decid si-l refind din
castigurile Dvs.(si ale lor).

Sa facem o pauzi in aceastd secventd pentru a cantdri situagia
la care s-a ajuns. Daca stipanul contracteazi acest transfer de putere,
astfel incat s3 nu mai poati reveni asupra lui, Dvs. aveti de-a face
cu o schimbare de stipan. Acum avefi 10.000 de stipéni in loc de
unul singur; mai curdnd aveti un stipan cu 10.000 de capete.

Poate ci cei 10.000 vor fi chiar mai blanzi decat stdpanul
binevoitor din situatia nr.2.

Totusi ei reprezintd stipanul Dvs. Se poate merge incd i
mai departe. Un singur stipan bland (ca in situafia nr.2) ar putea
ingddui sclavului (sclavilor) sdu (s#i) sd discute §i sd incerce sa-1
convingd s 12 o anumitd decizie. Stapanul cu 10.000 de capete
poate de asemenea face acest lucru.

7. Desi incd nu aveti drept de vot, Dvs. aveti libertatea (51 vi
se acordd dreptul) si participati la discutiile celor 10.000, si incercafi
sd-1 convingeti sd adopte anumite masuri i sd va trateze pe Dvs. i
pe el ingigi intr-un anumit fel. Apoi ei se retrag sd voteze pentru a
decide asupra misurilor corespunzitoare domeniului vast care sti
in puterea lor.

8. In semn de apreciere pentru utilele Dvs. contribufii la
discutii, cei 10.000 vi ingaduie i Dvs. si votati, daci ei ajung in
impas; ei se supun acestei proceduri.

Dupi discutie, Dvs votafi pe un petec de hartie 1ar ei se
retrag §i voteaza separat.
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{n eventualitatea ci intr-o anumiti chestiune voturile lor se
impart la paritate, 5000 pentru, 5000 contra, ei se uiti la buletinul
Dvs. de vot si il pun la socoteala.

Pin3 acum aceasta nu s-a intdmplat niciodata; pand acum ei
nu au avut niciodatd ocazia sa deschida bulctinul Dvs. de vot (un
stipan unic ar putea, de asemenea, sd se supuna deciziei sclavului
sdu cu privire la orice chestiune care i1 pnveste dar care lui,
stdpanului, 11 este absolut indiferentd).

9. Ei arunci gi votul Dvs. in urna, alaturi de al lor. Daci ei
sunt exact la paritate, votul Dvs. decide asupra chestiunii respec-
tive. Altminteri el nu afecteazi rezultatul electoral.

Intrebarea este: care din tranzitiile de la situatia nr. 1 la
situatia nr.9 a fdcut ca povestea sd inceleze de a mai fi povestea
unui sclav.

“Care libertate?”

Ana Maria Sorescu

fn capitolul de debut al cirtii sale, Bruno Leoni avertizeaz3,
intéi de toate, citandu-1 pe Abraham Lincoln, asupra dificultajii de
a defini libertatea. Acesta susjinea ci lumea nu a dat niciodata o
definifie buni libertdii; folosind acelagi cuvant, nu avem intotdeauna
in vedere acelagi lucru.

Daci se doregte o definire a libertéfii, trcbuie mai intéi s se
decid3 scopul definifiei. O problemd preliminard care se ridicd in
fata unei definifii ct mai realiste este urmatoarea: libertatea cste
ceva care pur §i simplu exista si singura dificultate este de a gési
cuvintele corespunzitoare pentru a o descrie.

Un exemplu de astfel de definitie este cca aparjinand lordului
Acton in introducerea la cartea sa “History of Freedom”. Prin

40

https://biblioteca-digitala.ro / https://unibuc.ro



libertate, el intelegea siguranja ca fiecare om este protejat in a face
ceea ce considerd el ci este de datoria lui s faci, protejat impotriva
influentei autoritifilor gi majoritailor. in aceasti definiie, el avea
in vedere 1n primul rand libertatea religioasa.

In problema definirii libertitii, trebuic finut cont de faptul ci
“libertate” este un cuvant gi ci remarcile lingvistice sunt binevenite
§1 necesare, mai ales in momentele de confuzie semantica.

Bruno Leoni imparte cuvintele pentru a evidentia dificultatea
definirii nofiunii in discutie, in doud categorii.

Prima categoric este aceea a cuvintelor aga-zis materiale.
Incertitudinea care se intdmpld si planeze asupra acestora poate fi
inldturatd prin simpla indicare a lor in mediul inconjuritor. (Aceasta
simpld metoda sti la baza conversatiei dintre oamenii care vorbesc
limbi diferite sau a conversatiei dintre un om oarecare §i un copil
care nu gi-a insusit incd limbajul).

Ceca de-a doua categorie de cuvinte cuprinde termenii non
sau nemateriali, pentru a cdror explicare este nevoie de gisirea unui
factor comun in limbile utilizate in conversatie.

Datoritéd acestei dificultdfi de definire se explicd faptul ca
filozofii greci tratau “lucruri’ (de fapt termeni) non materiale (de
exemplu “justitia”) ca §i cum ar fi fost lucruri materiale. De
asemenea, se explicd si incerciri mai recente de a defini “legea”
sau “statul” ca si cum ar fi entitdfi ca soarele sau luna.

Convingerea naivi ci lucrurile nemateriale pot fi definite cu
usurin{i se spulberi in incercarea de a traduce in italiana sau in franceza
termeni ca “trust”, “equity”, sau “common law” sau invers, de a tra-
duce n englezi “consul d’ctat”, “prefecture”, “court de cassation’,
“corte costituzionale”.

Asemenea cuvinte sunt atat de inridicinate intr-un mediu
istoric bine definit incat nu le putem gisi cuvinte corespondente in
limbajul altor natiuni (putem da doar definifii complicate care includ
s1 explicarea originii istorice a multor institufii).
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Un alt fenomen generator de confuzii este sunetul aparent
identic pe care-1 au cuvintele ce posedd intelesuri total diferite in
raport de diferite locuri §1 momente. Un asemenea exemplu, poate
chiar cel mai elocvent, este acela al termenilor politici §i economici
(de exemplu “inflatie”, care in SUA este injeles ca o crestere a
prefurilor, in timp ce in Italia inseamnd §i incd este perceput ca o
creglere a cantitifii de moneda in circulatie).

Un alt exemplu este termenul “democrajie”, folosit cu
intelesuri complet diferite de omul simplu din SUA i de
conducitorul politic din Rusia. Termenul de “democratie” aparfine
limbajului politic al Greciei din timpul lui Pericle §i nu poate fi
ingeles fir3 referiri la termeni tehnici ca “polis”, “demos”, “ecclesia”,
“isonomia’, la fel cum democratia elvetiand nu poate fi injeleasi
fari mentionarea termenilor “Landsgeminde”, “referendum”, etc.
Confuzia semanticd nu este totdeauna fortuitd; in unele cazuri ea
este chiar urmdritd, in scopul de a declanga un anumit tip de
comportament (de exemplu “democratie” este un termen ce a fost
mult exploatat in acest sens)

Legiturile dintre subiectele etice i politice pe de o parte i
dintre subiecte economice §i etice pe de altd parte, au generat
cresterea uriagd a stocului de confuzii §i contradicfii intre infelesurile
cuvintelor in limbajul obisnuit.

fn ceea ce priveste termenul de “libertate”, totul se aplic si
aici, inclusiv asupra derivatelor ca liberal §1 liberalism.

Cuviéntul a avut ingelesuni diferite, in functie de contextul
istoric, fiind folosit i in Tntelesul tehnic §i in cel comun, in limbajul
politic g1 economic. Astfel, in Roma anticd, termenul trebuia corelat
cu alfii precum “res publica” “fris civitatis’, “monus” sau
“monumissio”’; in Anglia moderni trebuie si facem referire la
termeni specifici precum “habeas corpus” sau “rule of law”

Cuvantul “libertate” a intrat devreme in limbajul obignuit al
Europei vestice. Aceasta a implicat mai devereme sau mai tarziu
depidrtarea cuvantului insugi de termenii tehnict aparfinand
limbajului legal sau politic al acestor tari.
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fn ultimii o suti de ani, cuvantul “libertate” a inceput si
pluteascd neancorat; au aparut schimbiri semantice in multe {ari, in
mare parte propuse de filozofi. Aceasta a generat confuzie, datorita
utilizdrilor variate in filozofie, economie, politici, morald, muli
incercand si exploateze conotatiile favorabile ale acestui cuvant.

Existd numeroase diferene de sens in utilizare. De exemplu:

A/1in englez3, italiand, francezi unele sensuri corespund (de
exemplu cand se spune despre un negru ci este liber), dar in ultimele
doui nu existd sensul de gratuitate.

B/ are un sens de principu de bazi in sistemele politice
“bune” sens cu totul diferit de sensul din Declaratia de independent
sau din regimul colonelului Nasser din Egipt.

C/ diferente existd si intre sensul cu care este folosit in
sistemele politice englez si american §i, respectiv,sensul din sistemele
politice de imitafie; regulile par si fie aceleagi dar nu lucreazi in
acelasi fel.

D/ intelesul cuvantului diferd in perioade distincte ale
aceluiagi sistem de drept si in aceeasi perioadd in diferite
circumstanie §i pentru oameni diferifi.

De exemplu, conscripfia militard din jirile anglo-saxonc era
inifial consideratd incompatibild cu libertatea politicd. Ulterior,
intelesul libertdfi politice s-a schimbat. Toate acestea apar ca
ciuditenii, contradictii pentru tehnicieni, dar omul obignuit le 1a,
incongtient sau chiar voit, ca pe ingrediente naturale ale sistemului
politic $i economic.

Un exemplu de contradictie il constituie puterile legale fard
precedent conferite uniunilor de comerf atat in SUA, cét g1 in Marea
Britanie. Prin Trade Union Act (1927) s-a conferit acestora o cnorma
putere politicd asupra membrilor §i asupra intregii viefi politice a
regiunii respective.

fnainte de aceasti perioadi era limpede c# libertatea insemna
protectie egald in fafa legii impotriva constrngerii. Fiecare era liber
sd dispuni de capitalul 1 de munca sa dupa cum voia.

In SUA, prin Adamson Act (1916) guvernul federal a folosit
pentru prima dati puterea de constrangere, realizdnd ceea ce uniunile
probabil ar fi reusit numai dupi o lupti lung i costisitoare.
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Termenul de “freedom from constraint”, care are un injeles de
protectie pentru toat3 lumea in faja constrangerii §i-a schimbat sensul
in acest caz particular. In anul 1935, lucrurile s-au inriutitit,
limitandu-se infelesul de “libertate” la cetatenii angajati, afectandu-
se intelesul acestei nofiunt. Azi existd mai multe sensuri ale cuvantului
“freedom from constraint”, in funcfie de oamenii care sunt
constrangi, situafie in legiturd cu o schimbare romantici pe care
grupurile de presiune au promovat-o in ultimul timp, in sensul dat
cuvantului “libertate” in limbajul obignuit.

Profesorul Mises remarca incercarea de rasturnare a injelesului
libertatii in sistemele totalitare. Aici cuvéntul este aplicat 1a conduita
individuald intr-un sistem in care omul nu are alt drept decat pe
acela de a asculta ordine.

Bosanquet, discipolul englez al lui Hegel, constata cd suntem
constrangi si fim liberi.

Bruno Leoni, in final, se declara de acord cu teoria “omului
bifurcat” al lui Maurice Cronston care sustinea ci omul este o unitate
trup-minte ce este in acelagi timp rajionala §1 irajionald, iar libertatea
impune o constringere a parfii rafionale asupra pértii irationale.

Aceasti constrangere, dup3d cum ariita Platon, este legatd de
nofiunea de societate, in care oamenii rafionali trebuie si-1 conducé pe
ceilalfi, daci este necesar, firi consimtdmantul ultimilor (ca i chirurgii).

Concluzia finali pe care o trage Bruno Leoni este cd nu ex-
istd libertate independent de oamenii care vorbesc de ea si la care
se raporteazd neincetat

Costel Priga:
“Libertatea este o iluzie sau poate un amalgam; este

amagirea intru totul specifica fiintei umane.”

Ana -Maria Sorescu:
“Libertatea este aceea de care nc folosim ca sd lovim in
ceilalfi, pe cand ar trebui s-o utilizim pentru a ne tempera
pe noi insine.”

Diana Stefanescu:
“Libertatea — invizibilitatea granifelor, iluzia ci te pofi
migca in voie, ¢ nu existd constrangeri, condifie sine qua
non a viefii ”’
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Adrian Tomescu:
“LLibertatea este capacitatea omului de a-§i putea indeplini
dorinfele permitandu-ie si celorlalji sa poata face acelagi
lucru. Libertatea presupune existenja unor limite.
[Libertatca inscamna sa poti sd-{1 cunosti limitele.
LLibertatea ta sc terniina acolo unde incepe libertatea celui
de langa tine™.

Oana Valeria Smedescu:
“Libertatea — dar primit de la Dumnezeu, pe care il putem
folosi in asa fel incat sa ajungem la EL.”

Diana Popa:
“Libertatea inseamna viaga si moarte.”

Rodica Nifescu:
“Libertatea este posibilitatea de a infelege care sunt
nelibertaile”.

Oana Stefan:
*“Libertatea- ceva ce nu se poate naste decat din cea mai
mare rigoare, impusa din exterior, in anumite limite sau
din interior fard limite™.

Raluca Stanciu:
“Libertatea- conditie esenjiala pentru a trai neingradit, cu
respectarea legilor”.

Razvan Splais:
“Libertatea este o iluzie pe care {i-o dd o persoand mai
inaltd in grad si in realitate este un compromis social: ai
dreptul sa faci ceva, in schimb {i se ingradesc alte libertaji
mai importante”.

Veronica Popescu:
“Libertatea-capacitatea individuala de a decide pentru sine,
in opozitie cu dreptul societitii de a constrange individul
in deciziile sale”.

Oana Stegaroiu:
“Libertatca inseamna a realiza $1 a te desfagura dupa voia
ta cu condijia sa respecte realizarile si ideile celorlalyi”.
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Capitolul 3:

CEREREA SI COMPORTAMENTUL
CONSUMATORULUI

“Cea mai faimoasd lege a economiei §i cca de care
economigstii sunt cei mai siguri este legea cererii. Pe
aceastd lege este construit intreg edificiul economiei.”

(David Henderson)

Sistemul preturilor ghideaza indivizii in comportamentele lor
economice, atunci cand ei 1au decizii cu privire la consum sau la
productie. Prefurile sunt cele care coordoneaza aceastd vasta arie a
actvitifii economice. Lle semnaleazd dorinfele si nevoile si
promoveaza inifiativele pentru tofi participaniii picfei facand astfel
posibild armonizarea dintre alegerile §i actiunile unora si al
celorlalfi. Pentru c este gtiut cd o schimbare cat de mica pe o piat
afecteazi pe tofi participaniii de pe acea piafd.

e
a

= (Cererea si alegerea consumatorului

Pentru injelegerea comportamentului consumatorulut sunt
necesare $i importante cateva principii de baza pe care le voi enunia
g1 explica mai jos:

1)  Venitul disponibil limitat necesita alegere
Raritatea este reflectatd in venitul fiecdruia, venit care din
cauza cd cste limitat nc obligd la alegere. Cand cumpdrdm
0 cantitate mai mare dintr-un bun, este aproape sigur ca
vom cumpdra o cantitate mai micd dintr-un altul.
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2)

3)

4

Consumatorii iau decizii rationale in functie de scopul lor

Dc obicel, consumatorii incearcd sd cantireascd valoarea
allernativei pentru carc opteazi. [n final ei vor opta pentru
aceea care la cel mai mic cost, le aduce cel mai mare
beneficiu.

Un bun poate fi substituit cu un altul

De exemplu atunci cand unui individ ii este foame, el
poate comanda pizza sau poate comanda pui cu usturoi
sau poate comanda orice altceva.

Consumatorii sunt siliti sa ia decizii fara a putea dispune

de o informatie perfecta, dar cunostintele dobandite i
experienfa trecuta le sunt de un real folos

S)

Nici o fiinfd umand nu poate face previziuni perfecte.
Consumatori, deci nu vor anticipa intotdeauna corect
consecinjele alegerii lor. Aceste alegen ale consumatorilor
nu se fac in vid. Pentru c3 fiecare om are cat de cat o idee
despre ce se asteapta sd fie dacd el cumpara cafea sau o
carteld de telefon sau magina. De ce? Pentru cé fiecare a
invijat cate cevadin experienfa lui sau a altora. Asteptérile
nu pot {1 intotdeauna pe deplin satisfacatoare. Dar totusi
$1 din aceastd situafie se poate castiga. Ce anume?
Informatie prefioasd care ne va ajuta in viitor s putem
prevedea cu 0 mai mare precizie rezultatul unei alegert.

l.egea utilitatii marginale spune: la o rata crescatoare a

consumului, utilitatea ce deriva din consumul unei unitati
aditionale dintr-un bun va scadea

Dupi cum se stie, “utilitatea” este un termen pe care economistii

il {olosesc pentru a descrie beneficiile personale, subiective, care
rezultd dintr-o actiune. Legea utilitdfii marginale stipuleaza cd utilitatea
marginald (adifionald sau a ultimei unititi) ce deriva din consumarea
unitdfilor succesive dintr-un bun va descreste la o rata crescitoarc de
utilizare.Ce vrea sd spund de fapt aceasta lege? De exemplu daca va
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place foarte mult Inghefata, utilitatea marginala obfinuta cu fiecare
cantitate de inghetatd consumata, va scadea. O porjie de inghejatd la
pranz ar putca fi extraordinara. Dar incercaji s& mancati toatd seara
inghetata s1 vefi constata ca dacd a doua zi la pranz vei gasi pe masa
o portie de inghetatd, nici nu va veli atinge de ea sau oricum “‘puterea
el de atractie” a scdzut foarte mull. Acest lucru inseamni ¢ utilitatea
marginald a scdzut. Consumatorul va inceta sa-g1 procure o unitate
adifionald, daca aceasta 11 va aduce mat pufina utilitate marginala.

=  Utilitatea marginala si alegerea consumatorului

Alegerile consumatorilor ca si alte decizii sunt influentate
de schimbirile care survin in beneficii si costuri. Daca costul
procurdrii unui anumit bun scade, sau dacd beneficiul cumparéarii
aceluiagt bun creste, atunci consumatorii care doresc mai multd
satisfacfie vor cumpara mai mult din acel bun. Cat de mult? Daca o
cantitate mai mare dintr-un bun este consumat pe unitatea de timp,
legea utilitdfii marginale descrescinde stipuleaza cd beneficiul mar-
ginal al consumatorului se va diminua. Un consumator va castiga
prin cumpdrarea unei cantitdfi mai mari din noul produs, mai ieftin,
atdta timp cat beneficiul, adicd utilitatea marginald U, , cc deriva
din consumul unei unitafi suplimentare din acest bun depaseste costul
unitdtii respective, costul acestui bun, desigur, este utilitatea mar-
ginald asteptatd, corespunzitoare alternativei de consum prejuild
cel mai mult §1 care ar putea fi cumpdrata la acelag pref. Trebuie
finut cont ca o anumitd reducere survenita in preful unui bun, poate
avea un efect pozitiv, dar limitat asupra cantitafii cumpdrate.

Avand un venit fix §1 anumite prefuri pentru bunurile care
urmeaza a fi cumpdrate, consumatorii i§1 vor maximiza satisfacfia
(utilitatea totald), asigurdndu-se ¢ ultima unitate monetara cheltuita
pe fiecare unitate cumpdratd din acel bun 1i va aduce o utilitate
marginala cgald. Adicd raportul:

v A U B (”’m,..»

A P,
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Daca de exemplu, biletul de intrare la un meci de fotbal i1 va
aduce consumatorului mai pujind utilitate marginald pe unitatea
monetard decét biletul de intrare la un film, consumatorul castiga
mai mult numai in cazul in care i§1 va aloca mai pufin din fondurile
sale pentru meciurile de fotbal gi mai mult pentru filme.

m  Schimbarile preturilor §i alegerea consumatorului

Curba cererii reprezinta dependenta dintre cantitatea
ceruta dintr-un bun sau serviciu si preful acestuia

Principiul cererii se referd la faptul cd pe mésura cresterii
prefului, cantitatea cerutd scade.

Pret (p),
P 2
T P ]
D
: >
Q, Q Q (cantitatea)
<____
Fig.3.1

De unde rezultd acest principiu al cererii? El rezultd din
efectele generate de aceastd mirire a prefului. In primul rand, daci
preful unui bun sau serviciu creste, acesta devine mai scump in
raport cu alte bunuri sau servicii. Deci, bunul sau serviciul al cérui
pret a crescut este substituit cu alte bunuri (sau servicii). Acest efect
se numegyte efect de substitutie.
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Al doilea efect se numegste efectul de venit si se referd la
faptul cd pe mésura cresterii prejului, puterca de cumpdrare a
venitului disponibil cumparatorului se reduce; cu acelasi venit se
poate cumpdra o cantitate mai mica din bunul sau serviciul respectiv.

Cresterea costului de oportunitate al consumarii unui bun il
va face pe acesta mai putin atractiv cumpdrdtorului. Deci, daca
consumul este redus, unititile rimase vor avea o utilitate marginald
mai mare, lucru echivalent cu faptul ci ele vor avea o valoare mai
mare pentru consumator. Dacd cresterea prefului nu este atat de
mare astfel incit si elimine consumatorul de pe piatd, consumul
unitifilor succesive din acel bun va scidea pand cand utilitatea
marginald a acclui bun este suficient de marc astfel incét si cgalcze
noul cost de oportunitate, mai mare.

Daca consumatorul are parte de o crestere moderati a pretului,
reducerea consumului va fi limtata. Deci, trebuie sd avem tot timpul
in minte ideea cd dacd venitul consumatorului este constant i
celelalte prefuri nu se modificd, cresterea prefului reduce puterea
de cumpdrare a individului. O reducere a acestei puteri de cumpdrare
tinde si aiba ca rezultat o reducere a consumului mai multor bunuri.

Reducerea cantitatii cerute pe masura cresterii prefului
depinde de intensitatea actiunilor simultane a efectelor de
substitutie si venit.

u Surplusul consumatorului

Curba cererii ne arata cate unitdfi de cantitate i§i vor procura
consumatorii la diferite prefun. Acest lucru pune in evidenjd
evaludrile facute de consumatori.

Surplusul consumatorului apare ca urmare a diferenjelor dintre
prejurile pe care consumatorul este dispus si le pldteascd pentru
unitifile succesive ale consumului §i preful piejei.

Surplusul consumatorului este masura castigului net al
cumpdratorului (consumatorului).
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Surplusul marginal al consumatorului este diferenta dintre
disponibilitatea de platd pentru ultima unitate a consumului §1 preful
pietei.

Surplusul total al consumatorului este suma surplusurilor
marginale.

Maénmea surplusului consumatorului este afectatd deci, de
pretul pietei.

Disponibilitatea
de platé
Surplusul total al

/ consumatorului

Surplusul marginal al
consumatorului

P \

4»
Q

Fig 3.2

Surplusul marginal este egal cu O atunci cdnd pretul pietei
coincide cu preful pe care consumatorul este dispus sé-1 plateascid
pentru ultima unitate a consumului.

fn cazul in care consumul este mai mic decét cel corespunzitor
egalitifii dintre surplusul marginal §i preful piefii, consumatorul
introduce in consum noi unitifi care maresc surplusul total.

Atunci cidnd consumul este mai mare decét cel corespunzitor
egalitdfii dintre surplusul marginal si preful piefii, consumatorul
elimini din consum unititile care reduc surplusul total.
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] O enigma deslusita cu ajutorul surplusului
consumatorului

Adam Smith afirma 1n cartea sa Avufia Nafiunilor ci: “Nimic
nu este mai necesar viefii decat apa; dar procurarea ei nu reprezinta
in orice caz un lucru rar. Diamantul, din contri are o valoare mici
de utilizare, dar o foarte mare cantitate de bunuri trebuie oferite in
schimbul obtinerii lui”!. Problema care si-a pus-o de fapt Adam
Smith este urmétoarea: De ce apa, atat de necesari vietii, se vinde
la un pref atdt de mic, in timp ce diamantele fari de care se poate
trdi, au un pref aga de mare?

Rispunsul se afld in injelegerea conceptului de surplus al
consumatorului.

P P X
\ Surplusul
P4 L\Q/'Consumatorului /
Surplusul
consumatorului
. pa

\
> 2 4
? Q Q Q

Fig.3.3 Fig. 3.4

fn Fig 3.3, aria hagurati reprezinti surplusul consumatorului
de diamante, iar in Fig 3.4 aria haguratd reprezintd surplusul
consumatorului de api. Se observi ci, desi preful diamantului este
mai mare decat preful apei, surplusul consumatorului de diamante
este mai mic decat surplusul consumatorului de apa.

! Adam Smith, “An inquiry into the nature and causes of the Wealth of
Nations", Ed. Macmillan Publishing Company, New York, 1985, pg. 45
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Surplusul consumatorului (mai mare in cazul ape1) sugereaza
adevarata ierarhie pentru existenf{a umanai.

Disponibilitatea de platd pentru unitifile suplimentare
introduse in consum depinde de valoarea unitéfii suplimentare, §i
nu de valoarea tuturor unitdfilor consumate. Cand unitédtile
suplimentare sunt valabile la un cost scdzut ele vor {i consumate
pand In momentul 1n care valoarea lor marginald va fi de asemenea
scizutd. Preful este determinat de cost gi de valoarea unitafilor
marginale. Deci, valoarea lor marginala poate fi foarte micd, chiar
dacd valoarea totald este foarte mare. Aga se intampld cu apa.
Valoarea totald a unui bun include surplusul consumatorului. Deci,
valoarea totald a unui bun (in cazul nostru apa) poate fi mare chiar
daci preful ei este mic.

m  Factorii cererii i deplasirile curbei cererii

Cererea pentru un bun sau serviciu nu depinde numai
de pretui bunului sau serviciului, ci §i de alti factori cum ar fi:
- venitul consumatorului (V)
- preturile celorlalte bunuri sau servicii (P¢)
- preferintele consumatorilor (G)
- anticipdrile consumatorilor (A)
- atitudinea fatd de risc (R)

Curba cererii pentru un bun sau serviciu este construiti in
ipoteza cd singurul factor care variazi este pretul bunului sau
serviciului respectiv, ceilalti factori fiind constanti. Aceastd ipoteza
este cunoscutd sub numele “CETERIS PARIBUS”. Astfel, vom
putea scrie functia cererii complete astfel: Q = f(P,V, P, A,R) unde
Q este cantitatea §i P este pretul bunului.

Modificarea prefului bunului sau serviciului respectiv are ca
efect modificarea cantititii cerute, ceea ce echivaleazi cu o
deplasare de-a lungul curbei cererii.
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A
P 1 \\»
l P: 2
g
QA Q
—Pp
Fig. 3.5

Aceste deplasiri de-a lungul curbei ofertei nu modifica preful
si cantitatea de echilibru.

Modificarea celorlalfi factori ai cererii antreneazi modificarea
tuturor cantititilor cerute la diferite niveluri ale prejului, ceea ce
echivaleazi cu deplasirile intregii curbe a cererii. Deplasérile curbei
cererii modificd atat preful cit gt cantitatea de echilibru.

Importantant de refinut este distincfia dintre:

- cregterea cantitdfii cerute §1 - cregterea cererii
PA p?
b
p- D D,
D,
»> >
QA Q Q Q
—>
Fig. 3.6 Fig. 3.7
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-reducerea cantitdfii cerute s reducerea cererii

p:
P D,
D,
L
2w Q Q Q
«— .
Fig. 3.8 Fig. 3.9

Acum vom discuta cum afecteazi ceilalfi factori ai cererii,
cererea.

1) Modificarea venitului

» cregterea venitului determind cregterea cererii, adicd
curba cererii se va deplasa spre dreapta; pretul §i
cantitatea de echilibru cresc

» reducerea venitului determin3 reducerea cererii, adici
curba cererii se va deplasa spre stanga; preful si
cantitatea de echilibru se reduc.

In functie de modificirile produse asupra cererii de cétre
modificarea venitului, bunurile se clasificd in bunuri normale §i
bunuri inferioare.

Bunurile normale sunt bunurile pentru care cresterea
venitului antreneazi deplasarea spre dreapta a curbei cererii.

Bunurile inferioare sunt bunurile pentru care cregterea
venitului antreneazi deplasarea spre stanga a curbei cererii.
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2) Modificarea pretului celorlalte bunuri

fn raport de bunul supus discutiei, celelalte bunuri pot fi
bunuri substituibile s1 bunuri complementare.

Bunurile substituibile sunt acele bunuri pentru care corelatia
intre preful unui bun §i cererea pentru cclalalt bun cste pozitiva. Ce
inseamnd acest lucru?

-Cregterea prefului unui substitut antreneaza o deplasare spre
dreapta a curbei cererii pentru bunul supus analizei.

-Reducerea prefului unui substitut antreneazi o deplasare spre
stdnga a curbei cererii pentru bunul supus analizei.

Bunurile complementare sunt acele bunuri pentru care
corelatia intre preful unui bun §i cererca pentru ccldlalt bun cste
negativi. Ce inseamnd acest lucru?

-Cresterea pretului unui complement antreneaza o deplasare
spre stidnga a curbei cererii pentru bunul supus analizei.

-Reducerea pretului unui complement antreneazi o deplasare
spre dreapta a curbei cererii pentru bunul supus analizei.

3) Modificarea preferintelor consumatorilor

De ce se schimba preferintele consumatorilor? Pentru ci si
oamenii se schimba. Unul din factorii care determind schimbarea
preferintelor consumatorilor este reclama. Vi dafi seama ca firmele
nu ar face cheltuieli atat de mari cu reclama §i publicitatea daca
acestea nu ar da rezultate. Numai in SUA, 1n fiecare an se cheltuiesc
mai mult de 100 miliarde $ cu reclama si publicitatea.

4) Anticiparile privind evolutia viitoare a prefurilor

Anticiparea unor cregteri ale prefurilor duce la deplasan spre
dreapta a curbei cererii.

Anticiparea unor reduceri ale prefurilor duce la deplasar spre
stinga a curbel cererii.
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e ——

[ — —

O SCHIMBARE IN ACEST FACTOR VA MODIFICA |
CANTITATEA CERUTA (DAR NU CEREREA)

Preful bunului

|
SCHIMBARILE ACESTOR FACTORI VOR CAUZA %I
DEPLASAREA INTREGII CURBE A CERERILI. |

1. Venitul consumatorului

2. Preturile celorlalte bunuri sau servicii |
3. Preferintele consumatorilor
4. Anticiparile consumatorilor |

] Elasticitatea cererii

Elasticitatea cererii diminueazi modificarea cantitéfti cerute
ca urmare a modificarii factorilor de influenia.
Lilasticitatea cererii s¢ masoard prin coeficientul de elasticitate al
cererit (E), care 1a in considerarc un singur factor (F), ceilalfi
rdmanand constanti.
E= modificarea procentuald a cantitifii cerute

modificarea procentuald a factorului de influenja

QL_ Q_o

Y
E= F -F, unde O este slarea inifiald gi 1 este starea finald

P*O
Cei mai importanti coeficienti de elasticitate care se calculeaza sunt
urmatorii: ' o 3 AQ
a) coeficientul de elasticitate al cererii
in funciie de prejul bunului sau g _ 1%
serviciului AP
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b) coeficientul de elasticitate AQ

al cererii in funcfie de venitul 0
. E - =
consumatorului AV
Vv
¢) coeficientul de elasticitate é_Q_

al cererii in functie de pretul E= 0
celorlalte bunuri §1 servicii ce se AP,
tranzacfioneaza pe piafa. P.

fn functie de coeficientul de elasticitate al cererii in raport de
pretul bunului avem urmatoarele patru situafii de clasificare a cererii:

(2) daca -1< E <0, cererea

(1) daca E = 0, cererea
este inelastica

este perfect inelastica

-

Q

Fig.3.10  ° Fig. 3.11

(3) daca E < -1, cererea (4) daca E—>—xc, cererea este
peste elastica perfect elastica
A A

Fig. 3.12 Q Fig. 3.13 Q
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= Curbele de indiferenta si caracteristicile lor

In acest capitol am vizut ci analiza utilitifii marginale este
utili pentru analiza curbei cererii unui individ. in dezvoltarea teoriei
alegerii consumatorului, economigtii folosesc insd o tehnicd mai
formal4, analiza curbei de indiferenta.

Pentru fiecare individ care face o alegere, existd doua
elemente importante: preferintele si oportunitdfile. Curba de
indiferentd se referd la cel de-al doilea element, oportunititile. S&
vedem cum.

Sé@ presupunem cé existd n bunuri de consum (1, 2, ........ n)
$1 (X[, Xgpeuvnnnn X,) sunt cantitdfi consumate din aceste bunuri.
Spunem ci definim cogul de consum (C) ca fiind:

C =Xy Xgpeevnnnn X,

Acum sd revenim putin la preferinte. Ce inseamna cd un cos
de bunur este preferat altuia?

Asadar C(x, X5,........ Xx,) este preferat lui
C =0 % e, x,") dacd utilitatea consumului lui C este mai
mare decét utilitatea consumului lm1 C’. _
C $1 C’ sunt indiferente in consum daci utilitatea consumului lui C
este egali cu utilitatea consumului lui C’.

Deci, intotdeauna existi o relajie de ordonare a preferinfelor
consumatorilor, care se presupune ci satisface urmétoarele condifii:

(1) non-saturatie (nu poate exista pentru toate bunurile, simultan,
saturatie in consum)

Aceastd axiomd a non-saturafiei elimind posibilitatea ca un
individ s doreascd vreodati s consume din toate bunurile mai pufin.
(2) completitudine (intre doui cosuri C si C’, nu existd decét cel

mult una dintre relatii):

“preferat” — C este preferat in raport cu C* (C>C")

“non-preferat” — C’ este preferat in raport cu C (C<C")

“indiferent” — C si C’ sunt indiferente in consum (C=C")
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(3) tranzitivitate (dacid C este preferat in raport de C’ §i C’ este
preferat in raport de C''=>C este preferat in raport de C'")

(4) convexitate forte (cosurile care reprezintd combinatii
echilibrate sunt preferate celor care reprezintd combinafii
extremale? )

Am vizut care sunt condifiile satisficute de o relatie de 1erarhizare

a preferingelor, iar acum este momentul s ddm definifia curbei de

indiferenta.

Totalitatea cosurilor care sunt indiferente in consum reprezint

o curbd de indiferenti. Totalitatea curbelor de indeferenta formeaza

harta curbelor de indiferenta.

X,
A
U creste
I
L
I,
»
Fig. 3.14 X,
- Proprietatile curbelor de indiferenta

1) O curba de indiferenta mai inalta exprima un nivel de
utilitate mai mare; aceasta proprietate corespunde axiomei de
non-saturatie

? combinatie extremald inseamna foarte mult dintr-un bun i foarte pufin
din celalalt bun
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*>N

Fig. 3.15 X,

2) Curbele de indiferenta din cadrul aceleiasi familii de
curbe de indiferentd nu se intersecteaza niciodata; accasta
proprietate corespunde axiomei tranzitivitafii.

X,
A
| A

Fig. 3.16 X,

S4 presupunem prin absurd ci cele doud curbe de indiferent

[ siL s-ar intersecta in punctul C.
Uitandu-ne pe gralic putem spune:

—  consumatorul este indiferent intre B §i C (pentru ca atat
B cét i C se afld pe 1)

— consumatorul este indiferent intre A g1 C (pentru cd atat
AcitgsiCscaflapel)
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Conform axiomei tranzitivitajii => consumatorul este indiferent
intre A g1 B. Acest lucru contravine rafionalititii pentru cd A confine
mai mult x, decat B si aceiagi cantitate de x,. Deci,am demonstrat
cd presupunerea noastra a fost falsi.

q.e.d.

3) Curbele de indiferenta nu pot lua forma unor cercuri
concentrice.

Aceastd proprietate este o consecinja a axiomei non-saturatiei
care nu admite posibilitatea ca noi sd dorim sd consumam, simuitan,
mai puin din toate bunurile. Imposibilitatea existentei curbelor de
indiferentd sub forma unor cercurn concentrice este echivalenti cu
imposibilitatea existentei punctului fericirii (F). Existenfa acestui
punct nu ar respecta axioma non-saturatiei. '

X,

punctul
fericiril

xl
Fig. 3.17

Asadar, vrem sd demonstram acum ci daci respectim axioma
non-saturatiei, curbele de indiferenta nu pot avea forma unor cercuri
concentrice.

Deplasindu-ne din A in B, crescand simultan consumul din
cele doud bunuri, am inregistrat un spor de utilitate, pentru cd B
este situat pe o curbd de indiferen}d mai inaltd decdt A. Dar
deplasandu-ne din B in C, deci sporind in continuare consumul,
revenim pe curba de indiferenfa U’. Cresterii stmultane a consumului
din cele doua bunuri 1i corespunde un spor de utilitate pani in I,
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care semnificd de fapt cd avem saturafic simultand pentru toate
bunurile, orice deplasare citre NEE conducdndu-ne la o descregtere
a nivelului de utilitate.

g.ed.

4) Curbele de indiferenta au forma unor curbe convexe cu
inclinatie sau rate descresciatoare de substituire a bunurilor.
Aceasta proprietate corespunde axiomei convexitatii forte.

Acum este momentul sd precizidm ce reprezinta rata marginald
de substitutie a unui bun cu alt bun. Rata marginala de substitutie a
bunului 2 cu bunul 1 reprezintd numairul de unitafi de cantitate din
bunul 2 la care se renunjd pentru a méri consumul bunului 1 cu o
unitate de cantitate, utilitatea rimanand constanta.

Rata marginald de substitujie este egald cu panta tangentei la
curba de indiferenjd. La deplasarea de sus in jos pe curba de
indiferentd, p scade.

5

= Echilibrul consumatorului

fn cele ce urmeazi vom arita ce reprezinti criteriul de
comportament §i regula de comportament conform cérora actioneaza
consumatorul pentru a-gi atinge echilibrul.

Utilitatea marginald a consumului unui bun reprezintd adaosul
de utilitate ce rezultd ca urmare a méririi cantititii consumate din
bunul respectiv cu o unitate, atunci cind cantitatea consumati din
celdlalt bun riméane constanta.

U, = ____A(](xl,xz) ) X, = ct.
! Ax,

U :AU(xl,xz), X, = ct.
™ Ax

2
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A
X20 CO \
l Xy G
U = ct.

>
Xlo Xu x1

—>

Fig. 3.18

Prin reducerea cantitdfii consumate din bunul 2 (cantitatea
consumatd din bunul 1 rimane neschimbati) are loc o scédere a
utilitdfii consumului.

Reducerea de utilitate = Um2 x Ax,
( x20_)x2l)
Brin cresterea cantitdfii consumate din bunul 1 (cantitatea

consumati din bunul 2 riméane neschimbati)are loc o crestere a
utilitdfii consumului.
Cresterea de utilitate = U, *Ax,

(%,,2x%,)

Dar de la C, la C,, utilitatea pentru consum nu se modifica.
Rezultd c3 putem scrie:

de, U
Ax, U s

1 s

U, *Ax, =U, *Ax,
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Restricjia buge-
tard este determinatd de
veniturile disponibile
pentru consum (V) si de
prefurile celor doud
bunuri (P, §1 P,)

Vip,

Vip, X,

Fig. 3.19

Linia bugetului este descrisd de ecuatia:

px tpyx=V

Panta liniei bugetului este raportul b (preful relativ al

bunului 1 in raport cu bunul 2)
Criteriul de comportament dup3 care acfioneaza consumatorul
este urmdtorul: maximizarea utilitdfii (x,, X, ), in conditiile respectérii

restricfiel bugetare.

ZT

X

Fig. 3.20

2

Acest echilibru
se realizeazd in punctul
de tangentd al liniei
bugetului la una din
curbele de indiferenta.
Ce putem spune despre
curbele de indiferenta
superioare curbei I;?

Ele sunt inac-
cesibile din perspectiva
restrictiei bugetare. Dar
despre curbele de
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indiferentd inferioare curbei I;? Curbele de indeferenia inferioare
sunt eliminate datoritd faptului ci asigura un nivel mai redus al
utilitagii.

Deoarece panta tangentei la curba de indiferenti cste egali
cu panta liniei bugetului, putem scrie cé:

R, zgﬂ_:ﬂ
’ Umz p2

Din aceastd relajie avem §1 regula de comportament a
consumatorului:

Consumatorul alege cantitatea consumati din fiecare bun in
parte astfel incét utilitatea marginald ce revine pe o unitate monetara
a cheltuielilor de consum si fie aceeasi pentru toate bunurile luate
in considerare.
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Capitolul 4:

OFERTA SI COMPORTAMENTUL
PRODUCATORULUI

“Costul de oportunitate este valoarea celei mai bune alterna-
tive care trebuie sacrificatd cu scopul de a te angaja intr-o
activitate. Acesta este singurul cost relevant in orice analizd
economicd. Curba oferitd fiecdrui bun sau serviciu reflectd
costurile de oportunitate care sunt determinate indirect de
consumatorii care cer un numdr imens de bunuri’

(Marshall Colberg)

Cererea §i oferta interacjioneazi pe piafd, iar rezultatul acestei
interactiuni are ca efect formarea prefului. In capitolul anterior, am
vdzut cd cererea pentru un anumit bun sau serviciu reflectd dorina
puternici a consumatorului pentru acel bun sau serviciu. In acest
capitol ne vom concentra asupra costurilor producerii acestui bun.
Economistii sunt interesati in problema costurilor deoarece €1 cauta
sd explice oferta producitorilor. Resursele utilizate pentru a pro-
duce anumite bunuri ar putea fi utilizate pentru a produce alte bunuri.
Asa cum spunea §1 profesorul Colberg costul resurselor pentru
producerea unui bun reflectd cererea consumatorului pentru alte
bunuri care ar fi putut {i produse in locul lui, utilizind aceleasi
resurse. Dacd costul de productie al unui bun depégeste costul sdu,
piata oferd un semnal, care se traduce prin aceea cd desi bunul
respectiv poate f1 dorit, existd alte bunuri, care ar putea fi produse
cu aceleagi resurse g1 care sunt mai dorite decat primul. Acest semnal
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influenteaza inifiativa. De aceea oferta se afla intr-o stransi legitura
cu costul de productie. Un producitor care produce frigidere la un
cost de productie de 1.000 unitdfi monetare gi le vinde la preful de
700 unitdfi monetare este cd pe termen lung ¢l nu va mai continua
sd ofere frigidere decdt in situatia in care va reusi s le vanda la
preful de cel putin de 1.000 unitéfi monetare.

. Rolul economic al costurilor

Consumatorii ar dori s poatd avea cat mai multe bunun
economice. [nsi resursele disponibile sunt rare. Asadar, nu putem
produce atdt de multe bunuri pe cét ne-am dori. Dorina de a avea
un anumit bun trebuie pusa in balanf3 cu dorinfa de a avea alt bun
pe care ar trebui si-1 sacrificim pentru a-1 produce pe primul. in
orice sistem economic au loc astfel de cantariri de decizii. La fel se
intampli §i in arena politicd, atunci cdnd Parlamentul aproba bugetul.
El decide care bunuri vor fi cumpérate sau produse de sectorul public
s1 care vor fi sacrificate.

fntr-o economie de piati, cererea consumatorului si costurile
de productie constituie elemente fundamentale. Astfel, cererea
pentru un bun poate fi privitd ca fiind vocea consumatorilor care
cer intreprinderilor si producd un anumit bun. Pe de altd parte,
costurile de productie reprezintd vocea consumatorilor care spunc
cd alte bunuri ar putea {i produse cu aceleagi resurse, bunuri care de
asemenea sunt dorite.

Intreprinderile, indiferent de mérimea lor, sunt preocupate de
obtinerea profitului. Profitul, dupd cum stim, reprezinta incasirile
totale minus costurile totale. Dar pentru a-gi stabili cu exactitate
profitul, intreprinderile trebuie si-gi mésoare corect costurile. Mulfi
oameni gandindu-se la costun, cred cd acestea sunt sumele plitite
pentru materiale, materii prime,energie, salarii §i alte intriri similare.
Dar aceastd abordare a costului care vine din contabilitate, poate
duce la excluderea anumitor costuri. Si este clar cd dacd un cost
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este prost calculat, atunci profitul este prost stabilit gi de aici existd
posibilitatea unor decizii gresite, intr-un cuvant neeconomice.

Cheia infelegerii economice a profitului nu este decét costul
de oportunitate.

Atunci cand vorbesc despre cost, economistii se referd la costul
de oportunitate. Costul de oportunitate implica ideea renuntirii. Din
perspectiva unei intreprinderi, costul de producijie reprezinta
ansamblul renuntarilor ce se fac in vederea desfagurani activititii
de productie. Aceste renuntiri pot fi explicite sau implicite.

Costul explicit de productie desemneazi cheltuielile monetare
aferente consumului factorilor de productie. Acest cost explicit este
si el un cost de oportunitate, deoarece cheltuielile banegti explicite
pentru factorii de productie echivaleazi cu renunarea la utilizérile
alternative ale resurselor banegti. Costul explicit coincide de {apt cu
punctul de vedere contabil asupra costului de productie.

Costul implicit de productie desemneazi renuntarile implicite
la utilizdrile alternative ale factorilor de productie ce se afla in
proprietatea intreprinderii. Costurile implicite sunt mai greu de
identificat deoarece nu implica plati explicite.

Pentru a injelege mai bine nofiunile de cost economic §i cost
contabil sd ne oprim asupra unui studiu de caz.

Domnul X are o bicianie. El este managerul acestei afacer,
este casierul §i vinzitorul. Domnul X a investit 30.000 unitafi
monetare in echipamentul $i mobilierul necesar desfasurarii unei
astfel de activitdfi. Anul trecut, vanzarile au fost de 85.000 unitifi
monetare. Furnizorii §i angajatii au fost platiji cu 50.000 unitifi
monetare. Intrebarea care se pune este: accasti afacere a domnului
X este profitabili? Contabilul uitindu-se la bilanful sdu, 1-ar spune
cé da, afacerea este profitabild pentru cd Domnul X inregistreaza
un profit de 35.000 unitd{i monetare. Pe contabil nu-1 intereseaza o
serie de alte informatii despre domnul X, cum ar fi:

Dacid domnul X n-ar fi investit 30.000 uniti{i monetare in
echipamente, aceste fonduri ar fi putut constitui un depozit bancar
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cu o dobdnda de 10%. Astfel domnul X ar fi putut cédstiga anual
3.000 unitifi monetare. In mod similar, clidirea unde existi bicinia
s1 al cdrei proprietar este domnul X, ar fi putut fi inchinaté pentru
suma de 500 unititi monetare/luné. Astfel domnul X ar fi castigat
ca renta 6.000 unitifi monetare pe an.

In plus, fnainte de a-si deschide bicinia, domnul X lucra la
altd firmd ca manager, ob{indnd un salariu de 28.000 un1titi
monetare/an.

Asadar, toate acestea: dobanda, renta, salariile au fost sacrificate
pentru dechiderea bicéniei. Ele reprezintd costuri implicite. Aceste
costuri implicite se ridica la 37.000 unitédfi monetare.

Costurile totale ar fi acum de 87.000 unitdfi monetare. Din
perspectiva economistului, domnul X suferd o pierdere de 2.000
unitiji monetare. Din perspectiva economistului ar fi fost mai
profitabil ca domnul X s& nu-gi fi deschis aceastd afacere.

VENITURI 85.000 u.m.
COSTURI (EXPLICITE)

- Costul produselor de bicinie 38,000 um.
- Utilitayi 2.000 um.
- Impozite . 3.000 um.
- Reclami 1.000 u.m.
- Salarii . 6.000 u.m.
COSTURI TOTALE (EXPLICITE) 50.000 u.m.
PROFIT NET (CONTABIL) 35.000 u.m.

COSTURI IMPLICITE

Dobénda (costul de oportunitate al capitalului avansat) 3.000 u.m.
Renta (costul de oportunitate pentru spatiul baciniei) ____ 6.000 um.
Salariul ( costul de oportunitate pentru timpul domnului X) ~~ 28.000 u.m.
COSTURI TOTALE IMPLICITE 37.000 u.m.
COSTURI TOTALE IMPLICITE SI EXPLICITE 87.000 u.m.
PROFIT ECONOMIC -2.000 u.m.

Din acest studiu de caz, putem trage concluzia cd se face
distinctie intre profitul contabil si profitul economic.
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Profitul contabil este diferenta dintre venituri si costurile
explicite.

Profitul economic este diferenta dintre venituri §i costurile
explicite si implicite

Profitul economic exclude profitul normal ce s-ar fi putut
obfine 1n utilizérile alternative ale resurselor.

Din punctul de vedere al economigtilor, profitul normal este
o componentd a costului implicit.

Pierderile economice rezultd atunci cind castigurile unei
intreprinderi sunt insuficiente pentru a acoperi costurile sale
(implicite si explicite); profitul economic poate fi zero. Este
important de retinut faptul ca obtinerea unui profit cconomic
zero nu implica neaparat ca firma respectiva iese de pe piafa.
Din contra, el indica aceea ca proprietarii primesc exact rata
randamentului investitici ficuta de ea pe piata.

* Diferenta intre termenul scurt si termenul lung

Costurile de productie ale unci intreprinderi sunt dependente
de tipurile de ajustdri pe care intreprinderea le poate face in ceea ce
priveste atragerea factorilor in procesul de producfie.

Sé ne gandim cd o fabricd de Inghetatd producea 100.000 kg
de inghetati pe lund. S3 presupunem ci pe timpul verii, in condifiile
unei temperaturi foarte ridicate, cererea pentru inghetata creste brusc
la 200.000 kg de inghetatd pe lund. Daci aceasta fabricd de inghefata
doreste sd producd 200.000kg de inghetatd pe lund la un cost de
productie redus, trebuie si mai angajeze personal gi mai trebuie s
cumpere echipamente. Daci fabrica este capabild si facd acest lucru,
ea poate produce la un cost scizut. In caz contrar, costul cu productia
suplimentara ar f1 ndicat.

Observim deci, ci nivelul costului de productie depinde de
posibilitatea ajustdrii factorilor de productie . Volumul unora dintre
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factorii de productie cum ar {1: materiile prime, materialele, mana
de lucru, poate fi modificat repede si relativ usor. In cazul altor
factori de productie, cum ar fi capitalul fix, modificarea volumului
acestora necesita timp.

Aceste diferenje dintre perioadele de timp in care o
intreprindere i§i poate modifica volumul factorilor de productie, ne
conduc la distinctia dintre termenul scurt §i termenul lung.

Termenul scurt se referd la perioadele de timp care sunt prea
scurte pentru a se putea modifica volumul capitalului fix. Pe termen
scurt, volumul productiei poate fi modificat numai pe seama mainii
de lucru si a capitalului circulant, capitalul fix rimanand constant.
Sigur cd ne putem pune intrebarea: Cat de lung este termenul scurt?
Lungimea acestui termen scurt variazi de la o industrie la alta. fn
unele industrii acesta poate fi de cdteva luni, in alte industrii (ca de
exemplu cea aeronauticd) el poate fi de 1 an sau chiar céfiva ani.

Termenul lung sc referi la acele perioade de timp in cadrul
cdrora intreprinderea este capabild s modifice volumul tuturor
factorilor de productie, inclusiv al capitalului fix.

Din perspectiva unei industrii, pe termen lung, unele
intreprinderi pot iesi de pe piafd, in timp ce noi intreprinderi pot
intra pe piajd. Pe termen scurt insd, nu exista posibilitatea intrani
pe piald §i a iegirii de pe piata.

=  Costul de productie pe termen scurt

Pe termen scurt, am precizat ci unii factoni de productie sunt
variabili, in timp ce alfii sunt constanti. Corespunzator acestui lucru, pe
termen scurt, costul de producfie se imparte in cost variabil §i cost fix.

Costul fix (CF) corespunde consumului de factori al céror
volum nu poate fi modificat pe termen scurt. Indiferent de volumul
productiei, acest cost fix rdméane constant. Acest cost fix poate fi
prezent chiar dacd productia se situeaza la nivelul zero.
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Costul fix mediu (CFM) este raportul dintre costul fix si
productie. La o crestere a productiei (Q), costul fix mediu va scddea
(vezi Fig. 4.1(2)):

CFM = &
0
Costul variabil (CV) corespunde consumului de factor al
céror volum poate fi modificat pe termen scurt. Costul variabil este
dependent de volumul produciiei.
Costul variabil mediu (CVM) este raportul dintre costul
variabil §i productie.
Costul total (CT) este suma costului fix §i a costului variabil.
CT=CF+CV
Costul total mediu (CTM) este suma costului fix mediu §i
a costului variabil mediu.

_CT _CF+CV

CTM =CFM +CVM
0
u.m u.In
A A
Ca
- \/
"Q Q-
(productie) . (productie)
(a) Curba costului fix (b) Curba ‘COStUIUl
mediu marginal

Fig. 4.1. a,b.

Modul economic de gindire ne invatd aproape intotdeauna
ce se intdmpla “la margine”. Cat de mult mi costd producerca unei
unitidfi suplimentare?
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A

™

>

Q
(productie)
(c) Curba costului total
mediu
Fig.41c¢

Costul marginal (C ) este costul producerii unei unitifi
suplimentare a productiei. Costul marginal se calculeazi conform
relatiel:

_ACT

Cel care 1a decizia intr-o intreprindere recunoaste costul mar-
ginal ca acel supliment al costului care trebuie si fie acoperit de
incasdri suplimentare, dacd producerea unei unitdfi suplimentare
este profitabila.

Pe termen scurt, dupd cum se vede in Fig. 4.1(b), C , in
general, va descregte, daca productia creste, apo1 va atinge un minim
si in cele din urma va creste. Cresterea costului marginal reflectd
faptul cd devine din ce in ce mai dificil pentru o intreprindere s
produci la capacitatea sa maxima.

Dacai o firma i§1 va modifica rata cresterii productiei pe termen
scurt, ce consecinje va avea acest lucru asupra costului mediu
(unitar)? Intuitiv, pe termen scurt, o intreprindere is1 poate modifica
productia, utilizindu-gi capacitatea de productie mai mult (sau mai
pufin) intensiv. Dupd cum se observa in Fig. 4.1(c), existd doua
situafii extreme, existente in urma obfinerii unui cost mare de
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productie. Atunci cind rata cregterii productiei este micd, comparativ
cu capacitatea ei de productie, atunci este clar cd aceasta este
subutilizatd. fn aceasti imprejurare, CFM va fi mai mare si deci,
CTM va fimare. Este costisitor §i ineficient si avem o capacitate de
productie mare §i un grad mic de utilizare a ei.

La cealdlaltd extremi se afli suprautilizarea capacitajii de
productie care da nastere de asemenea la un cost mare. O
suprautilizare poate insemna aglomerare §i tot felul de intarzieri
costisitoare. Astfel, folosirea capacititii de productie la maxim, va
conduce la un cost marginal mare §i deci la un cost total mediu
mare. Astfel se explici aliura curbei costului total mediu.

Ca
u.m
A CT™M
CVM
CFM
Q
Fig. 4.2

Curba costului marginal intersecteazi atdt curba costului
variabil mediu, cat §i curba costului total mediu in punctele de minim
ale celor din urma. Care este legitura dintre C i CTM? Cénd costul
marginal este mai mic decat costul total mediu, atunci costul total
mediu scade. Cand curba costului marginal este sub curba costului
mediu, atunci aceasta din urmai este descrescitoare. Cand costul
marginal este mai mare decat costul total mediu, atunci acesta din
urmé creste. Cind curba costului marginal este deasupra curbei
costului mediu, atunci curba costului total mediu este crescatoare.
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= Randamentelc descrescatoare si productia pe
termen scurt

Constatarea noastrd potrivit cdreia marimea costului mediu
se modificd odatd cu modificarea productiei se conformeazi unei
legi economice “cu o vechime considerabili’: legea randamentelor
descrescatoare.

Legea randamentelor descrescatoare spune ci, incepand
de la un anumit punct, mérind cantitatea de facton de productie, se
obtine un spor de productie din ce in ce mai mic. Cu alte cuvinte,
randamentele factorului de productie variabil se¢ vor diminua.
Impactul asupra costurilor cste urmatorul: atunci cdnd randamentele
factorului variabil cresc, costurile marginale scad. Similar, atunci
ciand randamentele factorului variabil scad, costurile marginale cresc.

Aceasti lege a randamentelor descrescitoare ale factorilor de
producfie este la fel de celebrd in economie pe cat este legea
gravitatiei in fizic3. Legea aceasta a rezultat din simpla observare a
realitdfin inconjurdtoare. Oamenii au observat ci cu cét exploatau
mai mult o resursd, cu atdt ea didea randament din ce in ce mai
mic. In esent, aceasti lege a randamentelor descrescitoare este o
constrangere impusi de naturd.

{n tabelul urmitor vom ilustra aceasti lege din punct de vedere
numeric.

Coloana I ne arat factorul de productie care variazi (mana de
lucru).

Coloana a II-a ne arati producfia totala care rezultd in urma
utilizdrii unei rate crescitoare a mainii de lucru.

Coloana a I11-a ne furizeaza date despre productivitatea mar-
ginald. Din punct de vedere matematic ea este egald cu raportul
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Productivitatea Productivitatea
Mana de lucru | Producfia Marginala Medie
(L) Q) (Pm,) (Pm,)
0] Q - —
1 3 8—0=8 8,0
2 20 20-8=12 10,0
3 34 " 34-20=12 11,3
4 46 46-34=14 11,5
5 56 56-46=10 11,2
6 64 64-56=8 10,7
7 70 70-64=6 10,0
8 74 74-70-4 93
9 75 75-74=1 83
10 73 73-75=-2 7.3

Coloana aIV-a ne furnizeazi date despre productivitatea medie
a muncii P, - Trebuie refinut ci productivitatea medie cregte atat

timp cat productivitatea marginald este mai mare decat
productivitatea medie.

Initial, dupd cum se vede in Figura 4.3(a) curba productiei
creste foarte repede. Odati cu aparifia randamentelor descrescitoare
( la reducerca a 4 unitdfi de mind de lucru) productia totald creste
mai incet. Un maxim al productiei (75) este atins atunci cind sunt
introduse 9 unitdti de mani de lucru. Curba productivitifii marginale
(Fig. 4.4(b)) reflecti curba productivitatii totale. Din punct de vedere
geomeltric, productivitatea marginali reprezinti panta (rata cresterii)
curbei productiei totale. Aceastd pantd, productivitatea marginald,
atinge maximul atunci cind sunt introduse 3 uniti{i de méana de
lucru. Odati cu depigirea a 3 unitidfi, apar randamentele
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Productia

BO—A-
70 ————
601+
504
401
30+
20
104-
————— ——»
1 23 4 5 6 7 8 910
(a) Curba productici
lotale

Productivitatea
medie si marginala

Incep si apari randamentele

14 marginale descrescatoare
12
10 > Productivitatea medie
8
6
4 Productivitatea marginala
2
| | | | 1 1
L T T T 1 1 1 1 T
1 23 4 5 6 7 8 10

(b) Curba productivitdtii marginale
si curba productivititii medii

Fig. 4.3

descrescitoare; la introducerea a 10 uniti{i dc mani de lucru,
productivitatea marginald devine negativd. Atunci cand
productivitatea marginald devine negativ, productia incepe si scada.
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* Randamentele descrescatoare si curbele costurilor

Ce impact vor avea aceste randamente descrescitoare asupra
costurilor unei intreprinderi? Odati ce intreprinderea se va confrunta
cu randamente descrescitoare, 11 vor fi necesare suplimentiri din
ce in ce mai mari ale factorulu variabil in scopul cresterii productiei
sale cu o unitate. Acest lucru va cauza costuri marginale crescinde.
Odati ce costul marginal continud si creasci, acesta va depisi costul
total mediu. Pana in acest punct, costul marginal se situeazad sub
costul total mediu. Atunci cand costul marginal este mai mare decat
costul total mediu, costul total mediu trebuie si creasca. Pentru a fi
mai clar si ne gandim la un exemplu. Ce se intdmpla daca se intro-
duce o unitate suplimentari in productie?

Costul total mediu creste! Curba costului marginal va
intersecta curba costului total mediu in punctul de minim al celui
din urma.

u.m CT u.m C
CVT
CT™M
CVM
CFT
/ CFM
» >

Productia Productia

(a) (b)
Fig. 4.4
In concluzie, putem spune ci toate curbele costurilor pe termen
scurt reflectd legea randamentclor marginale descrescatoare.
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=  (Costul de productie pe termen lung

Pana acum am vizut ce inseamna costul de productie pe termen
scurt. De acum in colo ne ocupdm de termenul lung. Pe termen
lung tof1 factorii de productie, inclusiv factorii ficgi de productie
pot suferi modificéri.

Curba costului mediu pe termen scurt reflectd costul mediu
pe termen scurt. Atat timp cat volumul capitalului fix este constant,
curba costului mediu pe termen scurt riméne neschimbati. {n scopul
asigurdrii unor posibilitiji mai ample de reducere a costului de
productie, pe termen lung, intreprinderea poate opta pentru cresterea
capitalului fix. Aceasta determin3 trecerea pe o altd curba a costului
mediu pe termen scurt.

Curba costului mediu pe termen lung este infaguritoarea
curbelor costului mediu pe termen scurt.

CTM CTM,
A
CTM, CTM, TM pe termen lung
z’
— — _/ Q . —~ J Q
economii de absenta economiilor
scard de scari
Fig. 4.5

fn raport cu evolutia costului total mediu pe termen lung se
disting urmatoarele zone:

-zona unde Q < Q*. Ca urmare a acestui fapt, costul total mediu
pe termen lung descregte
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Aceasla se numegte zona economiilor de scara.

Prezenta economiilor de scard indicd descregterea costului ca
urmare a cregterii productiei. Economiile de scard se referd la
avantajele de cost ce pot fi objinute la o scard mai mare a productiei.

Aparifia economiilor de scari este determinatd de adancirea
specializarii mainii de lucru - adincirea specializirii manageriale
§1 cresterea productivitifii capitalului.

Industriile in care costul este descrescitor la cregterea productiei

sunt industrii care se caracterizeazi prin prezenta economiilor de scari.
Q* reprezintd volumul optim al productiei.

-zona unde Q > Q¥. Ca urmare a acestui fapt, costul total mediu

pe termen lung este constant sau crescator.

»  Venitul producatorului si profitul producatorului

Informatiile referitoare la venitul si profitul producétorului sunt
centralizate in urmétorul tabel.

. Curba ofertei

fnainte de a vedea care sunt conditiile atingerii echilibrului
de cétre producitor si stabilim ce este curba ofertei. Curba ofertei
reprezintd dependenfa dintre cantitatea oferitd dintr-un bun sau
serviciu $i pretul acestuia. Ca si la cerere, avem §i aici un principiu,
principiul ofertei.

Principiul ofertei se refera la faptul ca pe masura cresterii
prefului, cantitatea oferita creste la randul sau.

Principiul ofertei se explicd cu ajutorul factorilor cu acfiune
pe termen scurt i ai factorilor cu acfiune pe termen lung.
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Concept

Simbol

Formula matematica

Definitie

Venitul total

-incasdrile totale din
vénzarea productiei

Venitul mediu

-Incasirile ce revin
in medie pe o

unitate de cantitate
produsa 1 vanduta

Venitul marginal

-adaosul de venit ce
corespunde maririi

cantitdfii produse §i
véandute cu o unitate

Profitul total

IIT

-diferenta dintre
venitul total §i
costul total

Profitul mediu

-profitul ce revine in
medie pe o unitate a
cantitdfii produse si
vandute este egal cu
diferenfa dintre
venitul mediu 1
costul total mediu

Profitul marginal

IIm

AT
A(T -CT) _
AQ
AVT ACT _
AQ  AQ
\Ae

-reprezinta adaosul
de profit
corespunzator
maririi cu o unitate
a cantitdfii produse
s1 vandute; este egal
cu diferenta dintre
venitul marginal i
costul marginal
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T S
P2 2
! 1
P
2
Q, Q. Q(cantitatea)
—
Fig. 4.6

*=  Factorii cu actiune pe termen scurt

Cresterea cantitdfii oferite este insofitd de cresterea
costurilor de productiei. Daca sporirea cantitifii ofente genereaza
cresterea costurilor, atunci producitorii au nevoie de un pre{ mai
mare pentru a suplimenta productia . Cu cét preful uni bun sau servici
creste mai mult, cu atat profitabilitatea productiei sale este mai
ridicatd. Un pref mai mare 1i va incuraja pe producitori sa producd
mai mult din bunul sau serviciul respectiv, renuntind s& produca
alte bunuri mai putin profitabile.

=  Factorii cu actiune pe termen lung

Daci preful bunului sau serviciului riméane ridicat, atunci
producatorii noi sunt incurajati s intre pe piaja.
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=  Factorii ofertei si deplasarile curbei ofertei

Nici oferta unui bun nu depinde numai de preful acelui bun.

Ea mai depinde de o serie de alfi factori:

-prefurile factorilor de productie (P_)

-tehnologia de producfie (T)

-starea vremii (S)

-impozitarea (I)

-anticipdrile privind evolutia viitoare a prefurilor (A)

Curba ofertei pentru un bun sau serviciu este construiti in
ipoteza cd singurul factor variabil este preful bunului sau serviciului

respectiv, ceilalfi factori rimanand constanti. Aceastd ipotezi se
numegste ipoteza “CETERIS PARIBUS”.

Astfel ci vom putea scrie funcfia ofertel complete astfel:
Q=f(P,P,T,S,]I,A), unde Q este cantitatea $i P este preful
bunului.
Modificarea prefului bunului antreneazd modificarea cantitétii

oferite ceea ce echivaleazd cu o deplasare de-a lungul curbei

ofertei.
P

4 S Aceste deplasari

de-a lungul curbei
P, ofertei nu modificd
preful si cantitatea de
echilibru.
Modificédrile
celorlalfi factori ai
Q, @  Q (cantitatea) ofertel antreneazd
—> modificarea tuturor
Fig. 4.7 cantitdtilor oferite la

o
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diferite niveluri ale prefului, ceea ce echivaleazi cu deplasari ale
curbei ofertei.

Deplasarile curbei ofertei modifica atat preful cat §i cantitatea
de echilibru.

Este importantd de retinut distinctia dintre:

p -cregterea cantitéfii oferite $1 -cresterea ofertei
P
4 . A S8,
- > >
Q Q Q Q
Fig. 4.8 Fig. 4.9
-reducerea cantitifin oferite $1 reducerea ofertei
P P
f S A S, S,
> >
Q
Fig. 4.10 Fig. 4.11
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Analiza situatiilor in care unul din ceilalfi factori se modifici
decurge ca si in cazul cercrii.

De exemplu, ce efect are analiza vremii bune asupra ofertei de
rogii? Oferta de rosii va creste, deci curba ofertei se va deplasa spre
dreapta. Preful de echilibru se va reduce, 1ar cantitatea de echilibru
va creste.

. Elasticitatea ofertei

Elasticitatea ofertei desemneaza modificarea cantitifii oferite
ca urmare a modificdrii unuia din factorii de influenta. Elasticitatea
ofertei se mdsoard prin coeficientul de elasticitate a ofertei (E), care
ia in considerare un singur factor, ceilalfi rAimanand constanti.

Ql ~ Qo
Eo_ D -
- F-F, > unde O este starea inifiala iar | este starea finali.
,__FT)_
(1) E = 0, oferta este perfect (2) 0<E < 1, oferta este
P inelasticd P inelastica

: '

Fig. 4.12 Fig. 4.13
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(3) E 2 1, oferta este clastica (4) E —>+tac, oferta este
perfect elasticd

P p
A

;’ »
Q
Fig. 4.14 Fig. 4.15

Cel mai important coeficient de elasticitate a ofertei in funcfie
de preful bunului supus analizei.

E=

MESTS

In funciie de acest coeficient de clasticitate a ofertei in functie
de pref avem urmatoarele patru situatii de clasificare a ofertei.

»  Echilibrul pec termen scurt al producatorului

In cele ce urmeazi presupunem ci producitorul nu poate
influenta nivelul prefului prin decizii individuale. El este un “price
taker . Aceasta inseamni ci productia realizatd de producitor este
neinsemnati in raport cu dimensiunile piefii. Pentru producitor,
preful P este exogen. In aceste conditii venitul mediu coincide cu
venitul marginal §i cu preful.
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=T PL _p g p

Q
v - AVT _ A(PQ) _ PAQ _psV - P
AQ AQ
Deci: VM =Vm =P

Profitul mediu este dat de relatia:

[IM=VM -CTM =P -CTM
iar profitul marginal,

In=v -C =P-C_

Cum obiectivul fiecdrui producitor este obtinerea unui profit
cit mai mare, rezultd cd avem si criteriul de comportament:
maximizarea profitului total, adicd maximizarea diferentei
VT-CT

Criteriul maximizarii profitului total este echivalent cu cerinja
ca producfia sd includd toate acele unitdfi pentru care I _ este pozitiv.
Daca profitul ultimei unitdfi este pozitiv, atunci productfia unitafii
respective va mari profitul total. Daca profitul ultimei unitifi este

negativ, atunci productfia unitafii
respective reducc profitul total.

u'Am c Deci, productia care
" corespunde maximizarii
profitului include toate unitéfile

P ce satisfac relafia:

Hm >0 P—Cm >0 Psz

Producitorul se afld in
» echilibru atunci cand nu are nici
Q. Q un stimulent pentru a mari sau a

Fig. 4.16 reduce volumul productiei.
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Regula de comportament a producitorului este:
P-C

Dacd Q < Q_ (cantitatea corespunzitoare echilibrului
producitorutui), producitorul va mari productia pentru a include
unitdfile de cantitate care maresc profitul.

Daci Q> Q_, producitorul va reduce producfia pentru a elimina
unitifile de cantitate ce i diminueaza profitul.

Daci Q = Q_, producitorul se gisegte in echilibru §i nu existd
nici un stimulent pentru a modifica produciia.

=  Punctul profitului nul §i punctul de inchidere

In functie de nivelul prefului se pot distinge
urmatoarelc patru situatii:
1) Dacid P = CTM, atunci profitul total maxim este nul.

u.m

N\ L

Q. Q
Fig. 4.17

Stim cd regula pentru maximizarea profitului este P = C
MT=VT-CT=-P.Q-CIM.Q=Q.(P-CTM) =0
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2) Dacid P> CTM, atunci profitul total maxim este pozitiv.

u.m Cm
A
CT™M
\ P
7.4 . // /
4>
Qt Q
Fig. 4.18
IT = Q .TIM > 0

3) Daci CVM<P<CTM

?

u.m

Q. Q
Fig. 4.19

NT=Q.TM<0

Aici este vorba de o pierdere minima, mai mica insa decit
costul fix. :

Deoarece P > CVM inseamnd cd se acoperd integral costurile
variabile si o parte din costurile fixe. In aceasts situaie, producitorul
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nu igi va intrerupe activitatea pe termen scurt, degi inregistreaza pierdere.
Aceastd pierdere este mai mici insd decit costul fix (cost care trebuie
susjinut pe termen scurt chiar §i atunci cand productia este zero).

4)  Dacd P = CVM, producitorul inregistreaza pierderi egale cu
costul fix.

punct de
inchidere

>
& Q
Fig. 4.20
fn acest caz, Incasirile acoperi integral doar costurile variabile.
[IT=P Q-CT=CVM Q-CT=CVM Q-(CV+CF) =
=CV-CV-CF=-CF<0

Pe termen scurt, pentru ca producétorul sa continue sd produca

este necesar ca incasdrile sd acopere doar costul variabil.

u.m Ca
T CVM
P
surplusul
A producitorului
| >
‘ Q. Q
Fig. 4.21
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fn concluzie, pe termen scurt, productia are loc numai pentru
P> CVM.
Curba ofertei individuale pe termen scurt este definitd de
relatia P = C_>CVM, deci coincide cu ramura crescitoarc a costului
marginal, deasupra minimului curbei costului variabil mediu.

=  Echilibrul pe termen lung al producatorului

Echilibrul pe termen lung al producitorului se inregistreazi
atunci cand:

P=CTM=C_

Toate costurile se referd la termen lung.

Aceasti stare de echilibru pe termen lung corespunde cu situatia
cd nu exista nici un producitor care s ob{ina profituri strict pozitive
sau strict negative. Existd potenfialitatea iegirii §i intririi pe piata.

Daci P < CTM, producétorul iese de pe piatd. La nivelul pieii,
scdderea ofertei va duce la cresterea prejului.

Dacéd P > CTM, producitorii noi intrd pe piajd. La nivelul
pietei, cregterea ofertei va duce la reducerea pretului.

=  Costurile incrementale si costurile de tip “sunk”

Costul incremental reprezintd adaosul de cost ce corespunde
unei suplimentéri a productiei.

Costurile de tip “sunk” sunt acelc costuri istorice, care apar
ca rezultat al unor decizii luate in trecut, decizii care nu mai pot fi
anulate. Un cost de tip sunk’’ este costul aferent inceperii productiei.

Din perspectiva deciziei de suplimentare a productiei, costul
dc tip “sunk” este irelevant. Singurele costuri ce trebuie luate in
considerare in decizia de suplimentare a productier sunt cele
incrementale. Este evident ca un producator nu intrd pe piafd daca
nu i§1 poate recupera atdt costul inceperii productfiei, cat s1 costurile
aferente cresterii acesteia. Dacid el insd a intrat pe piajd, costul
inceperii productiei este de tip “sunk’.
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Capitolul §:

ESECURILE PIETEI: BUNURI PUBLICE
SI EXTERNALITATI

“Esecul provine mai degrabd dintr-o
sldbiciune decdt dintr-un defect”

(Anatole France)

fn acest capitol ne vom opri asupra acelor situatii in care piata
poate inregistra esecuri.

Printre economisti circula o glumai referitoare la capacitatea
piefei de a rezolva orice problemd, o gluma la adresa adeptilor
curentului libertarian' . Ea se referea la faptul ci intr-o familie, sofia,
ajunsd la disperare, ii reprogeazi sofului: “Dragd, cand a1 de génd
sd schimbi becul din sufragerie? Au trecut deja trei luni de cand
s-a ars §i n-ai fcut nimic pentru a indrepta situajia’. Soful, foarte
calm 1i rispunde: "Lasd drag3, nu ¢ nevoie si intervin eu ci piata va
rezolva singuri aceastd situatie”.

Aceastd gluma nu face altceva decit si ne aminteasci c3, referitor
la acest subiect, parerile sunt impértite. Unii economigti sunt de parere
cd acele situatii pe care piafa nu le poate rezolva, trebuie rezolvate de
citre guvern. Alfii sunt de parere ci guvernul, prin interventia sa, in
loc s rezolve egecul pietei, mai mult riu face.

1 Libertarieni sunt numiji economistii care promoveazi ideile piefei libere,
a suprematiei legii, a ordinii spontane.
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Dar sé vedem mai intai in ce consta o situafie de egec a pieel.
Este insd mult mai ugor de constatat situatia in care nu se inregistreazi
esec. Deci, piaja nu va inregistra un egec atunci cand existi o alocare
optimi a resurselor 2. Cum am putea “traduce” in continuare aceasti
“alocare optimi a resurselor ? Orice alocare optimi a resurselor se
bazeazi pe o structura eficienta a drepturilor de proprietate.

Dacd drepturile de proprietate nu sunt bine definite, apar situatii
de esec ale piefei i ca urmare a acestui lucru, au loc pierden de
bunéstare. V-ag invita s ne oprim pufin asupra conceptului de drepturi
de proprietate.

=  Drepturile de proprietate

Despre drepturile de proprietate, J. Fisher spunea: “Un drept
de proprietate este libertatea sau permisiunea de a te bucura de
beneficiile avutiei. Drepturile de proprietate nu sunt lucruri materiale
sau evenimente, ci sunt relatii sociale abstracte’™ .

Economistii definesc drepturile de proprietate ca “acele relatii
comportamentale dintre oameni, rezultate din existenta bunurilor
rare i au legituri cu utilizarea lor’™ .

Legile, reglementirile §i obiceiurile specificd normele de
comportament cu privire la respectarea bunurilor rare de cétre fiecare
persoand din comunitate, sau daci nu se respectd, fiecare persoani
din comunitate, va suporta costul nerespectdrii. Pentru cd atunci
cand o persoand va tdia copacii aparfinand unei proprietafi publice,
impotriva acestei persoane va f1 aplicatd o sancfiune.

2 Alocare optimd a resurselor inseamna situafia in care nu mai exista
posibilitatea unor schimburi eficiente, prin schimb eficient infelegand ca marirea
utilitaii unui consumator nu reduce utilitatea altui consumator;

3 1. Fisher *“ Elementary Principles of Economics *“, New York: Macmillan,
1923, pg. 27

4 Svetozar Pejovich “The economics of property rights: toward a theory
of comparative systems” London, Kluwer Academic Publishers, 1990, pg. 7;
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Existd mai multe categorii de drepturi de proprietate. De
exemplu, sé zicem ci eu am o magina de scris acasi §i una la serviciu.
Din punct de vedere fizic, scrisul ambelor magini arati la fel,
aducandu-mi servicii aproape identice. {nsi eu le prefuiesc in mod
diferit. Prejuiesc mult mai mult magina de scris de acasi decét pe
cea de la serviciu. Motivul acestei prefuiri diferenfiate consti in
faptul c& drepturile mele vizavi de cele doud magini de scris sunt
diferite. Pentru cea de acasd am drepturi de proprietate. Pentru cea
de la serviciu am numai dreptul de utilizare.

Cele mai complete drepturi de proprietate sunt drepturile de
proprietate privatd. Acest gen de drepturi vine din dreptul roman.
Intreaga viafii sociald §i economica a Romei era construiti in jurul
acestor drepturi. Romanii spuneau ci “nimic nu poate atinge mai
bine imaginafia §i inventivitatea oamenilor i nimic nu ii poate
implica mai tare decét drepturile de proprietate privatd’™ .

Cele doud elemente dc bazd ale drepturilor de proprietate
privata sunt exclusivitatea si transferabilitatea. Trebuie subliniat
ci in ciuda faptului ci dreptul de proprietate privati este exclusiv,
el nu este un drept nerestrictiv.

Drepturile de proprietate privata sunt constranse numai de acele
restrictii care sunt stipulate explicit in lege gi/sau cutumd. O astfel
de restricjie poate fi una substantiald (de exemplu, controlul
preturilor restrictioneazi proprietarul unui bun de a-1 vinde la un
pret mai mic decat cel pe care 1-a instituit statul) sau una minord
(un proprietar nu este dispus si construiascd in jurul casei sale gardul
decat la o anumita distanfd de casi).

Este foarte important de remarcat cé restricfiile asupra
drepturilor de proprietate afecteazi anticiparile oamenilor cu privire
la utilizérile pe care i le pot da bunurilor la valoarea atribuita acestor
bunuri i implicit la prejurile acestora pe piatd. De refinut este faptul

5 Svetozar Pejovich “The economics of property rights: toward a theory
of comparative systems’ I.ondon, Kluwer Academic Publishers, 1990, pg. 8;
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cd pretul oricdrui bun care face obiectul schimbului depinde de
drepturile de proprietate, drepturi asupra cédrora s¢ convine in
tranzactie. De exemplu, valoarea casei mele va fi relativ mai mare
dacd drepturile de proprietate vor exclude folosirea terenului din
preajma casei de cétre alte persoane. Valoarea unei teren va fi mai
micd dacd drepturile de proprietate includ drepturile altor persoane
de a traversa respectiva proprietate.

Asignarea drepturilor de proprietate afecteazi alocarea
resurselor, productia si distributia veniturilor. In concluzie,
reglementirile legale afecteazd comportamentul economic in
modalitd{i pe care analiza economici nu trebuie si le ignore.

=  Contractele de vanzare-cumparare

Cea mai importantd modalitate prin care drepturile de
proprietate afecteazd comportamentul economic este contractul de
vanzare-cumparare. Orice schimb de bunuri implic transferul
catorva drepturi de proprietate specifice, acest lucru implicand o
intelegere contractuald. Contractul are o importanti foarte mare, el
fiind ca un vehicul prin intermediul caruia drepturile de proprietate
influentjeazi viata economica.

Schimbul este utilizat de oameni in scopul marini satisfactiei
lor. Cand un individ acceptd termenii unut schimb, se poate spunc
de fapt cd acesta se agteaptd ca in urma schimbului, satisfacfia sa s&
creasci. Cand aleg si-mi cumpdr o carte, aleg intre a-mi cumpira o
carte gi orice altceva ce as putea cumpadra cu aceeagi sumé. Alegerea
imi sugereazd faptul cd la momentul ludrn deciziei (pentru cé tofi
regretdm ulterior anumite decizii) prefer cartea, care imi va aduce
un nivel mai mare de satisfacfie. Oamenii nu pot calcula in mod
precis satisfacfia care se asteaptd s-o primeascd. Citeodatd, sc
intampld sd agonizidm in luarca unor decizii (de exemplu atunci
cand optdm pentru alegerea unei facultdfi), cateodatd actiondm
impulsiv (lovim un prieten), iar cateodatd actiondm in virtutea unui
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obicei (cumpirdm {igéri). Dar oricare din aceste comportamente
este important gi observabil.

O cregtere (scddere) a costului pentru obfinerea unui anumit
bun va avea un efect important asupra indivizilor; ei vor achizifiona
mai pufin (mai mult) din acel bun.

Valoarea fiecarui bun primit intr-un schimb depinde in primul
rind de drepturile de proprietate primite prin tranzactie. Functia
contractului este de a specifica drepturile ce urmeazi a fi schimbate.

= Schimbul si costurile de tranzactie

Este posibil ca anumite oportunitéfi de schimb si rimana practic
neexploatate. De ce? Din cauza costurilor de tranzactie care sunt
pozitive. Ce sunt aceste costuri de tranzactie?

Costul de tranzactie este costul de descoperire a
oportunitdtilor de schimb, costul de negociere §i costul executdri
schimbului. S& presupunem ci trei colegi (Ana, Andrei, Mircea)
locuiesc la acelagi cimin.Lui Andrei 1i place opera §i gi-a cumpérat
un bilet pentru spectacolul de simbata.Mircea, plicand-o pe Ana,
si-a cumpdrat si el un bilet pentru acelasi spectacol. Mai tarziu,
rcalizand cd nu-i place atit de tare opera incat sé reziste trei ore la
spectacol, isi spune cd nu se va mai duce sdmbita la operd, chiar cu
preful pierderii celor 30.000 lei. Andrei este innebunit dupd operd
si vineri se decide s mearga la un spectacol. Nestiind ce spectacol
se joacd, sund la casa de bilete, dar nu reuseste si prindé decat tonul
ocupat. A pierdut ceva timp. Apoi decide s3 cumpere programul
cultural. Pliteste 5.000 lei. Vizand ci este un spectacol care 1-ar
interesa se decide sd se ducd sd-gi cumpere bilet,dar nu mai gdseste
decit bilete de 50.000 lci. Aceasta istorioara are legaturd cu costurile
de tranzacfie. Daca Andrei ar fi stiut cd Mircea are un bilet pe care
nu-1 va mai folosi, ar fi cheltuit mai putin daci l-ar fi cumpérat de
la el. Desi schimbul creeaza valoare, el este de asemenea costisitor.
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Costul timpului, al efortului g1 a altor resurse necesare ciutirii,
negocierii i incheierii schimbului sunt numite costuri de tranzactie.
Aceste costuri de tranzacfie ne reduc capacitatea de a objine castiguri
din schimburi potentiale.

Costul dc tranzactie explicd diferenta dintre alocarea actuald
s1 alocarea potentiald a resurselor. Cu cét costurile de tranzactie
sunt mai mari, cu atit va fi mai mare diferenta dintre dimensiunea
actuald a schimbului i cea potenfiald. Asupra costurilor de tranzacfie,
voi reveni atunci cdnd voi vorbi despre externalitdti. David
Friedman explicd de ce Ronald Coase a meritat Premiul Nobel pentru
Economie. Una din contributiile importante aduse de Ronald Coase
stiinfei economice este viziunea asupra externalitafilor — viziune ce
se sprijind pe costurile de tranzaciie.

Pentru a vedea acum care sunt exact situatiile de esec ale
pietei vom defini structura eficienta a drepturilor de proprietate.
Aceasta presupune existenfa simultani a patru elemente:

1) universalitate (toate resursele se afld in proprietate privata)

2) exclusivitate (toate castigurile care deriva din utilizarea

unei resurse revin exclusiv proprietarului §i numai lui sau
toate pierderile care derivi din utilizarea unei resurse revin
exclusiv proprietarului i numai lui)

3) transferabilitate (exist3 libertatea instrdindrii drepturilor

de proprietate in schimburi voluntare)

4) aplicabilitate (drepturile de proprietate sunt aplicabile,

proprietatea nu poate fi confiscati)

=  Bunurile publice

fnainte de a trece 1a definirea bunului public, as vrea si ne gindim
(cd tot folosim foarte des conceptul de “bun”) la citeva conflicte
intre rafionalitatea fiecdrui individ — membru al unui grup — §i
bundstarea tuturor. Din aceste exemple se poate constata cu usurin{a
cd “bun pentru fiecare individ, nu inseamna bun pentru tofi.”
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1) A vota sau a nu vota? — aceasta-i intrebarea!

Pentru ca un cetdfean sd poatd lua o decizie cu privire la
posibilitatea votirii la alegerile urmétoare, el trebuie de fapt siiain
considerare atdt costurile, cdt §i beneficiile. Care ar fi costurile?
Pierderea unei perioade insemnate de timp pentru a ajunge si pund
stampila in dreptul candidatului dorit $1 pierderea unei perioade
considerabile de timp cu informarea §i studierea programelor §i
candidatilor fiecirui partid. Beneficiile sunt de doui categorii. in
primul rand sunt beneficii ce rezulti direct din votare. Un beneficiu
din aceastd categorie este sentimentul indeplinirii datoriei civice §i
un altul poate fi plicerea cetiteanului de a fi votat impotriva unui
candidat ce i-a displicut foarte mult.

A doua categorie de beneficii o reprezintd beneficiile produse
de votare. Ele vin in urma efectului pe care il produce votul
cetdjeanului asupra rezultatului final al alegerilor.

In aceasti evaluare sunt importante doui lucruri: cit de im-
portant este sd castige candidatul considerat cel mai bun i cét de
placut este pentru cetifcan ca votul siu si afecteze rezultatul
alegerilor. In ceea ce priveste alegerile generale, este mici
probabilitatea ca votul unui cetifean si afecteze rezultatul alegerilor.
In ceea ce priveste prezidentialele, ca este de 1 la 500.000. Dar
chiar avand cunostinti de aceastd probabilitate micd, cetifenii sunt
gata si suporte costurile votarii. Daca cetiteanul nostru va merge la
vot numai pentru simplul fapt ci el crede ci cetétenii buni trebuie
sd voteze sau pentru ci el crede ca face parte din istorie atunci cand
voteazd, atunci el va face tot ce-i va sta in putintd si participe la
vot. Unii dintre dumneavoastrd mi-ar putea reproga faptul cé atunci
cand este vorba de votare, este vorba de binele comun §i cd nu e
cazul si fim egoisti. Este adevirat cd, cineva care se gandeste la
costuri si la beneficii poate fi acuzat de egoism, intr-un anumit fel.
Dar atunci cdnd am vorbit de beneficii, am nominalizat ca beneficiu
si realizarea unor obiective neegoiste. Recunosc ci indivizii pot
avea gi obiective care nu sunt egoiste. Acestea se referd la copii, la
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rude, la prieteni §i intr-o mai micd méasura la persoane necunoscute.
Intr-un cuvant, se referi la aproapele siu, care este evident cel mai
aproape. Fiecare individ este dispus si-si iubeascd neegoist numai
aproapele care este foarte aproape de el. Unul dintre motivele pentru
care cetdjeanul nostru ar putea pune mare pref pe procesul de votare,
este credinfa cd, votind un anumit candidat, el i1 va face un bine
nu numai lui, ci g1 altor sute de mii de persoane. Asadar, cu alte
cuvinte dac3 esti un altruist care gandeste la bunastarea fiecirei
persoane, atunci beneficiul votarii unui candidat ar fi de sute de mii
de ori mai mare decét beneficiul direct ce i revine. Aceasta ar putea
constitui o puternicd motivatie care sa stea la baza pierderii atator ore
cu informarea i cu statul la coada ce se formeaza la sectiile de votare.

Pe de alta parte, daci exista suficient de mulfi oameni care si
se ab}ind de la vot, cei care se vor duce la vot vor avea o sansi mai
mare de a influenja rezultatul.

Concluzia este cd in ciuda faptului cé fiecare percepe corect
modul n care trebuie sd acfioneze in conformitate cu interesul siu,
totus: fiecare poate suferi pierderi. Acest lucru vine din faptul ci
indivizii au obiective diferite §1 interese diferite.

Sé presupunem ci existd un grup de 100 de indivizi. Fiecare
poate alege modul de actiune A sau modul de actiune 3. Acliunea A
imi aduce mic un castig de 10 u.m. §1 pe ceilalji 99 i costd 20
unitifi monetare. La fel se intdmpla cu fiecare din membrii acestui
grup. Atéta timp cat fiecare actioneazd pe cont propriu, este in
nteresul fiecdruia dintre noi si alegem modalitatea A; dar rezultatul
este acela cd noi ne vom gési intr-o situajie mai proastd decat daca
am fi ales tof1 modalitatea de actiune B. Problema este cd eu nu pot
avea control decét asupra propriei mele acfiuni, $1 ma voi situa intr-o
pozifie mai bund alegdnd A decét alegidnd B. Dar ma aflu intr-o
situajie mai proastd pentru ca tu alegi A, 1ar tu te afli intr-o situatie
mai proastd pentru ci eu aleg A. Ceea ce eu pot controla este modul
meu de a acfiona si nu al cclorlalfi. Si acelagi lucru este valabil gi
pentru ceilalii.

100

https://biblioteca-digitala.ro / https://unibuc.ro



=  Dilema prizonierului

O situatie de acest gen este numitd de economisti “dilema
prizonierului”. Acest scenariu este utilizat in analiza instabilit#jii
cartelurilor®, ca urmare a tendinfei membrilor acestora de a incilca
injelegerea inifiald. Oamenii legii vor recunoaste in dilema
prizonierului o tehnicéd des folositd. Doi suspecti sunt anchetafi in
doud camere separate de doui delicte, unul major i celdlalt minor.
In fiecare cameri va intra procurorul care ancheteazi cazurile §i va
face urmatoarele doud oferte:

- sd marturiseasca §i deci sd-1 acuze pe celilalt de

inféptuirea delictului major

- sd refuze marturisirea

Cei do1 suspecti nu pot comunica intre ei. Ce se poate intdmpla?

Dacd ambii suspecti refuzd mdrturisirea, atunci ei vor fi
condamnati in raport cu delictul minor, deoarece nu existd dovezi
suficiente pentru infdptuirea delictului major. Daci unul dintre
suspec}i marturiseste, iar celdlalt refuzi marturisirea, atunci primul
este condamnat pentru delictul minor, iar cel de-al doilea pentru
delictul major.

Jocul se numeste ,,dilema prizonierului” pentru ci desi
suspectii vor primi pedepse mai mici dacd nu marturisesc, ambii
tind s3 marturiseasci. Acest lucru rezulti din faptul cd cea mai buni
strategie pentru fiecare dintre suspec}i este si marturiscascd,
indiferent daci celélalt mirturiscste sau nu.

S11n cazul unui cartel format din doi producétori, incalcarea
cartelului este strategia dominanti, desi ambii producitori ar objine
profituri mai mari daci ar respecta cartelul.

Tot ceea ce am discutat pand acum referitor la problema votérii
s1 la dilema prizonierului ne conduce la o concluzie ce poate parea

6 Cartelul este o intelegere (cu privire la nivelul prefului §i la imparfirea
piefei) de regula formal3, intre producatorii mari dintr-o piaja de oligopol; in
majoritatea farilor dezvoltate, cartelul este interzis prin lege. In ciuda acestui
lucru, existd numeroase carteluri pe pietele resurselor naturale

101

https://biblioteca-digitala.ro / https://unibuc.ro



paradoxala pentru unii. Ceea ce poate firafional pentru un individ ce
aparfine unui grup, poate conduce la rezultate nedorite in termenii
aceloragi obiective pentru fiecare comportament individual rafional
luat in parte.

Ceea ce este bun pentru fiecare, nu este bun pentru fiecare
individ ce aparfine unui grup. Astfel de situajii conduc la existenta
bunurilor publice §i a externalitailor.

Bunul public pur este un bun al cirui consum de citre o
persoani nu reduce folosirea lui de cétre altd persoand. Daci notam
cu Y- cantitatea totald oferitd dintr-un bun public pur, cu
Y ,—cantitatea din acel bun consumatd de individul A §i
Y —cantitatea consumati de individul B, putem scrie:

Y=Y,=Yy

Aceastd egalitate Tmi aratd ci nu existd costuri suplimentare
pentru procurarea unor astfel de bunuri. Asta nu inseamna ca
producerea acestor unitdfi suplimentare nu implicd un cost suplimentar.

Bunul privat pur este bunul al cérui consum de cétre un
individ, are carezultat reducerea ofertei sale pentru ceilalti indivizi.
Atunci cand un individ consumi mai multd painc, inseamna ci,
mai pujind paine va rimane altuia sd consume.

Daca notez cu Z — oferta totald dintr-un bun privat pur, cu
Z , — cantitatea consumati de individul A §1 Z~ cantitatea consumatd
de individul B, putem scrie:

2=7,+14

fn viaa de zi cu zi existi foarte putine cazuri de bunuri publice
pure sau de bunuri private pure.De obicei intalnim situafii in care
un bun public poate avea intelesuri de bun privat. De exemplu,
cazul unui pod. Un automobilist (A) traverseaza acest pod la o ord
de varf. Acest lucru nu rimane fara efect asupra ofertei traversarilor
podului pentru alfi automobiligti. Automobilistul A contribuie la
congestionarea traficului §i produce intarzieri automobiligtilor care
se afli In spatele siu. In acest caz, costul marginal este zero pentru
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nivelurile scdzute de utilizare a podului $i este mai mare decat zero
pentru nivelurile inalte de utilizare ale podului.

De asemenea, pot exista situafii in care un bun privat poate
avea in{elesuri de bun public. De exemplu, privitul la televizor acasa
(la origine un bun privat) poate capita intelesuri de bun public
dacd voi invita acasd si vecinii.

Producitorii se bizuie pe alfi producitori §i pe consumatori in
agteptdrile lor de a-yi maximiza utilitatea si de aceea, nici
comportamentul lor nu poate fi descris ca fiind complet privat.

=  Caracteristicile bunurilor publice

1) non-rivalitatea in consum

Dacd un bun public este consumat de un individ, el este in
acelaji timp valabil §i pentru alfi indivizi de cost zero. Apdrarea
national3, pompierii, polifia sunt astfel de bunuri publice.

1) non-excluziunea

Odati ce un individ A consumad un bun public, individul B nu
poate fi exclus de la consumul aceluiagi bun, chiar daci individul B
doreste sau nu acest lucru.

Numai bunurile publice pure vor manifesta simultan cele doud
caracteristict. Aceste bunuri sunt produse direct de guvern sau de
firme private care au incheiat contract cu guvernul; ele sunt
distribuite prin bugetul public, iar finanfarea lor se face prin resursele
obtinute din urma impozitelor obligatorii.

Un lucru care ar trebui refinut este faptul ¢ un bun public nu
trebuie si fie neapdrat produs de guvern. De exemplu, posturile de
radio, sunt in marea lor majoritate, private. Pentru ci cei care produc
acest tip de bun nu pot controla cine are acces direct la el sau o pot
face, dar la nigte costuri foarte mari. Cu toate acestea ele rdmén
bunuri publice.

Un alt exemplu este posta . Degi ea este monopol de stat, este
totusi un bun privat. Pentru ci statul ifi poate refuza trimiterea unet
scrisori, dacd aceasta nu are aplicat timbrul necesar.
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Daci ne gindim la producerea privatd a bunurilor publice,
existd citeva cdi prin care aceastd problema si poatd fi rezolvata.
Una dintre ele, di rezultate excelente, daci mirimea “publicului”
este micd. Este vorba de contractul unanim acceptat. Produciétorul
i1 va stringe pe to}i membrii acestui public gi le va spune ca doreste
ca flecare si pliteascd o anumitd suma dacd se doreste producerea
bunului respectiv. In cazul in care unii din membrii publicului nu
vor acest lucru, bunul nu va mai fi produs. Cum va gindi fiecare
dintre membrii acestui public atunci cand ia decizia? Cam asa: Daci
fiecare va refuza, in cazul in care intelegerea se destramd, imi voi
primi banii inapoi, deci nu mé va costa nimic. Dac3 tofi membnrii
grupului, cu exceptia mea, acceptd sd pldteascd pentru bunul
public, eu nu trebuie si plitesc pentru a obtine bunul public, dar
nici nu-l voi avea. Deci, atita timp cét eu voi considera c3 pentru
mine bunul valoreazi mai mult decdt partea pe care trebuie s-o
plitesc pentru a-1 obtine, voi intra in ccntract.

fn cazul in care mirimea publicului este mare, este greu de
incheiat un contract unanim. {n acest caz, solutia este de a depista
in cadrul publicului o “minoritate privilegiatd”, adici un grup care
si fie suficient de mic astfel incat membrii sdi si poatd incheia un
contract unanim acceptat gi care s se poatd bucura de un beneficiu
suficient de mare rezultat din consumarea bunului public, astfel
incat membrii sii si suporte intreg costul. Atributul “privilegiat”
atagat acestei minoritifi, are un sens peiorativ deoarece “privilegiul”
constd in aceea cd minoritaea plateste pentru ceea ce restul publicului
primeste pe gratis.

O altd solufie ingenioasd care ar putea rezolva problema
bunurilor publice este oferirea a doud bunuri publice sub forma
unui pachet. Seamini cu situafia in care in Romania, inainte de
1989 puteai “pune mina” pe o carte buni, daci cumpérai un pachet
in care, pe ldngi cartea care te interesa, existau alte citeva cirfi
proaste. Cam asa sti treaba §i cu bunurile publice. Se formeaza un
pachet, in care primul bun public are un cost de productie pozitiv si
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o valoare negativa pentru cel care-1 consuma gi al doilea bun public
are un cost de productie negativ i o valoare negativd pentru cel
care-] consumi. {ntreg pachetul va avea un cost zero sau negativ si
o valoare pozitivd pentru consumator. De fapt aceasta este
modalitatea 1n care sunt produse radioul gi televiziunea. Pachetul
este format din programul propriu-zis §i publicitate. Publicitatea
are, din punctul de vedere al postului de televiziune, un cost de
produciie negativ, pentru ci postul pliteste pentru a-1 difuza.

Este clar pentru toatd lumea ci nu se poate urmdri programul
fdrd si auz §i publicitatea. Consumatorul de televiziune trebuie sd
aleagd dac3 accepti sau respinge acest “pachet” (program-+
publicitate). Daci valoarea netd a pachetului este pozitivd pentru
consumator, acesta il va accepta. Dac3 existd un cost net negativ,
sau cu alte cuvinte, daci veniturile obfinute din difuzarea publicititii
sunt mai mari decét cheltuielile cu difuzarea publicitdtii, atunci
postul de televiziune va accepta afacerea.

Toate aceste exemple ne-au sugerat ci existd o varietate de
moduri in care pot fi produse bunurile publice. Fiecare dintre acestea
poate avea succes in anumite imprejurari. Dar nu ne putem agtepta la
nici una dintre ele s ne conduci la un nivel eficient de produciie.
Producitorii privati ai bunurilor publice au succes in colectarea unet
anumite pirti din valoarea suplimentar3 a fiecirei unitifi produse din
bunul respectiv. Ei vor continua si producd pand in momentul in
care, ceea ce vor primi pentru o unitate suplimentara este egal cu
ceea ce ii costd pentru producerea ei. Acesta este un nivel de producfie
pentru care se inregistreazi o eficien{d mai mici decét cea
corespunzitoare punctului fn care costul marginal egaleazi preful.

O solufie comuni pentru aceste probleme ar fi producerea
acestor bunuri publice de citre guvern si noi, cei care le consumam,
sd platim pentru ele, prin impozite. Aici problema este alta.
Mecanismul prin intermediul ciruia noi controlim “guvernul’ §i
incercdm si-1 facem si actioneze in conformitate cu interesul nostru
este votarea, care nu implici altceva decat producerea privatd a
unui bun public.
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Dupi cum am vizut mai devreme, pentru acest lucru se
cheltuieste timp $i energie pentru a decide care candidat
intruchipeazd cel mai bine interesul general. O mare parte din
beneficiu se indreapta citre alti cetdteni. Cetdfeanul care voteazi
pentru cel mai bun candidat produce un bun public. Este un bun
public care se produce privat, dar se produce foarte greu, avind in
vedere mirimea populatiel unei {iri. Din aceastd cauzi cl este
subprodus. Subproducfia acestui bun public se traduce prin aceea
cd lumea nu prea consideri cd fiind in interesul sdu sa faci efortul
de a decide care este cel mai bun candidat. Cu alte cuvinte, acest
lucru nu inseamna nimic altceva decat ci democratia nu funcfioneazi
foarte bine, deci nu ne putem baza foarte tare pe faptul ci guvernul
acfioneaza in interesul nostru. De aici rezulti cd nu ne putem baza
pe faptul ci guvernul va produce cantitatea eficientd de bunuri
publice. Se poate intdmpla ca administratorii care controleazi
producerea bunului public sé gindeascd cd interesul lor privat sau
interesul politic al partidului aflat la putere, nu cere maximizarea
bunastirii economice. Chiar daci si spunem cd doreste s& produci
bunurile publice in cantitatea optima, atunci cand va incerca sa afle
cat de mult dintr-un bun public trebuie sid producd, guvernul ar
trebui sid stie cit de mult valoreazd bunul respectiv pentru
consumatori. Pe o piafd obisnuitd, acest lucru s-ar stabili prin jocul
cererii si ofertei. Insi producitorul unui bun public nu poate face
acest lucru atat timp céat nu stie cine va consuma bunul. De aici
rezulti faptul ci guvernul ar trebui si giseascd modalitifi indirecte
de estimare a cererii’

Pan3 acum am vizut cd existd o sumedenie de probleme cu
aceste bunun publice. Acum este momentul s3 ne amuzim pufin pe
seama acestor bunuri publice. Si ne gandim dacd putem gisi un
exemplu de bun public amuzant. V3 invit si se gandeascé fiecare la
acest lucru.

7 De obicel, acest lucru se face prin sondajele de oplme publica, insa
populatia are oblcelul de a-si supraestima dorinjele, astfel ca estimarera cererii
nu va fi foarte buna.

106

https://biblioteca-digitala.ro / https://unibuc.ro



Eu am gasit unul. Fiecare dintre noi a participat la cel pufin o
sedinjd. De asemenea, fiecare poate recunoaste cd are anumite
probleme atunci cand, intr-o gsedintd, vrea sd supund atenfie1 publicului
un anumit subiect. Gandifi-vi cd cei mai multi dintre noi nu fac altceva
decat sd asculte. Atunci cind ni se oferd cuvantul, fiecare are ocazia
nu numai sa spund ce are de spus, ci si de a arita gefului sau celorlalfi
care ascultd, cit de destept, cat de spiritual §i cit de “nemaipomenit**
este. Acest lucru impune celorlalfi un cost. Daca publicul este format
din 60 de oameni fiecare minut pe care eu il utilizez pentru a vorbi in
public, costi intreg grupul care mi asculti o ori. in acest caz,
exprimarea concisa §i la obiect este un bun public §i deci, ca orice
bun public este subprodusa.

=  Externalitatile

Vorbitorul “de lung metraj” din exemplul nostru de mai sus se
afld in situatia de a subproduce bunul public numit *“exprimare
concisd”’. O altd modalitate de a descrie aceast caz, este si spunem
ci “vorbitorul de lung metraj’ se afli in situatia de a-gi supraproduce
cuvantarea. Asadar, aceeasi situaie poate fi vizuti ca o subproductie
din punctul de vedere ale bunurilor publice si ca o supraproductie
din punctul de vedere al existentei unei externalitafi.

Externalitatile sunt castigurile sau pierderile suportate de
catre terfi ca rezultat al actiunilor initiate de producatori sau
consumatori §i pentru care nu estc plitita nici o compensatie.
fn exemplul nostru cu sedinta, cel care ia cuvantul §i nu se va exprima
concis, impune costuri cu ascultarea lui de catre ceilalfi participanti.
Accasti externalitate este o externalitate negativa.

Cel mai cunoscut exemplu de externalitate negativd este
poluarea. O fabricd ce deverseazi produse nocive, intr-un riu
produce o externalitate negativi locuitorilor din acea zona. Pentru
aceasti pierdere pe care o suferd comunitatea, fabrica nu pliteste
nici o compensafie, deci acest cost extern nu va fi inclus in calculul
costului total al acestei {irme care polueaza.

O consumare a unei externalitati poate fi explicatd in
contextul a doud persoane §i a doud bunuri economice, utilizind
urmitoarea notatie funcjionala.
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U,=f(a,a,. ... ,a;b);
unde: U, este utilitatea totala a individului A,

ay, 8y, .enne ,a_— activitdtile care se afld in mod direct

sub controlul lui A
b — activitatea individului B
Relatia matematica afirma cd utilitatea lui A nu depinde numai

de activitdtile pe care le desfdgoard A, ci §i de activitatea lui B. De
exemplu linistea unui individ nu depinde numai de activitatea lui,
ci i de activitdtile vecinilor sai.

Consumarea unei externalitdfi existd acolo unde pe langi
aceastd interdependentd mai existd §i absenfa unei forme de
compensare, adicd un prej platit de cel care inregistrcaza un cagtig.

Producerea unei externalitati se poate defini similar

P.=f(c,c,, ...........cn;“d)
unde: P — profitul intreprinderii C,
Cps Cop vrnernnens c_ — activitdtile intreprinderii C

d — activitatea intreprinderii D

Profitul lui C nu depinde numai de activitijile intreprinderii
C, ci g1 de activitdfile intreprindenii D.

Producerea unei externalitifi existd acolo unde pe langd aceasta
interdependentd mai existd §i absenja pldtii, atunci cdnd se
inregistreaza pierdere.

Acum vom vedea care sunt solutiile date de cconomigti la
problema externalititilor.

=  Solutii de corectare a externalitagilor

Pigou® sugereazi ca trebuie s fic impus un impozit celor care
genereazi externalitatea negativa si o subvenfie celor care genereaza
externalitatea pozitiva.

8 Arthur Cecil Pigou ( 1877-1959) - economist englez ce a dezvoltat
conceptual de “economia bunastirii” in cartea sa "Economia bunastarii”. El a
preferat sa accepte preturile pietei ca indicator al utilitagilor relative ale unor
bunuri diferite, dar a argumentat ca discrepanja dintre randamentele private si
cele sociale necesitd taxe si subventii.
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a)  Solutia impozitului pe externalitatea negativa
Sia considerdam cazul unei fabrici chimice care polueazi un rau.

A um G CMS=S+T

D _

Py \l~ | S=X CMP

o
P
D CME
B
:’
Q Q Q
Fig. 5.1 (cantitatea)

DD este curba cererii §1 SS - curba ofertei pentru un produs
chimic reflectind numai costurile marginale private ale fabricii
(ZCMP). Pretul OP si cantitatea OQ sunt determinate de forjele
pietel. Presupunem ci productia fabricii fixeaza comunitéfii un cost
marginal extern, cost care ia forma poludrii rdului (CME). Astfel,
la productia OQ, costul marginal extern este cgal cu QA. Nivelul
productiei OQ nu este cel optim din punct de vedere social.

Curba cererii DD reprezintd beneficiul social marginal
derivat din consumul produselor chimice.

Costul marginal social al productiei chimice (CMS) este
dat de suma dintre CME si curba ofertei SS.

Curba ofertei este dati de suma costurilor marginale private
ale producatorului (XCMP).

Beneficiul social marginal obfinut din productia de produse
chimice este mai mic decét costul marginal social. Astfel nivelul
de productie dictat de piafa libera se transforma intr-o pierdere de

109

https://biblioteca-digitala.ro / https://unibuc.ro



bunastare, reprezentatd de aria triunghiului FGH. Tinand seama
de de acest lucru, guvernul trebuie si impund un impozit indirect,
egal cu costul marginal extern (CME) pentru fiecare nivel al
productiei, care va produce o deplasare a curbei ofertei de 1a SS la
S+T. Aceasta va face ca industria respectivd si-gi reduca nivelul
optim OQ,,unde preful este egal cu costul marginal social (CMS).

De notat ci aceastd deplasare impozitare care se aplicid asupra
fabricii care polueaza este una din cdile de reducere a nivelului de
poluare i nu de eliminare completi. Acest lucru este arétat in figura,
unde post-impozitul CME corespunzétor lui Q, B este mai mic decét
pre-impozitul CME corespunzitor lui QA.

Remediul oferit de impozit nu este complet satisfacitor, mai
ales atunci cand avem de-a face cu o activitate a unei firme ce
evolueazi 1n condifiile unei concurente imperfecte.

Si considerdm o firmi cu concurentd monopolisti® care
doregste si-gi maximizeze profitul, adici venitul mediu este egal cu
costul marginal (unde VM=CMP) prin producerea unui nivel 0Q
la un pret OP, inaintea impunerii unei taxe.

CMS - CMP+CME
< CMPHT

P, CMP

D=VM

—

Q Q
Fig. 5.2 (cantitatea)

AR
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Nivelul prejului si al productiei optime din punct de vedere
Pareto se géseste acolo unde pretul este egal cu costul marginal
social — prejul OP; mai mic decat OP si productia OQ, (mai mici
decit OQ). Impunerea unui impozit indirect care deplaseazi curba
CMP cu CMP+T va avearezultatul ci firma va produce o cantitate
mai micd 0Q, la un pref mai mare OP,. fn acest caz, impunerea
impozitului cauzeazi firmei o migcare in direcfia opusi realizarii
optimului Pareto. Rezultatul va fi cd externalitifile negative cauzeazi
supraproductie care tinde sd compenseze maximizarea profitului
prin restricfionarea productiei. Este un exemplu clar al teoriei
“second the best” deoarece avem de-a face cu doud imperfectiuni.
Chiar dupa stoparea externalitafii, imperfecfiunea pietei persista.

b) Solutia subventiei in cazul externalitatilor pozitive
S& considerim beneficiul extern al invdtdmantului .
invifamantul creste in mod direct salariul pentru indivizii ce au
beneficiat de el, iar acest beneficiu vine 1n contact cu ei atat din punct
de vedere social, cit si la locul de muncd . De exemplu, cresterea
cunogtiinfelor poate duce la cregterea productivitdfii muncii la nivel
economic §1 deci, la cresterea veniturilor altor oameni. Din punct de
vedere al societaii ca tot unitar numarul oamenilor care beneficiazd
de invi{dmant este mare gi aceasta inseamna ci, pentru maximizarea
bunistirii sociale, educafia nu poate fi 13saté la latitudinea piefei.
Subventionarea invijamantului este ilustratd in fig. 5.3
in absenfa interventiei guvernului, DD si SS reprezinti
curbele cererii §i ofertei de invdjimant. Curba cererii reflectd
evaluarea individuald a educatiei- deci reprezintd beneficiul mar-
ginal privat (BMP) adus de invi{imant. Beneficiile externe
(sociale) pe care invafimantul le furnizeaza societatii sunt reflectate
de beneficiile marginale externe (sociale) (BME). Beneficiul
marginal social este egal pe verticald cu suma dintre BMP 51 BME.
{n absenta subventici, cantitatea OQ va fi ceruti si oferit3 la preful
OP. Acum, presupunand c3 guvernul di o subvenfie reflectata de
BME, aceasti subventie trebuie si 1a forma garantiilor cd ea va fi
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u.m D Castig de
4 bunistare
Va C ‘ S = CMS

A

Pil>

/ .
p |l E (BMS = BMP+BME)

S
\ D=BMP
>
Q @ q
Fig. 5.3 (cantitatea)

cheltuitd pentru invidtimant, astfel incat curba cererii pentru
invitdmant se va deplasa cu valoarea subventiei deasupra lui DD,
luand forma D’D’. Cantitatea de echilibru va fi acum mai mare in
punctul in care costul marginal social este egal cu beneficiul
marginal social. fn acest punct subventia plititi este egali cu AB.
Cresterea neti a bundstarii sociale produsi prin cresterea nivelului
de producere a educafiei de la OQ la OQ, este reprezentatd de aria
triunghiului ACE. Daci societatea considera ci beneficiul social
al educatiei este mai important decat beneficiul privat, atunci
guvernul trebuie si decidd sd subvenfionezc intreaga cantitate.

¢)  Solutia “Scolii Austriece”

O viziune interesantd asupra externalitdfilor revine Scolii
Austriece de Economie. Economistii austrieci sunt de parere cd, lato
senso, exiernalitdfile sunt inevitabile oricdrei tranzactii cconomice
pentru c4, in ultima instanta, costurile §i beneficiile sunt subiective.
“Poate cd unele persoane sunt indispuse de faptul ci majoritatea
barbatilor nu poartd barbd, insd de aici nu rezulié ci cei proaspit ragi
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trebuie impozitati pentru a-mi compensa neplicerea®. Scoala
Austriacd redefinegte Intr-un fel externalitifile, recunoscdndu-le numai
atunci cind existd “invazii fizice” ale proprietifii (de exemplu: existd
externalitate In cazul vecinului care-gi arunci gunoiul in curtea mea).
Asemenea acfiuni reprezinta deja prejudicii.

O altd problem3 care-i desparte pe austrieci de ortodoxia
economicd este legatd de solufionarea acestor egecuri sau perversiuni
ale piefei prin intervenfia guvernului. Austriecii pledeazi pentru
“reorientarea energiei cheltuitd cu cdutarea slabiciunilor pietei in
scopul intelegerii disfunctiilor guvernului”.

d) Solutia negocierii

in conformitate cu Teorema Coase, ci daci drepturile de
proprietate sunt bine definite, atunci interventia guvernului pentru
a stopa problemele cauzate de externaliti{i nu mai este necesar. In
schimb, negocierea voluntara intre pirtile afectate, poate conduce
la o productie eficientd in sens Pareto. Teorema Coase afirmi ca
dacd existd drepturi de proprictate bine definite §i costurile de
tranzacfie sunt mici, atunci tranzactiile private sunt eficiente. Agsadar
nu conteazi alocarea inifiald a drepturilor de proprietate. V& invit
sd parcurgeti articolul lui David Friedman, care explicid de ce a
meritat Ronald Coase Premiul Nobel pentru Economie §1 ne invatd
in acelagt timp cum trebuie sd privim externalitaile.

“Cum trebuie sa privim poluarea?
sau
De ce a meritat Ronald Coase Premiul Nobel?¢1°

Economia a suferit o revolutie in domeniul teoriei
externalitifilor, de a cirei existen{d probabil cd nu afi fi aflat daca
ati fi ascultat numai la ceea ce spuneau legiuitorii i politicienil.

9 * Scoala austriacd fafi cu viciile convenfionale” Llewellyn H.
Rockwell, Jr., Suplimentul politic ** Alternativa” al Ziarului Cotidianul, an IV,
nr.9(53), 1996, pg.3

10 David Friedman; articol ap#rut in revista “Liberty”, Vol.5 No 3,
1anuarie 1992 (55-59), articol reprodus cu permisiunea autorului
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Cand Academia Suedezi i-a acordat Premiul Nobel in
Economie lui Ronald Coase in acest an (1992), acest lucru a surprins
doui categori diferite de oameni. Primul grup, mai larg era format
din oameni care nu auzisera niciodatd de Coase, ori auziseri de el
ca fiind autorul a ceva ce se numea “Teorema Coase”, in general
prezentatd ca o curiozitate teoreticd care nu avea nici o importan{i
practicd. Al doilea grup, mai mic era format din cameni care erau
familiarizafi cu importanfa muncii lui Coase, dar care aveau impresia
cd Academiei Suedeze nu-i era familiari contributia acestuia.

Unii oameni iau Premiul Nobel pentru ci aduc o contributie
complicatd gi foarte tehnicd, care este dificil de infeles pentru un
outsider. Coase se afld insi la cealaltd extremd. Contributia adusi
de el stiintei economice a constat in cea mai mare parte din
formularea unor probleme prin intermediul unor intrebdri sigure,
ntr-un mod mai atent §i corect i in demonstrarea faptului cd, in
fond, rispunsurile acceptate pand atunci de economisti §i intreaga
breasli erau false.O parte a efectului muncii sale a dat nagtere unui
nou domeniu de studiu: analiza economici a dreptului- o incercare
de a utiliza teoria economicd pentru a intelege sistemele legale.
Probabil ci aceasta s-ar fi numit altfel decat analiza economici a
dreptului, daci Ronald Coase n-ar fi existat §1 oricum ar fi fost un
domeniu foarte diferit.

Una din contributiile importante ale lm Coase aduse stiinjei
economice a fost rescrierea teortei externalititilor- analiza acelor
situaii cum ar fi poluarea — unde acfiunile unei persoane impun
costuri ( sau beneficii) alteia. Ideile sale sunt suficient de simple
pentru a fi injelese de un profan si suficient de profunde astfel incat
s nu fie inci pe deplin absorbite de breasla economistilor.

Pentru a injelege contributia lui Coase, este util si incepem
cu teoria externalitifilor aga cum a fost ea publicatd de Coase in
eseul sdu din 1960, “ Problema costului social *, eseu in care a
introdus pentru prima oara in economie Teorema Coase. Argumentul
de bazi a fost urmétorul: intr-un sistem economic ideal, bunurile
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valoreaza mai mult decat costi si le produci. Aceasta este ceea ce
economistii infeleg prin eficienfa economiei. {ntr-un sistem perfect
competitiv al proprietd}ii private, producitorii plitesc valoarea
intrdririlor pe care ei le utilizeazi cand le cumpara de la proprietarii
lor ( salariile muncitorilor $i primesc in schimb munca lor, rentele
proprietarilor de pAmant,etc) si primesc valoarea a ceea ce ei produc
atunci cand vand. Dacd un bun valoreazi mai mult decat costul sdu
de productie, producitorul primeste mai mult decét pliteste pe
factorii de productie i obfine profit; daci bunul respectiv valoreazi
mai putin decét costul siu de productie, atunci producitorul va
inregistra pierdere. Deci, sunt bunuri care ar trebui si fie produse gi
bunun care nu ar trebui si fie produse.

Acest lucru este valabil dacd producitorii trebuie sé plateascd
numai acele costuri asociate productiei. Dar si presupunem, de
exemplu, cd un producitor de ofel foloseste pentru productia sa, in
plus de minereul de fier, cirbune, etc. si aer curat . In procesul de
producere a unei tone de otel, el arunci 10 livre de dioxid de sulf in
aer, impunand si zicem o valoare de 100$ pe mirosul urat si gaturile
inflamate in urma elimindrii dioxidului de sulf in atmosferd. Dacd
el nu plitegte pentru acest cost, nici nu-1 include in profitul sdu sau
in pierderea sa. Atat timp cét preful la care vinde ofelul acoperi cel
putin costurile de productie, el va produce in continuare ofel.
Rezultatul este ineficient. Anumite bunuri pot fi produse chiar dacid
costul lor (care include §i poluarea rezultati) este mai mare decét
valoarea lor. De asemenea este ineficient $i dintr-o alt3 privinta.

Producitorul de ofel poate fi capabil si reducd poluarea prin
diferite aparate de control-filtre de aer, furnale mai inalte —la un anumit
cost. Calculat in termenii efectului net asupra fiecdrei parti preocupate
de acest lucru, meriti ca poluarea si fie eliminati atat timp cat costul
este mai mic decét pericolul poludrii care trebuie prevenit- in exemplul
nostru, atit timp cit el costd mai putin de 10$/ prevenirea unei livre
de emisie de dioxid de carbon. Dar producatorul de ofel, in priceperea
sa de a-gi maximiza profitul, include in calculul sdu numai costurile
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pe care trebuie si le plateascd. Atat timp cét el nu suportd costul
poluirii, nu are nici o inifiativa in a preveni poluarea. Asadar, faptul
cd poluarea aerului este un cost extern se reflectd in doud lucruri: un
nivel inalt, ineficient de producere al otelului i un nmivel scazut,
ineficient de control al poluéni.

Existd doud soluti1 clare. Una este reprezentatd de
reglementirile directe — guvernul va spune companiei producitoare
de otel, cat de mult poate polua. Alté solutie ar fi taxele de emisie —
cum ar fi taxele Pigou. Intr-un sistem de taxe Pigou, guvernul va
incdrca compania producédtoare de otel pentru pericolul care-1
prezinti poluarea produsd de ea- 10%/livra in acest exemplu. Prin
acest lucru, guvernul converteste costul extern intr-un cost intern
sau cu alte cuvinte internalizeaza externalitdfile. Atunci cand se
decide cat de mult otel s produca g1 la ce pref sd-1 vandi, compania
va include acum costul poluarii sale- platit sub forma taxei de emisie
aldturi de celelalte costuri. Atunci cand decide ce fel de echipament
de control trebuie sd cumpere, compania pune in balanti costurile
prevenirii §i controlului cu beneficiile prevenirii §i controlului.
Asadar, un sistem de taxe de emisie poate produce atat o cantitate
eficientd de ojel, cit $i o cantitate eficientd de control a poludrii.

fn scopul realizirii acestui rezultat, prin aceasti impunere de
taxe, guvernul ar trebui si fie capabil s masoare costul poluirii.
Dar, spre dcosebire de reglementarea directd, utlizarea taxelor de
emisie nu cere guvernului s méisoare costul prevenirii poludrii.
Acest lucru va fi ficut de compania producitoare de otel, care
acjioneazd in sensul promovirii interesului siu.

Tocmai am descris teoria externalitifilor care exista inainte
de Coase. Concluzia desprinsi este cd, atata vreme cat externalitdfile
existd §i nu sunt internalizate prin taxele Pigou, rezultatul este
ineficient. Ineficienfa este eliminatd prin incircarea celui care
polueaza cu o taxd de emisie egald cu pericolul realizal de aceasta
poluare. In anumite cazuri din lumea reald, poate fi dificil si
masurdm ceea ce reprezinld pericolul, dar numai dacd aceasta
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problema este rezolvatd, utilizand taxele Pigou pentru a internaliza
externalitdfile, putem obfine un rezultat eficient.

Aceastd analizd a fost acceptatd de fapt de citre intreaga
breasld a economigtilor inainte ca Ronald Coase si fi adus contribufii
in acest domeniu §i continu inci si fie acceptati ca reprezentand o
bund injelegere a acestor probleme. Aceastd acceptare este insd
gresitd nu intr-un singur sens, ci in trei sensuri. Mai 1ntéi de toate,
existenfa externalitdfilor ne conduce in mod necesar la un rezultat
ineficient. In al doilea rand, taxele Pigou, chiar daci sunt calculate
corect, nu vor conduce in general la un rezultat eficient. Si in al
treilea rdnd §i cel mai important, problema nu este reprezentats in
mod real de externalitatea in sine - ci de costurile de tranzactie.

Vreau sd prezint argumentele lui Coase in 3 pasi:

-Nimic nu merge
-Totul merge
-Totul depinde de costurile de tranzactie

Nimic nu merge

Primul pas este si realizim cd un cost extern nu este un cost
produs de poluant si niscut la victima. in aproape toate cazurile,
costul este rezultatul deciziilor ambelor pirti.

Eu nu ag mai tugi dacd fabrica ta de otel nu ar mai arunca in
aer dioxid de sulf. Dar fabrica ta de ojel nu ar cauza pericol dacid nu
s-ar {1 intdmplat, ca eu §1 al{i oameni sd locuim la un nivel mai jos
decét este situati fabrica gi in bitaia vantului. Este decizia comund
a ta de a polua si a mea de a locui acolo unde tu poluezi- ceea ce
produce costuri.

Sa presupunem cd, intr-un caz particular, poluarea valoreazi
100.000%/an si poate fi eliminati la numai 80.000%/an ( de aici incolo
toate costurile sunt exprimate anual). Mai departe, ne asumam faptul
cd acel cost de mutare a celor ce se afli la un nivel mai jos de
amplasare decét al {abricii, intr-o zona neafectatd de poluare-creste
sd spunem la 50.000%/an. Dacd impunem o taxd de emisie la
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100.000%/an, fabrica producatoare de ofel va opri poluarea si pericolul
va fi eliminat la un cost de 80.000$. Daci nu vom impune nici o taxi
de emisie, fabrica va menfine poluarca, proprietarii de pimant vor
sista reclama in vederea arendéri bucéfilor de pidmant, vor planta
pomi in acele locuri §i problema este din nou rezolvati la un cost de
50.000%/an. n acest caz, rezolvarea in absenta taxelor Pigou are un
rezultat eficient- problema este eliminata la cel mai mic cost posibil.
fn cazul folosirii taxelor Pigou, rezultatul ar fi ineficient.

Mutarea victimelor poludrii poate si nu fie o solufie foarte
plauzibild in cazul poluérii aerului; poate pirea destul de sigur ci,
chiar limitirile cele mai drastice asupra emisiilor din California de
Sud ar fi mai pufin costisitoare decit evacuarea oamenilor care suferd
din pricina poludri. Dar problema externalitafilor se aplici unei
largi varietdfi de situatii, in multe dintre ele, fiind pe de o parte clar
care parte poate evita problema la un cost scazut, dar pe de alti parte
nu e foarte clar pe care dintre parfi ar trebui si 0 numim victima.

Sid ludm in discutie chestiunea zgomotului produs de un
aeroport. O solujie este reducerea zgomotului. O alta este i1zolarea
fonica a caselor aflate in preajma aeroportului. O a treia constd in
utilizarea terenului din apropierea aeroportului pentru construirea
de fabrici, produciétoare §i ele de zgomot, in locul utilizarii lui
pentru construcfia locuinjelor. Nu existd nici un motiv particular
pentru a ne gandi cd vreuna din aceste solutil este cea mai buni.
Nici micar nu este pe deplin clar daci “victima* este proprietarul
padmantului care gaseste dificil sd doarma intr-o casd construita acolo,
pe deasupra cireia trec avioane, sau compania aeriand fortati de o
curte de apel, ori de citre o agentie guvernamentald de reglementare
sd adopte masuri de control a sunetului, care sunt costisitoare, cu
scopul de a proteja somnul oamenilor ce au ales si-gi construiasca
casele 1n ceea ce, de obicei obisnuieste si fie lanurile de grau.

Si considerdam un caz simplu, unde contravenientul nominal
nu este, in mod clar, cel care anuleaza cel mai mic cost. Proprietarul
uneia din cele doud suprafefe de pdmant invecinate are o fabrica,
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care functioneazd de 20 de ani fari s fi existat vreo plangere din
partea vecinilor. Cel care devine propictarul celeilalte suprafete de
pdmant construieste un studio de inregistriri pe acea parte a
proprietdfii sale care este imediat adiacentd fabricii. Fabrica, care
nu cste foarte zgomotoasa, este prea zgomotoasi pentru un studio
de inregistrari ai cirui pereti sunt localizati la doud picioare distanti
de ea. Deci, propietarul studioului cere inchiderea fabricii sau plata
daunelor egale cu valoarea completd a studioului. Existi deci costuri
externe asociate cu functionarea fabricii in imediata apropiere a
studioului de inregistriri- dar soluia eficientd este construirea
studioului la celilalt capit al terenului §i nu construirea lui atét de
aproape de fabrica.

Asadar, primul punct de vedere al lui Coase este cd
“externalitdtile” sunt un produs comun al “poluantului” si al
“victimei” §i cd o reglementare legali care atribuie in mod arbitrar
vina asupra uneia dintre pirfi di rezultat corect numai daci se
intdmpla ca partea respectiva s ocoleascd problema la un cost scizut.
Solutia Pigou este corectd numai daci agentia face deja cunoscute
regulile, aceleia dintre pérfi care evitd problema la costul cel mai
mic. In cazul mai general, nimic nu merge — oricirei pirti i va fi
atribuitd vina, de cilre agentia guvernamentali care se ocupd cu
reglementarea sau de citre curtile dc apel, rezultatul va fi ineficient
in cazul 1n care cealalt3 parte ar putea preveni problema la un cost
mai scazut.

Unul din argumentele oferite adeseori in favoarea utilizirii
mai degraba a taxelor Pigou, decit a reglementdrilor directe este
cd, cel care reglementeazi, nu cunoagte costul controlului poludrii
pentru a fi apt sd produci rezultatul eficient. El doar fixeaza taxa
egald cu pericolul realizat gi-1 lasi pe poluant sd decida cat de multa
poluare si cumpere la acest pref. Dar una dintre implicatiile
argumentului Jui Coase este ci cel care reglementeazd, poate sd
garanteze eficienfa rezultatului numai daci el are suficient de multa
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informatie despre costul controlului astfel incat poate decide care
parte ar trebui consideratd poluantul (§i deci impozitatd) si care
parte ar trebui considerata victima.

Totul merge

Al doilea pas in argumentarea lui Coase este sd observe ci
atdt timp cit partile implicate pot incheia §i impune contracte in
urma intereselor reciproce, nici reglementirile directe, nici taxele
Pigou nu sunt necesare pentru a obfine un rezultat eficient. Tot de
ceea ce avem nevoie este o definifie clard a acelor persoane care au
dreptul sd facd ceva §i piaja va avea grijd de aceastd problemi.
Pentru a vedea cum funcfioneazi acest lucru, s ne intoarcem la
cazul fabricii producitoare de ojel. S& presupunem mai intdi ci
fabrica are dreptul legal de a polua. In acest caz, problema este
indepartati, rezultatul eficient aparand imediat. Cei care evité costul
cel mai mic sunt poprietarii ale ciror terenuri se afld la un nivel mai
jos decit fabrica.

Ce daci, in ciuda reglementérilor legale, acesti oameni, au
dreptul de a nu avea un aer poluat? Rezultatul va fi exact acelagi.

Fabrica ar putea elimina poluarea la costul de 80.000$/an.
Dar este mai ieftin, ca proprietarii acestor terenuri s pliteasca
60.000%/an in schimbul permistunii de a polua. Proprietarii de teren
se vor gési intr-o situatie mai buna pentru cé acesl cost este un cost
mai mic decét costul generat de schimbarea utilizérii terenului si de
asemenea fabrica se va gési Intr-o situatie mai bund pentru ci o
costd mai pufin decét ar costa-o eliminarea poludrii. Rezultd ca
ambele pirti vor fi interesate in incheierea acestei infelegeri.

Acum si presupunem cid schimbam numerele in exemplul
nostru, adicd facem din controlul poluirii opfiunea mai eficienta.
S spunem ci acest control costi 20.0008. {n acest caz, chiar daci
fabrica are sau nu dreptul de a polua, vom descoperi cd este mai
bine ca ea sd nu polucze. Dacéd fabrica are dreptul de a polua,
proprietarii terenurilor vor plati mai mult de 20.000$, costul cu
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controlul poludri, in schimbul garantiei ca fabrica nu-gi va exercita
acest drept. Dacd fabrica nu are dreptul sd polueze, aceasta va fi
gata si ofere 20.000$ proprietarilor de terenun in schimbul obfinerii
permisiunii de poluare.

Generalizarea acestui exemplu aproape cé rezultd in mod direct.

Dacd costurile de tranzactie sunt zero- dacd cu alte cuvinte
orice injelcgere este in beneficiul ambelor parfi implicate, atunci
orice definire inifiald a drepturilor de proprietate va conduce la un
rezultat eficient. La aceastd generalizare se face trimitere atunci
cand se vorbeste de Teorema lui Coase. Aceasta conduce imediat la
faza finald a argumentéinii.

Totul depinde de costurile de tranzactie .

Dacd ceea ce spune Coase este corect, de ce mai exista incd
poluare in Los Angeles? Un posibil rdspuns cd poluarea este
eficientd, cé pericolul ei este mai mic decat costul prevenirii ei. Un
rdspuns §i mai plauzibil este cd mai multd poluare este ineficientd,
dar c3 tranzacfiile necesare elimindrii ei sunt prevenite prin costuri
de tranzactie prohibitiv de inalte. S ne intoarcem la fabrica
producitoare de otel. S3 presupunem cd fabrica are dreptul de a
polua, dar ci face acest lucru ineficient — controlul poludrii este
mai ieftin decit schimbarea destinatiei utilizirii suprafefelor de
teren locuibile. S presupunem ci existd 100 de proprietari de teren
aflafi in aceasta situatie.

Cu un singur proprietar de teren, nu ar fi nici o problema -
aceasta s-ar putea oferi si pliteascd fabricii costul echipamentului
necesar controlului poludrii plus incid ceva peste acesta pentru
improspétarea infelegerii. Dar 100 de proprietari reprezinta deja
ceea ce economistii numesc problema unui bun public. Dacd 90
dintre ei pun banii jos si 10 refuzi si faci acest lucru, atunci cei 10
se vor constitui in “pasagerul clandestin® — adicd nu au parte nici de
poluare, dar nici nu plitesc vreun cost pentru controlul ei. Fiecare
proprietar de pimant are libertatea de a refuza sd plateascd,
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argumentand ci este greu de crezut, cd aceastd platd va face
diferentierea intre succes §1 esec in Incercarea de a corupe fabrica
producidtoare de otel si mai produca poluare. Daci aceastd incercare
se va solda cu un egec incepénd chiar cu el, nu se va putea sti daci
el a contribuit sau nu la acel egec. Daci se va solda cu un succes,
chiar fir3 contribufia lui, atunci refuzul acestuia de a contribui la
infelegere 1i va confen practic dreptul de a ““ caldtori clandestin “.
Numai dacd prin contribufia proprietarilor de teren se face
diferenfierea dintre esec §i succes, numai atunci acesta va castiga
de pe urma contributiei sale la acord.

Existd o varietate de céi prin care astfel de probleme pot fi
rezolvate, dar nu ne putem astepta de la nici una si mearg in toate
cazurile. Problema devine cu atat mai grea cu cit numdrul
persoanelor implicate este mai mare. Este greu de imaginat, de
exemplu, pentru milioanele de oameni din California, o modalitate
plauzibild prin care ei ar putea in mod voluntar si adune bani, pentru
a-1 pliti pe cei care-i polueazi, in scopul diminudri poluini. Acesta
cste doar un exemplu de problema care se referd sub o etichetd
generald la costurile de tranzactie. O alta ar putea apare dacd am
intoarce presupunerea — adicd am avea un rezultat eficient al poluarii
prin acordarea dreptului ca propietarii de teren si nu {ie poluai.
Daca existd 100 de proprietari de teren, fabrica ar trebut s3 cumpere
acest drept de la tofi proprietarii. Oricine poate avea inijiativa de a
se situa in afara acestei intelegeri — de a refuza permisiunea sa de
poluare liberd in speranga obfinerii unei pléfi, egald cu un procent
din suma de bani pe care fabrica 0 economisegte din faptul cd nu
mai trebuie si controleze poluarea. Daca prea mulfi proprietari vor
acest lucru, negocierile vor esua si parfile nu vor mai obtine niciodati
un rezultat eficient.

Vazuti din accasti perspectivd, o cale de formulare a solufiei
Coase este cd problema nu se¢ datoreazd in intregime atét
externalitdfilor, cat costurilor de tranzactie. Daca exista externalititi,
dar nu existd costuri de tranzactie, nu ar {1 nici o problemi g1 parfile
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ar putea sa ajunga intotdeauna la solugia eficientd. Cand observim
problemele externalitdfilor (sau alte forme de egec ale piefei) in lumea
reald, ar trebui sd ne intrebdm in primul rdnd nu de unde provine
problema, ci care ar fi costurile de tranzacfie care ar preveni-o.

Coase, Meadec si albinele

In timp ce Coase a publicat “Problema Costului Social”,
economigtii care nu pireau convingi de analiza ficutd de el, au
argumentat cd Teorema Coase este de fapt o curiozitate teoretica,
de 0 micé sau lipsitd de importantd practici intr-o lume in care se
intdmpla rar sé se inregistreze costuri de tranzactie nule. Un exemplu
faimos a fost citat 1n articolul lui James Meade (care mai tirziu a
primit Premiul Nobel pentru contributia sa in domeniul economiei
internajionale). Meade a oferit prin intermediul albinelor, un
exemplu de externalitate care nu are solufie practicd in viziunea
abordatd de Coase. Albinele ating florile ce apar{in unor cdmpuri
diferite §i produc nectarul de care beneficiazi crescitorii albinelor
din acel perimetru. Proprictarul cimpului nu primeste nimic din
beneficiu, deci prezinti un interes scizut in cultivarea cimpului cu
flori. In timp ce albinele nu pot fi convinse si respecte drepturile de
proprietate sau contractele, existi o modalitate practicd pentru a
aplica abordarea de tip Coase la acest caz — argumenteazi Meade.
Trebuie sd subvenfiondm fermierii care cultivd acele campuri (o
taxd negativd) sau si acceptim ineficienfa in cazul producfiei
comune de miere §i cdmpuri de flori.

Se dovedeste ci Meade s-a ingelat. in dou3 dintre articolele aparute
ulterior, suporterii lui Coase au demonstrat ci, contractele intre
crescitorii de albine §i fermieri s-au practicat frecvent pani in acest
secol. Cand campurile produceau pufin nectar, dar necesitau polenizare,
{ermieri1 pliteau crescitorilor de albine. Albinele nu pot respecta
drepturile de proprictate dar ele pot fi, ca $1 oamenti, lenese preferand
sa-g1 obfind hrana din locuri aflate ct mai aproape de stupurile lor.
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Coase, Proprietatea §i Analiza Economica a Dreptului

“Problema Costului Social’’ furnizeazi mai mult decit o gindire
revolutionard a problemei externalitifilor. De asemenea, ea
sugereazi o noui §i interesantd abordare a problemelor de definire
a drepturilor de proprietate.

O curte de apel care incearca si ldmureasca disputele ce implicd
proprietatea sau o legislaturd care scrie un cod de legi ce urmeazi a fi
aplicat unor astfel de dispute, trebuie si decidd care dintre drepturile
asociate terenului sunt incluse in pachetul numit “proprietate”. Are
proprietarul dreptul de a interzice avioanelor care traverseazi terenul
sdu la indljime de o mila si zboare? Dar daci e vorba de o indlfime de
100 de picioare ? Dar despre oamenii care extrag petrol la distantd de o
mili de terenul s&u ? Ce drepturi de utilizare a terenului existd asupra
vecinilor? Daci cineva 1s1 construieste studioul de inregistrare langi
fabrica vecinului, a cui este vina? Daci el are dreptul de a avea linigte
in studioul siu de inregistrare, acest lucru inseamna ci el poate interzice
functionarea fabricii sau poate cere rambursarea pierderilor sale? Pare
simplu s3 spunem ci trebuie si definem proprietate privati asupra
terenului, numai ci proprietatea asupra terenului nu este un lucru simplu.

Rispunsul oferit de Coase la acest set de probleme este ci legea
ar trebui sd defineascd proprietatea astfel incat sd minimalizeze
costurile asociate tipurilor de utilizéri incompatibile pe care le-am
luat in discutie (fabricile, studiorile de inregistrare). Primul pas in a
face acest lucru este de-a incerca s definim drepturile intr-un mod in
care, daci dreptul A este de o valoare mai mare pentru cineva care
detine de asemenea dreptul B, acestea pot fi puse in acelasi “corp”.
Dreptul de a decide ce se intdimpla cu o bucatd de pdmant care este
pretuitd mai mult de persoana care dejine de asemenea dreptul de
utilizare a terenului, este evident deci, ci trebuie si includem ambele
drepturi in corpul drepturilor pe care le numim “proprietatea asupra
terenului”’. Pe de alti parte, dacd dreptul de a decide cine zboari la o

- indlfime de o mild de un anumit teren nu are nici o valoare speciali
pentru proprietarul terenului, atunci nu exista nici un motiv temeinic
pentru a le include in acest “corp”.
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Dacd legile generale au stabilit cine stie cum pentru toate
cazurile, ce drepturi fac corp comun, argumentul paragrafului prec-
edent ar fi suficient sd ne spund cum ar trebui si fie definite drepturile
de proprietate. Dar acest lucru se dovedegste a fi foarte neplicut. in
multe situatii, un drept cum ar fi dreptul de a nu avea un zgomot
care sd depdgeascd X decibeli asupra unei proprietdfi — poate fi de ¢
valoare mai mare pentru doud sau mai multe parfi — pentru proprietarul
fabricii invecinate din exemplul anterior. Nu existd o lege generald
care sd atribuie intotdeauna dreptul celui care-1 meriti.

In acest caz, intrii 1n joc argumentul subliniat de Teorema Coase.
Dacd vom atribui de la inceput dreptul persoanei care nu meritd,
adevirata persoand, aceea pentru care el valoreazi mai mult, poate
incd sd-1 cumpere.

Deci, una dintre consideratiile definirii inifiale a drepturilor
de proprietate este de a o face intr-un asemenea mod, astfel incit s&
se minimizeze costurile de tranzacfie asociate cu repararea, via
contracte private, a oricdrei definiri, inifial ineficiente.

Un exemplu poate face acest lucru mai clar. Presupunem ci in
cazul poludrii discutate mai devreme, pericolele poludrii sunt ugor de
misurat §i numérul de oameni poluati este mare. In acest caz, legea
cficientd cslc probabil aceea prin care se di proprietarului terenului
aflat la un nivel mai jos decat fabrica, dreptul de a colecta pericolele
de la poluant $i nu dreptul de a-i interzice acestuia poluarea. Prin
acordarea proprietarilor a dreptului de a ocoli problema bunurilor
publice, i-ar confrunta pe proprietarii de terenuri (in cazul in care
poluarea este ineficientd) cu colectarea banilor necesari pentru a plati
ca fabrica producitoare de otel sd nu-1 mai polueze.

O explicatie de felul cum poate fi aplicat argumentul lui Coase
prin intelegerea a ceea ce dreptul ar trebui sa fie (mai precis la ce
conduce legea in obtinerea celui mai bun rezultat din punct de vedere
al eficientei economice) ar cere un articol mai lung — probabil chiar
o carte. Sper ci am spus destul pentru a clarifica ideea de bazi i
destul pentru a ardta contributia principald adusid economiei de
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Ronald Coase, contribujie de naturd unicd §1 extraordinari. El a
inceput cu o simpla privire “induntru’, bazati in parte pe spejele
consultate din jurispruden{d — acea ramura a dreptului care vine in
contact cu probleme cum ar fi aceea a poludrii fonice produse de o
fabrica unw studio de inregistran. El a sfarsit prin a demonstra ci
ceea ce se numea analiza corecta a externalitafilor s-a dovedit a fi
gresitd si cd in timp, a deschis calea unei noi abordéri prin utilizarea
economiei in analiza dreptului.

Mai este cel putin un lucru de spus despre “Problema Costului
Social”. Economigtii, atunci §i intr-o oarecare masura gi acum, tind
sd omitd observatia cd piafa produce un rezultat ineficient in anumite
situafii datoritd concluziei ca guvernul trebuie sé intervind pentru a
repara lucrurile. O parte din ceea ce ne-a ardtat Coase a fost ci,
pentru anumite probleme, nu este nevoie nict de legi §i nici de
reglementari pentru a gisi solutia eficienta. El i-a anticipat astfel pe
economigtii Teoriei Alegenii Publice (reprezentat de seama: James
Buchanan, Laureat al Premiului Nobel) in argumentarea ideii c4,
alegerea reald nu se face intre o piajd ineficienta §i un guvern eficient,
¢i mai degrabd intre o varietate de alternative ineficiente, atat pri-
vate, cit si guvernamentale. Folosind cuvintele lui Ronald Coase,
“toate solutiile au costuri §i nu existd nici un motiv s presupunem
cireglementarea guvernamentald este justificatd doar pentru simplul
motiv ci, problema nu este bine rezolvati de piafd’.

~ ~ ~ ~ ~
. . - .

Dupd ce am parcurs acest capitol, putem constata cd, la o
examinare concretd, atdt bunurile publice cét §i externalitifile descriu
aceleasi probleme. O externalitate pozitiva este de fapt un bun pub-
lic. O externalitate negativd este un bun public negativ, iar a nc
abtine de la a o produce constituie un bun public pozitiv.

fn unele cazuri ne este mai ugor s privim situatia de esec ca
un bun public, in alte cazuri ne este mai ugor si privim esecul ca o
externalitate. Dar oricum, in toate cazurile, avem de-a [ace tot cu
un esec al pietei!
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Capitolul 6:

ANALIZA ECONOMICA A PIETEI POLITICE

“Politica nu are inimd, ea nu are decdt cap”
(Napoleon I)

= James M. Buchanan si teoria opfiunilor publice

James M.Buchanan este corifeul gcolii din Virginia — gcoali
care a luat nastere in jurul teoriei optiunilor publice. Cum a luat
nagtere acestd gcoald?

fn 1957, in Charllotesville se pun bazele “Centrului pentru
Studii in Economia Politici << Thomas Jeffersson>>". Una din
frazele emblematice ale gcolii din Virginia aparfine lui Thomas
Jeffersson: ’Cel mai bun guvern e cel care guverneazi cel mai putin”.

James M.Buchanan alturi de primii séi colaboratori (Gordon
Tullock i Warren Norton) pun bazele acestui nou centru de gandire
economicd al cdrui jel fundamental consta in formarea unet
comunitafi de cercetitori care sd-§i propund sustinerea ordinei sociale
ce are la bazi libertatea individuali. fn octombrie 1994, profesorul
James M. Buchanan amintea in conferinta “Reformi féra
romantism” susfinuti la Bucuresti, ci sistemul liberttii naturale
sau “‘organizarea de piatd a activitd{ii economice realizeaza simultan
doui functii”. Prima este dati de faptul ci resursele sunt orientate
de proprietarii privafi spre folosinele lor cele mai eficiente. In acelasi
timp, in afara de aceasti functie de sporire a eficientei, piata reduce
sau elimind nevoia optiunii colective sau politice in ceea ce privegte:
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ce, cum §i cat urmeazd sa se producd i sd se consume §i de citre
cine. Astfel, piefei 1i revine nu numai o funcfie economica, ci §i
una politicd mult mai importanta.

Prima intélnire de lucru a grupului pe problemele opfiunii publice
aavut loc in 1963. Dupi aceasti intalnire se pun bazele revistei “Studii
non-piati si luarea deciziilor” in care au fost publicate concluziile
unor cercetiri prin care se aplicd metodele economiei de investigatie
proceselor non-piatd. In 1966, revista se va numi “Public Choice”.
James M. Buchanan va muta in 1969 centrul in cadrul Institutului
Politehnic Virginia unde, impreund cu Charles Goetz, va pune bazele
“Centrului pentru studierea optiunilor publice”.

fn 1983, centrul se va muta la Universitatea “George Mason”.
Astdzi acest centru numara aproximativ 3000 cercetitori in domeniul
economiei, matematicii,filozofieiei, politologiei, statisticii. Obiectul
intalninilor din cadrul centrului il constituie analiza comparativa a
institutiilor. Trebuie ficutd o distincjie categoricd intre acfiunea
colectivi sau politic care vizeazd schimbir sau reforme in cadrul
structural sau constitufional al ordinii de piata g1 acfiunca colectivd
sau politicd care vizezd schimbarea folosirii resurselor in cadrul
ordinii deja existente. Reformele politice sun! sau pot fi
corespunzitoare numai daci vizeazi, structura constitutionald, dar
nu sunt cel mai adesea corespunzitoare dacd vizeazd modificarea
modului de folosire a resursclor in cadrul funcfionérii piefei.

=  Ce reprezinta de fapt “public choice”?

Alegerile sunt ficute de indivizi. Aceste alegeri pot fi private
atunci cand ele vizeaza un grup de persoane. Un individ face opfiuni
private in materie de afaceri obignuite §i face optiuni publice atunci
cand selecteaza din mai multe alternative una, care are consecinfe
atat pentru el, cat si pentru ceilalfi indivizi din comunitate.

James M. Buchanan a integrat in demersul teoretic al scolii
din Virginia cele doud tipuri de analizi: analiza pozitiva (care 151
propune studiul proceselor de decizie prin care se stabileste modul
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de formare 1 utilizare a fondurilor publice) si1 analiza normativi
(care urmaregte mecanismele prin care se fac opfiunile colective,
adicd unde gi in ce fel va cheltui guvernul banii de care dispune).

Intre programele de cercetare care s-au impus in cursul anilor
80, datorita autoritdtii 1 influentei lui James Buchanan il constituie
economia constitutionala.

Economia constitutionald pleaci de la ideea ci actiunile umane
au loc intr-un context normativ §i institufional. Acest context este
privit ca un ansamblu de reguli ce determind i canalizeaza acfiunea
umani. Centrul de interes al economiei constitufionale il constituie
felul in care seturile alternative de reguli determini acfiunea eco-
nomica gi politica. Datorita acestui fapt, cele doud elemente esenfiale
sunt analizate sistematic iar relajia dintre ele este privitd dintr-o
perspectivd complexa. Astfel, seturile de reguli sunt vazute ca:

a) structuri legale,

b) institutionale,

c) constitutionale
in functie de fenomenul cercetat sau de contextul analizei, iar
acfiunea umani este analizati la trei nivelun:

1) alegerea obiectivelor

2) interactiuni intre agenti

3) consecintele acestor interacfiuni.

Unii includ in acest domeniu al economiei constitufionale:
noua istorie economici, teoria economici a dreptului de proprietate,
analiza economici a dreptului de care ne ocupdm in capitolele 1 §1
5, teoria economici institutionald, politica economica a reglementdrii
s1 “public choice”. Pentru alfii, economia constitufionald este un
program atotcuprinzitor ce include toate curentele mai sus
mentionate, oferindu-le un cadru conceptual unificat. Profesorul
James M. Buchanan pare s “aprobe” mai degraba ultimul punct de
vedere sau cum spunea el o “definifie imperialistd”.

Cum indiferent de punctul de vedere adoptat, economia
impartigeste cu aceste curente dorinfa de a depési cadrul teoriei
economice ortodoxe, pentru prezentarea de fajd devine foarte im-
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portanti clasificarea pozifiel pe care noul program de cercetare 1l
ocupd fatd de economia ortodoxd (economia neoclasica).

Teoria ortodoxa cautd sd explice deciziile i actiunile economice
precum §i urmdrile acestora tn cadrul de reguli existent. Economia
constitutionald incearcd sa explice, pe de altd parte, tocmai
functionarea §i impactul pe care 1l au asupra actiunilor economice
s1 politice, seturile alternative de reguli. Ea studiazi regulile care
alcdtuiesc structura in cadrul céreia are loc acfiunea. Pentru James
M Buchanan, obiectul economiei constitutionale il constituie
“analiza seturilor de reguli alternative” si las3 si se infeleagi faptul
ci “compararea unor structuri institujionale alternative” reprezint
tema centrald a acestei analize. Din acest punct de vedere, analiza
ortodoxd poate fi privitd ca un caz special, limitat al analizei
economice constitujionale mai mult decit atét, analizele economiei
ortodoxe nu iau explicit in calcul contextul institufional §i legal al
deciziilor, acfiunilor i interactiunilor economice.

Pentru profesorul James M.Buchanan, economia
constitufionald reprezintd “o componentd importanti a unei mai
generale renasteri a interesului in abordanle clasice §i in special in
cele aseminitoare celor reprezentate de lucririle lui A.Smith”.

Pentru a oferi 0 imagine generala cat mai complexd a economiet
constitufionale ar trebui spune cateva cuvinte privitoare la aplicatiile
practice pe care aceasta le poate oferi. In primul rand, trebuie spus
cd in viziunea prof. J. Buchanan, “economia constitutionald, tocmai
pentru cd obiectul siu de studiu il constituie analiza unor seturi
alternative de reguli, nu are nimic si ofere in materie de sfaturi
politice agentilor politici, ce actioneazi in interiorul unor reguli
deja definite”. Pe de alti parte insd, misura in care agentul politic
este intercsat in probleme de schimbare structurald sau
constitujionald, acest program de cercetare reprezintd insasi
incercarea de materializare a fundamentelor teoretice ale demersului
sdu. Totusi nu s-ar putea spune cd relevanta practicd a economiei
constitutionale se limiteaza strict la problemele de schimbare
constitujionald. Exemplele de analize facute in acest context teoretic
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de chiar J. Buchanan asupra problemelor legate de impozitare §i
analiza politicilor bugetare de origine keynesiand, reprezintd dovezi

RO

ale vastelor posibilitdfi ale acestui program de cercetare.

Pentru profesorul James M.Buchanan, economia constitutionald
reprezintd “calea prin care relevanfa problemelor institutionale este
reintrodusd intr-o tiin|d sociald adeseori sterild; ea redd <<politica
economiei>> readucénd coerenta absenta in cursul lungului hiatus,
in care economia a avut pretenfia unui statut independent”.

=  Justitia sociala si tipurile de personalitate umana-
in viziunea lui James M.Buchanan

Noi ierarhizdm institutiile sau regulile sociale dupd anumite
criteril care,acceptind pozifia individualistd, sunt interioare
individului §i deci, depind de tipul de personalitate umani care alege
si tipul de personalitatc umani de pe pozifia ciruia comparim
institutiile. Aceastd idee este {oarte clar exprimaté de J. Buchanan:
’Scopul ultim al exercitiului este de a alege seturi alternative
de reguli intre modele umane alternative”.

De accea trebuie ficuti o selecfic anterioar3 a unui model uman
simplu. Astfel din punct de vedere analitic, devine imposibil si
izoldm efectele institufiilor ca atare pentru cd intreaga analizi devine
tulbure datoritd schimbdrii arbitrare a orientdrii in prezumfiile
comportamentale’ .

Acest tip de personalitate trebuie sé fie cel real sau cel dorit.
Chiar si tipul de persoani care sc doreste in viitor are ca reper ceea
ce individul este in momentul proiectirii dorintei. Este modelul
proicctat de J. Buchanan intilnit in realitate?

fntr-o lucrare de dati recents, J. Buchanan consideri omul ca
un animal paradoxal sugerand ci omul urméreste simultan obiective
diferite, uneori chiar contradictorii. Existenfa unor situatii in care

1 James M. Buchanan *“ The normative purpose of economic science:
rediscovery of an Eighteenth Century method”, in I:conomics between predic-
tive science and moral philosophy”, pag 145
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“cumpdritorii plitesc vanzatorilor Tn mod deliberat pretenfil mai
mari decét cele cu care s-ar putea obtine produsul sau serviciul
cumpdrat, iar unii vanzatori acceptd in mod deliberat prefuri mai
mici decét cele pe care cumpdritorii ar fi dispusi si le accepte” nu
neagi existenfa operafiunilor de maximizare, ci doar dovedegte ca
altceva decit ceea ce presupunem nu este maximizat’ .

Concluzia este ci paradigma maximizatoare nu este numai un
aspect al activitafii umane. Ipoteza ca individul mediu va opta pentru
“mai mult” decit pentru “mai putin” nu explicid doar partial
comportamentul lui uman, daci ceea ce se maximizeaz3 este precizat
corespunzitor, adicd suficient de cuprinzitor. Astfel spus, prin
introducerea unor argumente corespunzitoare in functie de utilitate
putem face paradigma maximizatoare valabili in toate cazurile §i
tot timpul, fird excepfie. O asemenea concluzie nu i-ar mai permite
lui James Buchanan ca atunci cidnd e confruntat cu ipoteza
maximizirii, si o repudieze pe considerentul ci accasta angajeazi
individul intr-un joc de suma zero. Dacd maximizarea se {ace de pe
pozifie individualisti §i nu se urméregte maximizarea la nivelul unui
grup, ea este un proces rational. James Buchanan acceptad foarte
usor concluzia ci “nu existd o dovada reald cd oamenii in realitate
nu doresc putere asupra semenilor lor, ca atare”, desi capitolul in
care se giseste aceastd concluzie are ca motto ideca lui Thomas
Jeffersson “Guvernul liber este fondat pe gelozie gi nu pe incredere”.
Nu e gelozia compatibild cu dorinfa de putere? Daca incercim si
rdspundem in acest cadru la intrebarea ce maximizeaza individul,
condifia este indubitabild: el nu poate, in limitele impuse de J.
Buchanan, si maximizeze decat bogitie, volumul de bunuri si
servicii §i venitul. Atunci cdnd Buchanan abordeaza direct tipul de
personalitate umand, rezultatul analizei lui nu se indepartcaza prea
mult de concepfia teoriei economiei clasice. Aceastd concluzie,
elaboratd pe baza pozitiei sale explicite, genereaza un paradox: de

2 James M. Buchanan, “Calculul consensului- Bazele logice ale
democratiei”, Editura Expert, 1995, pg.35
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ce cu un asemenea tip de personalitate, J. Buchanan nu aluneci
spre solufia teoriei economice clasice in ceea ce priveste distribufia?
Intr-un studiu relativ recent, J. Buchanan construieste 3 tipuri

de personalitate umanad §i corespunzditor 3 tipuri de ordini sociale.
Aceastd clasificare a personalitdfii umane nu apare intr-un studiu
despre justifie sau distributie. {n cadrul comunitiii morale, indivizii
se 1dentificd cu aceleasi obiective comune ale grupului. Ei au deci,
functii de utilitate identice. Societatea bazata pe ordinea morald nu
e altceva decit o societate populati de “homo economicus”. James
Buchanan considera ci acest tip de societate este compatibild cu
libertatea, deoarece numai libertatea permite maximizarea
veniturilor individuale.

fn cautarea omului modern, aga cum este el, Buchanan, nu se
opreste la solujia care emani din clasificarea comunitatilor. De la
adoptarea lui “homo economicus’’cu rezervele valabile §i pentru
teoria economicd ortodoxd, James Buchanan se indreapti spre un
tip de personalitate care doar poate fi homo economicus, dar nu e
mod necesar.

inlocuirea postulatului personalitatii lui “homo
economicus” cu postulatul optiunii rationale, a capacitatii
individuale de a ierarhiza alternativele in bune si rele §i de a
alege, reprezinti un pas in directia cea buni privind perspectiva din
care e privitd personalitatea in teoria economic3 constitujionala.

Cu toate ci James Buchanan se indepirteazi de pozitia luatd de
Rawls, procedural el ajunge la situatia de justitie sociald intr-un mod
similar cu Rawls. Dacé pentru Rawls, justifia este o situafie guvernata
de principii identice, indiferent de grupul la care ne raportdm, James
Buchanan ajunge la solutia principiului de justifie unic la nivelul
grupului §i nu la nivelul tuturor grupurilor. Recunoasterea faptului cd
participand la schimb, individul urmireste nu numai deplasarea
pozitivd a scalarului, ci si realizarea unui anumit raport in care se
imparte sporul de utilitate rezultat din schimb, este cruciald pentru
explicarea modelului de repartifie a venitului intr-o anumitd societate
si formeaza conginutul conceptului de justitie sociala.
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= Interesul individual, interesul privat si grupurile
de presiune

Toati lumea stie ce este un grup de presiune. Nu existd vreun
motiv si ne jendm sd spunem cd promovarea susfinuta la nivel poli-
tic a unui interes economic este realizatd de grupurile de presiune.
Ele au avut o ascensiune rapidd pe scena politicd occidentala, dar
nu putem spune ci orientalii nu ar recupera aceastd institufie.

Prin reusita acestor grupuri de presiune s-a demonstrat de fapt ci
idealul de tip altruist al “interesului general” a fost abandonat de mult
(din punct de vedere funcfional, pentru ca la un nivel verbal exist).

“Interesul public”, din punct de vedere al economiei
presupunea atagarea unei funcfii de bunistare sociali. fn constructia
acestei functii este nevoie de exprimarea expliciti de citre cetdfeni
a ceea ce fiecare injelege prin “interes public”. Fiecare individ ce
va aparfine unui grup, va construi de fapt functia lui de bundstare
sociald. Fiecare individ percepe altfel interesul public si de aceea se
va ajunge la situajia in care grupul si beneficieze de mai multe
functii ale bunastirii sociale.

James Buchanan preferd abandonarea construcjiei funcfiilor
de bunistare sociald g1 utilizeazd pentru analiza cateva concepte:
prezumtia ignoraniet totale pe care indivizii o au privitor la ceea ce
este “mai bun” pentru grup, criteriul paretian al schimburilor §i
unanimitate. Numai o schimbare ce beneficiazi de acordul unanim
al grupului este in interesul public. Prin imbunitafirea situatiei se
intelege cd in urma cooperarii politice, toate persoanele se pot situa
mai bine. {ns# acest model de lucru nu functioneazi in viafa de zi
cu zi pentru cd lipseste criteriul unanimitéfii, aproape toate deciziile
politice se caracterizeazd prin subunanimitate. Interesul public are
sens numai din perspectiva funcfionarii regulilor de luare a deciziilor,
acestea fiind evaluate doar prin intermediul unor serii lungi $i in
succesiune continud, a problemelor separate. Separarea noastra,
conceptuala si analiticd a nivelelor constitutionale $1 operationale
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ale deciziei colective ne permite si analizdm alegerea unanima a
regulilor §1 simultan s recunoastem rezultatele arbitrare ce vor fi
produse prin funcjionarea oricarei reguli date, in chestiuni specifice®.
Desigur ci la nivelul constitutional al deciziei avem de-a face
cu lupta partizand intre interesele de grup. Din punct de vedere
economic, activitatea grupurilor de presiune s¢ méisoara in termenii
costurilor organizajionale (este o funcfie directd a “profiturilor”
anticipate din procesul politic)*. Odati cu cresterea importantei
sectorului public pe seama diminudrii importantei §i marimii
sectorului privat, va creste investifia in organizarea acestor grupuri
de presiune, grupuri ce urmaresc atingerea unor scopuri diferentiate.
James Buchanan explicd in “Calculul consensului” de ce
profitabilitatea acestei investifii este o functie directd cu mérimea
sectorului public §i o funcfie inversi a “generalitdii” bugetului
public. El observa ci nu va intirzia aparifia unui “efect de spirald”ale
cérui rezultate se vor materializa in structura impozitelor pe venit,
proiectele publice, proiectele de legislatie economici, etc. “Efectul
de spirald” are un impact considerabil asupra calcului constitutional
individual. Care ar fi avantajele acestui tip de organizare?

Primul avantaj ar fi acela cd acfiunea colectiva va creste (vor
apirea din ce in ce mai multe grupuri de interese, pentru cd s-a
vdzut cd investifia In organizarea lor a dat roade)

Al doilea avantaj ar fi adoptarca unei legislatii diferenfiate (pe
criteril de clasd, grup)

“Echilibrul final” va fi atins doar atunci cand toate grupurile
s-au organizat pe deplin *-

Contributiile analigtilor gcolii din Virginia nu fac altceva decét
s arate ci prin conceptul de “homo politicus” nu se afl3 decat un
frate al conceptului de “homo economicus”.

3 James M. Buchanan, “Calculul consensului” Bazele logice ale
democratiei”, Editura Expert, 1995, pg.298

4 Idem, pg.299

5 Idem,, pg.300
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Capitolul 7:

ANALIZA ECONOMICA A DRAGOSTEI
SI CASATORIEI

“Cdsdtoria se bucurd de popularitate atdta timp cdt
este in stare sd combine maximum de tentafie cu maxi-
mum de posibilitate ”

(George Bemard Shaw)

Probabil ci ce1l mai curajosi dintre cititorii acestui capitol sunt
gata sd ma intrebe daci eu chiar sunt hotirati si tratez serios acest
lucru, “cisitoria’? Sunt convinsi ci daci ar avea ocazia m-ar putea
intreba: “Chiar credeti ci dragostea §1 cdsitona pot fi analizate prin
logica economic3?” Si chiar credeti ci ele ar putea fi infelese de
cineva care nu are studii serioase de economie?

Tuturor acelora care mi-ar punc aceste intrebar le-ag raspunde
cu “Da”. Eu chiar cred acest ucru. Chiar cred c3 o analizi economici
este necesard pentru a injclege mai bine céisitoria, dragostea,
“producerea’ copiilor, aga cum aceste lucruri existi. Nu cred insi ci
aceastd analizi este suficientd pentru a le injelege in totalitate. Acest
lucru nu este posibil fard a avea o buna i corecté infelegere despre
ceea ce inseamna sa fii om, sd 1ubesti, £a fi1 cdsdtorit, si fii pannte.

Gronau a fost primul economist care s-a gandit ci ar putea aplica
o abordare economicd, cdsitoriei. El a avut curajul ca in 1970 si
prezinte la Congresul Mondial al Societdfii de Econometrie lucrarea
intitulatd: “O abordare economici a casatoriei: Alocarea intrafamiliald
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atimpului”. Inaintea sa, in 1963, Goode incercase si el intr-o lucrare
acelag lucru, insa tcona sa nu era suficient de sistematica.

Apoi, cel care a simfil neglijarea cisatoriei de citre economigti
ca pe 0 adeviratad omisiune a fost Gary Becker. Economia familiei
a facut obiectul tezei sale de doctorat. Lucrarea “Economics of the
Family: Marriage,Children and Human Capital”, editatd de
Universitatea din Chicago in 1975, deschide apetitul pentru
continuarea analizei in acest domeniu.

“Tiparele maritale au implicaii majore, printre alte lucrumn,
asupra numdrului de nasteri $i sporului populatiei, participarii fortei
de muncid a femeilor, a inegalititilor de venit §i asupra altor
caracteristici ale famiilor,asupra selecfiei naturale genetice in timp
a dileritelor caracteristici i asupra alocérii timpului liber §i a altor
resurse ale gospadariei.” .

Economia reprezintd o modalitate de injelegere a lumii reale,
in care triim. In toate aplicatiile noastre practice,care sunt virtuale,
reusita depindé de modalitatea in care noi stim ce aspecte s pastrdm
si sd le refinem ca fiind esentiale §i ce aspecte neesenfiale sd
elimindm, pentru ci existenta lor ar face analiza noastri intolerabil
de complicata.

Nu se stie daci teoria noastrd va confirma sau nu va confirma
realitatea. Vom afla in urma confruntirii celor doud.«Dar oricum, o
teorie aproximativ buni, este mai buni decét nici o teorie.

fn aceasta analizi am tinut seama de dou lucruri:

1) existenta unei piefe a cisatoriei, pentru cé pentru gisirea
unui partener concureaza mai mulfi barbati sau femei. Fiecare incearca
sd giseasci cel mai bun partener, cu restricfiile impuse de piata.

2) aplicabilitatea teoriei preferintelor. Presupunind ci
intotdeauna cisdtoria se incheie in mod voluntar (prin acordul
persoanelor ce se cisdtoresc sau a parintilor acestora), inseamnd ca
aceste persoane se asteaptd ca dupa incheierea contractului, utilitatea
sd le creascd.

! Garry S. Becker, “Comportamentul uman- o abordare economica .
Editura All, 1994, pg.214
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incepem discufia noastri fixandu-ne asupra ipotezelor.
Considerdm césidtoria ca fiind datd. Ne asumim ideea cd niste
indivizi doresc sa se cdsdtoreasca cu altii pentru ca preferd anumiti
parteneri altora. De asemenea ne asumdm ideea cd partenerii de
cdsdtorie, potenfiali sau actuali, pol pune un pre} considerabil pe
bunastarea celuilat partener. Pentru a face mai interesanti discufia
noastrd, ma voi opri nu numai la césétorii monogame [1 sotie, 1
sot] care predomini in aceste vremuri, ci §i a cisétoriilor poligame
[1sof, mai multe sofii] 1 poliandre [1 sofie,mai mulfi soti]. De aici
pleacd si unele intrebiri de genul: Ce anume determind incidenfa
cisitoriilor poligame,(acolo unde ele sunt permise) §i care este
motivul diminuirii importantei lor in timp? Care ar fi efectul
legalizérii poligamiei asupra bundstarii barbatilor? Care ar fi efectul
legalizirii poliandriei asupra bunéstirii femeilor? Dar asupra
bun3starii nete a celor implicati?

Pentru a putea raspunde la aceste intrebiri avem nevoie de un
model formal al piejei casitoriei. Primul model de piata a cisatoriei
va opera cu prefuri, al doilea mai realist recunoaste cid nu exista
modalitate prin care partenerii s poata fixa preturi asupra celuilalt?.

Un element comun care se regaseste in ambele modele este
presupuncrea ¢ atit femeile, cét g1 barbatti aparfin lor insugi, cu
alte cuvinte partenerii dintr-o césitorie sunt singurii al ciror
consimjimant conteazd pentru ca respectiva cdsdtorie si fie
inchciatd. Este important de precizat acest lucru pentru c in trecut,
(51 se mai intdmpla uneori §i in zilele noastre) femeile necdsitorite
erau intr-o anumitd masurd proprietatea capului de familie din
gospidaria respectiva. Necesar era consimj{dmantul lui pentru ca
fata s3 se mirite §i de asemenea el era cel care colecta “prejul
miresei . Analiza economici se poate aplica si acestui gen de situafie,
insa rezultatul va suferi modificdn datorita drepturilor de proprietate
(concept discutat in Capitolul 5).

2 Aceste doui modele sunt explicate de David Friedman in cartea “ Price
system: an intermediate text” si au fost reproduse cu permisiunea autorului.
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In situafia noastra, castigurile merg direct citre mireasd, in
timp ce in situatia in care este necesar consimfimantul tatdlui miresei,
castigurile ar fi dirjjate cétre acesta.

. O piata a casatoriei, cu preturi

In societifile de tip arhaic, ciisitoria era acompaniati de niste
plati. In primul rand era “preful miresei” plitit de mire sau de fa-
milia lui, tat3lui miresei. In al doilea rind era dota (zestrea) platita
de aceastd dati de familia miresei, tAndrului cuplu. Daci astdzi aceste
pldfi explicite nu mai constituie parte integrantd din institutia
cédsdtoriei, totugi nu putem neglija cheltuielile cu nunta §i darurile
de nunti care nu sunt altceva decat niste prefuri implicite.

Pe de alti parte, atunci cind doi oameni s-au césitorit, ei s-au
ineles practic in prealabil asupra castigurilor gi datoriilor comune.
Desigur cé nu este exclus ca cineva si priveascd la termenii acestel
intelegeri, atribuindu-i un anumit pret.

Imaginati-vd de exemplu ci o molima poate ucide intr-o
anumiti regiune, multe din femeile tinere ajunse la varsta césatoriei.
Femeile vor fi cele care se vor cisitori mai usor decat barbatii.
Deci unul din rezultatele acestei situafii ar fi deplasarea “prejului”
asociat cisitoriei. Pentru a-gi putea lua o nevastd, barbatii trebuie
sd se “Infrunte” intre ei, iar termenii acestei infruntir pot include
inclinatia barbatilor de a accepta acei termeni ai mariajului care
sunt pe placul femeilor.

Acest lucru se intampla intr-o societate in care divorful se objine
relativ usor. Din acest motiv, fiecare partener poate impune termenti
contractului prin amenintarea cu dizolvarea cdsétoriei. Dacd intr-o
societate, femeile sunt mai putine decét barbatii (intr-un fel sunt o
resursi rard), iar birbatul care a promis naintea cdsatoriei cd va
face tot ceea ce doreste sofia va dovedi cd nu §i1-a respectat
promisiunea, ar putea fi inlocuit cu un altul.
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fn mod similar, daci un rizboi duce la diminuarea populatiei
de sex masculin aflati la varsta casétoriei, trebuie sd ne agteptim ci
cei care vor “dicta” termenii contractului vor fi de data aceasta birbatii.

lar acum sa incepem sd ne gandim la piaja césétoriei ca la o
piatd obignuiti cu prefuri. In ceea ce priveste cisitoria, existd niste
contracte standard. Orice contract este vdzut ca un contract
standard plus sau minus 0 anumitd suma de unititi monetare, platibild
de citre sof, sotiei. Adic3, pentru sotie fiecare plus reprezinti un
contract mai favorabil decat contractul standard, 1ar minus inseamné
unul mai pufin favorabil decét cel standard.

Si pe aceasti piatd, putem vorbi de cerere §i ofertd, care se vor
comporta ca pe once altd piata, conform legilor deja bine cunoscute.

La un pref mai mare, cantitatea oferitd de sotii (numdrul
femeilor gata si se mérite) va fi mai mare, in timp ce cantitatea
cerutd de sofii va fi mai mici. In mod similar putem vorbi de
cantitatea cerutd de sofi i cantitatea oferitd de sofi.

Modelul va fi total simetric din punct de vedere al sofilor. Acest

lucru este ilustrat §i de cele doud grafice 7.1 g1 7.2.

P (u.m/sotie)

A DF S;

Asa arata piata

1000 / ‘/ casitoriei din punct
urpl de vedere al sotiilor:
8000'* Consumatorulm I
al soulo
6000 /
P

roduc.itorulm

2000-\ al sq\ulor)
0

4 5 Q (milioane

-200%\ de sotii/an)

Fig. 7.1
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Asa aratd piaja
cdsdtorier din punct
de vedere al sofilor. 2000¢
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0 } }
L2 3 T § Q (milioane

L
-]
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-4000+ |
Py’ B
-6000}
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Fig. 7.2

Atéta timp cét vorbim de o césétorie monogamad, numérul de
barbafi oferit este egal cu numairul de femei cerute. Si daci un barbat
se strdduieste sd devind so} participdnd la un proces de ciutare pe
piaja casitoriei, el i1 va putea obfine sofia intr-un schimb de tip
troc. Este acelagi lucru ca in cazul in care cautd si obtind mere in
schimbul portocalelor pe care ¢l le are. In acelagi timp, acest individ,
este atdt ofertant de portocale cit si cel care cere mere.

Pare straniu sd incerc sd vi conving cd pe aceastd piajd a
cdsatoriei functioneazi trocul. Dar gandifi-vi, ce inseamna trocul?
Inseamni dubla coincidenti a nevoilor, a dorintelor. Adic daci eu
doresc sda mi césitoresc cu cineva, in mod necesar acel cineva doregte
sd sc cdsdtoreascd cu mine. Numai dacid existd aceastd dublid
coincidentd a nevoilor cisdtoria se incheie. Si aici exista costuri de
tranzacfie mari date de faptul ci trebuie s consumi foarte mult
timp, energie §i implica un grad mare de risc. Din acest punct de
vedere, 1i putem eticheta pe cei care s-au cisitorit foarte tineri ca
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fiind norocogi sau pesimisti, iar pe cei care s-au cdsitorit mai tirziu
ca fiind mai pufin norocosi sau optimigti. Pesimigtii s-au cisitorit
de foarte tiner1 judecand cét se poate de economic. Ei n-au sperat
cd utilitatea de cdutare a unui partener in viitor poate fi mai mare
decat utilitatea partenerului gasit in acel moment. Optimistii, din
contrd, au judecat ca utilitatea anticipata pentru un partener in viitor
va fi mai mare decit utilitatea partenerului din prezent.

Figura 7.1 este vazutd din punctul de vedere al sofului potenfial,
care “vede” piafa, ca pe o piafd pentru sofii. P, este”preful sofiei”
definit in termenii contractului actual, relativ la termenii contractului
standard. P_ este “preful sofului” definit in termenii contractului
actual, relativ la termenii contractului standard.

P_ este pozitiv i P este negativ dacd termenii actualului con-
tract sunt mai favorabili sofiei decit termenii contractului standard.

P_ este negativ i P, este pozitiv daci termenii actualului con-
tract sunt mai favorabili sofului decat termenii contractului standard.

Se impun cateva preciziri: Mai intai, trebuie spus cid acest
model a ignorat diferenjele calitative ale potenfialelor partenere §i
parteneri, adica faptul ¢ unii oamenii sunt mai cdutafi ca parteneri
decét alfii. Acest lucru ar putea fi inclus in termenii contractului
standard de c#sitorie §i anume, cind se cdsdtorestc o femeie
deosebitd din punct de vedere al calitétilor sale 1 din acest motiv
bine apreciatd pe piajd, prin contract, femeia poate primi termeni
favorabili, special pentru a compensa avantajele sojului, avantaje
rezultate din faptul cd soful este “posesorul”’ unei sotii
’nemaipomenite”. Cum ar putea fi acesti termeni favorabili sotiei?
Poate ca soful ar trebui sé fie de acord si spele el toate vasele. $1nu
putefi spune ci o sofie “nemaipomeniti” nu poate obfine acesti
termeni favorabili. VAzuti din acest punct de vedere, atractivitatca
este un element al dotédni inifiale a unui individ. Un barbat sau o
femeie care place §i care te face si te simji bine e mai bogat(3) si in
acelagi timp are o mai mare putere asupra lucrurilor pe care si le
doreste de la viafd, decit cineva carc nu place.
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Este acelagi lucru pe care-1 putem spune despre o persoand
care mogteneste un milion de dolari in comparajie cu o persoana
care nu mostenegte nimic.

Un alt lucru de care ar trebui tinut cont atunci cand analizdm
casitoria este cd fiecare persoand are anumite gusturi,preferinge.
lar acea femeie nemaipomeniti pe care fericitul sof a “cégtigat-0”
nu poate fi egalatd de nici o alta. Rezultatul poate fi acela cé soful
s-ar putea s& nu mai fie nevoit si spele chiar toate vasele, tot timpul,
ci numai din cind in cand. Pe de altd parte, acest sof nu s-ar fi
cdsdtorit cu nici una din sofiile prietenilor lui, chiar dacé nu ar fi
fost nevoit s le aleagd in termenii oferifi de ele, ci din contra el ar
fi fost acela care ar fi objinut termenii favorabili.

Concluzia ar fi cd DE GUSTIBUS NON DISPUTANDUM.

. Efectul legalizarii poligamiei si poliandriei

Figura 7.1 ne arati piata casdtoriei vizuti din punctul de vedere
al femeii. Figura 7.2 ne arati piata cisitoriei vdzutd din punctul de
vedere al birbatului. in figura 7.1, SF reprezinti curba ofertei pentru
sofii 1ar D curba cererii pentru sofii. Acelagi lucru putem spune ca
S, este curba ofertei pentru sofi, iar D este curba cererii pentru
sofi, in figura 7.2. In figura 7.1, P_ este un pref (pozitiv sau negativ)
plitit de sofi, sofiilor. Cu alte cuvinte PF “este preful unei sofii”.
In mod similar, P este “preful unui sof”.

Ambele grafice, atat 7.1 st 7.2 converg citre aceeasi infor-
matie, S_ estg identicd cu D
Pentru P_ =+ 10.000 u.m./sofie, S_ = 5.000.000 sotii/an
Pentru P, =-10.000 u.m./sot, D, = 5.000.000 soti/an

Pretul de 10.000 u.m. plitit de un sof sofiei este acelasi lucru
cu preful de —10.000 u.m. platit de o sofie sotului. Ambele prefuri
P_=+10.000 u.m. $i
P_ = -10.000 u.m. reprezinti acelagi contract, i anume un contract
echivalent cu contractul standard plus 10.000 u.m,. plata sofului
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pentru sofie. L# acest prej, cantitatea de sofii oferitd este mai mare
decit cantitatea de sotii cerutd (sau in mod similar, cantitatea cerutd
de soti este mai mare decét cantitatea oferitd de soti). Deci nu existd
pref de echilibru.
P_. din figura 7.1 este preful de echilibru, adici valoarea la
care cantitatea cerutd de sofii = cantitatea oferiti de sofii.
P * = -P_*si este valoarea de echilibru a lui P din figura 7.2.
Pe aceasti piatd (a cdsdtoriilor monogame), preful de echilibru
al unei mirese este de 5.000 u.m.; deci pentru a se cisitori, un birbat
trebuie sd ofere termenii mariajului care sunt cu 5.000 u.m. “mai
favorabili nevestei” decat contractul standard de cisitorie.
Acum vom pdrisi cele doui figun 7.1 §1 7.2.
Figura 7.4 arati ce se intimpld dac# poligamia este legalizata
Figura 7.5 arati ce se intampla daca poliandria este legalizat
(atunci cind poligamia este tot ilegald). figura 7.4 corespunde figurii
7.1, 1ar figura 7.5 corespunde figurii 7.2.

P (u.m/sotie)

A
100007 Surplusul Surplus al

consumatorului  Dr consumatorului negativ
80004 (al sotilor) \
P, +AP; Se
6000 ’
P’
4000+
2000-%:11 sotiilor)
N
/ 3 4 \5 Q (milioane

20004 de sofii/an)

Fig. 73
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Un lucru esential care trebuie refinut despre aceste figuri este
ca P_(este mai mare in figura 7.4 dect in figura 7.1. $1 P_* este mai
mare in figura 7.5 decét in figura 7.2

Rezultatul va fi exact pe dos decat ne-am asteptat noi: de
poligamie beneficiaza femeile, iar de poliandrie beneficiaza barbatii.
Dece?

P, (u.m/sofie) D’ S

\

P,"=P,“+AP,"

/
A\

7; /)
DI
NN

urplusu

20004 producitorului

AN L
2 3 4 5 \Q (milioane

2000, de sofii/an)
Fig. 7.4

In figura 7.4, curba ofertei pentru sofii este aceeagi ca i cea
din figura 7.1. Legalizarea poligamiei nu are nimic in comun cu
cresterea sau reducerea numdrului sofiilor gata si accepte orice con-
tract de cdsitorie. Desigur, ci o femeie dispusa sd accepte o cisitorie
monogami poate sd nu fie dispusa sd impartd acelasi barbat cu o
altd femeie dar ea este “confinuti” deja in definirea lui P_. Dacd P,
a fost definit relativ la contractul standard, — una din trisiturile sale
din figura 7.1 a fost monogamia — un bigam care ar “oferi” un pref
P_ = 0 pentru o sofie,ar trebui si fi oferit nigte termeni suficient de
favorabili pentru a compensa costul acesteia de a trebui sd-1 imparta
pe el cu o altid soie. Acelagi lucru este aplicabil tuturor nivelurilor de
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pret PF.' Vom defini preful corespunzitor oricirui contract de mariaj
bigam (altul decét cel standard) ca fiind preful atribuit mai devreme
contractului cédsitorie1 monogame, considerat ca fiind echivalentul
sdu de citre potentiale sofii.

Acum putem observa cd preful de echilibru din figura 7.4 este
mai mare decét pretul de echilibru din figura 7.1. Si presupunem
cd nu ar fi asa §i sd presupunem ci cele doud prefuri ar fi egale.
Cantitatea oferitd din figura 7.4 ar fi aceeasi cu cea din figura 7.1,
dar cantitatea ceruti ar fi mai mare. Legalizarea poligamiei va face
ca un birbat care-§i dorea inainte o sofie, sa se decidi daci (1a acelagi
pret) mai doregte vreuna, iar pe un altul care Tnainte 1§i dorea una,
acum si se “trezeascd’cu doud. Asta in ciuda faptului ci amandoi
ar putea oferi potentialei neveste, gata si accepte si-gi impartd soful
cu o alta, aceeasi termeni. Concluzia ar fi cd atunci cand se
legalizeazi poligamia, cantitatea cerutd pentru orice nivel de pret
va creste, iar curba cererii se va deplasa dela S_1a S_. La preful
vechi de echilibru (P_*), cantitatea ceruti este acum mai mare decit
cantitatea oferitd. Ce se intdmpla cu preful? Va creste noul pret de
echilibru (P_*), fiind mai mare decét cel vechi. $i daci acceptdm
cd pretul este definit astfel incét o crestere a prefului inscamna de
fapt un contract mai favorabil pentru sofii, nu spunem altceva decat
cd in cazul legalizdrii poligamiei, femeile sunt cele care se afld
intr-o pozitie mai avantajoasa decat in cazul cdsitoriilor monogame.

Ce se intampla insd cu barbatii? Aceia care au sfarsit prin a
avea o singuri nevasta se afla intr-o pozijie mai proastd, dacd pentru
acest lucru, ei au trebuit sd ofere termeni ai contractului mai
favorabili decét nainte. Inriutitirea situafiei lor vine din diferena
AP_* =P *-P_*, acea cregtere a prefului pe care ei trebuie sd o
pliteascd pentru o sotie. Cu alte cuvinte 1n cazul legalizirii
poligamiei, dacd un birbat alege si se cdsitoreascd cu 2 neveste
araté ci el prefera “‘si cumpere” doud neveste la prejul P_** in loc
sd cumpere una singura la acelasi pref.
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Cum ar trebui si consideram aceastd situafie? O imbunétafire
detip Marshall sau o inrdutitire de tip Marshall? Este o imbunatitire
de tip Marshall. Pentru a putea intelege acest lucru imaginafi-va ca
ajungem de la figura 7.1 la figura 7.4 prin intermediul figuri 7.3.
Figura 7.3 este figura 7.1 plus transferul AP_* de la fiecare soj cétre
fiecare sotie. TrecAnd de la [igura 7.1. la figura 7.3, avem de-a face
cu un transfer pur, sofiile castigdnd ceea ce pierd sofii. Urmatorul
pas, de la figura 7.3 la figura 7.4 este ceea ce numim o imbundtéfire
de tip Marshall, adici sotii cu o singura sofi¢: sunt neafectati, iar soful
cu mai mult de o sofie, ca i sofiile care nu au ales s se cisitoreascd
la preful vechi ci la acesta nou, sunt intr-o situatie mai buni.

Figura 7.5 ne arati efectul legalizarii poliandriei. Se aplicd
aceeasi logici ca §i in cazul poligamiei, numai ci ce se intdmpla
pand acum femeilor se intdmpld barbatilor si invers. Dacd femeile
“cumpiri” acum doi (sau mai mul{i) barbaji, curba cererii se
deplaseazi citre dreapta. La preful vechi pentru birbati, cererea
este mai mare decit oferta, deci pretul va creste. Femeile care sc

Py (u.m/sof)
A
2000" D,B SB
0 ——- — : \ /-r)
.1 2 3 4 5 Q (milioane
2000 Pr de soti/an)
-4000+
-6000+
-8000+
-10000+
Fig. 7.5
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vor cidsitor: numai cu un singur barbat trebuie sd concureze cu
acele femei poliandre care pot sd-l 1a §i pe acesta. Barbatii se vor
afla intr-o situatie mai bund decat inainte, femeile monogame se
afla intr-o situajie mai proastd, iar femeile poliandre se pot gisi
intr-o situatie ori mai buni, ori mai proasta decit inainte. Efectul
net este o imbundtitire de tip Marshall.

Pentru mulii dintre cititori aceste concluzii pot fi de necrezut.
Cum se poate ca in cazul poligamici, femeile si fic mai avantajate,
iar in cazul poliandriei cei care sunt mai avantajati sunt barbatii?

Explicafia rezida in teoria preturilor, care ne spune cé prefurile
functioneazi in toate cazurile la fel. Daca poligamia ar fi legalizatad
si nimic altceva nu s-ar schimba, atunci femeile ar fi dezavantajate
— excepfie facand acelea care preferd sa accepte povara impartirii
aceluiagi sof. Dar atunci cand poligamia este legalizatd, se schimba
ceva: curba cererii pentru sofii se deplaseazd la dreapta, §i deci i
preful sotiei. Acele sofi1 care sfargesc prin a avea un singur sot il
“achizifioneazi” in termeni mai favorabili pentru ci el trebuie si
“ofere” mai mult pentru a avea o sofie, din cauza rivalilor s&i.

Un alt motiv pentru care putefi privi concluzia ca fiind
neplauzibild este cd in multe societafi in care era admisi poligamia,
femeile nu aparfineau lor ingile, c1 mai degrab4 tafilor care obfineau
o mare parte din “prejul miresei”. Astfel ci aceastd demonstratie a
faptului cd femeile ar fi cele care beneficiaza de pe urma legalizirii
poligamiei “nu prea tine”’ in cazul in care femeile nu aparjin lor insele.

Un alt element care poate semina confuzia in construcfia
acestui model este succesiunea evenimentelor. Ce am descris pana
acum? O situatie in care dupi ce poligamia este legalizati, anumiti
barbafi divorteazi de o sofie pentru a se casitori cu doud? Nu. Ceea
ce s-a descris pand acum a fost compararea a doud situatii alterna-
tive, una cu poligamie (sau poliandrie) $1 una de monogamie.
Barbatul care s-ar fi cisitorit cu o sotic dacd poligamia ar fi rdmas
ilegald, in cazul legalizérii acesteia, ori se casatoreste tot cu o singurd
femcie, dar in termeni diferiti, oni se cdsatoreste cu doud sau mai
multe. Aceleasi lucruri se pot afirma §i despre poliandrie.
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= O piata a casatoriei cu preturi

Acesta al doilea model este conceput in aga fel incat sd semene
cat mai posibil cu realitatea.

Vom incepe prin a ne asuma ci nu existd nici o modalitate prin
care partenerii unui mariaj sd poatd stabili prefuri (implicite sau
explicite) unul pe celalalt. Unul dintre motive ar putea fi dificultatea
impunerii unor astfel de contracte, in special intr-o societate unde
nu se poate obfine chiar asa de usor divorful. fn acest caz, in procesul
de cdutare al unui partener, strategia clari este:’Promite-i orice, in
afard de aceea ci vei spila vasele!”. La acel moment, plitile efectuate
cu bani gheatd intre cei doi parteneri ar putea fi ori ilegale, ori
imposibil de pus 1n practica.

Intr-o astfel de societate, avem o piat3 a cisitoriei fira preguri.
Absenta preturilor nu elimind problema fundamental a raritifii, ci
ea inseamnd ci trebuie gisite alte modalitifi de alocare a resursclor
rare de parteneri dorifi (de ambele sexe).

Acum vom include in discufia noastr3, de data aceasta in mod
explicit, acel aspect de care am amintit pufin inainte: calitatea
partenerilor, care este variabild. Vom presupune cé to}i partenerii
potentiali aparfinadnd ambelor sexe pot fi ordonati intr-o ierarhie de
la “cel mai dorit partener” la “cel mai pufin dorit partener’. Fiecare
cade de acord asupra cdrei pozifii apartine in aceast3 ierarhie.

De aici incolo rajionamentul este foarte simplu. Cea mai doritd
partener3 1si selecteazi partenerul, deci pe “cel mai dorit birbat”.
La fel, el o va selecta pe cea din varful ierarhiei §i va [i interesat
numai de ea. Cea de-a doua cea mai doritd femeie ar accepta
bucuroasi pe “‘cel mai dorit birbat” (adici pe cel din vérful ierarhiei),
dar este gata de asemenea si-| aleagi si pe cel de-al doilea. Procesul
va continua tot aga pana ce tofi membrii apartinand oricdruia dintre
sexe, gi-a gasit un partener pe piata cisdtoriei, 13sand fird pereche
in urma sa pe acei ““cei mai putin dorifi’ membri ai celuilalt sex.
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Presupunind acum ci legea permite poligamia, situafia se
schimba. Cca mai atragitoare femeie nu poate fi sigura ci se va
cisitori cu cel mai dorit bdrbat pentru ca el poate prefera doui
femei mai putin dorite,iar aceste 2 femei preferd mai degraba
jumitate dintr-un barbat mai bine clasat el in locul unui birbat mai
prost clasat in ierarhie. Dacd existd mai pufini birbati decit femei
care vor si se cisitoreascd, unele femei se pot mulfjumi mai degraba
si “imparta” un birbat decit si nu aib nici unul.

Ce Tnseamni acest lucru? Inseamni ci unele femei care inainte
erau nemdritate au acum (o jumdtate de) sof, in timp ce altele pot
avea o jumitate de sof mai “prefioasi” decit unul din cei neghiobi.
Am putea spune cd, din punct de vedere al realitifii.asistdm la o
imbundtétire in termenii generali.

Pentru barbafi poate fi sau nu poate fi o imbunitifire. Unii
barbati pot avea beneficii, avand doud neveste in loc de una. Aproape
de fiecare datd, cind un barbat din vérful icrarhiei opteazd mai
degrabi pentru doud femei (de o calitate mai proastd) decat pentru
una (de o calitate superioara) el lasi loc celui din urma sa sa urce
si-1 lasd practic posibilitatea celui mai prost clasat initial sd-1 aleagi
o nevastd de o calitate mai buna decat ar fi putut face Inainte.

Acest lucru este ilustrat s1 in figura 7.6.

Cum poate iesi in pierdere un barbat? El se va situa mai prost
daca cineva situat Tnaintea lui 1n 1erarhic are doua neveste, amandoud
clasate mai bine in ierarhie decat femeia cu care ar fi urmat ca el sé se
cisitoreasci daci “cel mai bine clasat’ ar fi avut numai una singuri.(in
figura 7.6 este cazul barbatului situat pe treapta a sasea a ierarhiei
care este forfat acum si ia de nevasti o femeie clasatid pe o pozijie
mai proastd decét el). Toti barbatii clasafi dupa el sufera acelasi lucru.

fn schimb, cei aflafi imediat in clasament dupi cel care si-a
luat 2 neveste, suferd o imbundtafire a situatiei, ei beneficiind de
femei mai bine clasate (in figura 7.6, cazul barbatilor situafi pe
treptele 3,4,5).
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Casitorie Casatorie

monogama

poligama

Fig. 7.6
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Acelasi lucru se intdmpli si in cazul poliandriei. In cazul
legalizdrii poliandriei, barbatii aflafi aproape de varful ierarhiei,
aproape sigur, pierd. Cei aflafi aproape de baza ierarhiei, care gi-ar
fi gdsit cu greu o sofie, castigd. Femeile pot cagtiga toale, sau cele
de la varful ierarhiei cagtiga pe seama celor de la baza ierarhiei.

. Cateva comentarii vizavi de cele doua modele

Atunci cidnd vorbim de faptul cd putem procura ceva de pe
piafd in lipsa producerii §i aloc#rii lui de citre guvern, ne gdndim
aproape imediat la faptul ci de acel lucru ar putea beneficia numai
cei bogati. Pe o piatd obisnuitd, difcrenfele de venit constituie unul
dintre factorii care il influenteaza pe cumpdritor in decizia sa, dar
nu trebuie si disperdm, cd acesta nu este singurul factor.

Daci un individ prefuieste in mod deosebit ceva, sd zicem
cértile, dar nu dispune de un venit foarte mare, poate totusi in final
sd aibi mai multe cérfi decat concurentul sdu, cu un venit mai mare,
pentru cd acesta din urmé poate avea gusturi diferite.

Venitul nu este totul. Pentru cd individul care ar putea cheltui
mai mulfi bani datoritd faptului ca venitul sdu disponibil este mai
mare, nu va accede la toatd cantitatea, ci numai la aceea direct
proportionald cu disponibilitatea lui de a cheltui.

Pe o piafi a cisitoriei fird prefuri, nu conteazi cét de mult isi
doregte un barbat o sotie inteligenta g1 frumoasa §i nu conteazi nici
cit de multe lucruri este el dispus sd-i ofere. Pentru cid dacd exista
cineva in aceast ierarhie, care sc afla deasupra lui din acest punct
de vedere si care de asemenea isi doregte o astfel de sofie, totul se
niruieste. {n aceste conditii aspirantul nostru, mai prost clasat, nu
va avea nici o gsansi. “Bogitia’, misuratd nu in bani, ci in ceea ce
face un partener mai atractiv §i mai dorit — este singurul factor
determinat pentru a decide cine pe cine “pune méina’.
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{n ceea ce priveste concurenta, in formarea unui cuply, aceasta
poate fi “totul’” sau “nimic”. Dac3 un posibil partener X are o treime
din atractivitatea concurentului sdu Z, rezultatul nu va fi acelacd X
“pune méana ~ pe 1/3 din ceea ce doreste iar concurentul sdu 7 va
“lua” 2/3, ci aproape sigur ci 7 va “lua” totul.

Situatia se va inrdutifi pentru cei aflafi la baza ierarhiei. Pe o
piajd obignuitd, Tntr-o societate cdt de cat prospera, este clar ca cei
mai sdraci dintre oameni nu se vor hrdm tot atdt de bine ca cei
bogafi. Transpunerea acestui lucru pe piafa a cisitoriei ar fi cé: cei
de la baza ierarhiei nu se vor cisitori “bine” oricit de mult gi-ar
dori acest lucru.

=  Banii, frumusetea si povestile nemuritoare

Un aspect care este relevant ambelor modele ale pietei
cisdtoriei — att cel cu prefuri cat §i cel fird prefuri — este un motiv
des intdlnit in basmele noastre populare ca §i in cantecele populare.
Leitmotivul ar fi acela ci un tanir are de ales intre douad fete: una
frumoasi §i siracd, alta bogata si urdtd. Sau ca sd folosim numai
aspectul pozitiv al lucrurilor, are de ales intre o fatd frumoasa §i o
fatd bogatd. Cine nu-gi aduce aminte de “Fata babei §1 fata
mosneagului”’? “Mogneagul avea o fati §i baba avea §i ea o fati.
Fata babei era slutd, lenegd, {afnoasi girea la inima. Fata mogneagului
Insi era frumoasi, harnicd, ascultdtoare gi bund la inima. Dumnezeu
o impodobise cu toate darurile bune §i cele mai frumoase™. Cu
toate, mai putin cu unul. Nimeni nu le poate avea pe toate! Bogatia
este darul care lipseste in mai tot folclorul nostru roméanesc §i nu
numai al nostru, este darul care lipseste fetelor frumoase. Voinicul,
ca si tanirul secolului XX, are de ales intre “siraci si frumoas#’ i,
“bogati si urdtd’. Aproape invariabil, tAndrul secolului XXI nu a
invafat nimic din morala desprinsi din folclor §i o alege pe cea bogata.

. 3 lon Creanga “ Povesti, amintiri. povestiri”, Editura Eminescu, 1980,
pg. 129.
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Rezultatul este tragic: cel pufin doud, dacad nu cele trei parti
implicate igi gdsesc moartea. Fata siraci “se topeste” de dor, cea
bogatd moare de inima rea, iar voinicul suporta consecintele nefaste
ale deciziei proaste pe care a luat-o.

Lectia care se desprinde clar pare simplu de inteles. Pentru
imbunititirea nivelului de utilitate al tuturor celor trei, ar trebui
aleasd fata cea frumoasa §i séraca.

Tot intelepciunea populard ne invati cd a te cisatori cu o femeie
pentru banii ei este un lucru rdu §i cd a te csitori cu ea pentru
frumusetea ei este un lucru bun. Daci este oarecum clar de ce bogitia
fetei urdte nu este a ei, ci a paringilor ei,lucrurile nu sunt foarte
clare cu frumusefea fetei srace. S-ar putea ridica voci care s spuni
cd nici frumusefea fetei sdrace nu este a ei, ci este mogteniti de la
parinti. De ce este bine pentru un tanir si respingi bogifia pentru
frumusete $1 este rdu si respingd frumusetea pentru bogitie?

fn general, in lume, atat in cea a povestilor nemuritoare cét si
in ceareald, de cele mai multe ori, mirele §i mireasa nu sunt singurit
ale caror interese sunt implicate in cdsitorie §i nu sunt singurii care
au control asupra ei. Parin{in ambelor parti sunt implicafi i ei la fel
de mult. De fapt, conflictul este intre interesele mirelu: §i ale familiei
sale. Dacd voinicul se cédsitoreste cu fata cea frumoasi, el va fi
singurul care va beneficia de pe urma frumusetei fetei. Dacai el se
va cidsdtori cu fata cea bogati, existd o probabilitate foarte mare ca
i parintii mirelui si bineficieze de pe urma bogifiei nurorii lor.
Aproape intotdeauna soacrele insistd ca baiefii lor sd se insoare cu
fata cea bogatd, facand presiuni in acest sens asupra fiului lor.

Si ca sd nu se supere nimeni, desigur putem privi situatia din
partea cealaltd. Adicd fata sd aleagd gresit, intre cel bogat si cel
intelept.

154

https://biblioteca-digitala.ro / https://unibuc.ro



=  Cum putem privi casatoria?

Pand acum am presupus cisitoria ca fiind datd. Am stabilit in
ipotezele noastre cd aceastd cisétoric ia nastere atunci doi oament
doresc sd se casdloreascd. Acum ne vom intoarce si analizim piata,
dar avind grija sd examindm aceasta institutie. Si ne punem intrebarea:
Cum putem privi cisdtoria din punctul de vedere al economiei?

s  Casatoria ca intreprindere

Unul din modurile in care putem privi césétoria ar fi acela si
ne uitdm la ea ca la un fel de “pachet de intelegere, un schimb in
care cele doud pérti se pun de acord sd-gi Tmpartd venitul, locuinja,
favorurile sexuale i o intreagd multitudine de activititi productive
cum ar fi gatitul, curitenia, spilatul, educarea §i cregterea copiilor ™.

Privita din acest punct de vedere, motivatia cisitoriei este, in
parte, existenja economiilor de scara. Pentru ci este mai usor sd
gitesti un pranz pentru doud persoane decat doud pranzuri pentru
cate o persoani.

In plus, mai existi si avantajul diviziunii muncii. Din acest
punct de vedere, putem considera cdsitoria ca cel mai simplu tip de
intreprindere. Dar pentru o intreprindere, diviziunea muncii nu
reprezintd singurul avantaj. Existd si o alternativd a pietel. Mulfi
dintre noi cind se gindesc la avantaj, se gandesc la avantajul
comparativ de a avea la casa lor un macelar, un brutar sau un berar.
Dar niciuna dintre femeile care doregte si se cisitoreascd nu are de
gind si se cisdtoreasci cu ei pentru “a se aranja’ la acest capitol.

Intr-o cisitorie detip traditional, sofia poate define un avantaj
comparativ fai de sof la capitolul “gitit” gi sotul poate avea un
avantaj comparativ fafi de sotie la capitolul “tmplarie”. Dar privind
aceastd gospidirie din afard, cei doi sofi pot fi mai buni bucétan gi
mai buni tdmplari decét altii ca ei.

“vezi David D. Friedman, “ Price System”. pg. 2...
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Apare acum intrebarea:
De ce un cuplu is1 limiteaza el insugi diviziunea muncii in
cadrul unei gospidarii?

=  Motivele care stau la baza productiei unei
gospodarii

Existd cupluri, intr-adevir pufine, care chiar produc. Multe
cupluri ins3 preferd sd cumpere de pe piafd cea ce doresc. Familia
tipicd se bazeazi pe productie in cadrul gospoddriei in ceea ce privegte
o mare parte din lucrurile pe care le consuma (cea mai mare parte a
gititului,curiteniei, ingrijirii §1 educdri copiilor). Ne putem intreba
imediat de ce aceste bunuri nu pot fi §i ele procurate de pe piafa?

Unul dintre motive este din nou reprezentat de costurile de
tranzacfie. Dacd soful care se pricepe la timplirie doreste si-gi
construiascd un gard, va iegi in pierdere daci va angaja un tamplar.
Daci ne gandim numai cét timp pierde cu negocierile pentru a ob{ine
nigte termeni mutuali avantajogi. Deci acest sof, care se pricepe la
tamplarie, va consuma mai multd energie §i mai mult timp pentru a
face o treabd buni decét oricare alt timplar. in plus, nu l-ar mai
costa negocierea pentru a obfine un pref mai bun. Al doilea motiv
poate fi specializarea, insd nu in ceea ce priveste produciia. De
exemplu, doi sofi pot alege s& manance la un restaurant daci ei
consideri cd a petrece mai pufin timp in bucatirie este mai avantajos
pentru ei decét a-§i petrece mai mult din timpul lor in bucitirie. Ei
consider3 cd acest timp il pot folosi pentru a castiga mai mulfi bani.
Si deci, punind in balanti timpul si banii cheltuifi, vor prejui mai
mult timpul. Poate exista insa i un dezavantaj. Bucitarul de la res-
taurant poate giti bine, dar poate gati prost in comparafie cu ceea
ce gi-ar gati ei. Pentru cid bucitarul restaurantului este specialist,
dar mai specialist decét ei doi in ceea ce is1 doresc, nu poate fi
nimeni.
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O altd intrebare care apare in legiturd cu cisitoria este de ce
cdsdtoria cste un contract cu un termen atét de lung?

=  (Costurile monopolului bilateral

Rispunsul se afld in ceea ce economistii numesc monopolul
bilateral. De exemplu, Tnainte ca eu sa lucrez la Catedra de Economie
a Facultétii de Drept, atat eu cét i Facultatea de Drept participam
pe o piatd a muncii, iar odatd ce am fost angajatd, ambele pérti au
cheltuit ceva timp, eu pentru a invifa ce trebuie si fac, ei pentru a
md invéfa ce trebuie sd fac. Atat eu, cit §i Facultatea de Drept suntem
implicafi, intr-un anumit grad, intr-un monopol bilateral. Ambele
pérti au dat nastere la costuri substanfiale. Ei, cu instruirea mea
pentru un post specific. Practic, i-a costat ci si-au “echipat’ facultatea
cu acest tip de cadru didactic care sunt eu.

Cisitonia este o versiune, dusi la extrem, a acestei situafii.
Indivizi 11 aleg tovardsii de viatd de pe o piafa larga si concurenfiala,
desi multi dintre participan}ii pe aceastd pia}a ar protesta la auzul
acestor lucruri, dat fiind ci nu sunt constienti.

Dar odati ce ei se casdtoresc achizifioneazi ceea ce economigtii
numesc o firma cu capital specific. Daci cei doi decid sa rezilieze
contractul g1 sd-gi giseascd fiecare alt partener, ei1 i§i vor atrage
costuri foarte mari, pe care le-ar putea anula daci si-ar alege
partenerul corect de la inceput. in cazul divorfului, cunostiintele
lor specializate de felul cum trebuie s triiesti impreund cu celilalt
devin nefolositoare. Cel pufin unul dintre cei doi trebuie si
paridseascd o casd familiara, cu care se obignuiserd. De asemenea,
cercul lor de prieteni se va divide 1a doi. Partea cea mai proastd este
ci noul partener, oricéte calititi ar avea (ea sau el) nu va avea calitatea
de pirinte pentru copii rezultafi din prima cisitorie. Acestea ar fi
problemele cu care se confruntd o firm3 cu capital specific. Nu
existd nici o cale pentru a elimina complet aceste probleme. De
aceea, o cale de reducere a lor este contractarea (explicitd sau
implicitd) pe termen lung.
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Si din acest motiv se spune cd o césdtoric atunci cind o faci, o
faci pentru toatd viata.

= Probleme de executare a contractului

Contractul de cidsdtorie implica doud clemente diferite.
Intelegerea, libera-consimfire de a rimane cisitoriji “pand cand
moartea fi va desparti” este consideratd intr-un anumit fel executorie.
Pe vremuri, a parisi o casitorie §i a te angaja in alta era un lucru
dificil, care impunea un cost mare. Dacd vd amintifi, Henric al
VllI-lea a trebuit si schimbe religia unei {ir intregi pentru a-gi
anula contractul pe termen lung cu Ecaterina de Aragon.

S-a observat ci prevenirea partilor care intrd in contract in
ceea ce priveste consecintele ce decurg din destrimarea acestui
contract, nu rezolvd problema daci in contract nu sunt stipulate
obligatiile precise ale fiecirer pérti. Este necesar de asemenea ca
parfile sd fie prevenite asupra modalitatilor prin carc cle vor fi
constranse si le respecte.

Casitoriile urmate de divorf ar putea fi o afacere mai
profitabild decéat cisitonile fard divorf, odati ce, in cazul aparitiei
ncanjelegerilor, una dintre parfi poate ameninta ci-i va face viaja
celeilalte atit de neplicuti astfel incat, divorjul, oricat de costisitor
ar fi, ar aduce o imbunatafre.

Solutia ideala poate fi contractul pe termen lung care specificd
in mod complet obligatiile ambelor pirti. fnainte ca acest contract sa
fie semnat, nu existd cidsidtorie, nu existdi monopol bilateral §i nici
vorbd de invoiald. Pe de alta parte, dupi ce contractul a fost semnat,
nu mai este nimic de negociat. Deci, cisitoria este un contract. Singura
deosebire este ca intr-un contract de cisatorie, nu se pol stipula foarte
specific sau suficient de specific to}i termenii, iar dacid acest lucru
este posibil, atunci va fi practic imposibild executarea contractului.
Aici nu este acelgi lucru ca in cazul in care un individ este obligat
prin lege, ca la un anumit pref, sa produci un bun de o anumiti calitate.
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Din céte gtiu eu, nici un sof nu a avut succes atunci cind a
pretins daune pentru cd sofia lui nu gitea atét de bine pe cét a crezut
el. S1de asemenea nici o sotie nu a avut castig de cauza atunci cand
a pretins daune pentru faptul ca soful ei nu era suficient de iubitor
cu ea pe cét ar fi crezut la inceput.

=  Dragostea si casatoria

Am vorbit despre atdtea lucruri legate de casdtorie §1 n-am
spus nimic despre dragoste. Cei care vor citi acest capitol, se vor
gribi in a trage o concluzie acidd despre mine, spundnd ci nu sunt
in stare sd ma gandesc la cisatorie decét ca la o afacere. Unii vor fi
de-a dreptul indignati cd o privesc ca pe un monopol bilateral, iar
altii vor inchide nervosi aceasti carte, vdzand cd modelez procesul
de ciutarea partenerului pe o piafa.

Unul din motivele serioase pentru care nu am integrat
“dragostea” in modelele noastre de pAn3 acum este ci aceasta este
specificd comportamentelor de tip nerational (altruist). Conform
Dictionarului Limbii Engleze (Random House), dragostea se
defineste ca fiind “‘preocuparea plina de afecfiune pentru bunéstarea
altora gi tandrefea profundd sau afectiunea plinid de pasiune pentru
o persoand de sex opus’. Existd o literaturd destul de vasti care
trateazd efectul unor varniabile cum ar fi personalitatea, infafigarea
fizicd, educatia, inteligenta, rafinamentul asupra probabilitifii ca
diferite persoane si se iubeasca.

Jose Ortega y Gasset afirma intr-unul din studiile sale
(,,Alegerea in iubire”) ci iubirea este in esenfa ei alegere. “Si cum
ea guverncazd din centrul personal, din profunzimea sufleteasca,
principiile selective care decid in privinfa ei sunt in aceleasi timp
preferintele cele mai tainice care ne alcituiesc caracterul individual”.

Poate vi se pare ceva straniu sd ne intrebim de ce cineva se
cdsitoreste cu altcineva pentru ci-l iubeste, acesta fiind singurul
motiv §i nu se casdtoreste ca el (ea) pentru cd 1i sunt pe plac calitéfile
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i chiar defectele sale — calitdfi si defecte pe care le giseste
complementarc personalitéfii.

Romanii obignuiesc s& spund: “Nu-1 frumos ce-1 frumos, ci-1
frumos ce-mi place mie!”. Deci putem vorbi chiar de utilitatea unui
partencr potenfial. Ca intotdcauna, acest concept cste subiectiv, iar
zicala roméneascd sesizeazi bine acest lucru.

Este mult mai probabil ca o casitorie sd nu se soldeze cu un
esec, dacd vel putea spune c ai gisit in potentialul partener calititile
si defectele complementare decét dacd spui ci te casitoresti fiindci
il iubesti. De ce? Fiindci “iubirea“ poate fi asociati cu atracfia fizica,
cu sexul, pentru motive care nu as putea eu si le explic foarte bine.
Acest lucru este facut de psihologi si sociologi.

fns¥ a spune ci te cisitoresti cu cineva pentru ci are calitifi,
pare deja cd esti congtient cd acest contract, odatd incheiat se va
derula pe un termen lung.

 Totusi dragostea (in adeviratul sens) este un element cheie
pentru o cisitorie reusitd. Pentru ca daca ea nu va reusi sd elimine
total conflictele de interese intre sofi, totusi va conduce la o
diminuare a costurilor de tranzactie. Daca un sof igi iubeste sofia,
fericirea lui va depinde in mod obligatoriu de fericirea sofiet §i invers.
Astfel cd fiecare va incerca si-gi faca fericit partenerul, avand ca
obiectiv final: fericirea lui proprie. In acest fel, conflictele tind a fi
reduse, dar 1n nici un caz eliminate.

De ce asistim la un declin al casatoriei in acest secol? De ce
practic in termeni efectivi contractul de casétorie devine din ce in
ce mai scurt, sau chiar dispare?

Un ridspuns simplist ar i ci a scdzut cantitatea de timp petrecuta
in gospaddrie, in procesul de productie. Dorothy Sayers in unul din
eseurile sale spunea cd birbafii se plang din ce in ce mai mult de
faptul ci “femeia le-a furat posturile”. Ar putea fi una din explicatii.
Alta ar putea fi furnizati de faptul cd in ultima vreme a crescut
specializarea. Ceea ce se producea in casi, nu se mai produce azi. Un
alt factor explicativ ar fi mecanizarea, iar un al treilea factor ar fi
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descresterea ratei mortalitifii infantile. Femeia nu mai trebuie sa stea
acasi pentru a fi siguri cé fi vor supravicfui cel puin 2 sau 3 copii. In
societatea modernd, un cuplu care doregte 2 copii, va produce 2 copii.

Rata crescidndd a divorturilor si dificultifile generate legate
dc césitoria moderna sunt lucruri grele care nu numai ci reflectd
esecul institufiilor noastre, ci gi cheamd pentru o noui ajustare in
functie de noile circumstanije . Termenii in care doi oameni pot tréi
impreuna o viad fericitd §i productivd nu sunt atit de simplu de
conceput precum i-ar putea inventa un cuplu, in mod independent,
numat in cateva ore.

Diviziunea muncii i§i géseste un loc important in construirea
instituiilor, ca gi a cdsitoriilor. Dacd privim societatea din punct de
vedere static, putem observa aranjamente de succes - care au
funcfionat in trecut §i care vor funcfiona cu succes §i in viitor. Dar
uitdndu-ne la societate in dinamici, este dificil si infelegem cu ce
fel de contract ar trebui s3 fim sau nu de acord i ce fel de clisdtorie
—sau alt aranjament alternativ — ar trebui sau nu ar trebui s alegem.
Este clar cd in acest domeniu se pot face o sumedenie de gregeli. Si
aici, ca §i in multe alte locuri, teoria economici se dovedegte mai
degraba a fi mai utild in descrierea echilibrului decét in descrierea
procesului prin care ne mutdm de la o stare de echilibru cétre alta.
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PROBLEME SI INTREBARI

1/

2/

3/

4/

5/

6/

7/

El: “Te iubesc”

Ea: “Si eu te iubesc”

Cum caracterizeazd economigslit aceastd fericitd gi
norocoasa situatie?

Ce efecte produce poligamia asupra femeilor? Dar
asupra barbatilor?

Discutati.

Ce efecte produce poliandrnia asupra barbajilor? Dar
asupra femeilor?

Ce inseamnd c3 putem considera cdsitoria un monopol
bilateral?

Care sunt avantajele gi dezavantajele acestuia?
Explicati sensul conceptelor de “costuri de tranzactie”
$i “economia de scari” in analiza economici a
casatoriel?

Ce cfecte poate avea dragostea intr-o casétorie?

De ce césétoria poate fi privitd ca o firmi cu capital
specific?

Ce probleme apar in cxccutarea unui contract de
casitorie?
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Capitolul 8:

ECONOMIA SI RELIGIA

“Am vdzut sub soare cd nu cei iufi aleargd, cd nu cei viteji
cdstigd razboiul, cd nu cei intelepti castigd pdinea, nici
cei pricepufi bogdtia, nici cei invdgati bunavoinfa, ci toate
atdrnd de vreme i de imprejurdri.”

(Eclesiastul 9,11)

Cei care au avut ribdarea s parcurgi aceast carte pand acum,
aproape sigur, la aparifia titlului acestui capitol i§i vor spune: “Asta
e prea de tot. Dupd ce a asigurat picfe pentru cisitorie, dragoste,
politicd si drept, acum se pare ci vrea si-l1 pund in ccuatie §i pe
Dumnezeu”. Nu, nu imi propun deloc si fac acest lucru. Este
imposibil sd pui in ecuatie:

Tatal, Fiul si Sfantul Duh!

Asadar nu v3 impacientafi, nu am de gand s fac acest lucru.
Nu am de gind si-l infeleg pe Dumnezeu in esenta Sa, pentru cd a
face acest lucru este,asa cum spunea Sfantul Ioan Gurd de Aur
echivalent cu “a-L ofensa”. Si, ca orice om rafional, voi gandi ci
este in interesul meu “‘si nu ma pun rdu” cu Dumnezeu.

Exista trei lucruri care m-au provocat la scrierea acestui capitol.

Primul este “poluarea spiritului” $i a mediului spiritual in care
trdim, un tip de externalitate pe care nu o sesizeazd nimeni. Asistim
la 0 scédere a implicédni religioase, in adevératul e1 sens. Cdutarea
fericirii pimantesti, a prosperitiii §i a bundstérii au devenit prioritare,
in detrimentul stridaniei oamenilor de a-gi croi viata dupd cuvantul
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lui Dumnezeu. Nu am putea spune cd Dumnezeu a fost alungat, ci
mai degrabi in urmarea cu strictefe a principiilor hedoniste pentru
construirea unei viefi prospere, El este bruscat sau uitat.

Al doilea motiv a plecat de la alegere — notiune cu care
economia opereazd. Sunt constransa sa fac anumite alegeri in viaj,
si implicit viaja mea este alta, atunci cdnd pentru mine existi
Dumnezeu si este alta atunci cdnd pentru mine nu existd Dumnezeu.
Ca o fiint4 rajionali ce sunt, voi cduta mereu explicatii rafionale.“O
fac cu lucrurile nednsemnate din viaja mea, si nu fac la fel gi cu
cele importante? Credinfa in Dumnezeu ma ajuti si inteleg de ce
lumea trebuie si existe aga cum e, cu frumosul si uratul din ea, de
ce sunt aga cum sunt, cu tot ceea ce ma inaltd sau ma coboara, §i de
ce trebuie sid-i iubesc pe ceilalfi, afirmandu-le valoarea eterni.
Credinta in Dumnezeu imi da putere sd diruiesc sens lucrurilor, si
le vad ca un intreg in unitate. De aceea, este de nednlocuit. Credinta
ma face capabili s3 gisesc si sd aleg fiecdrui lucru menirea sa” .

Impirtisindu-i unui teolog dorinja mea de a scrie acest capi-
tol, acesta mi-a spus:

“Dar gtiu ci sunteti curajoasd!” Nu i-am rispuns decét cu un
surds, insi in spatele lui se aflau cuvintele Cuvéntului: "fndrizniti,
Eu am biruit lumea!” De fapt, existenta curajului ne indic3 existen{a
credintet. Credinga este o sursd importantd a curajului.

Aldous Huxley spune cé un lanf teologic trece din metafizicd
prin economie §i politicd. “Ne formuldm conceptiile despre bine i
rdu in contextul credintelor noastre despre natura ultima3 a realitafii,
1ar comportamentul ni-l modeldm in corelatie cu concepfia care o
avem despre bine gi rdu i asta nu doar in viaja particulari, ci §i in
sfera politicului §i economicului. Credinjele noastre metafizice nu
numai ci nu pot fi considerate ca nerelevante, ci ele reprezinta chiar
factorul ultim care ne determini toate actiunile.” Deci, un anumit
set de credinte metafizice va determina un set de credinte,
comportamente §i institufii politice §i economice, in timp ce alti
metafizicd va genera economia §i politica. Credinja in Dumnezeu
duce la credinta in viaa.
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Dacd lumea este creatia lui Dumnezeu, de aici rezultd ci,
existenta ei, f{ine seama in mod fundamental de bine. Asadar in lume,
se poate trd1 prosper §i ol in lume te pofi stradui pentru mantuirea
ta. Aceastd convingere nu face altceva decét si dea sens §i energie
viefii (“Energia este o actiune personald, care provoacd o intilnire”)
. Aceastd energie inseamnd a decide, a alege, a actiona, intr-un
cuvant, a-fi asuma toate riscurilc. Hazardul $i neajunsurile incrente
unel economii de piaté vor fi tolerabile pentru o persoand cu astfel
de fundamente psihologice. Capitalismul are o foarte mare virtute:
libertatea. Dar aceasti libertate, ca orice lucru din capitalism nu
este gratis. Ea are un pref, pret ce ia formele responsabilitiiii,
incertitudinii, posibilitfii de a gresi, suferintei. Omul care intdmpina
asemenea strambitifi, in capitalism, daci nu are “in dotare” credinia,
nidejdea, dragostea, poate crede ci piata liberd nu este o institujie
buna i poate fi cuprins de frici (frica de gomaj, frica de concurenta,
frica de a mai intreprinde ceva). Cresterea si inmultirea angoaselor
de tot felul (datorate unei slabiri substantiale a credintei) are un
impact asupra economicului. Acest lucru va angaja statul intr-o
intervenjie mai pronuntati in economie. Invocarea continud a
ajutorului statului nu este o solutie. Solufia std in angajarea per-
sonald cu ajutorul lui Dumnczeu.

Problema picatului §i ale fricii se impletesc. Atunci cand
oamenii sunt cupringi de spaimi, in incercarea lor de a-§i crea o
zond de siguran{i inir-o lume nesigurd, ajung si fie fard mila faja
de ceillaji, fiind preocupati doar de interesul lor. Nemaiavand
credinja in judecata divind, ei devin neputinciosi in a-§i indrepta
greselile. Deci, o populatie lipsitd de credint, va fi implicatd mult
mai ugor in fraudi si incilcarea angajamentelor, lucru care nu face
altceva decét si scadi in termeni neti, valoarea pe care piaja liberd
p creeazd. Aceastd populafie va interpreta gresit piafa, va spune cid
aceastd institufie nu este capabild si se conduca singurd g1 va cere o
mai mare interventie a statului, nepricepand de fapt cd aceasta nu
va duce decit la restrAngerea libertatii. Aceastd situaie corespunde
afirmafiei ficute de Sfantul Grigore de Nyssa-“pécatul dezviluie
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deodati si afirmarea libertdfii §i pierderca ci’. S-ar pierde cea mai
marc insugire a persoanci: libertatea si odati cu ca si alcgerea, opfiunca.
Asadar, aici gisim vn inteles al relagiei dintre economie i religie, in
aceastd constructie a fundamentului unei societifi libere care trebuie
sd {ind seama §i de caracterul oamenilor care triiesc in ea.

Ritélia pentru libertate este continud pentru ci suferinfa gi
incertitudinea sunt inerente naturii umane, iar timpul gi IntAmplarea
intervin Tn viafa noasird. Sigur ci le putem derionstra oamenilor ci
invidia, zgarcenia, dorinja cagtigului nesiuncit, frauda, minciuna
nu produc valoare, din punct de vedere sconomic. Tnsi cred cila
fel de important, sau la poate ckiar mai important, cste modelarea
sufletului, stipanirea de sine §i formarea caracterului.

In Scripturd, Sfantul Apostol Pavel lc spune evreilor ci prin
credin{d, infelegem lumea:”Si credinta este o incredere neclintiti in
lucrurile n3d3jduite...”(Evrei 11,1) sau “Prin credin{i pricepem ci
lumea a fost ficutd prin Cuvantul lui Dumnezeu” (Evrei 11,3);
“Prin credinti au trecut ei Marea Rogie ca pe uscat” (Evrei 11,29);
“Prin credintd au cizut zidurile lerihonului, dupi ce au fost ocolite
sapte zile” (Evrei 11,30); “Prin credintd au cucerit ei impdratii,
au ficut dreptate, au cipitat figdduinta, au astupat gurile leilor”
(Evrei 11,33).

Revenind asupra ultimului elemert ce a dus la scrierea acestui
capitol, foarte neconventional, vd spun de !a inceput c& acesta aduce
un aromd hazlie in discufia ncastri. Eu cred c fnsusi Dumnezeu a
provocat lumea si facd economie. Daci nu ar {i cxistat cidderea in
pécat si [zgonirea din Rai, probabil c& riu ar mai fi cxistat economie
si nici economigti.

Existd multe intrebiri care-1 preocupd pe cregtini, dar una
care-i preocupd foarte tare este: De cc existi rdul in lume? De ce a
aparut §i cdnd? Cum a fost posibild ispitirea omului? Cum poate
scdpa omenirca de aceastd stare de pacat? Cum poate fi mantuit
omul? Existd vreo certitudine c2 te afli pe calea mantuini?
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Dacd ne gandim bine, teologia crestinid oferd subiecte
economice. [nainte de Izgonirea din Rai, nu era nici vorbi de
proprietate privatd, de drepturi de proprietate, de preturi, de costuri,
de salariu sau de munca. Toati proprictatea era definutd in comun
s1 nu era vorba despre nici un egec al pietei. Resursele erau nelimitate.

Dupi i1zgonire insid, totul s-a schimbat. Omul a fost
“condamnat” la munci: "cu multi trud3 si-fi scofi hrana in toate
zilele viefii tale” (Genesa 3,17). Avarifia, invidia, ura si alte insugiri
ale firii omenesti ce decurg din egoism, au inceput si domine relatiile
umane.

Locul abundentei resurselor a fost luat de raritate. Locul
proprietafii comune a fost luat de lupta pentru ob{inerea proprietatii
private.

Promisiunea biblicd a mantuirii ar include prin consecinjele
sale majore, eliminarea raritéfii §i proprietitii private, a egoismului
si a altor fatete pacitoase ale economiei piméantene? Ma intreb daci
odati cu méntuirea, in “viafa veacului ce va si vie” va mai fi nevoie
de economisti.

{mi vine acum in minte o posibili legituri dintre economie §i
religie. Economigtii sunt astizi pentru guverne, ceea ce erau in
vechime preotii pentru conducitorii acelor timpuri. Economia, o
noud preotie? Au fost unii idealigti, utopisti care au crezut cd
“economistii posedd cheile cunoagterii stiintifice ce pot salva
omenirea”. Keynes este unul dintre acestia. In concluziile economice
ale lui Keynes am gisit tot atita utopie cat §i in versurile canteculut
lui John Lenon "Imagine”: “Imagineazi-{i cd nu existd rai/ Este
usor daci incerci/Nu exista rdu printre noi/ Deasupra noastrd-1 numat
cerul/ Imagineaza-{i toti oamenii traind pentru astdzi/Imagineaza-ti
cd nu existd tari/ Nu e greu de ficut acest lucru/ Nu existd nimic
pentru care sd mori sau si ucizi/ Si cd nu existd nici o rehigie/
Imagineazi-fi cd tofi oamenti trdiesc in pace/ Poli spune despre
mine ci sunt un visitor/ Dar nu sunt singurul.../...”
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Cunostiintele Iui Keynes despre economie urmeaza “Idealul”
lui Thomas Morrus:

“...0 conceptie corectd despre Rai ar putea fi conceptia corecta
despre Ideal:injelegem prin Ideal, o stare a lucrurilor care ar trebui
si fie ceva la modul absolut” Morrus spunea: “ e posibil si nu
descoperim ceea ce este Idealul...Idealul este ceva inimaginabil”.

Prin Ideal, Morrus nu intelegea acfiuni descrise prin stiri
congtiente, ci mai mult nigte placeri umane ce descindeau din
contemplatie. La fel ca §i la Morrus, unde binele nu putea fi atins,
fiindc# era in imaginatie, era “acolo”, la fel se intAmpli si cu echilibrul
economic al lui Keynes care merge in spatele echilibrului constrans
de actiunile individuale impuse chiar asupra lor, in realizarea fructelor
actiunii individuale ca produs al cunogtinfei umane nelimitate, al
cercetdrii §i imaginajiei. Regulile §1 convenfiile monetare joac3 un
rol important in economia lui Keynes in prevenirea pacatelor firii
umane, dar ele sunt supuse examindrii continue. Dac3 la Morrus,
conduita eticd putea cere reguli §i convenfii din cauza cunostiinielor
incomplete ce decurgeau din actiunile etice, 1a Keynes, forta regulilor
s1 a conventiilor constituie planuri, metode de a preveni cruzimea,
rdul §i capriciul. Mai ales teoria cu privire la politica monetara ce a
avut in vedere procurarea de lichiditifi prin metode discrefionare s-a
bazat pe conduita etici a lui Morrus.

Devine foarte clar faptul ca a géasi un rdspuns la intrebarea
centrald a capitolului: “Care este relatia intre economie §i religie?
“constd de fapt in a ne clarifica ce intelegem prin economie §i ce
injelegem prin religie.

. Economia

Putem da doui definitii economiei:

1) prima definifie se refera la obiectul de studiu al economiei.
Economia se referd la tot cea ce inseamna: preturi, venituri, rata
dobénzii, producfie, consum, avutie. Din acest punct de vedere,
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atunci cand Scriptura vorbeste de bogitie sau de plata cuveniti
muncii, ea “face” economie.

2) adoua definifie se referd la metoda economiei. Paul Heyne o
numeste “modul economic de gandire”. Conform acestei definifii,
economia constd in cateva presupuneri fundamentale: individualismul
metodologic, rationalitatea, egoismul — care alituri de un set de tehnici
ne permit explicarea unei largi categorii de fenomene sociale.

Aceastd distinctie intre cele doud conceptii asupra economiei
este evidentd. De exemplu, cineva ar putea gisi o explicajie pur
sociologicd a comportamentului generat de economia de piafa.
Aceastd explicatie, de tip “functionalist” ar utiliza drept concept
clasele si nu indivizii. in acest context, prefurile relative nu ar avea
absolut nici o relevanta.

Din punct de vedere al celei de-a doua definifii, un criminal
va fi privit ca un individ care acfioneazi rational. Nimeni nu va
gandi in acest cadru al definifiei, cid el 11 va atrage dizgrafia
publicului daci va fi prins, cum ar gandi in cadrul primei definifii.
Acest al doilea sens al definifiei n-a devenit destul de familiar pe
parcursul acestei cirfi. Trebuie facutd totugi o delimitare chiar in
cadrul acestei modalitifi de a defini economia.

Economia poate fi pozitivi-se ocupd cu analiza consecinjelor
furnizate de schimbdrile in parametrii exogeni si poate fi economie
normativi-analiza efectelor unor astfel de schimbiri asupra
“eficienfei”, “echitfii’, “bunastarii’.

Deci, putem conchide cd avem 3 intelesuri ale economiei:
-economia-definit3 prin obiectul studiului
-economia-privitd pozitiv §i normativ
-economia-privitd pozitiv

=  Religia

Ca s1 economia, religia poate i inteleasd, lato senso, ca un set
de fenomene sociale care se intrepitrund. Religia vorbeste despre
respectarea celor 10 porunci, despre dragostea de Dumnezeu s1 de
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aproapele tdu, despre mersul la biserica. Ceea ce au in comun aceste
lucruri, aparent diferite, este ca recunosc din punct de vedere social
aspectele transcendente ale experientei umane. Mitul sacru, dogma,
ritul sau canonul ne unesc pe noi unii cu alfii $1 pe noi cu Dumnezeu.
Si in ccea ce priveste religia, putem identifica 3 aspecte:
-spiritual
-etic
-teologic (intelectual)

Aspectul spiritual tine de intilnirea personald cu Dumnezeu,
nu numai in timpul rugdciumi liturgice, ci i in timpul rugiciunii
personale, a meditafiei, a contemplatiei. In aceasti parte a religiosului
te poti intalni cu Dumnezeu. In rest este “ac{iune la distant3” dupi
cum spunea Périntele Gheorghe Florovski. Aici e locul unde se poate
instaura ca stare naturald, harul. Arhimandritul Sofronie in cartea
sa “De Vie et d’Esprit” ne asiguri cd odati instalat, “harul provoaci
in noi migcari in spiritul poruncilor Evangheliei”.

Recunoasterea Iui Dumnezeu ca pe o voin{d certd cauzeazi
robilor S#i ceea ce numim aspectul etic. Multi se uité la religie,
privind-o mai mult ca avind o implicajie etici. Aspectul etic are
insd o valoare mare atunci cdnd emand din latura spirituald pentru
cd numai atunci ea este relevatd in impactul sdu benefic asupra
individului §1 eticii sociale.

Existd §i un al treilea aspect al religiel, carc se numegte
teologic, §i care se ocupd la nivel intelectual de cunoagterca lui
Dumnezeu. Sfiintii Parinfi atenfioneaza insi ci studierea acesteia
in formele ei apofatice este riscanta $i recomanda teologia ca pe o
cale, i nu ca pe un scop in sine.

=  Poate fi teologia scnsibila la economie?

Am vizut cd economia este o stiintd sociald care studiazi
actiunea umand. Acfiunea umana depinde de un set de premize
referitoare la natura umani, la capacitatea si limitele e1. Astfel de
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premize isi au credinta in teclogie. A ne cunoaste pe noi ingine,
inseamni a nc cunoagste in rclatic cu Dumnezeu. Mai mult decit
atét, economia nu este o g*iin{d austerd. Ia interpreteazd lumea §i
de asemenea (economia norrmativid) fuccarci sd o schimbe.

Si discursul teologic are in vedere acst lucru. Interpretarea gi
judecarea realitifii economice nu poate 53 nu find seama de
preocupdrile teologice. Urui dint:2 teologii care au fost sensibili la
economie a fost Wicksteed. Teoria economicd 1-a condus pe acesta
sa aplice concepte de naturd econcinicd unor valori religioase.

Wicksteed a inteles ci isi poate explica uncle concepte prin
aceea cd evaludrile sunt ficute la limitd. Deci, aparent el neagd
categoria valorilor absolute.

Wicksteed gi-a pus urmétoarea problema: Ni s-a spus cd atunci
cand ne este foame, trebuie sd méncdm. Cit de mult? Putem gandi
cd mai multi hrand inseamna mai pufini imbriciminte. Recunoagteti
de fapt cd aici, Wicksteed aduce 1n dicufie costul sansei sacrificate.
Tot Wicksteed spune cd mai mult dintr-un bun inseamna mai pufin
dintr-un altul. Sau mai pufin dintr-un riu inseamna mai mult dint-un
altul. Dar tot Wickstecd recunoagte ca ii vine destul de dificil s susfind
la limitd poruncile divine, in conditiile in care, susfinerca la limit3 a
unei valori, poate insemna sacrificarea altor valori, mai mari.

Ca economist, nu pot decét <& ma bucur de faptul ci un teolog
a fost preocupat de aplicarca rationarentului de tip marginal. Prin
punerea acestei probleme, Wickstecd, nu face altceva decét sd
incurajeze nagterea unor intrebiri referitoare la relatiile ce pot fi
stabilite intre cunoagterea economicd §i cunoasterea religioasa.

Teologii au acceptat pand la urmé dialogul cu gtiintele naturii.
fnsi le vine destul de greu si accepte dialogul cu o stiinji sociali
cum este economia, dacd vor continua sd afirme cd Scriptura este
singura capabili si ne facd si Injelegem existenja omului. Una din
indatoririle grele ale telogilor este actualizarea Scripturii.” Pildele,
exortatiile, sfaturile, mustririle, sc cuvine a fi mereu actualizate. ..
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Dogma este cea neclintitd, nu imagistica... Nu trebuie trecut cu
vederea cd fiecare epoca istorica 1gi are pacatele ci; acestea se cade
a fi combatute $i nu altele vechi, cdzute in desuetudine, atenuate de
mersul Tnainte al istoriei... Nu mai are rost si stiruim pe amanunte
ale viefii sociale §i economice demult disparute.” Acest lucru fi
invitd pe teologi la o deschidere fatd de concluziile stiintei
economice.

Ag vrea sd inchei acest capitol intr-o notd amuzant, care se
constituie intr-un fel de invitafie la meditatie si dialog. Ag vrea si
vd semnalez o apropiere intre economie st credinfa ortodoxi
(apropiere care vine dinspre economisti).

Printre economistii din intreaga lume, existd impamantenitd
ideea de “teorie economicid ortodoxd” sau ‘“‘economie ortodoxi’
sau “‘ortodoxie economici”, prin acesti termeni, intelegandu-se acel
grup de programe de cercetare stiinfifica care defin suprematia (in
englezi, “mainstream®). inseamni ci totusi economistii stiu cX
ortodoxia este ’calea dreptei credinje” si, din acest motiv “au
imprumutat” conotafia pentru a o ataga curentului doctrinar din
economie, care la acestd ord define suprematia. Si daci din punct
de vedere religios aparfin ortodoxiei, trebuie s va marturisesc cd
din punct de vedere economic, nu aparfin ortodoxiei.

Prin acest capitol nu am vrut s3 demonstrez cd pentru mine
nu existd nici urma de indoiald in ceea ce priveste posibilele
conexiuni dintre economie si religic. Indoiala exist, dar ea nu face
altceva decat si ascutd lupta pentru Inmulfirea credintei. A crede §i
a nu te indoi este foarte periculos, pentru ci inseamni s te complaci
intr-o situafie deja existentd §i s nu-{i asumi riscul unei permanente
confruntiri cu necunoscutul.

Asa ci imi Tnsugesc pe deplin strigatul:”’Cred, Doamne! Ajuti
necredinjei mele!”(Marcu 9,24)
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Capitolul 9:

INFLATIE SI SOMAJ:
DOUA MALADII MODERNE

“Prosperitate este atunci cand cresc prefurile bunurilor
pe care le vinzi;

Inflatie este atunci cand cresc prefurile bunurilor pe
care le cumperi;

Recesiune este atunci cand alti oameni sunt someri;

Depresiune este atunci cand chiar tu egti somer”

(Anonim)

Despre inflatie §i somaj s-a scris foarte mult. Ceea ce este clar
de la bun inceput este ci subiectul acesta este atdt de vast incat nu
poate incdpea intr-un singur capitol. Macroeconomistilor le-au dat
de furci si inci le mai dau aceste doui dezechilibre. In prima parte
a capitolului ma voi ocupa de inflatie, apoi in partea a doua de
somaj, pentru ca in final sd vedem cine ar fi responsabil cu
“rdspandirea” acestor dous maladii.

= Inflatia

Se pare ci societatea romaneasci s-a obignuit deja s3 “triiascd’”
cu inflatia. Dar cafi oameni stiu ce inseamna ea? Ce este inflatia §i
cine se face vinovat de ea? Unii spun cd inflatia este un “impozit
invizibil”, alfii cred ci ea este dat3 de la Dumnezeu, iar altii cred ci
e 0 calamitate naturald. Profesorul Milton Friedman, referindu-se
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la inflajie spunea: ’Inflatia este ca alcolismul. Cind te apuci de
bautura sau de tiparit prea mulfi bani, mai intdi se manifesta efectele
pozitive, in timp ce efectele negative apar mai tarziu. De aceea, in
ambele cazuri, existd tentafia de a exagera. Cu vindecarea insa,
lucrurile stau pe dos. Cand te opresti din baut sau din tipirit multi
bani, efectele negative apar primele §i abia apoi, cele pozitive. De
aceea este atit de greu s suporfi tratamentul”'. Interesant este insi
ce crede profesorul Ludwig von Mises despre inflatie. De aceea vi
invit sd parcurgefi mai intdi conferinfa acestuia despre inflatie.
Explicd atat de bine fenomenul g1 chiar face o intreagd demonstratie
pentru a demasca pe adeviratul vinovat de existenfa inflaiei incat
nu am rezistat ispitei de a introduce Intregul text in acest capitol.
Sentinta datéd de profesorul Mises este cutremuratoare: “Inflafia este
o mdsurd politicd.Si o masuri politicd se poate schimba . Aga cd nu
existd nici un motiv si ne abandonam inflatiei”. Vi invit agadar si
parcurgefi cu atentie acest articol, deoarece sunt convinsi ci va
avea efecte miraculoase in infelegerea fenomenului.

Ludwig von Mises- Inflatia®

Dacd oferta de caviar ar fi la fel de abundenta ca si cea de
cartofi, atunci preful caviarului — adicd raportul de schimb intre
caviar §i bani sau intre caviar §i alte bunuri - s-ar schimba
considerabil. fn cazul acesta ne-am putea procura caviar cu sacrificii
mult mai reduse decét cele necesare azi. In mod analog, ca urmare
a unui spor al cantitafii de bani, puterea de cumpdrare a unitafii
monetare scade §i, o datd cu ea, scade cantitatea de bunuri ce pot fi
obtinute 1n schimbul unei unitdji monetare.

1 Alexandru Tasnadi, Claudiu Doltu, * Monetarismul *, Editura Economica,
1996, pg. 80

2 Ludwig von Mises- conferinja susfinuta la Buenos Aires in 1959 si tiparita in
volumul postum “Economic Policy . Thoughts for Today and Tommorow”, 2nd
Edition, NY: Free Market Books, 1995-apéruta in suplimentul politic al ziarului*
Cotidianul”, an IV, nr.10(42), 6 octombrie 1995
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In secolul al XVI-lea o dati cu descoperirea si exploatarea
resursclor americane de aur §i argint, cantitifi enorme de metal
pretios au luat drumul uropei. Rezultatul acestei cresten a cantitafii
de bani a fost o tendinjd de cregtere a preturilor pe piaja europeana.
{n mod analog, astizi, cand vreun guvern sporeste cantitatea banilor
de hartie, rezultatul este o tendinta de scddere a puterii de cumpérare
a unitdfin monetare §i prefurile cresc. Numim aceasta inflafie.

Din nefericire, atat in Statele Unite, cét §i in alte {ari, existad
persoane care preferd sd nu identifice cauza inflafiei intr-o crestere
a cantitdfii de bani, ci mai degraba sd o atribuie cregterii prefurilor.

Totusi, nu s-a ridicat niciodati vreo obiectie serioasd impotriva
interpretirii economice arelafiei dintre prefuri §i cantitatea de bunuri
sau a raportului de schimb dintre bani §i alte bunuri, mirfuri s
servicii. Cu mijloacele tehnologice de azi, nimic nu este mai simplu
decit si confectionezi bucifi de hartie cu anumite inscripjii monetare
tiparite pe ele. In Statele Unite, unde toate bancnotele au aceleasi
dimensiuni, nici micar nu este mai costisitor pentru guvern si
tipareasca o hartie de 1000 de dolari, mai degraba decét una de un
dolar. Nu este vorba decat de o proceduri de tiparire care necesita,
in fiecare caz, aceleasi consum de hartie §i cerneala.

Tn secolul al XVIII-lea cind s-au ficut primele fncerciri de a
emite bancnote cu statutul de mijloace legale de platé — agadar note
bancare ce trebuiau acceptate in tranzactiile comerciale la rand cu
monedele de aur §i de argint — guvernele §i najiunile au crezut ci
bancherii defin anumite secrete care 1i fac capabili si creeze bogatie
din nimic.Cand guvernele din secolul al XVIII-lea intdmpinau
dificultdfi financiare, guvernantii igi imaginau ci numirea unui
bancher iscusit in calitate de administrator al finantelor
guvernamentale este de ajuns pentru a-i scdpa de toate problemele.

Citiva ani inainte de Revolutia francezd, cand monarhia se
afla in dificultdfi financiare,regele Frangei a cdutalt un asemenea
bancher iscusit ca sd-] numeascd intr-o funcfie importantd. Omul
gisit era, din toate punctele de vedere, diametral opus guvernanfilor
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francezi de pand atunci. Mai intéi, el nu era {rancez, ci striin, un
elvetian din Geneva, pe nume Jacques Necker. {n al doilea rand, el
nu eram membru al anistocratiei, ci simpla om de rand. $i, lucru
chiar mai important in Franta secolului al XVIlI-lea, nu era catolic,
ci protestant. Aga ci Monsieur Necker, parintele celebrei Madame
de Stael, a devenit ministru de Finante §i toata lumea agtepta de la
el si rezolve problemele financiare ale Franjei. Dar in ciuda
increderii considerabile de care s-a bucurat Monsieur Necker, cufirul
regal a rimas gol — cea mai mare greseald a lui Necker fiind
incercarea sa de a sprijini financiar razboiul de independentd al
colonigtilor americani impotriva Angliei, fira a ridica taxele. Cu
siguranid, nu aceasta era calea de rezolvare a problemelor financiare
ale Frantei.

Nu existd nici o solufie miraculoasé a problemelor financiare
ale unui guvern; dacd are nevoie de bani, trebuie sd-i procure
preleviand taxe de la cetdfeni (sau, in cazuri exceptionale,
imprumutindu-i de la persoane care dispun de bani). Insi multe
guverne, ba chiar majoritatea guvernelor sunt incredinjate ci mai
existd o metod3 pentru a-gi procura banii necesari: pur §i simplu
tiparindu-i.

Daci guvernul tine s3 facd un lucru benefic — dacd doregte
bunioari, si construiascd un spital — calea de urmat pentru ridicarea
sumei necesare finalizirii acestui proiect este prelevarea de taxe de
la cetdfeni §i construirea spitalului din veniturile astfel colectate. fn
cazul acesta, nu va urma o “revolutie’” deosebiti a prefurilor, fiindcd
cetdjenii — plitind taxele — sunt constrangi si-si reduci cheltuielile
atat timp cat dureazi colecta guvernamentald de bani destinafi
spitalului. Contribuabilul este silit si-gi restringi fi¢ consumul, fie
investitiile, fie economiile. Guvernul, ficandu-§i intrarea pe piajd
in calitate de cumpdritor, se substituie cetdjeanului individual:
cetiteanul cumpdrd mai putin, guvernul cumpdri mai mult. Sigur
cd guvernul nu cumpéri intotdeauna aceleagi bunuri pe care le-ar fi
cumpdrat cetdjenit; dar, in ansamblu, nu rezultd nici o ridicare a
preturilor ca urmare a construirii unui spital de citre guvern.
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Am ales in mod deliberat exemplul acesta cu spitalul, fiindca
unii spun: “Nu este tot una dacd guvernul i§1 alocd banii pentru
scopuri bune sau rele”. Voi presupune aici cd guvernul utilizeazi
intotdeauna banii pe care i-a tiparit pentru atingerea celor mai no-
bile scopuri cu putind - scopuri care se bucura de consim{dmintul
nostru, al tuturor. Procedez astfel fiindcd ceea ce numim astizi
inflajie nu este consecinfa felului cum sunt cheltuifi banii
guvernamentali, ci a cdii prin care guvernul obtine acesti bani, o
consecinjd pe care majoritatea populatiei de pretutindeni nu o con-
sidera benefica.

De exemplu, firi a recurge la inflatie,guvernul poate utiliza
bani colectafi din taxe pentru a facc noi angajiri sau pentru a spori
salariile celor deja angajai de stat. in consecint3, oamenii acestia,
ale céror salarii s-au mdrit,au posibilitatea si cumpere mai mult.
Cand guvernul sporegte salariile angajatilor s3i pe seama taxelor
prelevate de la cetijeni, contribuabilii pot cheltui mai putin pe cand
angajalii guvernamentali pot cheltui mai mult. {n ansamblu, preturile
nu Vor cregte.

Insa, daci guvernul nu recurge la preleviri de taxe in acest
scop, utilizdnd, in schimb, bani proaspat tipériti, inseamna ci unii
oameni vor dispune acum de mai mulfi bani, in vreme ce restul
populatiei continud sd dispund de aceeasi cantitate ca §i mai inainte.
Asa cd beneficiarii banilor nou tipdri{i vor intra in competifie cu cei
ale cdror resurse banesti au rimas neschimbate. $1 dat fiind ci nu
existd mai multe mirfuri decét inainte, desi existd bani mai mulfi
pe piatd — si dat fiind ¢4 existd acum persoane care pot cumpira mai
mult azi decdt ieri - rezultatul va fi un spor al cererii pentru aceeagi
cantitate constantd de bunuri. Aga ci prefurile vor tinde si creasca.
Faptul este inevitabil, indiferent de utilizarea dat banilor nou-creafi.

Si mai important este ci tendinta aceasta de cregtere a prefurilor
se va manifesta pas cu pas; nu cste vorba de o crestere generald a
unui aga-numit “nivel al prejurilor”. “Nivelul prefurilor” este o
expresie metaforici a cérei utilizare trebuie intotdeauna evitata.
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Evocénd “nivelul prefurilor”’, oamenii i§i inchipuie un lichid
al cdrui nivel urcd sau coboara o datd cu variatiile sale cantitative,
pastrand insa o aceeagi indljime in orice punct al recipientului. Dar
in cazul prefurilor nu poate fi vorba de un asemenea “nivel”. Preturile
nu se modificd nici In aceeagi masurd, nici in acelagi timp. Existd
intotdeauna prejuri care se modificd mai repede, urcand sau coborand
inaintea altora. Lucrul este explicabil.

Sd ne oprim de exemplu, la cazul functionarului de stat care a
primit banii cei noi, proaspat adiugaii la oferta monetard. Oamenii
nu cumpdri astizi cxact aceleagi bunuri §i in aceleagi cantitifi ca si
ieri. Banii cei noi, tiparifi de guvemn si introdusi pe piati nu vor fi
utilizafi pentru a cumpdra toate tipurile de bunuri §i sericii. Banii
sunt cheltuifi pentru anumite bunuri, ale ciror prefurni vor creste, in
vreme ce alte bunuri vor continua si-§i pistreze preturile dinaintea
patrunderii pe piatd a banilor cei noi. Asa cd, o dati declangati,
inflafia va afecta in mod diferit grupuri diferite ale populatiei. Acele
grupuri care au primit banii cei not fnaintea altora beneficiazi de
un castig temporar. '

Ciand guvernul recurge la inflaie pentru a susjinc un razboi,
el trebuie si achizifioneze munifii, aga cd industriile producétoare
de armament §i muncitorii angajaji in acestea sunt cei dintii care
vor clpita banii noi-creaji. Asemenea grupuri se bucurd, in
consecintd, de o pozifie deosebit de favorabila. Profiturile 1 salanile
lor cresc; industria lor cunoaste un avant. De ce? Fiindc4 ei au cipatat
primii, banii cet noi. $1 cu mai mulfi bani la dispozifie, ei fac acum
cumpdrituri. Producitorit de munifii cumpard de la alte persoane,
care produc 1 vand mirfurilc de carc au ei nevoic. Aceste persoane
formeazi un al doilea grup. Si al doilea grup considerd inflatia o
mare binefacere pentru afacerile sale. De ce nu? Nu e oare minunat
sd vinzi mai mull? Proprietarul unui restaurant din vecinitatea
fabricii de muniti, spre exemplu va spune: “E minunat!”. Muncitorii
de la fabrica de munifii dispun acum de mai mulfi bani; mult mai
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mulfi dintre ei sunt acum clientii mei; cu tofii <<patroneazi>>
restaurantul meu gi eu sunt cat se poate de incantat”. Proprietarul
restaurantului nu vede nici un motiv s nu se bucure.

Situafia este aceasta: veniturile celor dintai beneficiari ai banilor
au sporit 1 et igi pot permite, in continuare, si cumpere numeroase
bunuri §i servicii in condifiile dinaintea inflatiei, corespunzitoare
fostei configurafii a pietei. latd de ce pozitia lor este deosebit de
favorabild. Astfel, inflafia se propagi pas cu pas, de la un grup de
populatie la altul. Sitoti cei cdrora banii nou-creati le parvin in faza
timpurie a inflatiei beneficiazi de ea, fiindcd achizifioneazi, inci,
anumite bunuri la prefurile corespunzitoare fostei configuratii a
raportului de schimb intre bani si alte méarfuri.

Mai existi insd si alte grupuri ale populafiei la care banii cel
noi ajung tarziu, mult mai tirziu. Acegtia sunt cei aflafi in pozitii
defavorabile. fnainte ca banii cei noi si le parvini si lor, ei se vid
silifi si plateascd prefuri mai mari pentru anumite bunuri, dacé nu
chiar pentru toate bunurile pe care intentionau si le cumpere, in
vreme ce venitul lor a rimas practic neschimbat, sau, in orice caz,
nu a sporit proporfional cu prejurile.

[atd, bunoari, situatia din Statele Unite in vremea celui de-al
doilea rizboi mondial; pe de o parte inflafia Ti favoriza pe lucrétorii
angajati in productia de munitii, industria munitiilor §1 pe
producitorii de armament, defavorizand in schimb alte segmente
ale populatiei. Pe de altd parte, cei mai nipastui}i de inflajie erau
profesorii §i preotii.

Preotul, dup cum stiti, este o persoand deosebit de modesta
care slujeste Domnului §i care nu se cade sd vorbeascd prea mult
despre bani. In consecin{3, profesorii §i preotii s-au numdrat printre
cel mai defavorizati de inflatie, iar gcolile §i bisericile au realizat
printre cele din urmi ci sunt indreptititc la mériri de salarii. Cand
consiliile parohiale §i asociatiile profesorale au sfarsit, in cele din
urmd, prin a descoperi cd §i salariile acestor oameni devotafi se
cuvin mdrite, pierderile deja suferite au rimas neindreptate.
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Multd vreme, oamenii acestia au trebuit sd-si diminueze
consumul de hranid mai buna 1 mai scumpa si si achizijioneze mai
putind imbracdminte fiindcd prefurile crescuserd deja, pe cind
veniturile lor salariale nu sporiserd inca (Astazi [1959] situatia s-a
modificat considerabil, cel putin in cazul profesorilor.)

Asadar, inflagia afecteazi intotdeauna in mod difereniat
diferite segmente ale populatiei. Pentru unele inflajia nu este chiar
atat de ddunitoare; ba unele doresc chiar ca ea s continue, acestea
fiind primele care profiti de pe urma ei. In cursul urmitoarei
expuneri, vom vedea cum aceastd asimetrie a consecinfelor
influenteazi in mod decisiv politicile generatoare de inflatie.

fn urma modificirilor produse de inflajie, apar grupuri
favorizate §i grupuri de profitori direcfi. Nu utilizez aici termenul
“profitor” ca si reprogez ceva acestor oameni,deoarece, daci existd
un vinovat, acela este guvernul care a generat inflatia. Aga ci,
intotdeauna, se gisesc oameni care susfin inflafia, injelegand ceea
ce s¢ petrece Tnaintea altora. Profiturile deosebite care le revin lor
sunt consecinja inevitabilei asimetrii a procesului inflajionist.

Guvemnul poate socoti ci inflajia — ca mijloc de colectare de
fonduri — este preferabild prelevarii de taxe, carc este adesea
nepopulara si dificild. Nu o dat3, in numeroase {ari mari §i bogate,
legislatorii au discutat luni de-a randul, cdutand forma optima de
prelevare a taxelor necesare acoperirii cheltuielilor sporite cerute
de Parlament. In cele din urmi, epuizind diferitele metode de
colectare a sumelor prin taxare, ei au conchis cd cca mai buna solutie
rdméane, probabil, inflafia.

Desigur, cuvantul “inflafie” a fost ocolit. Politicianul aflat la
putere, cind opteazi pentru inflajie nu spune niciodata: “Am optat
pentru inflafie”. Metodele tehnice intrebuinfate pentru a provoca
inflatia sunt atit de complicate incit cetdfeanul de rdnd nu sesizeazi
inceputul ei.

Una dintre cele mai dramatice inflafii din istorie a fost cea
cunoscutd de Reichul german, dupa primul rizboi mondial. Ea nu
s-a manifestat deosebit de spectaculos in timpul rdzboiului. Inflatia
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de dupi ridzboi este cea care a adus cu sine catastrofa. Guvernul
n-a afirmat: “Ne indreptim citre inflafie”’. El s-a mulfumit s
imprumute bani, pe o cale extrem de ocolitd, de la banca centrala.
Guvernul n-a trebuit sd Tntrebe banca centrald de unde ia banii
furnizati. Banca centrald i-a tipérit, pur i simplu.

Astézi tehnica inflajiei este complicati de existenta depozitelor
la cererc (checkbook money). Tehnica este alta dar rezultatul acelagi.
Dintr-o trisaturd de condei guvernul creeazi bani discretionari {fiat
money), sporind astfel cantitatea banilor §i a creditelor. Guvernul
nu are decdt sd dea un ordin pentru a dispune de bani proaspit creali.

La inceput guvernului nu-i pisa ci unii oameni vor fi pagubiti
sau cd preturile vor creste. Legislatorii exulti: “Sistemul acesta este
minunat!”dar minunea suferi de o slibiciune fundamentali: nu poate
sd dureze. Daci inflaia ar putea continua la nesfarsit, ar fi inutil si
le cerem guvernantilor s& nu recurgi la ea. Dar dacé existd un lucru
sigur referitor la inflatie acela este ¢, mai devreme sau mai tarziu,
ea trebuie s inceteze. Este o politica ce nu poate dura.

Pe termen lung, inflafia trebuie si inceteze o dati cu pribugirea
monedeci; se ajunge la o catastrofd de felul celei petrecute in
Germania anului 1923. La 1 august 1914, dolarul valora 4 marci si
20 de pfenigi. Noud ani §i trei luni mai trziu, in noiembrie 1923,
dolarul era cotat la 4,2 trilioane de mérci. Cu alte cuvinte, marca nu
mai valora nimic. Ea incetasc de a mai avea valoare.

Cu céfiva ani in urm4, un autor celebru scria: “Pe termen lung,
tofi suntem morfi . Trebuie si admit cu regret ci avea dreptate. Dar
intrebarea este: Cét de scurt sau de lung va fi termenul scurt? in
secolul al XVIIIl-lea, o faimoasd doamni, Madame de Pompadour
se pare ei ar fi spus: ”Apres nous le deluge” (“Dupa noi potopul”).
Madame de Pompadour a fost suficient de norocoasi ca si se stingd
din viaji in termen scurt. Ins3 succesoarea ei in funcfie, Madame du
Barry a supraviefuit termenului scurt §i a fost decapitatd pe termen
lung. Pentru multi lume “termenul lung” devine rapid ‘“termen scurt”
~ cu atat mai scurl cu cét se prelungeste mai mult inflafia.
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Cat poate sa dureze termenul scurt? Cat poate banca centralad
si continue inflajia? Probabil ci atét timp cat oamenii au convingerea
cd guvernul, mai devreme sau mai tarziu, va inceta s tipdreasca
bani, pundnd capét astfel reducerii valorii fiecirei uniti{i monetare.

Cand oamenii nu mai cred in lucrul acesta,cand realizeazi ci
guvernul va continua la nesfargit §1 nu are nici un fel de intenfie s&
Inceteze, atunci ei incep si infeleagd cd maine preturile vor fi mai
mari decit azi. Atunci incep s3 cumpere la orice pref, provocind
asemenea cregteri dramatice ale preturilor incat sistemul monetar
se pribugeste.

Revin la cazul Germaniei, pe care 1-a urmadrit intreaga lume.
Destule cirti descriu ce s-a intdmplat atunci. (Desi nu sunt german,
ci austriac, am privit totul din interior: in Austria, condifiile nu erau
prea diferite de cele din Germania; nu erau prea diferite nici in
multe jiri europene). Vreme de mai mulfi ani, germanii au crezut
cd nu sunt confruntafi decédt cu o inflajie temporars, care nu va
intarzia si inceteze. Aga au crezut aproape noui ani, pand in vara
lui 1923. Apoi, in cele din urmi, au inceput si aibd indoieli. Cum
inflatia continua, oamenii au socotit mai infelept si cumpere tot ce
era disponibil, decit si-gi pastreze banii in buzunar. Mai mult, gi-au
spus cd nu e bine s dea bani cu imprumut ci, din contr, ci cel mai
bun lucru e si fii datornic.

Asa ci inflajia a continuat, autointrefindndu-se.

Si ea s-a prelungit in Germania exact pand in 20 noiembric
1923. Masele luasera banii rezultafi din inflatie drept bani adevdrati,
dar au sfarsit prin a constata ci situafia se schimbase. Citre finele
inflatiei, Tn toamna lui 1923, fabricile germane pliteau muncitorilor
salariul zilnic in avans, dimineata. Si muncitorul se prezenta la fab-
rici cu sotia, cdreia 11 incredinja pe loc salariul - toate cele citeva
milioane pe care le primea. $idoamna se grabea spre cel mai apropiat
magazin, ca s cumpere ceva, indiferent ce. Ea intelesese lucrul pe
care il gtiau, de acum, cu tofii — cd marca igi pierde 50% din puterea
de cumpirare peste noapte, de la o zi la alta. Banii se topeau in
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buzunarele oamenilor ca ciocolata pe o soba (ierbinte. Aceasta ultima
fazi a inflafiei germane n-a durat mult; dupd céteva zile intreg
cosmarul luase sférsit: marca isi pierduse orice valoare §i 0 noud
monedi a trebuit introdusa.

Lordul Keynes, omul care a spus ca pe termen lung suntem cu
tofii morti, face parte dintr-un lung sir de autori inflagionisti din
secolul XX. Cu totii au scris impotriva etalonului aur. Atacand la
rindu-i etalonul aur Keynes 1-a numit “o relicva barbara”. Astizi,
cel mai mulfi considerd ci e ridicol de a mai discuta posibilitatea
unei intoarceri la etalonul aur. In Statele Unite, bunoar, esti privit
mai mult sau mai putin ca un visitor dacd spui:

‘“Mai devreme sau mai tarziu Statele Unite vor fi silitc sd sc
intoarci la etalonul aur”.

Si totugi etalonul aur poseda o calitate incomparabild: cantitatea
de bani, in conditiile corespunzitoare etalonului aur, este indepen-
dentd de politicile guvernelor §i ale partidelor politice. Acesta este
avantajul siu. Este o formd de protecfie impotriva guvernelor
risipitoare. {n condiiile corespunzitoare etalonului aur cand
guvernului i se cere si cheltuiasci bani din nou, ministrul de Finanfe
poate raspunde: ““Si banii de unde i1 1au? Spune{i-mi mai intai, unde
gisesc eu banii pentru aceastd noud cheltuiali?”

fntr-un sistem inflafionist, nimic nu este mai simplu pentru
politicieni decét si ceard serviciului guvernamental de tiparire [adica
bancii centrale] sd le furnizeze oricat de mulfi bani au nevoie ca
si-gi realizeze proiectele. In condifiile create de etalonul aur, o poli-
tici guvernamentali sinitoasi e mult mai probabild. Lideri1 pot
spune populatiei si politicienilor: “Nu putem face acest lucru farad
si ridicim taxele”. In regim inflafionist, insa, populatia capiti
obiceiul si priveascd guvernul ca pe o institufie care dispune de
mijloace nelimitate: statul g1 guvernul par atotputernice. Dacd, de
pilda, populatia isi doreste 0 noud retea de sosele, guvernul este
finut sd o construtascd. e unde va lua guvernul suma necesard?
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S-ar putea spune cd astidzi — §i chiar mai demult, in vremea
administrafiei McKinley — in Statele Unite, Partidul Republican
s-a pronuntat pentru o politicd mai mult sau mai pufin favorabild
banilor neviciaf1 §i etalonului aur, pe cand Partidul Democrat a
favorizat inflafia, desigur, nu inflajia monedei-hértie, ci a monedei-
argint.

Pe de alta parte, cel care prin ani1 1880, a respins prin veto
acordarea unei sume reduse — circa 10.000 de dolari solicitafi de
Congres — pentru ajutorarea unei comunititi care suferise un
dezastru, a fost presedintele democrat Cleveland. Si presedintele
Cleveland si-a justificat atitudinea scriind: “Desi este datoria
cetitenilor sid asigure susfinerea guvernului, nu este datoria
guvernului si asigure susfinerea cetijenilor’. lati o fraz3 pe care
orice om politic ar trebui si o afigeze in biroul sdu pentru a o ardta
celor ce vin si ceari bani. Md simt mai degrabd stanjenit de necesitatea
de a simplifica aceste probleme. Existid o sumedenie de chestiuni
complexe legate de sistemul monetar §1, dacd am scris cateva volume
despre ele este pentru ci nu sunt atat de simple pe cét incerc si le
prezint aici. Dar ideea principala este aceasta: o crestere a cantitéjii
de bani aduce dupi sine sciderea puterii de cumpdrare a unitifii
monetare. Acesta este lucrul de care sunt nemulfumifi oamenii ale
caror afaceri private sunt afectate defavorabil. Se plang de inflatie
cei care nu beneficiazi de pe urma ei.

Daci inflatia este atit de rea si oamenti injeleg lucrul acesta,
de ce a devenit ea pretutindeni un mod de viatd? De boala aceasta
suferd chiar §i unele dintre cele mai bogate tiri din lume. Statele
Unite sunt astdzi cu siguran{d cea mai bogati {ard din lume, cu cel
mai ridicat nivel de trai. Daca vefi cilitori prin Statele Unite vefi
descoperi, insd cd se vorbeste intruna despre inflafie g1 despre
necesitatea de a-i pune capat. Dar se vorbeste numai, nu se acfioneazi.

latd cateva fapte: dupa primul raizboi mondial, Marea Britanie
s-a reintors la paritatea antebelici a lirei fajd de aur. Concret, aceasta
a insemnat o supraevaluare a lirei. Agsa cd a sporit puterea de

184

https://biblioteca-digitala.ro / https://unibuc.ro



cumpirare a fiecirui salariu. Intr-un regim de piati neobstructionati,
salariul nominal, exprimat in bani, ar fi scdzut pentru a compensa
acest fenomen, fara ca salariile reale ale muncitorilor si aibd ceva
de suferit. Nu avem timp, aici si discutim detaliile acestui proces.
Dar sindicatele britanice nu erau dispuse si accepte ajustarea ratelor
salariilor la noua putere de cumpérare sporitd a uniti{ii monetare;
asa cd salanile reale au rdmas considerabil sporite in urma acestei
masuri monetare. A rezultat o catastrofd dureroasa pentru Anglia, o
tard predominant industriald, care trebuie s importe materii prime,
bunuri semifinite $i marfuri alimentare vitale, §i sd exporte produse
manufacturiere pentru a plati ceea ce importd. O dat cu ridicarea
valorii internationale a lirei, preful bunurilor britanice a crescut pe
piefele striine iar vanzirile §i exporturile s-au redus. De fapt,
practicand aceste prefuri, Marea Britanie se autoeliminase de pe
piaja mondiala.

Cu sindicatele nu se putea discuta . Cunoasteti puterea de care
dispune astizi un sindicat. El are dreptul,de fapt privilegiul, s& recurga
la violentd. Asa cd o hotirare sindicald nu este, si zicem, mai pufin
importantd, decdt un decret guvernamental. Un decret guvernamental
este un ordin a cirui aplicare este supravegheatd de aparatul insircinat
cu aceastd misiune in numele puterii de stat: politia. Cel ce nu re-
spectd un decret guvernamental are de-a face cu politia.

Din nefericire, existd astidzi, aproape pretutindeni, o a doua
putere in masuri sa utilizeze forta: sindicatele. Sindicatele determind
salariile, aciror respectare o supravegheazi apoi recurgand la greve,
cu un rezultat similar celui produs de guvern atunci cand decreteaza
rate minime ale salariilor. Nu md voi opri acum la problema
sindicatelor, voi reveni asupra ei mai tirziu. Am f{inut doar si
mentionez ci politica sindicali este de a fora ratele salanilor deasupra
celor care s-ar stabili pe o piatd neobstrucfionatd. Rezultatul este ci o
parte considerabild a fortel potenfiale de munci nu va mai putea fi
utilizatd decat de cdtre persoane, sau industrti, dispuse sd suporte
pierderi. La nesfarsit, ele vor fi constranse si igi inchidad portile gi
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lucrdtorii vor deveni someri. Forfarea ratelor salariilor deasupra
nivelului la care s-ar stabili pe piata liberd implicd, de fiecare data,
neutilizarea unei pérti considerabile din forta de munci potenfiala.

fn Marea Britanie, rezultatul impunerii de citre sindicate a
unor rate prea mari ale salariilor a fost cronicizarea somajului,
prelungit ani de-a randul. Milioane de muncitori au rimas féra slujbe
si cifra yomajului a crescut. Expertii ingisi erau contrariai. in aceasti
situatie guvernul britanic a recurs la mésura pe care a considerat-o
indispensabila in stare de urgent: a devaluat moneda.

Urmarea a fost cd puterea de cumpdrare a salariilor, la care
sindicatele fineau atat de mult, s-a modificat. Salariile reale, agadar
echivalentul n bunuri al salarilor s-a redus.

Muncitorul nu mai putea cumpira acum la fel de mult ca
inainte, chiar dacd ratele nominale ale salariilor rimaiseseri
neschimbate. S-a crezut ca in felul acesta ratele reale ale salariilor
vor putea fi readuse la nivelul corespunzitor pietei libere, ficand
somajul si dispara.

Aceeasi masurd — devalorizarea — a fost adoptata de numeroase
alte {an, printre care Franta, Olanda si Belgia. O {ari a recurs chiar de
doui ori la aceastd masurd intr-un an §i jumatate. Este vorba de
Cehoslovacia. Era, am spune, o metoda camuflata de a ingela puterea
sindicatelor. Dar, succesul nu a fost intr-adevar pe misura agteptérilor.

Dupi cafiva ani, muncitorii, chiar §i sindicatele, au inceput s
infeleagd ce se petrece. Au inceput sd inteleagi cd devalorizarea
monedei adusese dupi sine reduccrea salariilor reale. Sindicatele
aveau puterea necesari pentru a se opunc. In numecroase Jiri au
inserat o clauzi suplimentara in contractele salariale care stipula ci
salariile trebuie sé creascd automat, o dati cu prefurile. Aceast s-a
numit indexare. Sindicatele deveniserd congtiente de importanta
indexdrii. Asa ci metoda sus-mentionatd de reducere a somajului
adoptatd de Marea Britanie in 1931 g1 preluati ulterior de majontatea
guvernelor mai importante — aceastd metoda de “vindecarc a
somajului” este astizi neputincioasi.
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Din nefericire, in 1936, in cartea sa “The General Theory of
Employment, Interest and Money” (Teoria general3 a utilizirii forfei
de munci, a dobanzii si a banilor), lordul Keynes a ridicat aceasti
metodi- aceste masuri de urgentd incercate in 1929-1933 — la rang
de principiu, de fundament sistematic al principiilor economice. $i
a justificat metoda spunind ci, intr-adevir “Somajul este riu. Daci
dorifi ca yomajul si dispari trebuie si recurgefi la inflatiamonedei”.

Elintelegea foarte bine ci ratele salariilor pot fi prea ridicate in
raport cu piafa, adici prea ridicate pentru a justifica decizia patronilor
de a-i spori numdrul angajatilor in mod profitabil, agadar prea ridicate
din punctul de vedere al intregii populafii salariate, fiindca ratele
salanilor impuse de sindicate, depisind nivelul piefei, impiedicau pe
unii din cei dornici s cistige un salariu, si obfina slujbe.

Si Keynes afirma in aceste imprejurdri: “Somajul in mas3,
prelungit an dupa an, constituie, cu sigurant, o situatie extrem de
neplicutd”. Dar in loc de a sugera ci ratele salariilor pot i trebuie
ajustate la condiiile pietei, el pretindea ca: “dacd se devalorizeazi
moneda §1 muncitorii nu sunt suficient de inteligenti ca sa priceapa
lucrul acesta, ei nu se vor opune unei scideri a salariilor reale, atita
vreme cét ratele salariilor nominale rdiman neschimbate”. Cu alte
cuvinte, lordul Keynes pretindea ci, dacd omul primegste aceeasi
cantitate de lire sterline astizi, ca i inaintea devalorizirii monedei,
el nu va realiza ci, de fapt, acum primeste mai putin.

Pentru a spune lucrurilor pe nume, Keynes propunea ingelarea
muncitorilor.

Intr-adevir, in loc si declare fird ocolisuri ca ratele salariilor
trebuie ajustate condiiilor pietei- fiindcd, altminteri, parte din forfa
de munci va rimane inevitabil neutilizatd — el spunea: “Utilizarea
deplind a forfei de munca poate fi atinsd numai practicand inflagia.
Si-i fngelim pe muncitori”. Cel mai interesant riméane, ins3, faptul
ci la vremea publicirii teoriei sale generale (“General Theory”),
ingeldciunea devenise deja imposibild, deoarece oamenii deveniserd
deja congtienti de importanta indexirii. Insi dezideratul utilizrii
depline a fortei depline a rimas.
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Ce Inseamnd, oare, utilizarea deplini a forfci de munci”™? Ea
tine de o piajd neobstrucfionatd a mainii de lucru, agadar, o piatd
nemanipulati de sindicate sau de guvern. Pe o asemenca piatd, ratele
salariilor pentru fiecare tip de munci prestatd tind spre nivelul la
care oricine igi doreste o slujba o poate obtine §i orice patron poate
angaja tofi muncitorii de care are nevoie. La o cregtere a cererii de
méana de lucru, rata salarilor va tinde si creascd, iar atunci cand
este nevoic de muncitori mai pufini, rata salariilor va tinde si scadi.

Singura metodd de atingere a “deplinei utiliziri a forfei de
munck’ este menfinerea unei piefe neobstrucfionate a mainii de
lucru.Aceastd propozifie este deopotriva adevirati pentru orice fel
de prestatie in munci gi pentru orice fel de marfa. Ce face un om de
afaceri care doreste si-§i vindd marfa la un pre} unitar de cinci dolari?
Cand nu reuseste sd vanda la preful cerut, expresia intrebuinfatd in
jargonul afacerigtilor americani este: “The inventory does not move”
(“Stocul nu se migcd”). Dar trebuie s3 se migte. Omul de afaceri nu
poate pastra marfa, fiindca trebuie si cumpere ceva nou; moda se
schimbi. Asa ci va reduce preful. Daca nu i§1 poate vinde marfa cu
cinci dolari, va terbuie sd o vandi cu patru.

Daca n-o poate vinde cu patru, va trebui si o vanda cu trei.
Daci nu vrea si dea faliment, nu are de ales. Este posibil si suporte
pierderi, insd pierderile se datoreazd faptului cd a anticipat gresit
capacitatea pietei de a absorbi produsul in cauza.

La fel stau lucrurile cu mii §i mii de tineri, care vin zilnic la
oras, din mediile rurale, cu intenfia de a castiga bani. Lucrul acesta
se petrece in toate firile industriale. In Statele Unite, ei vin la oras
in ideea ci vor cistiga, si zicem 100 de dolari pe sdptimana.

Lucrul se poate dovedi imposibil. Si, daci cineva nu poate objine
o slujbd platitd cu 100 de dolari pe sdptdméand, va trebui sd se
multumeascd cu numai 98 de dolari pe sdptimaina, sau chiar mai
putin. Dar dac# cineva s-ar incdpdfdna si pretindd — aga cum
procedeazi sindicatele —“o sutd de dolari pe siptiméana sau nimic”,
atunci s-ar putea sa rimand somer. (Pe mulfi nu-i deranjeaza situafia
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de somer, fiindcd guvernul acordd somerilor beneficii — pe seama
angajafilor care plitesc taxc speciale 1n acest scop — uneori aproape
la fel de ridicate ca si salariile pe care le-ar primi in caz cd s-ar angaja.)

Fiindca existd un grup de oameni care cred ci utilizarea deplin
a forfel de munci este de neatins in absenta inflatiei, inflajia este
acceptatd in Statele Unite. Si oamenii 1si pun problema:”’Oare este
preferabild o moneda sidndtoasa insofitd de somaj, sau inflafia insofita
de utilizarea deplind a forjei de munci?” Felul acesta de a pune
problema este fundamental viciat.

O punere corecti a problemei incepe cu intrebarea: Cum poate
fi imbunitititd situagia muncitorilor $i a celorlalte grupuri ale
populatiei? Rispunsul este: garantdnd o piatd neobstructionata a mainii
de lucru i realizand astfel dezideratul de utilizare deplini a fortei de
muncd. Dilema este urmétoarea: vor fi ratele salariilor determinate
de piata sau vor fi ele determinate de presiunile §i violenta sindicald?
Nu se pune problema si alegem inflafia sau somajul.

Aceastd falsd alternativd o vefi intdlni in Anglia, in {in
industrializate europene, $i chiar in Statele Unite. S1 unii vor spune:
“Priviti, chiar gi Statele Unite practica inflajia. De ce n-am proceda
§i noi la fel?”

Tuturor acestor persoane ar trebui si li se raspundd, inainte de
orice:”Unul din privilegiile omului bogat este ci i§i poate permite
sd se comporte nechibzuit mult mai mult timp decit omul sirac.”
:S1 aceasta este situajia Statelor Unite. Politica lor financiara este
deosebit de gresitd si continui si se inrdutiteasca . Poate c3 Statele
Unite i§i pot permite si se comporte nechibzuit mult mai mult timp
decit alte tan.

Lucrul cel mai important care trebuie refinut este cd inflafia
nu cade din ceruri, ea nu este o calamitate naturald sau o boala care
se raspandeste ca ciuma . Inflafia este 0 mésura politicd — o masurd
politici deliberatd inifiatd de persoane ce recurg la inflajie deoarece
considera ci este o alternativi mai pufin rea decat somajul. Insi
adevirul este ¢, pe termen nu prea lung, inflajia nu vindeci somajul.
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Inflajia este o méisurd politicd. $1 o masurd politicd se poate
schimba. Asa cd nu existd nici un motiv sa ne abandonim inflafiei.
Dacid inflajia este privitd ca un rdu, atunci va trebui si 1 s¢ pund
capit. Va trebui si se echilibreze bugetul guvernului. Desigur, este
necesar ca opinia publicd si sprijine aceste mésuri §i este necesar ca
intelectualii si-i ajute pe ceilalti si le infeleagi. Daca exista suportul
opiniei publice, atunci este cu siguranfd posibil ca reprezentantii
alesi ai poporului sa abandoneze politicile inflajioniste.

Sa ne amintim cé pe termen lung este probabil, ba chiar sigur,
cd vom fi cu totit morfi. Dar, pe termen scurt, cat dureazi viaja,
s-ar cuveni sd ne gospadirim treburile pimantesti in modul cel mai
chibzuit cu putinfd. Si una dintre masurile necesare in acest scop
este abandonarea politicilor inflationiste.

Revenind la discutia noastra despre inflatie ar trebui sa stabilim
mai ntai ce sunt prefurile relative. Cand vorbim de preful merelor
exprimat in portocale sau de preful caselor exprimat in bomboane
vorbim despre prefun relative.

Se stie cd inflajia inseamna cresterea generalizatd a prejurilor.
Dar dacd vorbim de prefuri relative, nu are sens si spunem ci in
general, preturile au crescut. Dacad preful portocalelor mésurat in
mere creste, preful merelor masurat in portocale ar trebui sd scada,
pentru cd unul este inversul celuilalt. Dacé o casé costé 1 million de
bomboane, iar acum costd 2 milioane de bomboane, pretul casei
maisurat in bomboane s-a dublat, dar preful bomboanelor masurat
in casc a scizut la jumatate.

Asadar, atunci cdnd oamenii se plang din cauza inflajiei,
spunand cd prefurile cresc, vorbesc de fapt despre preturile
monetare, adici acele prefun ale bunurilor masurate in bani. Pentru
ca intr-o perioad3 de timp dominata de inflatie, prejurile bunurilor
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misurate in alte bunun, se pot intdmpla si creascd, sé scadd, sau sd
rimana constante in timp ce preturile monetare ale acestor bunuri
cresc in marea lor majoritate.

Daci prefurile exprimate monetar ale unui bun sau doud, cresc,
motivul acestei cresteri ar putea f1 legat de o imprejurare care
afecteazd acele bunuri. Adicd, de exemplu, putem asista la o crestere
a preturilor caselor dacd intr-un anumit orag a avut loc un incendiu
ce a devastat mai mult de jumitate din casele oragului.

Daci prefurile monetare ale majoritijii bunurilor cresc,
vinovate nu mai sunt diferitele imprejuriri, ci cantitatea de bani din
economie. Cum vom descrie atunci aceasta situajie? Vom spune cd
prejurile merelor, portocalelor, caselor, bomboanelor cresc. Daca
un kilogram de mere costa inainte 5.000 lei iar acum costi 10.000
lei, vom spune ca preful leului a scizut.

Atunci cand exista inflatie, prefurile bunurilor cresc in termeni
monetari. Valoarea banilor scade in termenii majoritdtii bunurilor
in care ea poate fi misuratd.

. Cum se determina valoarea banilor ?

Valoarea banilor se determind ca preful oricdrui alt bun, prin
confruntarea cererii cu oferta de moneda. Oferta de moneda este
cantitatea de moned4 aflati in circulafie. Guvernul poate creste oferta
de monedi, tipirind mai mul{i bani sau poate diminua oferta de
bani prin vinderea unor titluri guvernamentale, prin cresterea rate:
de finanfare sau prin cregterca cofet rezervelor obligatorii.

Deci, oferta de moneda descmneaza cantitatea de bani
aflata in circulatie. Dac3 bancs centrald nu tipareste bani no1 §i
nici cei vechi nu s-au uzat, ofcita de moneda este constantd. Daca
in fiecare an guvernul tiparesic 10 unitifi monetare pentru fiecare
unitate monetari aflati in circulajic, oferta de moneda va cregte cu
10% pe an.
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Sd vedem acum ce este ccrerea de monedd. $i1 ea reprezinti
tot o cantitate de bani. Cererea mea de moneda nu este cantitatea de
monedd pe care o cheltuiesc, c1 cantitatea de bani pe care o dejin.
Deci, cererea totala de moneda reprezinta cantitatea de moneda
detinuta de populatie. V-afi pus vreodata intrebarea: De ce trebuie
sd definem bani? Daci ne-am aranja viaja astfel incét veniturile si
fie egale cu cheltuielile, nu am mai avea nevoie si avem bani. Dar
nu se intampla totdeauna aceasti situatie fericitd in care si avem o
balantd echilibrati. Citeodatd, cheltuim mai mult decat castigim si
atunci balanja noastri se inclind prin talerul: “CHELTUIELTI”.
Cateodatd ins3 céstigdm mai mult decat cheltuim, iar balanfa se
inclind 1n favoarea “VENITURILOR”.

Cererea de monedd nu reprezintd insd un numdr, ci o relajie
intre cantitatea cerutd in funciie de pret. Cantitatea ceruti de moneda
reprezintd numdrul unit3filor monetare pe care le defin, care la rdndul
sdu depinde de doua prefuri diferite. Mai intdi depinde de valoarea
(preful) banilor. Cu cét valoarea banilor este mai mare, se poate
cumpéra mai mult cu ei; astfel vei opta pentru a define o cantitate
mai mici de moned3. In al doilea rind, cantitatea cerut de monedi
mai depinde de costul depozitirii banilor. Ce inseamn3 acest lucru?
Sa presupunem c3 am ales s detin 100 unitifi monetare. Acum sé
vedem ce am cagtigat §i ce am pierdut. Am castigal o anumitd
flexibilitate in reglarea veniturilor si cheltuielilor mele. fnsi am si
pierdut ceva. Am pierdut dobanda de care as fi beneficiat daca in
locul péstrarii banilor, i-ag fi imprumutat. Acest cost al dejinerii de
monedi este de fapt rata nominali a dobanzii. Cu cét aceasté rati a
dobinzii este mai mare cu atit eu ag obfine mai mult pe fiecare
unitate monetard imprumutata §i cu atat devine mai scump pentru
minc s continui s pistrez la mine banii. In urma acestui rajionament
voi opta pentru a detine o cantitate mai micd de moneda.

Distinctia dintre valoarea (preful) banilor §i costul definerii
monedei este cruciald pentru a injelege cum se determind nivelul
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general al prejurilor, 1ar confuzia dintre aceste doud concepte este
rddacina multor greseli economice. Pretul banilor este ceea ce ar
trebui sd dai pentru a objine bani §1 cu cét nivelul general al prefurilor
este mai mare (cantitatea de bant pe care ar trebui sd o dea fiecare
pentru a obfine altceva), cu atit pretul (valoarea) banilor scade.
Costul definerii de moneda reprezintd numadrul de unitdji monetare
pe an pc care-l plidtesti1 pentru fiecare unitate monetard
definutd. Acesta nu este altceva decat rata nominzla a dobénzii.

Existd o diferenid intre cererea de moneda $t cererca pentru
orice altceva. Dacid banii sunt utilizaji pentru a cumpdra bunun,
pentru un individ utilitatea unui teanc de bancnote nu depinde de
numirul uthitdfilor monetare conjinute in acel teanc ci de cat se
poate cumpira cu ele Dacid teate prefurile (monetare) s-au dublat,
doud unitifi monetare dupd aceastd schimbare sunt la fel de pretioase
ca 0 unitate monetard inainte de dublarea prefurilor. Dect cererea
unui individ nu este chiar pentru o anumiti cantitaie de moneda, ci
nentrv o anumit cantitate a puterii de cumpdérare. Ceea ce is1 doreste
fiecare este de fapt ceva real, nu nominal.

Nivelul de echilibru al prefurilor

Accasta caracteristici a cereni pentru moneda ne tace sd fim
{oarte aienfi in a injelege ci prejul (valoarca) banilor se modifica
odata cu modificarile ce survin in cerere sau ofertd. Presupunem ca
cererea §1 oferta pentru moneda se afld in echilibru. Numaérul de
unitd{i monetare pe carc indivizii doresc sa-1 detind este egal cu
numdru! de unitdfi monetare gata si fie detinute. Canfitatea cerutd
este egald cu cantitatea oferitd. Sa presupunemn ca guvernul decide
sd dubleze oferta de moneda. Noile unitafi monetare sunt tiparite §i
distribuite catre populafie ca un “cadou”. Ce s¢ intampld insd din
acest moment?

[1ecare va define de doud ori mai multi bani ca inainte. Dacé
tnaintc de schimbare, oamenii erau gata si de{ind atat de multa
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moneda pe cét isi doreau, acum ei se trezesc cu mai multd monedi
decat ar fi dorit ei si aibd. Solutia este sd cheltuiascd mai mult,
convertindu-gi surplusul in bunuri utile. Aceastd solufie nu poate
functiona la nesfarsit. Daci fiecare dintre indivizi igi poate readuce
balanja proprie la acelasi nivel prin cheltuirea mai multor bani decét
cagtigd (cumpirdnd mai mult decit vinde), nu putem spune ci se
intdmpla acelasi lucru cu tofi indivizii. Dac3 eu cumpdr ceva, cumpir
de la cineva care vinde. Astfel, balanfa se inclind in favoarea
cheltuielilor, dar balanta celuilalt se inclini in favoarea veniturilor.
Ceea ce este de remarcat este cd degt noi nu ne putem reduce balanfa
nominali de plfi (numéirul de uniti}i monetare pe care le definem),
incercarea acestui lucru duce la diminuarea nivelului balantei reale.
In timp ce noi tofi incercim si cumpirim mai mult decét vindem,
net, cantitatea cerutd de bunuri este mai mare decat cantitatea oferita.
Daci cantitatea cerutid este mai mare decdt cantitatea oferitd, preful
cregte. Cresterea prefurilor bunurilor (mésurata in bani) corespunde
scdderii valorii banilor (m3surat3 in bunuri). Asadar, ne aflim in
situajia de a avea mai multi bani decat tnainte, dar ei valoreazi mai
putin. Acest proces continud pan3 cand nivelul balaniei reale de pliti
coboard pani la nivelul dorit. Fiecare are de doud ori mai mulfi bani
decét inainte, dar fiecare unitate monetara valoreaza jumatate din cat
valora inainte. Prefurile s-au dublat §1 nimic altceva nu s-a schimbat.

O altd modalitate de a intelege acest proces este sd nu ne
giandim la toate piefele ca la piata monetard. Dacd cineva vinde
bunuri pentru a obfine bani, el cumpéra bani cu bunuri; daci cineva
cumpard bunuri cu bani, el vinde bani pentru a objine bunuri. Daci
nivelul balanfelor actuale de pléfi ‘este mai mare decat nivelul
balantelor dorite de pldfi, acest lucru este echivalent cu faptul ci
oferta de moneda este mai1 mare decét cererea de monedd, astfel ci
valoarea (preful) banilor va scidea. Ea va continua si scadd pani
cind nivelul balantei actuale il va egala pe cel al balantei dorite. In
termeni nominali, sciderea prefului banilor creste nivelul balanjei
dorite de pliti pina cand egaleazi nivelul balaniei actuale de pliti.
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in terment reali, sciderea valorii banilor coboar nivelul balantei
actuale de pldfi pand cand 1l va egala pe cel al balanjei dorite.

Ceea ce am discutat pand acum nu este nimic altceva decét
descrierea stabilini echilibrului pe piata monetara. Aritand cum se
ajunge la situafta in care cantitatea oferiti si fie egald cu cantitlatea
cerutd, am ardtat de fapt cum se determina niveiul general al
prefunlor. Nivelul de echilibru al prefului este acel nivel pentru
care valoarea reali a ofertei de bani existente egaleazi nivelul total
al balanfelor reale de plifi. In acest proces, asistam la “dirijarca”
pregurilor 1n jos sau in sus, citre nivelul de echilibru. In explicarea
acestui proces de ajustare a prefurilor, am ignorat interactiunea dintre
preturi $i rata dobanzii.

»  [Inflatia si consecintele ei

S& presupunem <3 observdm ci prefurile cresc. Dac cregterii
prefurilor bunurilor in bani i1 corespunde sciderea valorii (prejului)
banilor (in bunun), cregterea prejurilor se traduce fie prin cregterca
oferte1 de moneds, fie prin sciderea cererii de monedi. Cu alte cuvinte
cresterea prejurilor ar putea fi rezultatul fie al cresterii ofertel de
moned3, fie al sciiderii cererii de moneda. In practici insd, cam toate
schimbarile rapide privind valoarea banilor (§1 deci nivelul general ai
prejurilor) sunt datorate schimbarilor ce survin in oferta de moneda.

O schimbare apiruti in cererca de moned3 este echivalentd cu
faptul ¢ indivizii vor opta pentru nivele ale balantei de plafi mai mari
sau mai mici decit nainte. Din ce motive? Poate datoritd modificarit
veniturilor, a structurii cheltuielilor, ete. Dar aceste schimbién nu pot
avea loc rapid. De exemplu, ar fi neobignvit ca venitunle reale ale
unei intreprinderi $3 creascd cu mai mult de 10% anual.

Schimbirile in oferta de moneda pot apdrea malt mar rapid.
Guvernul poate dubla oferia de monedd in cateva zile pentru ca
este foarte simplu, nu face altceva decét sd oboseascd peste masura
tiparnijele de bani.
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Nu irebuie si ignoram faptul cd §i modificérile substangiale
in cererea de moneda pot produce modificiri ale nivelului general
al prefurilor. Numai c3 acest lucru necesita timp. Un exemplu bun
in acest sens il constituie scdderea graduald a prefurilor din ultimul
deceniu al secolului al XIX-lea. La acea vreme, banii erau din aur
si deci, nu puteau fi tiparifi imediat. Era nevoie de timp pentru
extragerea aurului din mind §i oricum acesta nu putea fi extras decat
in cantitd{i mici. Exista o crestere economic; cererea crestea mai
repede decit oferta, astfel cd preful (valoarea) banilor a crescut, iar
preful bunurilor a scdzut. Acest proces a luat sfargit odatd cu
descoperirea minelor de aur din Africa de Sud §i odatd cu
descoperirea noilor tehnologii pentru extragerea aurului din minereu
la temperaturi mai coborate. Acest proces de scddere generalizati a
preturilor e cunoscut sub numele de deflajie. Deflatiile sunt mai
rare decdt inflafiile. Inflajia apare atunci cand oferta de monedi
creste mai repede decét cererea cauzand cresterea prefurilor.

Consecintele inflafiei depind de gradul in care ea este
anticipati.

Daci inflajia nu este anticipatd, ea poate fi o adevirata pacoste.
Dar ea poate da bataie de cap §1 in cazul in care este anticipatd
incorect. Adica inflafia anticipati refuzi si se manifeste sau ea se
manifestd, dar la o altd ratd decét cea la care a fost anticipati.

=  Ceseintampla atunci cind inflafia este anticipata?

Sa presupunem c& eu imprumut cuiva bani intr-o economie
in care inflatia este 10%. Rata dobanzii la care eu am acordat
imprumutul depinde de oferta mea de capital de imprumut si de
cererea de capital de imprumut a celui ce face imprumutul. Atat eu
cat si cel care solicitd imprumutul stim c atunci cand acesta mi va
returna banii, si zicem peste un an, eu voi putea cumpdra cu fiecare
unitate monetara, mai putin cu 10% decit cumpar acum. Ce
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determind suma pe care cu vreau sd o acord ca imprumut? La
stabilirca acestei sume contribuic urmétorul fapt: cat de mult consum
actual trebuie sa sacrific prin imprumutarea acestei sume in loc sd o
cheltuiesc i cai de mult voi {1 in starc peste un an s& cumpdr cu
banii pe care mi-i inapoiaza. Deci, oferta mea de capilal de imprumut
nu este in funcfie de rata nominald a dobanzii, o rata nominali a
dobanzii (masurata in bani), ci de rata reald a dobanzii (masurata in
bunuri). in mod simiiar, cererea de capital de imprumut depinde de
rata reald a dobanzii §i nu de rata nominala.

Rata nominala a dobanzii= Rata realz a dobanzii + Rata inflatiei

Rata nominald a dobanzii reprezintd cagtigul nominal ce revine
pentru fiecare unitate monetard a unet depuneri sau a unui credit.
Rata reald a dobédnzii exprima casugul de putcre de cumpérare ce
revine pe fiecare unitatc monetard a unei depuneri sau a unui credit.
Atunci cand un creditor si un debitor cad de acord asupra ratei
dobanzii, ei nu cunosc cu exactitate care va firata inflagiei in perioada
de maturitate a creditulur. De aceea, existd o ratd ex-ante a dobanzn
$1 0 ratd ex-post a dobdnzii. Rala ex-ante a dobanzi este diferenta
dintre rata nominaid a dobanzn $1 rata inflatiei anticipate. Rata
ex-post a dobanzii este diferenta dintre rata nominald a dobanzii i
rata inflagie1 efcctive. Dacd rata ex-ante a dobanzi coincide cu raia
ex-post a dobanzii inseamna ca inflajia a fost anticipatd corect. In
cazu! imprumutunlor, nivelul foarte mare al ratelor nominale ale
dobanzilor compenseazd pe cel care acordd imprumuturile pentru
cfectele inflajiei anticipate Acelasi lucru se intémplé cu orice con-
tract care implica plali pestc tiap. Numdérul de unitdji monctare
care vor fi primite trebaie s4 <ompenseze modificarile anficipate in
valoarea banilor.

[ntotdeauna trebuice sd finem cont de inflajic atunci cand ne
aranjim viata. Acest Jucru implica $) ¢} desigur un costde tranzaciic.
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= Ce se intampla atunci cand inflatia nu este anticipata?

Pani acum am vézut ce se intdmpld cand considerat inflafia
este anticipatd. Creditorii i debitorn, angajafii $i patronii — stiau ce
se intimpla cu preturile in viitor. Acum vom vedea ce se intimpla
atunci cand inflafia nu este anticipati.

S3 presupunem ci fiecare se agteapti la o raté a inflajiei egala
cu zero. Deci ne aflim intr-o economie in care pretfurile vor riméne
stabile. Eu voi acorda un imprumut de 1000 unitd{i monetare la o
rati a dobanzii de 5%. In anul urmitor,contrar agteptirilor,prejurile
cresc cu 6%. La sfargitul acestui an, conform ingelegerti, ar trebui
si mi se plateasci 1050 unitifi monetare. in final, eu voi putea
cumpdra mai putin decat puteam cumpdra cu cele 1.000 de unitdi
monetare pe care le-am acordat ca imprumut. iImprumutul a fost
facut la o ratd nominali si reald de 5%. Acum constat ca rata nomi-
nali este 5%,dar rata reald este —1% (=5%-6%). Dupd cum se poate
observa din acest exemplu, inflajia neanticipata revizuieste termenti
reali ai imprumuturilor in favoarea debitorilor 1 in defavoarea
creditorilor. Acelagi lucru se intdmplé §i atunci cand ne asteptam la
inflatie, dar ia una mai mici decét cea pe care o avem. Daca am
anticipat inflatia la o rati de 5%, am stabilit o ratd nominala a dobanzii
de 10%. Dar rata cfectivi a inflatiei este de 10%. Care este rezultatui?
Rezultatul este ci de fapt avem o raté reald a dobénzii egald cu 0 in
loc de 5%, cét convenisem.

Tn concluzie, efectele inflatiei prost anticipate sau neantiicpate
asupra debitorilor, creditorilor, patronilor, angajatilor se supun
urmitorulu principiu general: Inflajia dezavantajeaza indivizii
cu active nominale nete §i ii avantajeaza pe cci cu pasive
nominale nete.

Ce este un activ pominal net? Casa mea este un activ real. Fu
continui s mi folosesc de ea chiar dacd nivelul general al prejurilor
suferd modificir. Dar pensia bunicului este un activ nominal, pentru
cd valoarea reald a acestei sume poale cregte sau scade odatd cu
valoarea banilor.
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Un 1ndivid poate define alat active nominale cét §1 pasive
nominale. Dacé obligagiile lut nominale sunt mai mari decét activele
lui nominale, atunci in termeni nci, el dejine pasive nominale.

Deflatia ii avantajeaza pe posesorii de active nominale nete
si ii dezavantajeaza pe posesorii de pasive nominale nete.

Mai trebuie facutid o observatie importanta in ceea ce priveste
efcctele pe care le are inflafia §i deflalia asupra populatiei. Intr-un
anumit sens, inflatia 1l dezavantajeazi pe creditor i daci estc i
daci nu este anticipati cu cat rata inflajiei este mai mare, cu atat
valoarea banilor returnati estc mar micd. Odatd ce imprumutul a
fost facut, cu cat rata inflapiei este mai mare, cu atat este mai bine
pentru debitor §i este mai riu pentru creditor. Dar creditorii nu suferd
o imbunétélire a situatiei dacd inflapa complet anticipata este 10%.
Peniru ei ar {i mai bine ca inflajia anticipatd sa {ie zero.

*  Somajul

Cine sunt somerii?

Somerii sunt tofi aceia care. daca ar fi intrebati dacd au un loc
de munci ar rdaspunde “WU’ $1 daci sunt in ciutarea unui loc de
munci ar raspunde “DA”.

Somajul se masoari fie prin intermediul numéarului somenlor,
fie prin intermediul rater somajului.

Rata somajului se calculeazi ca raport intre numarul total al
somerilor §i populatia activd disponibila [este data de resursele de
mana de lucru - (femei casnicetelevi+studenfi -militari in termen)].

Cauzele somajuiui sunt diferite. Din aceste motive existd si
diferite tipuri de somaj. fn funcic de situafia de pe piaja muncii
avem: somaj de dezechilibru si somaj de echilibru.
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=  Somajul de dezechilibru

Somajul de dezechilibru apare atunci cand cererca de méana de
lucru este mai mica decat oferta de méana de lucru si salariile sunt
rigide. Pand acum am vdzut cd dacd o piati se afld in situafie de
dezechilibru, se vor forma forfe care si o mute citre starea de
. echilibru. Dar trebuie spus c3 astfel de forfe nu opereazi instantaneu.
Intr-o societate aflati mereu in schimbare, in orice moment, prefurile
se pot situa deasupra nivelului de echilibru, crednd surplus de ofertd
care preseaza spre migcarea prefului inspre preful de echilibru, sau
se pot situa sub nivelul de echilibru, creand surplus de cerere care
va impinge preful spre preful de echilibru.

Aceasti ajustare are loc rapid pe o piati care opereazi cu bunuri
identice. Piaja muncii este insd o piafd care opereazi cu un bun
neomogen. Existd o mufime de calificéri ale fortei de munci i de
aceea problemele informationale asociate gasirii prefului de echilibru
sunt foarte complicate. Avind in vedere cid pe aceastd piafd se
opereazi cu contracte pe cativa ani, preful de echilibru trebuie sé ia
in considerare nu numai condifiile de azi ale ceren si ofertei, ci §i
condifiile aparfindnd intregii perioade de derulare a contractului.

Somajul de dezechilibru are drept cauzi fie un nivel prea ridicat
al salariului real, fie o cerere agregati insuficientd in faza de
recesiune a ciclului de afaceri. Somajul care apare in faza de
recesiune a ciclului de afacen se numegste somaj ciclic. Somajul
ciclic se diminueazi in faza de expansiune. Din perspectiva legiturii
dintre somajul ciclic §i insuficienta cererii agregate, Keynes a criticat
aspru recomandarea economistilor clasici privind reducerea
salariului real ca politicd de combatere a somajului. Keynes a
demonstrat cd o reducere a salariului real va duce la diminuarea
cererii de consum, care la randul sdu va duce la diminuarea cererii
agregate, astfel agravadu-se problema somajului.
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«  Somajul de echilibru

Somajul de echilibru sau somajul natural este yomajul care
apare chiar §i in situatia in care cererea de mand de lucru este egali
cu oferta de lucru. Mulfi oameni se miri cdnd aud la radio cé piaja
muncti se afld in echilibru §i ca in acelagi timp existd someri. Somajul
care apare chiar la echilibrul pietii muncii este de mai multe tipuri:

A) Somajul frictional

S& spunem cd domnul X este angajat contabil de o societate
comerciald, avand un salariu de 3 milioane pe luni. ntre timp vede
un anunf in ziar pentru un post de contabil la o banci. Salariul ar fi
aici de 15 milioane pe lund. Pleaci de la societatea comerciald dar
nu se angajeaza la banca pentru cé intre timp, afla ci o firma striini
de audit face angajiri. Aici salariul ar fi de 17 milioane pe luni. In
plus are avantajul c3 acest serviciu ar fi mai aproape de casi. Numai
cd aici intreg procesul de angajare dureazi doud siptdmani. Oricum,
domnul X pan3 ajunge si se angajeze la firma de audit, sti o luni de
zile fara serviciu. in acest timp putem spune ci este somer? Daci
cineva de la Comisia Nationalad de Statistic3 l-ar intalni pe strada in
aceastd perioadd de o lund de zile §i i-ar pune intrebarea: Aveti un loc
de munc3?, domnul X ar rispunde “NU” si daci l-ar intreba: Suntefi
in ciutarea unui loc de munci?, domnul X ar rispunde “DA”. Domnul
X este deci somer pe timpul acestei perioade.

Acest somaj fricfional apare datoritd imperfectiunilor
informationale de pe piata muncii. Il reflectd timpul de céutare al
unui nou loc de munca.

B) Somajul structural

Somajul structural apare datoritd schimbérilor productlve din
economia unei {ari sau a unor probleme sociale mai largi cum ar fi
mentalitatea, imobilismul social, o necorelare a sistemului
educational cu piaja muncii.
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De exemplu, existd industru in declin care se confruntd cu
excedent de manZ de lucru. La fel de bine pot exista g1 industrii
aflate in plind expansiune. lar mana de lucru eliberati de industniile
aflate in declin nu dispune de pregitirea profesionald necesari
absorbtiei ei de citre industriile aflate in expansiune.

C) Somajul sezonier
Soinajul sezonier apare datonti fluctuatiilor sezoniere ale
cerert1 de mana de lucru.

D) Somajul involuntar

S& presupunem ci un munciior are o productivitate a muancii
atdt de micd incét el valoreazi mai putin decdt orice angajat al acclei
fabrici. EI ar putea obfine acest serviciu numai daci ar accepta sd
lucreze practic pe nimic. Piaja muncii se afld in echilibru, insa prejul
de echilibru este zero. Desigur cd accsta este un caz extrem, dar el
demonstreazi ci st cel mai involuntar gomaj poate deveni voluntar.
fn termeni generali, cineva care poate objine un loc de munci fiind
de cord sd munceasci pen!ru mai nimic este practic gomer involuntar.
Poate pirca ciudat ci piaja nu funcjioneazi pur §i simplu din cauza
faptului cd preful de echilibru este zero. Aceste persoane care doresc
si lucreze chiar daci salariul de echilibru este zero sunt probabil
pujinc §i se intdlnesc destul de rar. Pentru c existd o lege a salarizarii
care spune ci este ilegal pentru cineva sé lucreze pentru un salariu
inferior salariului minim pe economie.

= Corelatia dintre infiafic i somaj

Cand economistii afirmd ¢ somajul fricjional esie un fenomen
normal pentru economie, i5i asuma ideea ¢d indivizii sunt perfect
informafi despre locurile de muncd gt despre ce loc de munca trebuie
sd aleagd astfel] incat sd obfind un beneficiu mare la un cost mic.

Sa presupunem acum cd nu se intampld acest lucru $1 cé existd
cineva care s-a pacalit gandindu-se cd ar putca gist un loc de muncd
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unde ar fi platit cu 20 de milioane de lei/lund,cand de fapt nu existd
un astfel de loc de munci. El poate agtepta luni de zile pentru a gési
un astfel d eloc de munca care nu va aparea, pand cand va realiza ci
a facut o greseala.

O posibild sursi determinant3 pentru astfel de erori este inflatia
neanticipatd sau prost anticipatd. Si vedem care sunt efectele unei
reduceri neagteptate a ratei inflafiei. Prefurile ar fitrebuit si creasca,
sd zicem cu 10% pe an pentru ¢ pericadd mai lungd de timp. Oamenii
continul si creadd ci acest lucru se va intdmpla. Dar, din nu gtiu ce
motiv, guvernul care a produs pand acum o inflatie de o anumita
ratd, opreste procesul de tiparire a banilor. Toti - cei care au vandut
sau cumpdrat bunuri, care s-au angajat sau care au facut angajari —
s-au bazat pe faptul cd anul viitor o unitate monetara va valora mai
pufin decét anul acesta.

La inceput, imediat dupa ce guvernul a oprit tiparnifa, lucrurile
se deruleazi la fel ca inainie: producéitorii vor creste prefurile
bunurilor cu 10% anual, 1ar angajatii i§i vor anticipa 0 mérire a
salariilor cu 10% anual. Dar numdrul unitijilor monetare necesare
pentru cumpdirarea acestor bunuri $i servicii nu a crescut.
Producétorii vor constata cd la prefurile mérite nu vor putea vinde
atdt de mult cat au produs,iar presiunea stocunlor va duce la scdderea
preurifor. Cand fiecare a primit acest “semnal”’, prefurile vor reveni
acolo unde se situau la momentul in care guvernul a renungat si mai
sporeasci oferta de moneda.

Unii oameni primesc acest “semnal” mai incet decdt alfii.
Producétorii vand bunuri in ficcare zi, astfel cd ei vor descoperi
repede cd prejurile lor sunt prea mari $1 se vor adapta schimbérii.
Dar celui ce cauid un nou joc de muncd, odati la cafiva ani, i va fi
greu si realizeze schimbarea si si-gi cjusteze asteptirile. In acelasi
timp, angajatii anticipeaza salarii mai mari decét actualul salariu de
echilibru. Din punctul de vedere al patronului, salariul real la care
¢l poate angaja oameni a crescut, astfel cd ¢l va angaja mai putini.
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Din punctul de vedere al angajatului, situafia st putin diferit. Acesta
va f1 implicat intr-o ciutare ce se desfagoara intr-un cadru optimist,
astfel cd el 151 va prelungi ciutarea pand cand va gisi ce-gi1 doreste.

In aceastd situafie ciutarea care nu {ine seama de informatii
corecte poate duce la un nivel indezirabil de ridicat al yomajului.
Tot aceastd cadutare, desfasuratd in aceleagi condifii de
incompletitudine a informatiei poate conduce }a un nivel indezirabil
de scizut al somajului.

»  Cinc raspunde de existenta inflatiei?

Am vazut ci inflafia apare datorita faptuiui ca guvernul sporegte
oferta de banm. Tol1 politicienii (inclusiv cei pe care noi i-am ales)
sunt impotriva inflafiei. Aga rezultd din cuvantinle lor, cele din
campania electorald. Dar dacd tofi afirmd ci trebuie si inceteze
aceasld tipinre a banilor, ne punem intrebarea de ce nu fac acest
lucru? De ce apare mereu si mereu inflatia? Si de ce dacid apare
aceasta nu este stopata?

in primul rind inflafia este o mare gregeald, iar politicienii
care controleaza politica monetara nu vor si recunoasca ca existd o
relafie clarZ intre cantitatea de bani pe care e1 o tipdresc yi valoarea
banilor. Incs de acum 200 de ani, David Hume ne-a limurit ¢ o
crestere mare a ofertei de moned3 are ca cfect inevitabil o crestere
mare $1 generalizati a prefurilor si c¢d o astfel de crestere mare a
preturilor nu poatc apare niciodatd fira s i existat in prealabil o
crestere marc a ofertet de moneda. Este grev si ne imagindm ca
pohticienii care gtiu acest lucru, inloc si prevind inflatia, din contrd
o promoveazi. Nu ne putem explica acest fapt decat prin faptul ca
el au un interes. Comportamentul politicienilor, care in campania
electorald sunt impotriva inflatiei §i dupd ce au fost alesi uitd complet
acest lucru, pare irational. 11 insi este complet rafional. In campania
electorald, politicienii promit cd vor combate inflafia pentru ci doresc
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votul celor care ar vota cu opozanfii lor. Apoi, dupi ce au fost alegi
acfioneazi tot la fel de rafional. Acfioncaza in sensul méririi inflafiei
pentru cé ei beneficiazid de pe urma acestui lucru.

Nu politicieni sunt de vini de aceast3 situafie . De vini sunt
cei care continud si-i voteze. Politicienii repetd la nesfargit acest
lucru stiind cd nu vor fi sancfionafi pentru ci ei se bazeazi pe
ignoranta cetijeanului care voteazi §i care uitd o dati la 4 ani de
discrepanta totala dintre vorbe i fapte.

Asadar am stabilit ci politicienii au interes clar in a crea §i a
mentine inflajia. S3 vedem care este acesta.

fn primul rand, cresterea (neanticipat¥) a ratei inflafiei tinde
sd producd atit beneficii imediate i vizibile cat §i costuri care apar
tarziu §i invizibile, in timp ce descregterea (neanticipatd) a ratei
inflatiei tinde si aibe costuri imediate §i vizibile §i beneficii care
apar tarziu gi sunt invizibile. Din cauza faptului ci votarea este un
bun public, costurile §i beneficiile care sunt vizibile g1 imediate
sunt mult mai importante, din punctul de vedere al politicienilor.
Deci, este in interesul politicienilor si creasci rata inflatiei.

Un al doilea motiv pentru care politicienii menfin inflatia este
ci guvernul este beneficiarul acestui fenomen. Am spus mai devreme
cd de inflatie beneficiazd poscsorii pasivelor nominale nete. Ori
stim cd guvernul are foarte multe pasive nominale gi foarte pufine
active nominale. Deci este unul din marii beneficiari ai inflatiei.

Un exemplu de pasiv nominal foarte mare il constituie datoria
publici internd. Posesorii de obligatiuni — creditorii — au un numar
fix de unitifi monetare. Daci preturile se dubleazi, valoarea reald a
ceea ce el posedd scade la jumitate.

O a doua mare categorie de pasive ale guvernului o constituie
obligatia de a face plafi viiloare — ceea ce numim protecfia sociala.
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PROBLEME si INTREBARI

1/ Comentati sub forma unui eseu afirmatia profesorului

Mises:

“Inflatia cste 0 masura politica”

2/ Ce repreziotd rata reald a dobanzii?
Ce reprezintd rata nominali a dobanzii?

3/ Cénd rata ex-ante a dobdnzii este egald cu rata ex-post a
dobanzii?

4/ Ce se infelege prin valoarea (preful) banilor ?

5/ Ce se intdmpla in cazul in care oferta de moneda este mai
mare decét cercrca de monedd?

6/ Explicafi implicafiile pe care le arc inflajia asupra
redistribuirii veniturilor.

7/ Inflajia putemicd afecteazi mai mult pe:

a)
b)
c)
d)

¢)

pensiconari

bancherii-debiton

detindtorii de obligatiuni de stat

detinatorit de acfiuni care au contractat credite de
consum anterior acestei inflatii

proprietarti de terenuri

8/ Somajul natural poate aparea datorita:

a)
b)
c)
d)

N

€)

faptului ca salanile sunt rigide

imperfecfiunilor informationale de pe piaja muncii
fluctuatiilor sezoniere ale cererii de méana de lucru
situafiei In care cererea de munca este inferioara
oferte: de munca

schimbérilor in structurile productive ale
economiel nationale

9/ 8 presupunem cd rata inflajiei este 12% 31 rata nominald a
dobanzii cste 10% Cat cste rata rcald a dobénzin?
Presupunénd ¢ ne agteptam ca inflafia sa continuc sé se
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manifeste este o perioadi propice sau nu pentru a cumpara
o casd §1 a face un imprumut? Discutati.

10/ Discutand despre relatia dintre oferta de moneda si inflatie,
am spus c o cregtere substantiala in ceea ce priveste nivelul
gencral al prefurilor aproapc ci nu apare decét in conditiile
cresterii ofertei de moneda. S3 considerdm ci un oras se
afld sub asediu. Daci asediul a durat atit de mult incat
populafia este infometatd, preful painii va creste de 100 de
ori fajd de perioada de la inceputul asediului. Folosindu-vi
derelafia dintre cantitatea de bani si nivelul pretului, explicati
ce se intampla.

11/ Comentafi afirmafia facuti de Maxwell Watson (seful
delegatiei FMI la acea vreme) in faja guvernatorului Bancii
Nationale a Romaéniei.

“ Aici la voi, oamenii plitesc un impozit, prin inflagie’

3 Alexandru Tasnadi, Claudiu Doltu, ¢ Monetarismul “, Editura Economica,
1996, pg. 76.
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Capitolul 10:

iN AFARA DOSARELOR:
CAZUL ECONOMIEI SUBTERANE

“In aceastd ‘ume nu existd nici o certitudine in
afard de moarte §i impozite”
{(Benjamin Frankiin)

= Amortizor al crizei sau pericol pentru stabilitate?

fncepand cu anii *70, specialistii si-au indreptat atentia spre
un nou domeniu care a facat obiectui unei bogate antologii
semantice: cconomie neinregistratd, econemie informali, economie
ocultd, economie subterand, economic¢ secretd, economic ncagré,
economie clandestind. economie invizibila, etc. Oricum s-ar numi
ea, cert este faptul cd existi.

La o prima apreciere, economia subterani acopera activitif
de o naturd diversi si al cdror caracter comun rezid in faptul ci se
sustrag reglementdrilor sociale s fiscale aflate in vigoare $1 nu
sunt inregistrate in statisticd gi in contabilitate.

Dacd existd un consens relativ in ccea ce priveste
circumscrierea $i cuantificarea acestor activitdfii din punct de vedere
al dublului criteriu al legalitatii gi inregistréarii statistice, nu se poate
spunc acclagi lucru despre modurile de evaluare s1 analizd a
economiel sublerane.
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La o primd abordare, cconomia sublerand poate sid lase
impresia unei categorti de tip “debara’, stimuland inci de la fnceput
suspiciunea i avand aura unei participante din plin la “iluzia statis-
tici“. In ciuda tuturor definiiilor care se dau, economia subterani
reprezintd o proporfie relativ stabild i in mod cert de neneglijat din
avujia nationald a tirilor apartinind OECD. Dupi unii, ea nu
depdseste 5% din PNB, in timp ce dupi al{i1 cunoaste o rapida
expansiune, ajungand la 10-20% din PNB.

Intrebarea pe care specialistii si-0 pun cel mai des este daci
fluctuagiile economice §i modificdrile ce au loc pe piaja muncii
provoacd aparifia §i chiar extinderea economiei subterane, sau se
poate vorbi despre un fenomen structural, determinat de nigorile
fiscale §i legale care afecteazd veniturile §1 munca?

Pe de altd parte, tindod seama de expansiunea $i amploarea
acestui fenomen, reflectat in contextul institufional din diverse {an,
economia subterand trebuie care considerati un amortizor al crizei,
si deci trebuie sd antreneze o politicd blanda, tolerantd sau trebuie
priviti ca o ameninfare, primejdie care necesitd o politicd de
represiune?

S-a convenit de comun acord ci nu existd nici un termen care
sd permita o calificare de 0 manierd unanim acceptat a activitdfit
informale. Astfel, Biroul Internapional al Muncii a recenzat 15
denumini diferite, ale ciror utilizin diferd de la zona la zona, de la
fard la fard. Acesta nehotirire semanticd decurge din confruntarea
cuvinteior cu faptele, deloc proprii acestui domeniu. Suplejei limbii,
care exprimi jocul conotatiilor §i presupozifiilor, trebuie s&-1 opunem
cu orice pref exigenfa unei denumiri controlate cét de cét de o
definifie convenfionald? Trebuie s optdm pentru utilizarea unor
termeni distincti, la traducerea conjinutului diferitelor fenomene?
Sau trebuie sa optim pentru alegerea unui cuvant comun, chiar cu
riscul de a masca diferengele care se adeveresc pertinente in funcfie
de nivelul la care este analizal {fcnomenul sau de locul unde acesta
este analizat?
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Folosirea unuia sau altuia dintre termeni se face in functie de
aspectul perceput cel mai puternic de cétre cel care analizeazi
fenomenul. De exemplu, in Franfa( si in general Europa) se foloseste
termenul de economie informald, in timp ce in SUA( si in general
America de Nord) se preferd cel de economie subterani. La prima
vedere, alegerea temenului de economie informald pare perfects,
insi utilizarea sa se dovedegte a fi nesatisficitoare. fn mod cert,
conotatia lui este ingeldtoare, in redsura in care informal nu inseamné
neapdrat absenja unor forme, c¢i mai degrabi existenja unora care
contravin formelor legale. De aceea am optat pentru folosirea
termenului de economie subterand, care mi se pare ci include
majoritatea formelor de manifestare ale acestui fenomen.

=  La granifa dintre legai si ilegal

Am vézut cd economia subterand este practic un segment al
economiel reale. Ea reprezintd un mod de rezolvare a contradictiilor
dintre declinul economic general care antreneaza deteriorarea
nivelulm de tra1 1 comportamentul nativ, perfect adaptatabil al
indivizilor. Granifa intre economia oficiald, inregistratd, $1 economia
subterani nu e totdeauna foarte clari. Dec3 un zugrav 151 zugriveste
casa, nimeni nu-1 va pretinde sd plateasca un 1mpozit pe un cigtig
inexistent. Dar daca acelasi zugrav zugrivestc casa prictenului sdu
in schimbul ajutorulu1 dat de acesta la repararea automobilului per-
sonal sau zugriveste in week-end casele vecinilor, in schimbul unei
sume de bani? Mulfi ar exclude al doilea exemplu, dar l-ar include
pe al tretlea in definirea economiei subterane.

La nivel macroeconomic, economia subterana este cea care
acopera ansamblul bunurilor si serviciilor destinate si
nedestinate pietei, care participa in trei modalitafi la productie
si schimb: activitatile nedeclarate remunerate, productia
gospodariilor si ajutorul reciproc.
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Pe de o parte, s-a convenit o distincjie intre bunurile gi
serviciile destinate piefei, ce relevi activitifile nedeclarate gi remu-
nerate §1 bunurile gi serviciile care nu sunt destinale pietei, care
provin din munca gospodiriilor i ajutcrul reciproc. Pe de altd parte,
printre aceste activitafi trebuie sa distingem doud categorii: prima
categorie regrupeaza activitdfile de productie $i de schimb care nu
prezintd un caracter ilicit prin ele fnsele, chiar daci contravin
reglementirilor sociale i fiscale (cazui muncii ”la negru’” §i a fraudei
fiscale). A doua categorie inglobeaza activitifi criminale propriu-
zise, care intrd sub incidenja Codului Penal: traficul de droguri,
jocurile ilicite, proxenetisimul, prostitufia, transferunile ilegale de
bani §i devize, coruplia, contrabanda, traficul de frontierd. Apare
intrebarea: care sunt actorii §i sectoarele economiei subterane?
Persoanele care lucreazd in acest sector nu au acces la piejeie
orgamzate sau la institufii de credit, la instrucfia sau la numeroasele
servicii prestate de stat. Chiar daci aceste activitdfi pot respecta
anumite reguli, ele rimén in afara cadrului de protechie sociala, a
legislafici muncii si a misurilor de protectie a muncii. in general, in
acest sector subleran se gisesc acltivitafi marginale care nu implica
inaltd calificare, capital, investifit sau o productivitate a muncit
ridicatd. Este vorba in mare parte de muncitori independent, care
muncesc fie singuri, fie cu ajutorul familiilor.

Studiile realizate pe aceasta temé arati ci ramurile de activiiaie
care ocupd cea mai mare pondere in cadrul economier subterane
provin din constructii, confec|ii, reparajin electrice, agnicultura.
Acestea pot avea un caracter pronuntat sczonier sau regulat.

De asemenea, este bine si facein distinctie intre activatdtile
nedeclarate sau “munca lanegru”, care antreneazd adesea categorii
sociale defavorizate, g1 frauda fiscalad ce antreneazi categoriile
sociale favorizate.
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» Impozitele intre supiarare si refuz

Pluriactivitatea constd in acumularea cxercitirii mai multor
activitdfi, ceea ce implicd in genera! ca salariatii si dispund in
prealabil de un prim loc de munci in economia oficiali. fn cadrul
CEE, pluriactivitatea se situa la 2% in 1987 si 2,7% in 1992, din
totalul economiei subterane. Cercetdrile ficute asupra pluriactivitafii
arat3 cd majoritatea este formati de segmentul de varstd 25-45 de
ani (78%), care dispun de un primn loc de munca permanent, in cea
mai mai mare perioada a timpului (70%). Cel mai des, aceasta prima
activitate este exercitatd de salariajii din sectorul tertiar. A doua
aclivitate este regulati in 73% dintre cazuri, ocazionald in 20% g1
sezonierd 1n 7%, fiind exercitatd in sectorul serviciilor. Conform
statisticilor, pluriactivitatea pare in crestere in jarile din nordul
Europei §i este in sciddere in sudul Europei. Deci, o primé conditie
necesard exercitdrii celei de-a doua activitifi variaza in functie de
fluctuagiile conjuncturale: tinde sé creasca in perioada de avant eco-
nomic §1 scade in perioada de criza.

Veniturile in natura

Veniturile in naturd, obfinute de angajatii companiilor §1 de
citre administratori, reprezinta avantaje care provin din: furturi de
mobiler, de piese, utilizarea cu titlu privat a telefonului sau
automobilelor intreprinderii. Tindnd seama de aceste practici,
larghelea sau toleranja patronilor pot explica faptul cd angajatii cred
cd e vorba de o cota parte normald din salanu, platitd in natura.
Acest lucru se explicd prin faptul ci, costurile marginale pentru
prevenire §1 control nu trebuie s& depageascd valoarea totald a
furturilor. Aceasti formd de fraudd va rdméne constantd. Fa nu
trebuie confundati cu alte forme “oculte” din cadrul inireprinder,
participante din plin la economia delictuala propriu-zisa { falsificarea
carpilor de credit, a cecurilor, pirateria informaticd, contrabanda,
facturile false, recuperarea nedatoratid a TVA-ului).
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Frauda fiscali
Unii specialigti s-au intrebat de cind dateazi economia
subterand. Tot e1 au rdspuns ci este de o varstd cu impozitele.
" Impozitele sunt ceea ceea ce pldtim pentru o societate civilizatd’
— std scris la intrarea IRS-ului (Internal Revenue Service) din
Washington. Aceastd institujie se ocupi cu colectarea impozitelor i
a taxelor afercnte. In fiecare an, pand la 15 apmiic, aceasld institutie
fundamentald incearcd sd imbine acordul voluntar al cetitenilor cu
reglementdrile legale aflate fa vigoare. Numai cd in ultima vreme,
[RS-ul este confruntat cu mart greutiji. El estimeazi pierderile suferite
de citre stat prin neplata impozilelor de cétre contribuabilit americani
ia 114 miliarde dolann SUA. Din acest an, IRS a decis $d nu se mai
gindeascad cum sd impoziteze acesic venituri, ¢i cum si ¢ elimine.
“Salariatii care participz‘i la piala neagrd a muncii nu constituie
problema principald”, spune David Levine, economistu! -$ex “al firmei.
de consultanfz in domeniul managementului a firmei “’Sanford C.
Bernstein & Co” din New York. Aceasta pentru ¢ ei cigtigd foarte
pufin, prea pufin pentru a mai pliti §i impozit. O preblema mult mai
serioasd o constituie cel care au suficient venit pentru a pliti impozitele,
dar nu le declard. Conform estimdrilor IRS, acestia reprezintd
aproximativ 15% din populatic.
Oferta divide plétitorii unpozitelor in patru categoni:
- 34%- reprezintd calegoria celor supirafi, dar care totusi
le platesc;
- 28% - reprevzintd categona celor cinstifi, dar totugi
nemulfumii;
- 22% - fac parie din categona cetifeanului model;
- 16% fac parte din categoria “anarhigtilor”, care pur si
simplu refuza sd plateascs

= Stimulentele muncii ”la pegru”

Despre munca la negru toatd lumea stie cd existd, dar este
asemenea unei picdturi de “argint viu’: n-0 pofi atinge niciodata!
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Dupd caracteristicile piefei muncii la care participd, indivizii
s¢ pot clasifica in patru categorii:

- cei care participd la doua pieje (piata neagra - nedeclaratd - s1-

piaja oficiald); .

- ¢ei care participd la o singurd piaja, cea oficiala

- cel care participd la o singurd piajd, cea neoficialg;

- cel care nu participd la nici o piaja.

Se pare ci intre participarea la piaja muncii nedeclarate §i
venitul de care dispun participanfii ei, existd o legaturd invers
proportionali. In acelasi timp s-a observat ci elasticitatea ofertei
de munci nedeclarati (reacfia acesteia) in funcfie de rata impozitulu:
este mai marc pentru indivizii din a doua sau a treia categone. Terry
K. Adams, cercetdtor principal la Universitatea din Michigan, afirma
cd trei sferturi dintre camenii care lucreazi in economia subteran
fac acest lucru numai pentru ¢ nu gi-au putut gisi locuri de munca
in economia oficiald. Adams si colegii s#i au observat ci multi
oameni pagesc in galeriile economiei subterane dupi ce gi-au pierdut
locul de munci §1 au eguat in incercarea icr de a-gi gési unu!l nou.
Ceea ce primesc 1n schimbul muncii lor este cu mult sub salariul
minim al unui salariat din economia oficiala.

Daci mul{i dintre participanti1 la economia subterand existi
pentru ci nu-§i pot gisi un loc de munc4, ar trebui s& existe speranfa
cd acest fenomen va dispirea odatd cu revigorarea economiet
oficiale. Dar chiar cu 0 economie insanitogitd, SUA a fnregistrat in
februarie 1995 o ratd a somajului de 6,7%, adicd aproximativ 2
milicane de americani care doreau si munceasca nu gi-au putut gist
un joc de munci. (sursa: Departamentul Muncti din SUA).

Dupa céfiva ani de stagnare a cresterii, economia SUA pérea
consolidatd. Administratia Clinton se agtepta la o cregtere de 3% in
1994. Acest lucru era un semn bun pentru cautiiorii de locuri de
muncd, deoarece se anunfa astfel o perioadd in care afacerile vor
pospera. Dar, citeva tendinfe economice au ~aruncat’” ciutitorii de
locuri de munci tot in “subteran”. Vinovatd de aceste tendinfe se
face In primul rdnd una dintre tehnicile de reducere a costurilor,
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tehnicd larg folositd incepand cu anii *80. Ea constd in indepértarea
permanentd a salariafilor "nefolositori”, pentru cresterea
competitivitifii firmei. Astfel, anul trecut, din cauza acestei tehnici,
au fost pierdute mai mult de 600 000 de locuri de munci (de doud
ori mai mult decit in 1990, an de recesiune). In plus, multe locuri
de munca au fost transferate in firile unde ména de lucru este mai
ieftind, aulomatizarea nesfiindu-sc si elimine gi ea aliele.

S-a convenit cd munca la negru se fmparte in doud categorii:
cea clandestini (care antreneaza muncitorii independenfi) i
plunactivitatea (care antreneaza atat muncitori independenti, cat gi
salartati de la alte companii). Categoria muncii clandestine e larg
rispanditd in Europa (dar s1 T America de Nord), cu mmare “succes’
in Italia §i Germania. Acestea sunt cunoscutc ca mari ~ absorbante”
de ména de lucru clandestind. Muncitorii clandestini (in speciai
imigran{i), alimenteazd in mod hotiraior méina de lucru din
constructii, confectii i agriculturd in cauza caracterulu neregulat
al acestor munci, ei sunt in general constrangi la exercitarea unei
activitafi salanale fard a-y1 pulea negocia salariul sav timpul de
muncd, impuse de patroni.

»  Mirajul evaziunii fiscale

O altd problema cu care se confrunti organismele financiare
din intreaga lume este datd de declararea unui venit mai mic decat
cel real. Aceastd categorie este reprezentatd de vanzétorul, dentistal,
gradinarul, contabilul, fermierul, care este singurul proprietar al
afacerii, care are pufini angajati sau nici unul, care ig1 face singur
inventarul §i bilanful. Acest:a, minimaiizadndu-§i venitul, au putut
salva sume substantiale. Cazul unui distribuitor de bere din Long
Island, SUA, exemplifici din phn ideea anterioard. Acesta furniza
bere pentru 90% din restaurantele coreene din zond. Pornind de la
aceastd informatie, Departamentul de Finange al statului New York
a declansat ancheta. Anchetatorii au descoperit cd afacerea (carc
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opera cu bani lichizi) era practic impértitd in doud: 60% din venitul
anual (15 milioane de dolan) era raportat, iar restul de 40% (6
milioane de dolari) era bagat direct in buzunar. Interesant este faptul
cd erau finute doud contabilitafi perfecte. Desi scrise in corceand,
cifrele erau corecte.

De asemenea, cei care dejin afaceri mici §i care sunt singurul
proprietar-singurul angajat-singurul contabil, prezinti cele mai mari
cote de nerespectare a reglementarilor fiscale, decarece personalul
muncitor este legat de sistemul de refineri prin care patronul sdu se
sustrage. .

Globalizarea economiei mondiale prezintd noi oportunitéfi
pentru ingelarea fisculu:. Deoarece barierele comertului internagional
continud sd cadd iar progresul tehnologic faciliteaza tranzactiile
internationale, pana 1 firmele mici igi gisesc piaji de desfacere in
afara granitelor. Un numdr foartc mare dintre ele se sustrag
impozitelor, declarand valoarea marfii vindute in exterior mai micd
decit valoarea 1a care a fost de fapt vanduti.

Poate vd aducefi aminte ¢ in 1994, in SUA, trei dintre
candidatii propugi de Clinton peniru postul de procuror general au
pierdut acestd nominalizare, in urma scandaluiui public, aflandu-se
cd acegtia nu pliteau asigurdrile sociale peniru menajerele lor.

Unele anchete 1i gisesc {api ispigitori pe someri §t pe alfi
beneficiari ai Statului-Providenia, care sunt acuzafi ci acumuleazi
venituri din transferuri §i activititi nedeclarate. fnsa afacerile acestor
“clienti” ai Statului-Providentd sunt deseori exercitate cu titlu
ocazional si se limiteazd ia domenii care nu cer echipamente
sofisticate 1 competen}a profesionald. Pentru faptul ci ei nu dispun
de retele de aprovizionare §1 de clienteld, nu au sanse prea bune de
a realiza profiturt mar.

Concluzionand, am putea spune ci cei care se sustrag fiscului
sunt $i c1 imparfif1 in doud categorii: cei care practicd frauda pe o
scard mai redusa §i cei care defin un patrimoniu §i combind ingenios
evaziunca fiscali , legald” cu frauda fiscald propriu-zisa.
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- Masurand nemasurabilul

Biroul International al Muncii a stabilit norme comune pentru
statistica economiei subterane. Acest fapt vrea sid asigure
comparabilitatea la nivél international. Rezolutia Biroului
Internafional al Muncii precizeazi criteriile definirii statistice,
formuleaza rccomandiri in ceea ce priveste confinutul si'metoda de
mésurare precum §i penttu prima dald recunoagte acest sector in-
formal ca facind parte din Sistemul Conturilor Nationale (SCN),
recomandénd distinc{ia intre sectorul formal si cel informal.

Din punct de vedere statistic, dimensiunea economiel subterane
este datd de doul perspective: directd 3 indirectd. Acestea acoperd
mai multe metode, in general necomparabile §i care tind cltre
evaluliri foarte diferite ca judecatd de valoare.

Perspectiva indirect® se bazcazi pe patru metode disiincte:
contabilitatea nationald, agregatele monetare, metoda
multivaniabilelor §i oferta implicitd de munca.

Sistemul conturilor nafionale lucreazd dupa trei modalitafs
diferite:

a) Metoda ecarturilor (sc impune precizarea : ecartul
desemneazi o difercntd de méarime, fiind considerat in gen-
eral o lipsd). Ea constd fn m3surarea ecartului intre venitul
national recalculat in urma anchetelor fiscale §i venitul
nafional propriu-zis. Aces! ecart se interpreteazi ca fiind
economie subterani. La o primé abordare, rezultatele sunt
contradictorii. Ecartul tinde s& se micsoreze In SUA $1 in
Canada in anii ‘70-’R0, insi inregistreazi o cregtere fn
Marea Britanie in timpul aceleiagi perioade. In acest timp,
progresul realizat in inregistrarea gi tratamentu) contabii
pot explica reducerea ccartului in SUA. Acestd masurare
prin ,,metoda ecartului” este consideratd a fi incompletd,
ea reducind dimensiunea [raudei fiscale.
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b) A doua modalitate, mai restrictivd, constd in mdsurarea
prin subevaluarea venitului national in termenul unui
“impozit pe dezvoltare” (o dobanda plititi pe dezvoltare).
Este vorba de un mode] logaritmic care {ine seama de trei
rapoarte (relafi referifoare 1a masa salariald, ocuparea to-
tala i venitul nafional) s1 care identificd ramurile activittii
de schimb unde prezenja economiei subterane esie
respectabild: comerful cu aminuntul, costructiile, etc. Se
pare cd economia subteran definita in termenii veniturilor
salariale nedeclarate a crescut din 1949 péna in anii 1990,
ajungind si reprezinte aproximativ 5% din PNB. In acelast
timp, subestimarea reprezinti (3,14% pentru fiecare crestere
de 1% a venitului national. Dar din aceastd metoda poate
rezulta mai muilt un plus de incertitudine a méasurarii
statistice decat prezenfa economiei subterane.

c) Atreia modalitate, mult mai extensivi, consti in masurarea
economiei subterane in sens larg, adica productia legald
nedeciaratd de bunuri si servicii (frauda fiscald st munca
la negru, la care se adauga veniturile in naturd, disimulatc
(deturnarea echipamentelor din intreprinderi §1 furturile
salariafilor) §i producfia de bunuri §i servien ilegale
(jocurile de noroc clandestine, drogurile, proxenetismul,
transferurile de fondur1). Aceastd misurare mobilizeaza
surse statistice disparate cu scopul dc a tinde citre o
redresare solidi. Dupd sceastda definijie, economia
subterani din jarile OCDE ajungea de la 2% pand la 5%
din PNB 1n anii 89 §1 nu tindea sd evolueze.

= Incercari de masurare

fn diversele modalititi de abordare prin conturile nationale,
rezultd cd economia subterani nu reprezinti o parte foarte impor-
tanta din PNB (sau PIB). Perspectivele monetare pot fi .clasificate
in doud categorii:
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Prima categorie spune ci agregatele monetare se bazeaza pe o
ofertd de muncd. Aici identificimi doud variante distincte:

- varianta Gutmann refine ipoteza ci tranzacfiile nedeclarate
sunt pldtite in numerar §i considerd vanatia raportulul numerar/
depozite fat# de anul de bazi ca indicator al economiei subterane.

- varianta Feige, care se inspird din teoria cantitativd a lui
Fisher, refine ipoteza cé tranzactiile nedeclarate sunt reglate atat in
numerar, cat $i prin cecuri.

Daci aceastd variantd pare mai realisti, pentru cd tranzactiile
nedeclarate nu sunt reglate exclusiv de numerar, ea supraestimeaza
incd o datd amploarea acestei tranzactii: la fel de bine cecurile pot
servi la realizarea transferurilor, fard si aibd nimic comun cu
iranzactiile nedeclarate.

Aceste doul variante au dat nastere mai multor critici:

- alegerea anului de bazi ¢ discutabild, aceste variante
presupunand ci n-a existat deloc economic subterand;

- viteza de circulatie nu e in mod direct observabilé;

- ipoteza cruciald, conform céreia viieza de circulatic a monedet
din cadrul cconomiei subterane este identicad cu cea din cadrul
economiei oficiale, este de asemenca discutabili;

- nu existd nici o teorie economicd in ceea ce priveste
preferingele relative ale formei de utilizare sau de pastrare a monedei
(numerar, conturi curente la vedere sau la termen); ele pot varia in
functie de formele institutionale si perioadele considerate.

A doua categorie, perspectiva monetari Tanzi, se inspird din
reformularea teoriei cantitative in termenii unei functii a cererii de
moned3 a lui Friedman. Aceasti perspectivd riscd sa-gi atragl
aceleagi critici cu privire la ipoteza rclativa a alegerii anului de
bazi, a absentei unei teorii a preferinjclor monetare; in acelasi timp,
ea incorporeazi rata presiunii fiscale sau rata marginald a
impozitului, a cérei robustete nu poatc fi testata.
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Perspectivele monetare furnizeazd in valoare absolutd
estimirile intensitifii variabilelor: raportui Feige estc mai mare ca
raportul Gutman, care, la rdndul siu, este mai mare decat raportul
Tanzi. In termeni logaritmici, se pare ci au o tendingi de cregiere
sau de cicluri care converg sau diverg in functic dc fara respectiva.
in cazul SUA, raportul Feige a crescut in perioada 1968-1979;
raportul Gutman a rimas stabil din 1954 pani in 1972 (7%) si a
crescut intre 1972-1980 (20%); raportul Tanzi a crescut ugor la
sfarsitul anilor *60. fn mod curios, raportul Tanzi a rimas stabil, in
timp ce raportul Feige 2 ciclic; a crescut intre 1954 (4%) i 1970
(20%), apoi fluctuagiile s-au atenuat gi intre anii 1970-1980 s-a redus
la 15%. In cazul Marii Britanii, se ocbservi un comportament ciclic,
raportul Feige sczand din 1974 (22%) 1a 15,5% (1979), in timp ce
raportul Matthews a crescut ia timpul aceleiagi perioade de 1a 2%
la 12%. {n cazul fostei Germanii Federale se observi de asemnea
un comportament ciclic: raportul Feige a scdzutl fntre 1971-1974
tol atat cat raportul Tanzi intre 1970-1975.

=  Estimarea dimensiunilor piefei negre

Metoda variabilelor multiple relevd o modelare supld sau o
apropiere in termenii variabilelor greu observabile. Conform acestor
versiuni, aceastd melodd refine variabilele cantitative - alat fiscale
cit si legale (frauda f[iscala) si referitoarc la piaja muncii (rata
somajului, durata muncii), 1 calitative (perceptia fraudei [iscale,
atitudinea fatd de frauda). F-a se loveste de douad dificuitafi: estimarea
parametrilor §i problema ponderirii. In absenta informatiilor,
variabilele nu sunt ponderate, altfei spus, toate intrd cu aceeasi pondere.
Acest fapt duce 1a o ocolire semnificativa in materie de comparare la
nivel intemafional. Aceasta metodd, care a ficut obiectul unet analize
pe un ¢santion de 17 {an ale OECD pe durata a cinci ani (1960, 1965,
1970, 1975, 1978), a permis simultan clasarca {anlor in funciic de
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importanja economiei subterane si de modul in care a fost injcles
acest fenomen. De exemplu, aceasta cregte foarte rapid in Danemarca,
Belgia, Italia, mai pufin in SUA, Canada §i Marea Britanie.

Oferta de muncd implicitid corespunde ecartului intre rata
activitdfi oficiale gi rata activitifii efective, misurate cu ajutorui
diferitelor metode. Populatia activd este astfel majoratd cu un
coeficient de ameliorare rezultat din conversia pluriactivitifilor §i
activitifilor nedeclarate. Aceste locuri de munci, in ipoteza foarte
discutabild cd productivitatea marginald este identicd in cazul
activitdfii exercitate (declarate sau nedeclarate), sunt afectate de un
venit carc poate fi incorporat in PIR. Singura care a procedat la
calculul ofertei implicite de munci a fost [talia. Acest demers a fost
respins de alte {ari europenc.

Estimirile directe duc la extrapoldri pornind de la anchete gi
realizate pe egantioane reprezentative de menaje. LEste vorba de
anchete ce au vizat estimarea fraudei fiscale deduse din declaratii
incomplete sau din lipsa declaratiilor (cazul unui egantion de menaje
in1976). Pe de aita parte, este vorba de anchete ce vizeazd evaluarea
cheltuielilor relative efectuate la cumpdérarea de bunuri §i servicii
nedeclarate, sau oferta de munci la negru a menajelor — care au
facut obiectul a numecroase studii in Belgia, Norvegia. Daci
extrapolidnle se dovedesc discutabile, aceste diverse anchete per-
mit injelegerea caracteristicilor actorilor si sectoarelor economiei
subterane §1 schifarea catorva clemente de analiza.

=  Dilemele oricarui guvern

Una dintre dileme este legati de intrebarea: oare indatortrile
tiscale gi sociale ale indivizilor incurajeazi aceste activitdfi de naturd
informationald?

Primul raspuns este furnizat de modelul evaziunii fiscale al
lui Sadmo. Acesta clideste maximizarea prin fraudare a unei funcii
de utilitate speratd, ale crei argumente sunt venitul si oferta de
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munca §i ai cérei parametri sunt: rata salariului, rata impozitului,
penalizidrile s1 probabilitatea de depistare a acestora.

Al doilea rdspuns rezidad in analiza microeconomicd data de
curba de presiune fiscali (Curba Laffer). Aceastd analizd cste
construitd pe urmatoarea ipotezi: cresterea presiuni fiscale nu in-
duce un arbitraj al preferintelor in detrimentui muncii declarate si
in favoarea timpului liber, ci un arbitraj in favoarea muncii
nedeclarate care se substituie muncii oficiale sau vine in completarca
acesteia. Aceastd a doua explicatie se bazeazi pe faptui ca
elasticitatea ofertei de munci in funcjie de rata impozitelor este
pozitivd, in imp ce prima pune accentul pe evaiuarea subiectivi a
riscurilor g1 a cagtigurilor avute in urma fraudei fiscale.

Comportamentul ofertantilor de munci faji de acestc doud
explicatii a facut obiectul mai multor analize pe un egantion
reprezentativ de 2000 de adulfi din Quebec (in anul 1988), din care
8% exercitau activitdfi nedeclarate.

Unii specialisti francezi refineau ipoteza unei perfecte
substituiri a muncii nedeclarate cu cea oficiald, punand in evident#
urmdtorul fapt: curba castigurilor asociate muncii nedeclarate este
o functie concavi, in timp ce curba cagtigurilor asociate muncii
oficiale este o tuncfie lineari.

De asemenea, activitdfile informale cxercitate in special de
tinerii din sectorul constructiilor si serviciilor sunt putin specializate
§i productivitalea marginald a muncn esie descrescétoare, iat
costurile informationale si de cercetarc ale activitifilor nedeclarate
sunt crescitoare (atdt pentru cei care solicitd, cat §1 pentru cei care
oferd forfa de muncd). Lacroix i1 [Fortin refineau ipoteza unei
substitutii imperfecte a orelor de muncd declarate g1 a celor
nedeclarate, introducand riscul detectérii si al penalitdjilor in funciie
de oferta de munca.

Chiar daca cresterea ratel marginale a impozituiui genereaza
o crestere a orelor de muncd nedeclarate, acelas: lucru 1l putem
spune despre faptul ci o crestere a coatrolului §i a penalizérii duce
la reducerca orclor de munca nedeciarate.
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O alta intrebare care apare este urmatoarea: sunt politicile
guvernamentale sau deciziile de politica publica responsabile
pentru manifestarea economiei subterane?

Ca peste tol, si aici, parerile sunt impdértite. Cei ce pledeazi
penfru DA aduc argumente convingdtoare. De obicei, politicile
guvernamentale nu intenfioneaza si creeze consecinje negative, dar
fard doar §1 poate ca acestea au efecte invizibile. §1 nu rareori, aceste
efecte invizibile sunt §i efecte negative.

Cénd reglementirile devin prea apdsidtoare, angajafii §1
antreprenorii “alunecd” in afara sistemului oficial. Din acest punct
de vedere, economia subteran# cste la fel de capitalisti ca §i cea
oficiald(poate cea mai capitalistd), pentru ci ea implic3 antreprenori,
schimburi, fondur, forta de munci, salarii, capital. Mai mult decéat
atat, existen}a unui sector subteran este perceputi ca o slibiciune a
guvernului, a statului si nu a piefei. Reglementirile “plimidite” de
citre stat sunt cele care dirijeazi in afara economiei oficiale.” Azi
fiecare industrie, serviciy, fiecare profesiune s1 fiecare dolar castigat,
constituie tema de lucru peniru guvern’ - spune Jeffrey Tucker, edi-
tor al revistei “Austrian Fconomics Newsletters’.

Codul muncii stipulcz3 cd numai cetafenii care au implinit o
anumitd varstd pot incheia un contract de munca.

Statul, prin administrapiile sale locale, cunoscute pentru
birocratia lor, este singurul rdspunzitor pentru cei care se simt
“ispitifi” de sectoru] informal. Pentru american, chiar §i simplul
fapt de a cumpira o placintd cu branza de la vecinul sdu brutar, pe
care acesta a facut-o in bucdtaria sa, reprezintd un act ilicit.

Pentru c3 existd reguli stricte in ccea ce priveste igiena §i
echipamentul locului respectiv, pe care el nu le poate controla. De
asemenea, daca o familie inchiriaz3 o camerd unui student §1 acestd
cameri se afla intr-o zond In care inchinatul este interzis, familia
respectivd devine informali.

Deci legea condamni ceea ce pare un angajament economic
perfect.
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Daci guvernele nu vor reugi sd schimbe structurile legale, in
sensul unei adaptin a sectoarelor informale, sectorul subteran se
poate extinde.

Din acest punct de vedere, putem privi cregterea econotniel
subterane ca pe un “testament” al mobilititii, adaptabilitifii si
ingeniozitafii oamenilor, confruntai cu guverne ce vor si le conduca
si sd le controleze viata economica.

Adeptit raspunsulw NU, identifici doud cauze majore ale acestwi
tenomen: ghsarea citre econornia serviciilor gi cregterea inegalitatilor
veniturilor. {n ultimii 15 ani, cresterea economici si-a asumat forme
organizatorice specifice. Marile orage au pierdut manufacturile,
vAnzarea en gros, precum §i alte industrii care furnizau locuri de
munci, comunitifilor cu venituri mici. Az asistdm la o cregtere $1 o
dezvoltare a serviciilor financiar-bancare. in punct de vedere
geografic, acest tip de crestere tinde si se conceunireze in centrul
comercial al orasului §1 nu poate fi impartdsit in nici un fel de
comunitdfile cu venituri mici. Astfel, dupa cum afirm3 Laskia Sassen,
profesor de planificare urbana la Universitatea Columbia, diferitele
cresteri economice au ca rezultat diferitele tipuri de distributie a
veniturilor. Asadar, formele cregterii economice din anii 86 au produs-o
cregtere a inegalitifii veniturilor, marile orase devenind “duale”.

Cat despre munca la negru, nerespectarea in materie de salami
a Codului Muncii de citre patron duce la degradarea condifiilor de
viald ale angajatilor. Emigrantii clandestini sunt angajafi intotdeauna
in condijii de supraexpioatare.

Concluzia este cd deciziile gresite de politicd publicd, vizand
economia subterana duc la o stimulare a acesteia. Acest sistem al
piete1, al libertdjii naturale, functioneazi cficient numai in cazul
unui set corespunzitoer de legi §1 insitufil,

Singurul lucru care ne-ar putea salva “cadrul politico-legalo-
etic” de la incapacitatea carc pare ci pune stipanire pe el, ar putea
fi reanalizarea acestuia conform cnteriul eficienfer. Altfel, vom asista
in continuare la o adeviratd “revoltd a piefer’, care igl va urma céile
naturale de dezvoltare.
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PROBLEME si INTREBARI

1/ Cererea pentru un bun este descrisd de relafia:
P=200 -3
unde P este pretul (unitdfi monetare/unitatea de cantitate) iar Q este
cantitatea (unitafi de cantitate). Oferta aceluiagi bun este descrisd
de relafia: P=50+Q

Se cere:

A) Si se determine pretul si cantitatea de echilibru

B) Sé se arate ce se intdmpld dacd guvernul controleazi preful
la nivelul de 100 upitd}i monetare/unitis de cantitate.

() S4 se calculeze cagtigul maxim al operatorilor de pe piaja
neagrd in condiiile controlului guvernamental asupra
prefului.

Cornel Tarhoacs, coordonator, “Economic pentru bacalaureat §i
admiterea in invajamAntul superior” (Fditura Mondan 1997), pg. 47

2/ Ce reprezintd economia subterana?
3/ Care sunt “actorii’ §i sectoarele economiei subterane?

4/ Definifi munca “la negru” si evaziunca fiscald.

5/ Comentafi afirmafia:
“Impozitele sunt ceea ce plitim pentru o societate civilizaty”
(Internal Revenue Service-Washington DC)

6/ Descriefi metodele de evaluare a econorniei subterane §i
slabiciunii acestora.

7/ Cine se face vinovat de existenta economiel subterane?
Argumentafi rdspunsul.

8/ Cercetayi acele reglementiri din Codul Muncii Roménesc
care inlesnesc indivizilor glisarea citre economia subterana.
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